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Wohnungen, Gewerbebau,
spektakulare Architektur:
Die Projekte schieBen wie
Pilze aus dem Boden, wie
die Lighthouses, die der
Harburger Bauunternehmer
Arne Weber aktuell auf der
Immobilienmesse Expo Real
in Miinchen vorstellt

amburg, Harburg, Stade, Line-
burg —der Tenor ist Gberall derselbe:
Projektentwickler, Investoren, Wirt-
schaftsforderer, nicht zuletzt Unter-
nehmen und Kapitalanleger sind auf
der Suche nach Flachen und Objek-
ten. Der anhaltend niedrige Zins
drangt das Kapital in feste Werte —
und stolt dabei auf ein viel zu ge-
ringes Angebot. Unternehmen wie
die aurelis Real Estate, die eben noch
damit beauftragt war, ehemalige
Bundesbahnflachen zu verdauRern,
suchen nun selbst nach groRen,
gerne auch belasteten Flachen, die

Die Fachwelt staunt: Mit dem Lighthouse hat der Harburger Bauunternehmer Arne Weber (HC Hagemann) vor
wenigen Tagen eine vollig neue Wohnform vorgestellt. Das erste Lighthouse soll in Hamburg gebaut werden.

entwickelt werden konnen. Selbst
Baufirmen und Makler, bis vor weni-
gen Jahren lediglich Glieder in der
Wertschopfungskette, legen den
Schalter um und entwickeln nun ei-
genstandig Projekte. Und alle haben
dieselbe Frage: Wo sind geeignete
Flachen? In den Wirtschaftsforde-
rungsgesellschaften ist der Ruf ange-
kommen. Je nach Ausrichtung sind
hier teils intensive Bemihungen um
Antwort zu finden. Doch vor den

Bau hat der Staat in der Regel den
Bebauungsplan gesetzt. Und bis der
fertig ist, kann es dauern.

Die Kapitalumschichtung in die Im-
mobilie wird flankiert von einer poli-
tisch unsicheren Lage. Da niemand
weil}, wie sich die Situation in der
Ukraine auf die Kapitalmarkte in Eu-
ropa auswirken wird, steigt der
Druck auf feste Werte zusatzlich. In
Hamburg, aber auch in Mittelstad-
ten wie Stade und Liineburg kommt

Visualisierung: HCH

dieser Druck zur rechten Zeit: Nach-
dem das Thema Wohnungsbau
mangels attraktiver Renditen jahr-
zehntelang eher vernachlassigt
wurde, bricht nun ein Bau-Boom
los, der wiederum dafiir sorgt, dass
Grundstlckspreise und Baupreise
emporschnellen.

Die Zeichen der Zeit sorgen aber
auch dafr, dass schwierige Objekte
realisierbar werden und véllig neue
Ideen entstehen. Beste Beispiele: In
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Exklusiv
in B&P:

An der Stader Stral3e in Har-
burg, wo friiher das Schwestern-
wohnheim stand, steht mittler-
weile der vergleichsweise riesi-
ge Neubau der Helios Mariahilf
Klinik Hamburg. Exklusiv beglei-
tete Geschaftsfihrerin Ulrike
Kémpe, hier in einem Techni-
kraum, Business & People bei
einem Rundgang uber die Bau-
stelle und stellte Hamburgs
jungsten Krankenhausneubau
vor. Seite 14

Stade baut die HBI Hausbau-Immo-
biliengesellschaft mbH ein kreisrun-
des Wohnhaus inmitten eines denk-
malgeschlitzten Gasometers, in Lu-
neburg entsteht auf einem ehemali-
gen Kasernengeldande mit dem Han-
seviertel ein neuer Stadtteil und in
Hamburg bringt der Harburger Bau-
unternehmer Arne Weber mit dem
Lighthouse die Fachwelt zum Stau-
nen —so wohnt bislang weltweit nie-
mand.

Mehr zu diesem komplexen
Thema heute auf 32 Seiten im
neuen Immobilien-Special.

Ihr DIS AG Team in Stade.
Geschéftsbereiche Office & Management, Industrie und Aviation.
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Ihr Werkzeug fiir Personalengpasse:
Die Dienstleistungen der DIS AG
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eit Anfang des Jahres flihrt Dr. Gun-
nar Merz als Vorstandsvorsitzender
die Geschifte von CFK-Valley Stade
e.V.. Der 54-Jdhrige ist von Haus aus
Chemiker und war zuvor seit 1990
in verschiedenen Positionen bei
Dow Chemical beschéftigt. Seit
2008 war er zudem der Représen-
tant von Dow im CFK-Valley Stade
e.V.. Zu seinen Aufgaben gehort es,
das weltweite CFK-Netzwerk zu pfle-
gen und auszubauen. Der Ansatz
~global denken, regional handeln”
verandert sich zusehends, denn
mittlerweile wird auch international
gehandelt (siehe Bericht Seite 3).
Fir Business & People stellte sich
Merz den Fragen von Redakteur
Wolfgang Becker.

B&P: Wer CFK hort, denkt unwill-
kirlich an Flugzeugbau. Ist das ei-
gentlich gerechtfertigt?

Merz: Ja und nein, denn carbonfa-
serverstarkter Kunststoff (CFK) ist
langst auch in anderen Branchen an-
gekommen. Die ersten kommerziel-
len Flugzeuge, bei denen CFK im
groBen Stil verwendet worden ist,
sind jetzt im Markt angekommen.
Ob sich CFK langfristig in dem Um-
fang und dartiber durchsetzen wird,
wissen wir heute noch nicht.

B&P: Wo sehen Sie alternative Ver-
wendungen?
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Merz: CFK ist im Sport- und Frei-
zeitbereich bereits ein grofRes The-
ma. Den eigentlichen Wachstums-
markt sehen wir aber in industriellen
Anwendungen — zum Beispiel bei
der Fertigung von Rotorblattern fiir
die Windenergie oder im Maschi-
nenbau. Auch die Automobilindus-
trie befasst sich mit CFK. Unser Ziel
ist es, das im Flugzeugbau geborene
Thema differenziert in die anderen
Branchen hineinzutragen.

B&P: Wie machen Sie das? Und was
ist das Ziel?

Merz: CFK-Valley Stade ist ein welt-
weit flihrender Verbund von Unter-
nehmen und Forschungseinrichtun-
gen. Unsere wichtigste Frage lautet:
Wie gelingt es, diese fiihrende Posi-

,Hier geht es
fihrendes Know-how

7zu halten und auszubauen*

CFK-Valley Stade: Interview mit dem geschaftsfiihrenden Vorstandsvorsitzenden Dr. Gunnar Merz

A

h' : "".'!

¥ e’
[T K

tion zu halten? Wir stehen in direk-
ten Kontakten zu den Branchenex-
perten, gehen offensiv in die poten-
ziellen Markte hinein. Alle Mitglie-
der, immerhin Gber 100, werden ak-
tiviert. Wir sensibilisieren die Akteu-
re durch eine intensive Kommunika-
tion. Hier geht es darum, ein welt-
weit flihrendes Know-how zu halten
und auszubauen.

B&P: Was ist der Vorteil von Carbon
gegentliber herkdmmlichen Materia-
lien?

Merz: Bauteile aus CFK haben nur
etwa 20 Prozent des Gewichts eines
vergleichbaren Stahlteiles, 60 Pro-
zent des Gewichts eines Aluminium-
teiles — und das bei gleicher Festig-
keit. In der Folge kann insgesamt

Gewicht deutlich reduziert werden,
was wiederum den Energieeinsatz
verringert. Etwa den Kerosinver-
brauch beim Flugzeug.

B&P: Hin und wieder fahren auf den
StraBen Autos in Carbon-Optik. Das
sieht prima aus, ist aber oft nur eine
Frage der Oberfliche und der
Lackierung. Wie beurteilen Sie die
Chancen fiir CFK im Fahrzeugbau?

Merz: Mir féllt da aktuell besonders
unser Mitgliedsunternehmen TTT
The Team Composite AG hier direkt
in Stade ein, das sich seit Jahren mit
diesem Thema beschiftigt und sich
auf die Nutzfahrzeugbranche kon-
zentriert, da besonders hier Gewicht
ein Thema ist. TTT hat drei Kiihl-Auf-
lieger fiir Aldi Sud entwickelt und

INTERVIEW

Seit Januar 2014 ist Dr.Gunnar Merz
Vorstandsvorsitzender des international
aktiven Vereins CFK-Valley Stade e.V..
Aufgabe des Vereins ist es, Mitglieds-
unternehmen und Forschungseinrich-
tungen bei Innovationen in CFK-Techno-
logie zu unterstiitzen. Das beinhaltet die
Ubertragung des weltweit einzigartigen
Know-hows aus der Fluzeugbranche

in andere Industrien und umgekehrt
sowie auch die Unterstiitzung bei der
Schaffung regionaler Arbeitsplatze.

Foto: Wolfgang Becker

darum, ein weltweit

gebaut. Die fahren schon seit eini-
gen Jahren im Dauertest. Jetzt ist die
Entwicklung eines Kihlfahrzeuges
auf Basis des T5 von VW als ersten
Prototypen gerade abgeschlossen —
auch hier geht es um Lebensmittel-
transporte. Wir mussen aber an die-
ser Stelle sagen: Das funktioniert
nur, weil es Fordermittel gibt. Kleine
innovative Unternehmen wie TTT,
die hier wertvolle Pionierarbeit lei-
sten, kdnnen nicht in dem erforder-
lichen Male in Vorleistung treten
und tragen ein hohes Risiko. Wir
freuen uns daher sehr, dass das Land
Niedersachsen das Projekt finanziell
unterstiitzt hat. Noch tut sich der
Grofteil der Automobilbranche mit
dem Thema CFK schwer. Aber hier
in Stade wollen wir dazu beitragen,
dies zu andern.

B&P: 2011 wurde eine Recyclingan-
lage in Betrieb genommen - fallt tat-
sachlich schon so viel Abfall an?

Merz: Ja, aber in der Mehrheit sind
dies noch Produktionsabfille. Bei
den zu erwartenden Wachstumsra-
ten der CFK-Branche spielt Recycling
eine immer wichtigere Rolle. Dow
Chemical und die Karl Meyer AG
haben als Mitgliedsunternehmen im
CFK- Valley Stade e.V. diesen Pro-
zess gemeinsam  entwickelt, um
Produktions- und End-of-life-Abfélle
zu verarbeiten — am Ende kommt ein
Pulver dabei heraus, das wieder ein-
gesetzt werden kann. Die beiden
Unternehmen sind weltweit die er-
sten, die so etwas umgesetzt haben.
In diese Technologie zu investieren,
hat dabei auch einen ganz handfes-
ten und zukunftsgerichteten Hin-
tergrund: Zurzeit missen im Fahr-
zeugbau 85-Gewichtsprozent der
verwendeten Materialien recyclebar
sein, ab 2015 sogar 95 Prozent — das
ist die EU-Vorschrift. Wir haben diese
Technik und konnen den Nachweis
der Wiederverwertbarkeit antreten.

B&P: CFK ist zweifellos ein Zu-
kunftsthema — was macht eigentlich
die Konkurrenz in den USA?

Merz: Der Flugzeughersteller Boeing
ist an dem Thema natirlich auch
dran, hat aber kein Netzwerk aufge-
baut. Wir arbeiten daran, die welt-
weiten Akteure einzubinden. Deshalb
auch unser Engagement in Japan.
Dort finden wir die Weltmarktfiihrer
in der Carbonfaserherstellung. Unse-
re deutschen Unternehmen sind stark
in der Automatisierung und der Pro-
zess-Optimierung, die fiir die CFK-
Technologie mit Hochdruck vorange-
trieben werden missen. Wir stehen
am Anfang der Internationalisierung
und werden diese weiter ausbauen.

B&P: Und zugleich sollen Sie den
Standort Stade durch neue Arbeits-
platze weiter starken . . .

Merz: Was auch moglich ist. Es gibt
viele Ansatze und viel Platz fir weite-
re Unternehmen, die sich hier ansie-
deln mochten. Ein Thema mit ho-
hem Potenzial ist beispielsweise die
hybride Technologie — das sind Bau-
teile, die sowohl aus CFK als auch aus
glasfaserverstarktem Kunststoff oder
als CFK und Metall bestehen kdnnen.
Zu diesem Thema werden wir uns
auch an der Open Hybrid LabFacto-
ry in Wolfsburg beteiligen, an der fe-
derfiihrend durch Volkswagen und
die TU Braunschweig die Fahrzeug-
technologie der Jahre 2020 und da-
nach entwickelt werden soll.
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~ } Zeit tir Premieren: Immobilien-Special,

das Thema CFK und ,,Hamburg News*
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Business & People erscheint in den Landkreisen

Wolfgang
Becker

it. dem Immobilien-Special 2014 pra-
sentiert Business & People gleich in
mehrfacher Hinsicht eine Premiere:
Noch nie wurde die Immobiliensitua-
tion im Hamburger Siiden so umfas-
send dargestellt. Noch nie war Business
& People auf der wichtigsten europai-
schen Immobilien-Messe, der Expo Real
in Miinchen, préasent. Und nie zuvor
gab es eine Kooperation mit der Ham-
burgischen Gesellschaft flr Wirtschafts-
forderung (HWF), in diesem Falle mit
dem Wirtschaftsforderungsrat der Me-
tropolregion Hamburg. Das 32 Seiten
umfassende Special, das dem Wirt-

schaftsmagazin beiliegt, ist also in jeder
Hinsicht etwas Besonderes.

Besonders sind auch die Umstédnde,
die dazu fihren, dass der wohl seit
Jahrzehnten gréfte Hype auf dem Im-
mobiliensektor ausgebrochen ist. Die
nach wie vor historisch niedrigen Zin-
sen haben einen Kapitalzufluss in
Grund und Boden ausgeldst, der bei-
spiellos ist. Aber eben auch auf Gren-
zen trifft, denn Flache ist ein be-
schranktes, in weiten Teilen sogar rares
Gut. Kurz: In diesen Zeiten konnen
Stadte wachsen. Was die Kommunen
im Stiden Hamburgs unternehmen, ist

Teil des Specials, das sich mit Ham-
burg, Harburg sowie den Landkreisen
Harburg, Stade und Liineburg analy-
tisch auseinandersetzt.

Noch eine Premiere: Erstmals widmet
sich Business & People ausfiihrlich
dem Zukunftsthema CFK - was fiir
,carbonfaserverstarkter  Kunststoff”
steht und gemeinhin stets in einem
Atemzug mit dem Flugzeugbau ge-
nannt wird. Doch CFK ist weit mehr.
Der Verein CFK-Valley Stade besteht
seit zehn Jahren und hat sich in dieser
Zeit zum Weltzentrum der Forschung
und Entwicklung gemausert.

Last not least: Ausgewahlte Wirt-
schaftsberichte aus Business & People,
die von Uibergeordnetem Interesse fiir
die Metropolregion sind, werden kiinf-
tig auch auf der neuen HWF-Homepa-
ge ,Hamburg News” verdffentlicht
(www.hamburg-business-news.de) -
eine Business-Plattform flr die Metro-
polregion. Schauen Sie doch mal rein.
Freuen Sie sich nun auf insgesamt
64 Seiten mit Berichten, Portrats und
Reportagen aus der Wirtschaft im
Hamburger Stiden.

Viel Spal beim Lesen wiinscht Ihnen
Wolfgang Becker

Stade, Harburg und im Bezirk Harburg.
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TECHNOLOGIE / CAMPUS

m Anfang der Geschichte steht der
Name Airbus: Der europaische
Flugzeugbauer bot mit seinem
Werk in Stade die Keimzelle fiir die
CFK-Valley-ldee. Gut 30 Jahre ist es
er, dass erste Versuche unter-
nommen wurden, Seitenleitwerke
fur Flugzeuge aus CFK zu fertigen.
Dr. Gunnar Merz, geschiftsfiihren-
der Vorstandsvorsitzender von
CFK-Valley Stade e.V., sagt: ,Be
dieser Technologie war kein Werk
so weit wie Airbus Stade. Das war
schnell klar. Und deshalb wurde in
Stade das Composite Technology
Center CTC mit der Aufgabe ge-
griindet, die Fertigungsprozesse
weiterzuentwickeln und serienreif
zu machen. Das war der eigentli-
che Beginn der Aktivitaiten des
CFK-Valley.”
Bis heute ist der Einsatz von kohle-
faserverstarktem Kunststoff ein
komplexes Thema. Die Stiickzah-
len sind in der Regel niedrig, es ist
immer noch viel Handarbeit erfor-
derlich, aufwendige Formen miis-

Zehn ]ahre C_F K Valleym Stade 5

Jetzt riickt
auch Japan in
den Fokus

Im Industriegebiet Ottenbeck ist rund
um das Thema Kohlefaserverbundwerk-
stoffe ein Hightech-Zentrum von inter-
nationalem Rang entstanden

Eigenschaften entstehen erst im
Herstellungsprozess”, sagt Merz.
»~Das macht es so anspruchsvoll.”
Dennoch war das CTC der Auslo-
ser fur eine rasante Entwicklung.
Heute haben sich in Ottenbeck
mehr als ein Dutzend nambhafter
Unternehmen und Forschungsein-

mit CFK befassen. Darunter auch
die PFH Gottingen, die 2004 ge-
meinsam mit dem CTC die Grin-
dung des Vereins CFK-Valley Stade
vornahm. 2011 kam mit CFK Nord
ein weiterer Baustein hinzu — Euro-
pas groltes CFK-Forschungszen-
trum. Hier werden CFK-Bauteile

wickelt. In der Halle kdnnen Bau-
teile bis zu einer Ldnge von 20 Me-
tern bearbeitet werden.

Merz: ,Unser Ziel ist es, die ge-
samte Wertschopfungskette abzu-
bilden. Von der Ausbildung lber
Forschung und Entwicklung bis
hin zu Produktion und Recycling.”
Letzteres wird durch die CFK-Val-
ley Stade Recycling GmbH abge-
deckt, ein Tochterunternehmen
der Karl Meyer AG in Wischhafen.
2011 wurde eine Anlage mit einer
Jahreskapazitat von 1000 Tonnen
in Betrieb genommen — zur Riick-
gewinnung und Herstellung hoch-
wertiger Carbon-Kurzfasern.

Es ist dennoch zu kurz gesprun-
gen, das Thema CFK auf Stade zu
begrenzen. Merz: ,Dahinter ver-
birgt sich mittlerweile ein Netz-
werk von rund 100 Unternehmen
auf drei Kontinenten. Wir arbeiten
daran, das Know-how in andere
Branchen zu (ibertragen. CFK ist
eine Wachstumsbranche. Wir rech-
nen mit einem Plus von 15 Prozent

Thema. Im November werden wir
die Basis fiir das CFK-Valley Japan
schaffen — in Gesprachen mit dem
National Composite Center Japan
an der Universitdit Nagoya.”
Hintergrund: In Japan sitzen die
drei Weltmarktfiihrer unter den
Carbonfaser-Herstellern. wb

o Das zehnjahrige Bestehen des
Vereins CFK-Valley e.V. wird am
27. November in der Solar-Halle
des CFK Nord in Stade gefeiert. Als
Gastredner ist Bundeswirtschafts-
minister Sigmar Gabriel angefragt.
Er hatte die Griindung des CTC
seinerzeit als Niedersachsischer
Ministerprasident initiiert. Erstma-
lig soll an diesem Abend der ,Vi-
sion Award” fiir ein besonders in-
novatives Engagement in der Nut-
zung des Materials CFK verliehen
werden.

> Web:
www.cfk-valley.com,

www.cfk-recycling.com,
www.cfk-nord.com,
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Carbonfaser-
verstiarkter
Kunststoff

CFK - diese drei Buchstaben
stehen fiir den Begriff ,Car-
bonfaserverstarkter Kunst-
stoff”. Im CFK-Valley in
Stade-Ottenbeck geht es
also um Unternehmen, For-
schungseinrichtungen und
Studiengénge, die sich mit
dem Einsatz dieses ver-
gleichsweise harten, aber
dennoch flexiblen und vor
allem leichten Baustoffs
befassen. Ganz praktisch
gesprochen: Der Airbus
A350, der zu grofRen Teilen
aus CFK gebaut wird, ver-
spricht aufgrund des niedri-
geren Gewichts einen ver-
gleichsweise niedrigen Kero-
sin-Verbrauch — ein schla-
gendes Argument fiir Flug-
gesellschaften. Der US-Flug-
zeugbauer Boeing halt mit
dem Dreamliner dagegen.
Konkret: Auf die ,Lebens-
zeit” eines Flugzeugs be-
rechnet (30 Jahre), spart ein
Kilo weniger Gewicht

2500 Dollar Kerosinkosten.
Langst hat sich die Kohle-
faser aber auch in anderen
Branchen als Alternative zu
Metallkonstruktionen ange-
boten: Automobilindustrie,
Windkraftanlagenbauer, Pro-
thesenhersteller, Schiffbau,
Instrumentenbau, Yachtbau,
Sport (Fahrrad, Motorrad,
Tennis). Der Verein CFK-Val-
ley Stade e.V. hat sich des-
halb zum Ziel gesetzt, das
mittlerweile in der Luftfahrt
gewonnene Know-how aktiv
in andere Branchen zu uber-
tragen. Hier werden poten-
zielle Wachstumsmarkte

gesehen. wb

sen gebaut werden. Und: ,Die richtungen angesiedelt, die sich und - Montageprozesse ent- pro Jahr. Und CFK ist ein globales www.ctc-gmbh.com

Mit neuem Namen in die Zukunft:
Der ,,PFH Hansecampus Stade“

Private Hochschule Goéttingen verstarkt ihr Engagement im CFK-Valley -
Wirtschaftsminister Olaf Lies: ,Ein wichtiger Schritt fir die Region”

VerBirauch, Mehr Fahrfreude.

| EfficientDynamicsiy P%Tg-“""*’“t:

astaunte Olaf Lies nicht schlecht:

ein ,Uhrenbeweger” auf Basis
eines | Zehn-Zylinder-Audi-Motors
noch dazu mit angemessener
Soundkulisse — so etwas bekommt
auch ein Niedersdchsischer Wirt-
schaftsminister nicht jeden Tag zu
sehen. Lies war Ehrengast der PFH
Private Hochschule Gottingen, die
im Stader CFK-Valley seit 2006 In-
genieurstudiengange (Verbund-
werkstoffe/ Composites) anbietet,
aber auch Weiterbildungsangebo-
te fir Erwachsene und Griinderbe-
ratung. Ein weiteres Themenfeld
ist die Betriebswirtschaftslehre.
Etwa 300 Studenten sind an der
PFH eingeschrieben — nun stehen
die Zeichen auf Expansion. Vor
diesem Hintergrund triagt die
Hochschule nun den Namen ,,PFH
Hansecampus Stade”. Lies ent-
hiillte das neue Namensschild.

Bislang lag der Schwerpunkt auf
den Ingenieurswissenschaften,

Professor Dr. Man-
fred P. Zilling (links)
erlautert den,Uhren-
beweger” — Wirt-
schaftsminister Olaf
Lies und die CSP-
Landtagsabgeordne-
te Petra Tiemann
horen gespannt zu.
Fotos: Wolfgang Becker

Vorhang auf: PFH-
Prasident Professor
Dr.Bernt R. A. Sierke
(links) und Wirt-
schaftsminister Olaf
Lies enthullen das
Namenschild fiir den
,PFH Hansecampus
Stade” im CFK-Valley.

doch PFH-Prasident Professor Dr.
Bernt R. A. Sierke kiindigte an,
dass weitere Standbeine ent-
wickelt werden sollen — darunter
auch verstarkt die Betriebswirt-
schaftslehre. Bereits heute hat die
PFH rund 100 Fernstudierende,
die ihren Bachelor im Bereich BWL
anstreben. Sierke: ,Die Idee, in
Stade aktiv zu werden, entstand
2005. Ein Jahr spéter gingen wir
an den Start. Doch wir wollen
Stade nicht kurz mal einen Besuch
abstatten, unser Engagement ist
langfristig angelegt. Wir wollen
Teil der Region sein. Auch eine
Plattform fir Verbraucher, Politiker
und Jugendliche bieten, die sich
orientieren wollen.” Und die PFH
will sich besonders Griindern wid-
men, was mit dem ZE Zentrum fiir
Entrepreneurship und dem STA-E-
LAB Stade bereits geschieht. Beide
Einrichtungen bieten umfassende
Beratungsdienstleistungen an.

Fir den Gast aus Hannover war
die neue Namensgebung zugleich
Anlass, sich lber die Arbeit der
PFH in Stade zu informieren. Dazu
hatten Studenten im Campus an
der Airbus-StraRe mehrere Statio-
nen aufgebaut. So informierten
angehende Ingenieure aus dem
CFK-Bereich Uber ihre Teilnahme
an der internationalen ,Heavy Lift
Challenge”, einem Wettbewerb,
bei dem ein besonders leichtes
Flugzeugmodell gebaut werden
muss, das eine vergleichsweise
hohe Last tragen kann. Der ein-
gangs erwahnte Uhrenbeweger,
den Professor Dr. Manfred P. Zil-
ling vorstellte, soll tatsachlich zur
Serienreife gebracht werden - ein
Mannerspielzeug fiir Superreiche,
die ein App-gesteuertes Gerat
brauchen, das ihre Sammlung me-
chanischer Uhren in Bewegung
halt. Damit sich die Chronometer
selbst aufziehen. Kostenpunkt:
etwa 60 000 Euro. Zilling: ,Man
muss schon ein wenig verriickt
sein, so etwas zu entwickeln. Ich
denke mal, das konnte etwas fir
Kunden in Dubai sein . . .”

Lies sprach von einer Emanzipie-
rung des Standortes. Hier seien we-
nige Profis mit groller Begeisterung
an den Start gegangen. ,Die Star-
kung des Uni-Standortes ist ein
wichtiger Schritt fiir die Region. Wir
sind mit dem CFK-Thema weltweit
ganz weit vorn, aber da wollen wir
auch bleiben.” wb

> Kontakt:

Web: www.pfh.de
Fragen zu den Studien-
gangen?

Tel.: 0 41 41/79 67-0,
Julia Schiffoaumer

g
§
]
a
]

TOURER.AM 27. SEPTEMBER EEI UNS

DER NEUE BMW 2er ACTIVE TOURER.
PASST ZUM LEBEN.

Es ist so weit: Der neue BMW 2er Active Tourer ist da. Flexibilitdt und Fahrfreude machen ihn zum perfekten Begleiter
fur lhr aktives Leben.

Ob Fahrradtour, GroBeinkauf oder Bergwanderung — erleben Sie ein Fahrzeug, das fir alle Vorhaben ausgestattet ist
und dabei nichts von seiner sportlichen Asthetik verliert. Fiir ein neuartiges Fahrgefiihl sorgen die erhéhte Sitzposition,
der groBziigige Gepackraum und die vielen intelligenten Verstau- und Ablagemdglichkeiten.

Vielfalt und Komfort im BMW 2er Active Tourer werden durch BMW ConnectedDrive perfektioniert: Mobilitdtsdienste
und Fahrerassistenzsysteme bieten mehr Sicherheit und Infotainment. Mit dem vielfach

ausgezeichneten Technologiepaket BMW EfficientDynamics und der BMW TwinPower Turbo Technologie bleibt der
Verbrauch trotz aller Fahrfreude gering.

Erleben Sie den neuen BMW 2er Active Tourer am besten selbst — bei einer Probefahrt oder am 27. September bei uns.
Wir freuen uns auf Ihren Besuch.

STADAC GmbH & Co. KG

5 mal rund um Hamburg

Altlander StraBe 91 | 21680 Stade | Telefon: 04141 9200-0 | Fax: 04141 9200-42
Luneburger Schanze 6 | 21614 Buxtehude | Telefon: 04161 7160-0 | Fax: 04161 7160-42
HanomagstraBe 25 | 21244 Buchholz | Telefon: 04181 2890-0 | Fax: 04181 2890-42
Niendorfer StraBe 15 | 22848 Norderstedt | Telefon: 040 548800-0 | Fax: 040 548800-42
Beimoorkamp 2 | 22926 Ahrensburg | Telefon: 04102 20777-0 | Fax: 04102 20777-42
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BALJE

KRUMMENDEICH

E-Werk Gatzke / Stade, 2000 m?
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Mohlr,illode, Mobel, Sport / DoIIer-r;,. 1.%00 m2 B

Die Zahlen geben jeweils die
Gesamtverkaufsflache des
klassischen Einzelhandels pro
Kommune (Einheitsgemeinde,
Samtgemeinde, Stadt) wieder.
Nicht darin enthalten sind Banken,
Sparkassen und sonstige Dienst-
leister. Je nach Definition kann
es deshalb in unterschiedlichen
Veréffentlichungen zu abweich-
enden Zahlen kommen.

PERIODISCHER BEDARF:

APERIODISCHER BEDAREF:

KAUFKRAFT:

INFO

NORDKEHDINGEN

OEDERQUART

OLDENDORF-
HIMMELPFORTEN

WISCHHAFEN

DROCHTERSEN

14 800 m?2

GRORBENWORDEN

STADE

REPORT

I(Hmpf um

Kunden und Umsitze

LUHE
6300 m?

HORNEBURG

34 045 m?

JORK
10 600 m2
® DOLLERN
FREDENBECK
.t ' - - ._'I ". i n"
= HARSEFELD

BREST

Mobel Corleis / Harsefeld 1997 m2

Nahrungs- und Genussmittel, Gesundheit und Kérperpflege

Bekleidung/Textilien, Schuhe/Lederwaren, aber auch Hartwaren wie
Technik, Haushalts- und personlicher Bedarf, Heimwerker- und Garten-
bedarf, Mobel- und Einrichtungsbedarf, Haus- und Heimtextilien.

Die Summe aller Einkiinfte nach Abzug aller staatlichen Zwangsabga-
ben, die der Bevdlkerung im Jahr fiir den Verbrauch oder zum Sparen
zur Verfligung stehen. Nicht berticksichtigt sind die
Lebenshaltungskosten. Die Kaufkraft ist demnach ein Indikator fiir den
Wobhlstand einer Region und das Konsumpotenzial der dort lebenden
Bevolkerung und wird daher insbesondere bei Standortentscheidun-
gen im Einzelhandel als wichtige Grundlage herangezogen.

@
BUXTEHUDE

24 660 m?

APENSEN

8600 m?

HITTFELD @

FINKENWERDER

ca. 9000 m2

Der Einzelhandel im Hamburger Stiden - So ist die Situation
in Harburg sowie den Landkreisen Harburg und Stade

NEUGRABEN
FISCHBEK

16 000 m2 (2001) A 1

NE {STORF
32920 m?

ROSENGAR
8609 m?

Erklirung der Begriffe

KONIGSMOOR

HOLLENSTEDT

TOSTEDT

® NENNDORF

Edeka Meyer /
2300 m?2 in Nenndorf (Foto),
2000 m?2 in Hittfeld

® BUCHHOLZ
129 000 m?,
JESTEBURG

-

SEEVETAL

57 050 m?

HANSTEDT

REPORT

Phoenix-Cenfei;7HarEurg, 26 500 m2 VKF, 110 Geschifte

HARBURG

182 000 m2 Harburg Kern (inkl. GroBmoorbogen
und Sonstiges), davon Innenstadt 97 500 m?

STELLE

SALZHAUSEN

18 910 m2

im deutschen Einzelhandel ist
kturverschiebungen seit Jahren
— das gilt auch fir die Region im
on Hamburg. Bei nur geringen realen
Umsatzsteigerungen setzt sich der Konzentra-
tionsprozess fort: Viele inhabergefiihrte Einzel-
handler in Zentrumslagen kleinerer Ortschaf-
ten mussen ihr Geschaft aufgeben. Insbeson-
dere der nicht filialisierte Einzelhandel verliert
kontinuierlich Marktanteile, nicht nur an den
steigenden Online-Handel, sondern auch
durch die Er6ffnung von immer mehr Discoun-
tern und groRen Fachmarkten und Einkaufs-
zentren ,auf der grinen Wiese”. Diese
Entwicklung hat Vorteile fir sogenannte Mittel-
zentren wie Winsen, Buxtehude, Stade und
Buchholz, die durch das breitere Angebot
immer mehr Kunden gewinnen, aber grofle
Nachteile fur kleinere Gemeinden und Ort-
schaften vor allem in den Randlagen der Land-
kreise, die dadurch Kunden und somit Kauf-
kraft verlieren.

Situation in Harburg

Die Einzelhandelsflichen in Harburg ein-
schlieflich Heimfeld, EiRendorf, Marmstorf,
Sinstorf, Ronneburg, Langenbek, Wilstorf, Gut
Moor und Neuland umfassen insgesamt etwa
182 000 Quadratmeter, davon entfallen auf die
Harburger Innenstadt nach Angaben der Han-
delskammer Hamburg aktuell rund 97 500

Quadratmeter Verkaufsflache. 26 500 Qua-

dratmeter davon gehéren allein zum Phoe-

nix-Center, dem groften Einkaufszen-

trum im Suderelberaum mit einem

umfassenden  Branchenmix, rund

12 050 Quadratmeter auf das Einkaufs-

zentrum Harburg-Arcaden, 13 900 auf

das Marktkauf-Center und rund 14 300 auf

das Karstadt-Warenhaus. Die Ubrigen Fla-

chen liegen in den gewachsenen Einzelhan-

delslagen, insbesondere der Liineburger Stra-

Re, der Holertwiete, Am Sand und in den be-
nachbarten StralRen.

Die Branchenstruktur des Einzelhandelsange-

bots in Harburgs Kern ist relativ ausgeglichen.

23 Prozent der Gesamtverkaufsflache (42 000

Quadratmeter) entfallen auf den periodischen,

beziehungsweise nahversorgungsrelevanten

Bedarf wie Lebensmittel und Drogeriearti-

kel. 42 Prozent (77 000 Quadratmeter)

entfallen auf den zentrenrelevanten

Bedarf, wobei das umfangreichs-

te Angebot innerhalb der zen-

trenrelevanten Sortimente

mit rund 38 000 Qua-

dratmetern Ver-

kaufsflache

DRAGE

ELBMARSCH

7230 m?

WINSEN
(LUHE)
R

eindeutig im
modischen Sorti-
mentsbereich wie Be-
kleidung und Schuhe
vorliegt.

35 Prozent der Flache
(63 000 Quadratmeter)
entfallen auf den nicht zen-
trenrelevanten Bedarf wie
Bau- und Heimwerkerbe-
darf, Mobel, Heimtextilien
und Garten. Diese Branchen
finden sich vor allem im Be-

reich GroRmoorbogen.
Nachdem die Harburger Innen-
stadt in den vergangenen Jah-
ren auch durch die Eréffnung
des Phoenix-Centers, die end-
giltige Aufgabe vieler tradierter
inhabergefiihrten  Einzelhandler
sowie durch die Abwanderung von Fi-
lialisten in eines der Einkaufscenter konti-
nuierlich an Kaufanreiz verloren hat, deutet
sich nun eine Trendwende an (siehe Seiten
28/29 sowie Seite 26 im Immobilien-Special).

Von Frauke Maaf und Leonie Ratje

,Der Branchenmix in der Innenstadt hat deut-
lichen Nachholbedarf”, formuliert es Melanie-
Gitte Lansmann, Citymanagerin in Harburg,
vorsichtig. Klarer ausgedriickt: Auch wenn mit
der Wiedererdffnung von Hiibner jetzt wieder
ein Anbieter wertigerer Textilien in der Innen-
stadt angesiedelt ist, fehlt es zurzeit an fast
allem - an attraktiven Laden sowie an Atmo-
sphédre. Lansmann: ,Wir haben keine Parflime-
rie mehr in der FuBgédngerzone, brauchten
einen Juwelier und vor allem eine Auswabhl
hochwertiger Textilien und anderer Qualitats-
produkte, die wieder mehr Kaufer aus Harburg
in die Innenstadt locken und auch die Bewoh-
ner aus dem kaufkraftstarken Landkreis Har-
burg ansprechen.”

Mit vielen Aktionen wie den verkaufsoffenen
Sonntagen will das Citymanagement die Ful3-
gangerzone aufwerten. Das langfristige Ziel:
,Wir wollen die Innenstadt zu einem Erlebnis-
ort machen, wo Einkaufen Spall macht, und
der gegeniiber dem Online-Handel durch Ab-
wechslung und Attraktivitat punkten kann”,
sagt die Citymanagerin. Dabei setzt sie vor
allem auf das steigende Angebot an Wohn-
raum, der im Hafen und auch in der Innenstadt
zurzeit geschaffen wird. , Wer hier wohnt, der
will und soll die Moglichkeit bekommen, bum-
meln zu gehen — und auch all das finden, was
er braucht”, sagt Lansmann. lhr Wunsch ist es,
statt der gangigen groRen Filialisten wieder
mehr Einzelhandler mit individuellem Angebot
fir Harburg zu interessieren, um so Nischen
abzudecken und neues Kauferpotenzial zu er-
schlieRen.

Hamburg Mitte

Hier Zahlen fir Finkenwerder und Wilhelms-
burg zu erhalten, ist kaum maglich, weil sie ,so
kleinteilig” nicht erhoben werden, wie es im
Statistikamt Nord heilt. Die Wirtschaftsforde-
rung in Hamburg-Mitte schétzt, dass in Fin-
kenwerder etwa 9000 Quadratmeter Einzel-
handelsfliche vorhanden sind, Wilhelmsburg
ist dagegen zumindest fiir die abgefragten of-
fiziellen Stellen ein weiler Fleck auf der Einzel-
handelslandkarte.

Landkreis Harburg

Der Landkreis Harburg hat insgesamt zwolf
Kommunen, davon sind die Stadte Buchholz
und Winsen sowie die Einheitsgemeinde See-
vetal aus wirtschaftlicher Sicht Mittelzentren,
die Einheitsgemeinden Stelle, Rosengarten und
Neu Wulmstorf sowie die Samtgemeinden
Hanstedt, Tostedt, Jesteburg, Elbmarsch, Hol-
lenstedt und Salzhausen gelten als Grund-
zentren. Laut der jlingsten Einzelhan-
delsexpertise aus dem Jahr 2013
verfligt der Landkreis Harburg
Uber eine Gesamtverkaufs-
flache von 391 004 Qua-
dratmeter.  Davon
entfallen 121 680
Quadratmeter Ver-
kaufsflache auf den peri-
odischen Bedarf, 269 324
stehen fir den aperiodischen Be-
darfsbereich zur Verfligung. Die Ver-
kaufsflache verteilt sich auf insgesamt 1514
Einzelhandelsbetriebe.
Nach einer Studie der Gesellschaft fiir Kon-
sumforschung GfK im Auftrag der Wirtschafts-
forderungsgesellschaft im Landkreis Harburg
WLH verfiigen die Einwohner im LK Harburg
Uber eine tiberdurchschnittlich hohe Kaufkraft.
So stehen den Einwohnern im Landkreis Har-
burg durchschnittlich 22 500 Euro fiir den Kon-
sum zur Verfligung. Der Landkreis Harburg
liegt damit knapp 20 Prozent iiber dem Bun-
desdurchschnitt und gehort — bezogen auf die
Kaufkraft - zu einem der reichsten Landkreise in
Deutschland. Das Problem: Laut Studie bleiben
nur 69 Prozent des fiir Konsum zur Verfiigung
stehenden Geldes im Landkreis Harburg. Der
Rest flieRt in umliegende Einkaufsorte, insbe-
sondere nach Hamburg, ab. Dies bedeutet
einen Kaufkraftabfluss von knapp 446,9 Millio-
nen Euro jahrlich. Selbst der periodische Be-
darf, in erster Linie Lebensmittel und Drogerie-
artikel, der Ublicherweise wohnortnah befrie-
digt wird, ist durch sehr hohe Kaufkraftabflis-
se gekennzeichnet, die sich pro Jahr auf einen
dreistelligen Millionenbereich summieren. Le-
diglich die Mittelzentren Buchholz und Winsen
liegen oberhalb des landkreisweiten Durch-

schnitts. Alle anderen Samt- und Einheitsge-
meinden weichen negativ von diesem Durch-
schnitt ab. Mit bis zu 35 Prozentpunkten unter
dem Durchschnitt bilden die Samtgemeinde
Hollenstedt, die Samtgemeinde Elbmarsch und
die Einheitsgemeinde Rosengarten die Schluss-
lichter: Hier liegen die groRten prozentualen
Kaufkraftabflisse vor.

Deutlich wird, dass sich der Einzelhandel im
Landkreis Harburg in einem Spannungsfeld
zwischen einer angesichts des hohen Kauf-
kraftniveaus Uberdurchschnittlich anspruchs-
vollen Kundenklientel, einer fiir den Einzelhan-
del schwierigen Siedlungsstruktur und einem
stark dominierenden Oberzentrum Hamburg
befindet. ,Die Bevdlkerung im Landkreis ist
schneller gewachsen als die Einzelhandelsfla-
chen, letztlich ist der Landkreis unterversorgt”,
sagt Wilfried Seyer, Geschéftsfiihrer der WLH.
Daraus ergibt sich statistisch gesehen ein zu
geringes Angebot an Einzelhandelsflachen und
-angeboten bezogen auf den einzelnen Be-
wohner.

Anstatt kontinuierlich in Relation zur Bevolke-
rung zu wachsen, bricht sich der aufgeschobe-
ne Bedarf ab und an Bahn durch die Ansied-
lung von groRen Unternehmen wie famila in
Jesteburg oder Neu Wulmstorf, die dann zu
Diskussionen fiihren, weil sie die gewachsenen
Einzelhandelsstrukturen mit einem grofRen
Ruck verandern.

+Es ist vollig verstandlich, dass jede Verande-
rung wie neue Flichen oder neue Geschafte
die etablierten, am Ort ansassigen Unterneh-
men beunruhigen und diese dann versuchen,
auf die Planungen Einfluss zu nehmen, um sie
letztlich zu verhindern”, sagt Seyer. Doch wer
so massiv in die Entwicklung des Einzelhandels
vor Ort eingreift, beflirchte nicht nur die Ab-
wanderung von Kunden an neue Geschafte,
sondern habe vielleicht auch versaumt, sich
den aktuellen Bevolkerungsstrukturen und An-
forderungen zum Beispiel durch eine Moderni-
sierung und zeitgemaRe Angebote anzupassen
— was naturlich ein einzelbetriebliches Engage-
ment und eine gewisse Investitionsbereitschaft
voraussetzt.

Ziel der einzelnen Gemeinden und auch der
Politik im Landkreis ist, die Kaufkraft vor Ort zu
halten. Wilfried Seyer erklart den enorm hohen
Kaufkraftabfluss mit den Pendlern: ,Wer pen-
delt, kauft hauptsachlich dort Lebensmittel ein,
wo er arbeitet. Doch nicht nur das: Er geht dort
oft auch zum Friseur und kleidet sich ein.”
Heilt: Viele am Wohnort ansassige Branchen
verlieren Kunden und damit Geld. Die Losung
und auch das Ziel der WLH: Mehr Gewerbe
auch in kleinen Orten wie Brackel, Egestorf
oder Kakenstorf ansiedeln, um Arbeitsplatze zu
schaffen. Denn so bleibt die Kaufkraft im Ort.

Die GfK-Studie kommt zu dem Schluss, dass es
durchaus sinnvoll ware, ein Einzelhandels-Ge-
samtkonzept flir den gesamten Landkreis zu er-
stellen, anstatt dass jede Kommune flr sich
plant, wie es bisher der Fall war. Sicher schaf-
fen die ortlichen Werbegemeinschaften und
Gewerbevereine durch gemeinsame Aktionen
Kaufanreize, doch sie arbeiten vorwiegend auf
lokaler Ebene. Um jedoch die gesamte Einzel-
handelslandschaft interessanter zu gestalten
und dadurch die Kaufkraft zu binden, ist der
Blick Uber die eigenen Gemeindegrenzen ge-
fragt. Wichtig sind Kooperation und eine per-
spektivische, auf die Zukunft des ganzen Land-
kreises gerichtete Planung — und kein Kirch-
turmdenken.

Situation im

Landkreis Stade

Der sich seit den 1970er-Jahren in der deut-
schen Einzelhandelslandschaft vollziehende
Strukturwandel geht insbesondere zu Lasten
kleinerer Betriebe, die nicht in der Lage sind,
sich an gednderte Marktbedingungen anzu-
passen. Besonders stark ist der Lebensmittel-
einzelhandel von diesen Veranderungen be-
troffen, wie Untersuchungen der Industrie-
und Handelskammer (IHK) Stade belegen.
Wahrend auf der einen Seite Supermarkte
immer groRer werden, schlieRen auf der ande-
ren viele Lebensmittelgeschafte, sodass es im
Landkreis Stade immer mehr Orte ohne Nah-
versorgung gibt. Gewinner sind in erster Linie
konzeptionell arbeitende und europaweit agie-
rende Filialunternehmen. Laden mit Flachen
unter 500 Quadratmetern scheiden hier zu-
nehmend aus dem Wettbewerb aus.

Viele Menschen im Landkreis erledigen ihre
Einkdufe in den Stadten Stade und Buxtehude
oder im Oberzentrum Hamburg. Sie nutzen
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den Vorteil, dass sich hier die Warenvielfalt auf
einen Standort konzentriert. Waren im Jahr
1973 noch 98 Prozent der Menschen im Elbe-
Weser-Raum in der Lage, in ihrem Wohnort
einzukaufen, lebt heute jeder Vierte in Orten
ohne Grundversorgung. Dennoch ist eine rela-
tiv. wohnortnahe Versorgung im Landkreis
Stade zumindest weitgehend gewabhrleistet.
Die beiden Mittelzentren Stade und Buxtehude
bilden die Industrie- und Gewerbezentren mit
hoher Anziehungskraft auf ihr Umland. Sie bin-
den mehr Kaufkraft an sich, als ihre Einwohner
selbst zur Verfligung haben. Die Hansestadt
Buxtehude hat sich vor allem mit der Erweite-
rung des Kaufhauses Stackmann und dem
neuen Rathausquartier in der Innenstadt neu
aufgestellt. Zurzeit arbeite man an einer Eva-
luierung der MalRnahmen, die auf Grundlage
des stadtischen Einzelhandelskonzepts von
2008 umgesetzt worden sind, verrat Wirt-
schaftsforderin Kerstin Maack.

Uber die Halfte der 390 Einzelhandelsbetriebe
in der Hansestadt Stade befinden sich in der
Innenstadt, hier liegt der Schwerpunkt des An-
gebots auf Bekleidung, Schuhen und Sportarti-
keln. Auf dem Geldande des alten Hertie-Ge-
baudes (7000 Quadratmeter Verkaufsflache)
soll bis Ende 2016 ein neues Geschaftshaus mit
einem Einkaufszentrum entstehen. Fiir hohe
Kaufkraftzuflisse in Stade sorgen vor allem die
Branchen Einrichtung, Elektrowaren, Hausrat
sowie Bau- und Heimwerkerbedarf, die sich
vorrangig auBerhalb des Zentrums angesiedelt
haben.

Aus der Nachfrage der Einwohner am Wohnort
im Vergleich zu den Umsatzen im Einzelhandel
ergibt sich die Einzelhandelszentralitat. Werte
Uber 100 Prozent weisen auf eine hohe Sogkraft
hin. In Buxtehude liegt der Wert bei 111,6, in
Stade bei 143,4. Die durchschnittliche Einzel-
handelszentralitat liegt im Landkreis Stade bei
94,5. Wahrend die Bindung der lokalen Kauf-
kraft in der Flache also kontinuierlich abnimmt,
gelingt es den Stadten Stade und Buxtehude,
zusatzliche Kaufkraft anzuziehen. Und die ist im
Hamburger Stiden ganz betrachtlich.

Wie aus einer Studie des Niedersachsischen In-
stituts fur Wirtschaftsforschung hervorgeht,
hatte der Landkreis Harburg mit fast 23 000
Euro je Einwohner im Jahr 2012 die hochste
Kaufkraft im gesamten Bundesland Niedersach-
sen zu verzeichnen. Auch die Bewohner des
Landkreises Stade verfligen mit 21 500 Euro
Uber eine liberdurchschnittlich hohe Kaufkraft.
Neben Stade und Buxtehude gibt es hier noch
zwolf Grundzentren, deren Einwohnerzahl zwi-
schen 3000 und 10 000 Personen liegt und die
in erster Linie den Bereich der Grundversor-
gung mit Waren aus dem periodischen Bedarf
abdecken. In den Samtgemeinden Harsefeld,
Horneburg und Apensen sowie in der Gemein-
de Jork gibt es ein hohes Versorgungsniveau,
da hier sowohl Vollversorger als auch Discoun-
ter vertreten sind. Bemerkenswert ist, dass das
Grundzentrum Apensen sogar Kunden aus
dem Mittelzentrum Buxtehude anzieht. Das
gilt zumindest fiir die Bewohner des Buxtehu-
der Sidens, die schneller nach Apensen als
quer durch die eigene Stadt kommen. Harse-
feld zeichnet sich durch seine inhabergefihr-
ten Einzelhandelsladen im Bereich Bekleidung
aus. Auffallig in der Samtgemeinde Horneburg:
Die Halfte der Verkaufsfliche im Einzelhandel
entfallt allein auf das leistungsstarke Kaufhaus
Mohr in Dollern, das auch dafir sorgt, dass der
Schwerpunkt im Horneburger Einzelhandel —
untypisch fir ein Grundzentrum — insgesamt
auf aperiodischen Warengruppen liegt.

Etwas weniger gut sind die Samtgemeinden
Fredenbeck, Oldendorf-Himmelpforten und
die Gemeinde Jork in Bezug auf Vollversorger
ausgestattet, die Samtgemeinden Liihe und
Nordkehdingen verfligen gar nur etwa Uber
die Halfte der Verkaufsflichen der gut ausge-
statteten Grundzentren.

Verdanderungen beim Altersdurchschnitt der
Bevolkerung, das Einkommen, die Kaufkraft
und die Entwicklung der Einwohnerzahlen sind
entscheidende Aspekte bei der kiinftigen Ent-
wicklung des Einzelhandels und der damit ver-
bundenen Versorgungsqualitat. Um planerisch
im Sinne der Bewohner eingreifen zu kdnnen,
rat die IHK den kommunalen Entscheidungs-
tragern dazu, Einzelhandelskonzepte erstellen
zu lassen, mit deren Hilfe sich die kiinftige An-
siedelungspolitik koordinieren lieRe. Zumin-
dest in Bezug auf die Nahversorgung gibt es
ein solches regionales Konzept fiir den Land-
kreis Stade. Dies ermdglicht auch Kommunen,
die Uber kein eigenes Einzelhandelskonzept
verfligen, eine koordinierte und nachhaltige
Einzelhandelsentwicklung.
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100 Jahre Schonecke

Wir sitzen im Wintergarten auf dem Hof in
Elstorf, als die Tiir aufgeht und Heiner Schonecke
hereinkommt. Sein Name steht fiir die dritte
Generation. Beim Thema Geschichte fallen dem
langjahrigen Landtagsabgeordneten gleich jede
Menge Anekdoten ein. Einige davon werden im
Jubilaumsjahr 2014 in Business & People verof-
fentlicht. Nach den Kapiteln Heinrich I. in der
April-Ausgabe und Heinrich Il. in der Juli-Ausgabe
(Link: www.tageblatt.de/business-people) geht es
nun um ihn.

Dass Heiner Schonecke (Foto) das Handler-Gen im
Blut hat, zeigte sich bereits in den Jahren seiner
Jugend. Doch in den 70er-Jahren, als er den Hof von
seinem Vater Hein-
rich Gbernahm, war
mehr gefragt —
nicht nur Geschifts-
sinn, sondern auch
Unternehmertum.
Der Name Heiner
Schonecke steht fiir
die wohl groBten
Umwalzungen in
der 100-jahrigen
Geschichte des Un-
ternehmens, das
mit bauerlichem
Markthandel begann und heute mit 100 Mitarbeitern
eine mittelstandische GroRe der Lebensmittelbranche
im GrofRraum Hamburg ist.

Etwa bis zur Jahrtausendwende fuhr Heiner Schon-
ecke taglich zum Harburger Wochenmarkt, zog mit
seinen Eiern namhafte Medienvertreter auf (zum Bei-
spiel einen gewissen wb) und machte ,nebenbei”
seit 1972, dem Jahr der groBen Gemeindereform im
Landkreis Harburg, Kommunalpolitik fiir die CDU.
Der Einstieg in das Geschaftsfiihrerleben erlebte er
als Ubernahme eines Stalls mit Legehennen. Damals
war Kéfighaltung an der Tagesordnung. 1973 und
1976 wurde am Fliegenmoor in Elstorf erweitert,
sodass die gefiederten Angestellten nun in vier Stal-
len untergebracht waren. Das Unternehmen Schon-
ecke konzentrierte sich voll auf die Eierproduktion,
stieg aber auch sukzessive in den Handel mit Gefli-
gelfleisch ein.

Mit der Eréffnung eines Ladens im Mercado/ Altona
setzte Heiner Schonecke ein Signal fiir den festen sta-
tiondren Handel. Zwei Jahre spater folgte ein weiterer
Laden im Quarree Wandsbek. Im selben Jahr die
zweite Richtungsentscheidung: Nach dem Motto
,Wir lassen die Hiihner laufen” wurde auf dem Tater-
berg in Ardestorf der erste Freilandstall eréffnet.

llse Schénecke
(Foto) hielt ihrem
Mann auf dem Hof
in Elstorf den
Ruicken frei, zog die
drei Kinder Henner,
Silke und Nina auf -
und riihrte in ihrer
Klche den leckeren
Eiersalat an, der bis
heute in derselben
Rezeptur reiBenden
Absatz findet.

Nach der Jahrtausendwende Uberschlugen sich die
Ereignisse: 2001 stieg Sohn Henner in die Geschiifts-
flihrung ein, weitere Standorte kamen dazu. Heute
ist Schoneckes Gefliigel an zehn Standorten in und
um Hamburg zu haben. 2003 meldete sich Heiner
Schonecke hauptberuflich in den Niedersachsischen
Landtag ab. wb
> Mehr Geschichten aus der Geschichte lesen Sie im
Dezember in der ndchsten Business & People-Ausgabe.
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Von Perlhihnern, Mais-

hahnchen und Kapaunen:
Die vierte Generation des

Gefliigelhofs Schonecke
hat die franzdsische
Lebensart entdeckt

enn die Deutschen etwas von den
Franzosen lernen konnen, dann ist es
dieses: guter Geschmack. Und zwar
beim Essen. 22 Prozent seines Einkom-
mens gibt der Franzose im Schnitt fir
das Essen aus, der Deutsche gerademal
die Halfte. Es gibt natiirlich noch mehr
Unterschiede, aber beim Essen ist es
besonders krass. Die franzdsische Le-
bensart beginnt in der Kiiche. Die mag
im Einzelfall ein wenig morbide ausse-
hen, aber was auf den Tisch kommt, ist
,sublime”. Vom Feinsten eben. Das
haben auch Henner Schénecke und
seine Frau Ruth Staudenmayer er-
kannt. Die Geschaftsfiihrer des Gefli-
gelhofs Schoénecke in Elstorf erkunde-
ten 2005 den franzosischen Markt fiir
Freilandgeflligel. Ruth Staudenmayer,
die flieRend Franzosisch spricht, fahrt
seitdem jedes Jahr mit einem halben
Dutzend Vertriebs-Mitarbeitern ins
Nachbarland, um ihnen zu zeigen, wie
sie so ist — die franzosische Lebensart.

Unter dem Label Rouge bietet der Ge-
fligelhof Schénecke Wachteln, Mais-
hdhnchen, Perlhithner und Kapaune
aus franzésischer  Freilandhaltung.
Teure Vogel, fiir deutsche Verhiltnisse,
aber eben auch einmalige Ge-
schmackserlebnisse, die ihren ver-
gleichsweise hohen Preis wert sind.
JJedes Jahr fliege ich im Spatsommer
mit einer Gruppe unserer Verkduferin-
nen lber Paris nach Pau in den Pyre-
nden. Unser Ziel ist St. Sever in der Re-

Ruth Staudenmayer schaut sich eine Wachtel in Frankreich an. lhr Sohn Han-
nes (Foto rechts) hat es da eher mit gréBeren Vogeln. Er steht fir die flinfte
Generation auf dem Geflligelhof Schonecke.

gion ,Les Landes” — was so viel bedeu-
tet wie Heide. Dort in den Pinienwal-
dern wird das Freilandgefliigel gehal-
ten. Die Maishdhnchen werden mor-
gens aus dem Stall entlassen und sind
vollig frei in der Wildnis unterwegs.
Unsere Mitarbeiter sind dann fassungs-
los: Da gibt es keine Zaune.”

Die Hahnchen, die in ihren beweg-
lichen Stéllen, den Marensins, mit Mais
gefiittert werden, kommen abends
freiwillig zuriick, denn der Stall schiitzt
auch vor dem Fuchs. Tagstiber picken
sie Pinienkerne, Krauter und was die
trockene Landschaft sonst so hergibt.
Perlhiihner, ebenfalls eine franzésische
Freilanddelikatesse, brauchen dagegen
einen Zaun - sie sind Fluchttiere und
finden den Weg zum Stall nicht zurtick,
wie Ruth Staudenmayer sagt.

Die Schonecke-Delegation besucht
nicht nur Freiland-Betriebe, sondern
auch Restaurants — damit die franzosi-
schen Kiiche verstanden wird, wie die
Chefin sagt. Den verkaufsférdernden

Input gibt es dann beim Gefliigelpro-
duzenten. Maishahnchen sehen in le-
bendem Zustand eher ungewdhnlich
aus, denn sie haben einen nackten
Hals. Das Nackthalshuhn - franzésisch
Cou nu —wachst langsam und braucht
gute 80 Tage bis zur Schlachtreife. Das
Fleisch ist gelb, geschmackvoll und
fest. Sein deutscher Verwandter ist be-
reits nach 40 Tagen durch — was eini-
ges Uber die Fleischqualitat verrat.
Ruth Staudenmayer: ,Was langsam
wachst, ist einfach besser.” Perlhiihner
werden sogar 92 bis 104 Tage alt. Da
wundert es nicht, dass der Kilopreis fur
franzosisches Freilandgefliigel mehr als
doppelt so hoch ist wie der fiir das
deutsche Turbo-Hahnchen.

Wachteln werden im Gegensatz zu den
Hihnern in Volieren aufgezogen. Im
deutschen Sinne liegt zwar wenig auf
dem Teller, aber Ruth Staudenmayer
bricht eine Lanze fiir den Wachtelge-
nuss: ,,Wachtelbrustfilet — das ist eine
Kostlichkeit!” Fiir sie und ihren Mann

gilt: ,,Wir verkaufen nur Ware von Leu-
ten, die wissen, was sie tun. Und die ihr
Handwerk verstehen. Wir stehen hinter
unseren Lieferanten.” 2005 fuhr das
Ehepaar 5000 Kilometer quer durch
Frankreich, um sich die Betriebe anzu-
schauen. Das war der Beginn intensiver
Geschiftsbeziehungen mit ausgesuch-
ten Erzeugern, die ihr Gefliigel in den
atlantiknahen Pinienwéldern aufwach-
sen lassen. Die bauerliche Kleinbetrie-
be haben sich zu Genossenschaften zu-
sammengetan. Ruth Staudenmayer:
~Montags wird geschlachtet, am Mitt-
woch liegt die Ware bei uns im Laden.
Da wird nichts eingefroren. Alles ist
marktfrisch. Wir haben den Glauben,
dass auch der deutsche Verbraucher
gute Ware haben will und bereit ist,
dafiir mehr zu bezahlen.”

Der Weg ist weit, aber der Verkauf von
franzésischem Freilandgefliigel steigt
stetig. Warum nicht mal zu Weihnach-
ten einen Kapaun, ein kastriertes Hahn-
chen, in die Rohre schieben? Ruth
Staudenmayer: ,Der Kapaun ist die
franzosische Weihnachtsgans — unfass-
bar kostlich. Er hat nach 120 Tagen
etwa 3,5 Kilo Gewicht und wurde am
Ende nur noch mit Mais und Milch ge-
futtert.” Das erklart den mit 65 bis
70 Euro hohen Preis fuir ein Hahnchen
— extraordinaire, wie wohl auch der
Franzose sagen wiirde, aber eben auch
aulergewohnlich delikat. wb

> Web:
www.schoenecke.de
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UNTERNEHMEN

Leuchtendes Beispiel fiir die gelungene

Unternehmensnachfolge

STADAC-Grunder Werner Leuchtenberger leitet das Unternehmen
gemeinsam mit seinen S6hnen Philip, Martin und Lorenz

ester Laune kommt STADAC-Griin-
der Werner Leuchtenberger zum ver-
einbarten Termin nach Buxtehude:
,Ich habe tatsachlich nur einen Ver-
brauch von zwei Litern auf 100 Kilo-
metern erreicht — und das bei fast
400 PS.” DrauBen steht das wohl in-
novativste Fahrzeug, das BMW der-
zeit am Start hat: der i8, ein spekta-
kuldres Elektrofahrzeug, mit dem die
Bayern unbeirrt in die Zukunft rollen.
Es geht natirlich nicht um zwei Liter
Strom, sondern um den rechneri-
schen Benzinverbrauch. Der ge-
schaftsfihrende Gesellschafter hat
aber noch mehr zu bieten: seine drei
Séhne Philip, Martin und Lorenz, die
mit ihm zusammen das Unterneh-
men an den finf Standorten Stade,
Buxtehude, Buchholz, Norderstedt
und Ahrensburg fihren. Auch das ist
ein zukunftsweisendes Modell.

Dass alle drei S6hne in die FuBstap-
fen des Vaters treten, ist eher selten,
kommt aber vor — zum Beispiel bei
der Palettenservice Hamburg AG in
Harburg. Dennoch: Unternehmens-
nachfolge ist eher ein schwieriges
Thema, denn haufig steht keine neue
Generation bereit. Bei STADAC ist
das anders. Die mittlerweile vierte
Generation, die sich mit dem Auto-
handel beschaftigt, hat sich die Ver-
antwortung aufgeteilt. Alle Sohne
sind auch Geschiftsfihrer. Martin

Leuchtenberger: ,Wir haben drei
verschiedene Fachrichtungen. Mein
Bruder Philip leitet den Gesamtver-
kauf mit Sitz in Norderstedt, Lorenz
koordiniert fiir beide Sparten After
Sales und Sales das Thema Finanzen,
Personal und Controlling, und ich
verantworte den Bereich After Sales,
also alles das, was nach dem Verkauf
kommt.”

Werner Leuchtenberger ist mit dieser
Konstellation offenkundig zufrieden:
,Damals, als ich STADAC griindete,
da konnte ich das irgendwie noch al-
lein schaffen. Das ist heute gar nicht

Info: STADAC

mehr maoglich.” Trotzdem: Drei Bri-
der, die ein Unternehmen mit
180 Mitarbeitern fiihren, gibt es da
nicht auch mal Reibereien? Martin
Leuchtenberger: ,Wenn wir hier
immer um Harmonie bemiiht waren,
wirden wir nicht die beste Losung
finden. Was zahlt, ist das Ergebnis.”
Und Philip Leuchtenberger fligt
hinzu: ,Wir haben innerhalb der Fa-
milie groRes Vertrauen zueinander.
Aber manchmal gehen wir deshalb
auch hérter miteinander ins Gericht.”
Die direkte Ansprache ist allerdings
auch ein Erfolgsgeheimnis. Die
Leuchtenbergers verstehen sich als
Unternehmer in der Region, die nah
am Kunden sind. Und die bemiiht
sind, wirklich jeden zu kennen. Keine
leichte Aufgabe: Immerhin verkauft

Die Geschichte des Unternehmens STADAC begann 1979 mit der
Griindung des Stader Automobil Centers. 1983 kam Buxtehude,
1985 der Standort Buchholz hinzu. Die folgenden fast 20 Jahre wur-
den genutzt, die Standorte auszubauen — beispielsweise mit dem Neu-
bau auf im Gewerbegebiet Trelder Berg und der Modernisierung und
dem Ausbau in Buxtehude. 2004 lag dann ein Angebot der BMW AG
auf dem Tisch, die einen kompetenten Handler suchte, der den Stand-
ort Norderstedt (ibernehmen sollte. 2008 wurde das Nord-Engage-
ment in Ahrensburg ausgebaut. Werner Leuchtenberger: ,Uns ging es
nicht um Wachstum um jeden Preis, aber bei flinf Standorten ergeben
sich spurbare Synergien. Das machte fir uns Sinn.”

)

Die STADAC-Geschafts-
fihrung und der derzeitige
Star der BMW-Modellpalette:
Vater Werner Leuchtenber-
ger (von links) und seine
S6hne Lorenz, Martin und
Philip mit dem Elektroauto i8
am Standort Buxtehude,
Lineburger Schanze 6.
Foto:Wolfgang Becker

STADAC an den funf Standorten
jedes Jahr an die 1300 Neuwagen,
darunter etwa 300 Minis, plus 1500
Gebrauchte.

Philip Leuchtenberger: ,Wir sind hier
seit 35 Jahren als BMW-Handler vor
Ort verwurzelt. STADAC ist zwar kein
kleines Unternehmen, aber wir ha-
ben dennoch den Anspruch, nah am
Kunden und am Mitarbeiter zu sein.
Wir sind Handler zum Anfassen. Uns
zeichnet die Verbundenheit zu unse-
rer Region aus.”

Und das macht sich an ganz prakti-
schen Dingen fest. Ob als Sportspon-
sor oder als Partner der Stadt — die
Leuchtenbergers engagieren sich. So
stellen sie in Buxtehude am 12. No-
vember ihre grofRe Verkaufshalle fir
die landesweite Veranstaltungsreihe
»Kulturkontakte” zur Verfligung, zu
der Wirtschaftsminister Olaf Lies er-
wartet wird. Im Januar richten sie den
Neujahrsempfang der CDU-Mittel-
standsvereinigung MIT aus. Martin
Leuchtenberger referiert regelmafig
im Rahmen der Buxtehuder Bildungs-
initiative an Schulen und ladt Schiiler
zu Betriebsbesichtigungen ein. Sie
wollen mittendrin sein im ortlichen
Leben. Eben zum Anfassen. wb

> Web:
www.stadac.de
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,Ziehen Sie doch
mal den Stecker!“

[0’s und IT-Leiter mussen leidensfahig sein. Sie fuh-
ren standig Diskussionen mit ihrem Management
uber Wertbeitrag und Kosten der IT. Egal welches In-
vestment oder woflr wieder Kosten entstehen, es
fehlen die objektiven Malstabe, um die Arbeit und
das Budget der [T-Abteilung sinnvoll beurteilen zu
konnen.

Ein Bekannter fragte vor kurzem, woran denn der
Wertbeitrag der Informationstechnologie fir ein
Unternehmen gemessen werden konnte. Selbst mit
fundiertem betriebswirtschaftlich-technischem
Know-how ist es dulerst schwierig, hier eine befrie-
digende Antwort zu finden. ,Zieh doch mal den
Stecker! Dann kannst Du leicht herausfinden, was
Deine IT wert ist”, ware eine vielleicht etwas provo-
kative Antwort. Das ist allerdings eine einseitige
Sicht, denn sie setzt an einem potenziellen Schaden
an. Anders ware es, eine Unternehmung von Grund
auf mit allen organisatorischen Aspekten zu planen
und sukzessive den Einsatz der IT in Form von bei-
spielsweise ,Rationalisierungseffekten” zu bewer-
ten.

Wichtig ist bei samtlichen Wirtschaftlichkeitsberech-
nungen ein systemischer Ansatz, das heil3t die Be-
riicksichtigung samtlicher zum System gehdrender
Faktoren — also zum Beispiel auch , gefthlter Werte”.
Neben den quantitativen, meist monetaren Werter-
mittlungen kommen dabei auch qualitative Dimen-
sionen wie Sicherheit, Zuverldssigkeit, Dateninte-
gritat und der Verfligbarkeit von Systemen hinzu.
Das ist wie bei Versicherungen, bei denen eine Inve-
stitionsrechnung nach  betriebswirtschaftlichen
Grundsatzen nicht immer sinnvoll, ja oft auch ab-
surd ist.

Ein zentraler Ansatz zur Messung des IT-Wertbei-
trags liegt in der Schaffung von Transparenz. Dabei
kann es wie in der Kostenrechnung nicht um die
hundertprozentige verursachungsgerechte Zurech-
nung von Kosten und Wertbeitrdgen gehen, aber
um gute Anndherungen. Zu bewerten, ob be-
stimmte Rationalisierungsvorhaben erreicht wurden
oder das eigene Unternehmen im Vergleich zur
Branche die ,richtigen Kosten” hat, das sollte das
Ziel sein.

Oftist es aber auch eine ganz individuelle Sicht jedes
einzelnen Unternehmens, abhadngig von der festge-
legten Strategie die richtigen Werte zu finden. Fol-
gendes Beispiel soll dies verdeutlichen: Eine Taxi-
fahrt soll von A nach B gebucht werden, es konnte
regnen, schneien oder stirmen. Wenn Sie unab-
héangig finf Personen nach dem jeweils akzeptierten
Fahrpreis fragen, werden Sie vermutlich 15 ver-
schiedene Preise erhalten . . .

Spatestens jetzt sollte klar sein, dass eine pauscha-
lierte Aussage ,Die IT ist zu teuer” wenig sinnvoll
und nicht zielfihrend ist. Besser ist es, einen guten
Plan zu haben und systematisch strukturiert der
Frage nach dem IT-Wertbeitrag nachzugehen. Ver-
schiedene Rahmenwerke (,Frameworks”) wie
COBIT® oder ITIL® bieten hierflir gute Ansétze.
Aber auch hier gilt: Weniger ist mehr. Fangen Sie in
kleinen Schritten an - und versuchen Sie nicht, Rom
an einem Tag zu erbauen!

® Ein Beitrag iiber Tisson & Company zum
Thema Projektmanagement lesen Sie auf Seite 8

»

Fragen an den Autor?
horst.tisson@tisson.com
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Wenn das Budget iiberschritten

CONSULTING / CHANNEL

wird und der Zeitplan aus dem Ruder lauft. . .

Dr. Horst Tisson, Begriinder der
Managementberatungsgesellschaft Tisson &
Company, will Unternehmen zu reibungslosen

IT-Ablaufen verhelfen.
Foto: Wolfgang Becker, donvanstaden - Fotolia.com

angelnde soziale Kompetenz ist ein Haupt-
grund daftiir, wenn Projekte in Unternehmen
scheitern. Das sagt Dr. Horst Tisson, Inhaber
und Begriinder der Managementberatungs-
gesellschaft Tisson & Company in Hamburg.
Tisson, der auch Autor der B&P-Kolumne
»Irends in der IT” ist, und sein Mitgesell-
schafter Stefan Kuhardt befassen sich vor
allem mit der Projektsteuerung im IT-Bereich
mittelstandischer Unternehmen (20 bis 500
Millionen Euro Jahresumsatz). Sie sind ge-
schult, den externen Blick auf komplexe
interne Problemstellungen zu lenken und
hier ordnend einzugreifen.

»Nattrlich Gbernehmen wir gerne die Pro-
jektleitungen selbst”, sagt Tisson, ,aber in
vielen Situationen gehort diese Funktion ein-
fach zur Kernkompetenz des Unternehmens
beziehungsweise der IT. Wir drangen uns
deshalb auch nicht auf und entwickeln viel-
mehr die einzelnen Projektleiter durch Coa-
chings oder spezielle Trainings weiter. Und
zunehmend nehmen wir den Unternehmen
die administrativen Aufgaben ab, damit sich
unsere Auftraggeber auf das Wesentliche
konzentrieren konnen.”

Vor diesem Hintergrund baut Tisson & Com-
pany derzeit die Architektur fir ein umfas-
sendes Programm-Management  Office
(PMO) auf. Ziel ist es, Unternehmen die ge-
samte IT-Administration bereitzustellen -
ohne den Verantwortlichen die Steuerung
aus den Handen zu nehmen. Tisson: ,Wir
werden fir einen rundum reibungslosen Be-
trieb sorgen, indem wir die gesamte Funk-
tionalitat aufbauen und fir eine Entlastung
bei den Unternehmen sorgen.”

Dr.Horst Tisson zum Thema Projekt-Management in mittelstandischen Unternehmen

Wie lisst sich ein Elefant am besten essen? In Scheiben . . .

Klassisches Projektmanagement orien-
tiert sich an einem Projektplan, einem
Jahresplan und Teilplanen, die alle auf

das Gesamtziel ausgerichtet sind. Tisson:

,Bildlich gesprochen: Ich plane, einen
Elefanten in einem Stiick zu essen. Dass
das nicht funktioniert, leuchtet eigent-
lich jedem ein. Beispiele dafiir gibt es
aber auch genug.” Anders verhalten
sich die agilen Projektmethoden wie
,Scrum’. Tisson: ,,Ich teile den Elefanten
in Scheiben auf. Dieses Vorgehen ist fle-
xibler, steuerbarer und wir konnen

schneller reagieren, wenn es hakt. Der
Ansatz kommt aus der Software-Indus-
trie, lasst sich aber auch auf andere
Bereiche Ubertragen. Scrum setzt aller-
dings eines voraus: die permanente
Kommunikation aller Beteiligten. Ein
Scrum-Master tragt die Verantwortung
furr die Einhaltung der Zeitabschnitte,
Ublicherweise bis zu vier Wochen. Ein
Entwicklungsteam setzt das Teilziel um.
Alle stimmen sich bei ,daily scrum’ stén-
dig ab — von der Planung bis zum
Review. Das erfordert ein hohes Mal} an

~ KOPIERER
-~ DRUCKER
- PLOTTER

* SCANNER
04161 81012

WATZULIK

BURO- UND KOPIERTECHNIK

Rudolf-Diesel-Straf3e 1, 21614 Buxtehude

Disziplin. Und: Die Mitarbeiter miissen
verstehen, was sie tun. Das soziale
Mikroklima muss stimmen, sonst schei-
tert das Projekt.”

Dieses Vorgehen stellt an alle Beteiligten
hohe Anforderungen, senkt die Projektri-
siken aber enorm. Tisson: ,Wer sich mit
Projektmanagement befasst, muss beide
Welten verstehen — die traditionelle Pro-
jektwelt und die agilen Methoden. Oft
ist es schon hilfreich, das Big Picture zu
planen, die Teilprojekte dann aber ,ver-
daubar und agil’ runterzubrechen.” wb

Der Unternehmensberater sagt: , Wir wollen
sozusagen eine Boutique fiir Projektmanage-
ment werden. Der Kunde wahlt nur noch
Module aus, den Rest erledigen wir — da geht
es konkret um Projektmanagementverfahren
und -werkzeuge, Servicedienstleistungen wie
Mitarbeiterschulung und Coaching, aber
eben auch die Einbindung von sicheren Re-
chenzentren.” Als ehemaliger Mitarbeiter
von IBM und Accenturer weil} er aus eigener
Anschauung, wie kompliziert es ist, in ge-
wachsenen [T-Strukturen zu agieren. Und
wie schwierig es ist, die Mitarbeiter in den
Unternehmen ,, mitzunehmen”, wenn es um
neue Verfahren und Ablaufe geht. Daraus
entstand die Idee, den Service selbst zu or-
ganisieren und anzubieten.

Zum Hintergrund: Projektmanagement hat
unabhdngig vom konkreten Inhalt im Grun-
de immer dieselben Anforderungen. Die
Auftraggeber verlangen die Einhaltung von
Budgets und Zeitplanen, verlangen regel-
malRig Berichte und Statusmeldungen und
wollen wissen, wie der Verlauf ist. Die Inhal-
te konnen dabei ganz handfest sein — zum
Beispiel der Umzug einer Abteilung, der
Wechsel eines Servicedienstleisters im IT-Be-
reich, der Wechsel eines Rechenzentrums,
der Aufbau einer neuen IT-Architektur, die
Einfihrung neuer Software — Themen, wie
sie in Unternehmen an der Tagesordnung
sind. Zeitverzug und Budgettiberschreitun-
gen stellen dabei die groten Gefahren dar.
Tisson: ,Wir sprechen hier Uber vier Saulen
des Projektmanagements — die Methode,
die Inhalte, die Sozialkompetenz und die
Kontext-Kompetenz — also alles wesentliche
Faktoren, die direkt Projekte und deren Er-
folge beeinflussen. Dabei stellt die Sozial-
kompetenz den vielleicht wichtigsten Part:
Wenn es nicht gelingt zu kommunizieren,
Mitarbeiter in ein Projekt einzubinden, sie zu
schulen, zu uberzeugen und zu motivieren,
dann wird es schwierig. Hier lauern die
grofiten Hirden.” wb

> Web:
www.tisson.com

Trauriger Abschied: Die ,Seute Deern® hat den
Harburger Binnenhafen verlassen

www.watzulik.de

So weit hatte es nicht kommen diir-
fen: Nach elf Jahren im Harburger
Binnenhafen hat die M/S ,Seute
Deern” den Anker gelichtet und
sich gen Norden verabschiedet.
Jetzt liegt das ehemalige Seebéader-
schiff im Traditionsschiffhafen der
Hafen-City. Dem Abschied von Har-
burg war ein eher unriihmliches
Kapitel Harburgischer Verwaltungs-
kunst vorangegangen — das mariti-
me Wahrzeichen Harburgs, eines
der wenigen Schiffe, die wirklich an-
sehnlich sind, durfte nicht am Ka-
nalplatz liegen. Zwar gab es laut Be-
zirksamt einen Alternativvorschlag,
doch der sei nicht adaquat gewe-
sen, heillt es. Eigner Arne Weber
zog daraufhin die Konsequenzen —
wenn das Schiff nicht erwiinscht sei,

Hier hatte sie hingehort,
doch das Bezirksamt war
dagegen:die,Seute Deern”
am Kanalplatz im Harburger
Binnenhafen. Sie liegt jetzt
am Sandtorkai in der Ham-
burger Hafen-City. Am Kanal-
platz machen stattdessen
wohl Wohnschiffe fir Flicht-
linge fest — auf lange Sicht,
wie vermutet wird. Foto:ein

musse es auch nicht in Harburg lie-
gen. Nordlich der Elbe dirfte der
Harburger Liegeplatzdisput fur
Kopfschiitteln gesorgt haben. Dort
ist der ehemalige Helgolandfahrer
willkommen. Weber nahm das ent-
sprechende Liegeplatzangebot
gern an. Markus So6hl, Geschafts-
fuhrer der Stiftung Hamburg Mari-
tim, freut sich Gber die neue Attrak-
tion. Die Seute Deern ist das grofte
Schiff, das nun dauerhaft den Tradi-
tionsschiffhafen mitten in der
Hafen-City ziert. Auch in seiner
neuen Heimat im Sandtorhafen
kann das Schiff fir Events wie Fir-
menfeiern, Hochzeiten oder andere
Veranstaltungen gebucht werden.

>> Web: www.seute-deern.net
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Die Wirtschaft wird aufatmen!

Interview: Stades Landrat Michael Roesberg liber den langen Weg zur Fertigstellung der A26 -

Lokale Markte werden enger zusammenriicken — Die néchsten fiinf Kilometer sind fast fertig

w —— ol

ie ist das Paradebeispiel fir die Langsamkeit
deutscher Infrastrukturprojekte: die A26. Be-
reits in den 1970er-Jahren gab es erste Be-
strebungen, den Unterelbebereich mit einer
Autobahn zu erschlieRen und in Hamburg
an die A7 anzubinden. Bis heute existiert le-
diglich ein gut elf Kilometer langes Teilstlick
zwischen Stade und Horneburg. Im Novem-
ber soll der erste Teil des zweiten Bauab-
schnittes zwischen Horneburg und Buxtehu-
de freigegeben werden. Eine etwa finf Kilo-
meter lange Strecke, die allerdings aus Ruick-
sicht auf Anlieger zunachst nur in einer Rich-
tung befahrbar sein soll — namlich von Bux-
tehude-Dammhausen nach Horneburg.
Ginge es nach Michael Roesberg (57), Land-
rat im Landkreis Stade, ware die Autobahn
langst fertig, denn er beschiftigt sich mit
dem Thema schon sein gesamtes Berufsle-
ben. Und der im Mai Wiedergewahlte ist
ziemlich sicher: In seiner aktiven Berufszeit
wird er die Fertigstellung der ,Moorauto-
bahn” nicht mehr erleben. Was das fur
Stade, Buxtehude und den gesamten Unter-
elberaum bedeutet, war Thema eines Inter-
views, das Wolfgang Becker flr Business &
People gefiihrt hat.

B&P: Seit mehr als vier Jahrzehnten spre-
chen wir tber die A26, doch bislang sehen
wir nur Stuckwerk. Wie ist der aktuelle
Stand?

Roesberg: Ich persénlich habe seit 1987
mit diesem Projekt zu tun, damals noch
beim Landkreis Harburg. Seit 22 Jahren bin
ich in Stade, aber das Ende dieses Themas ist
noch nicht abzusehen. Im November wird
ein funf Kilometer langes Stiick ab Horne-
burg angeschlossen und freigegeben. Der
zweite Teil bis Uber die Este in Buxtehude
wird weitere flinf Jahre dauern. In etwa acht
Jahren werden wir in Neu Wulmstorf ange-
kommen sein. Von der Landesgrenze sind es
bis Hamburg dann noch acht Kilometer. Ich
hoffe, dass die Hamburger das bereits er6ff-
nete Planfeststellungsverfahren zligig ab-
wickeln. Nach meinem Wissensstand wird
bereits Grunderwerb getatigt. Und es laufen
Verhandlungen mit den Naturschutzverban-
den.

B&P: Warum dauert das alles so lange?
Roesberg: Aus meiner Warte gab es zwei
grolRe Knackpunkte: Zum einen waren sich
die regionalen Bundestagsabgeordneten
nicht einig — also gab es keine nachdriick-
liche Initiative beim Bund. Zum anderen
hatte in Hamburg viele Jahre der damalige
Bausenator Eugen Wagner das Sagen. Er
wollte die A26 nicht. AuBerdem tat Ham-
burg alles, um den Verkehr in der Stadt zu
behalten.

=

Michael Roesberg, Landrat in Stade, ist
bereits sein ganzes Berufsleben mit
dem Thema A26 befasst. Er kritisiert

die langwierigen Verfahren. Foto:ein

Anschluss im November: Die nachsten
funf Kilometer der A26 sollen von
Horneburg bis Buxtehude fihren. Die
Querung der Este ist erst im ndchsten
Abschnitt an der Reihe. Fotos:Wolfgang Becker

B&P: Hamburg betrieb bis in die 90er-Jahre
eine Wirtschaftspolitik der Abschottung,
weil das Umland eher als Gefahr angesehen
wurde. Es wurde beflirchtet, die A26 konnte
zu einer Unternehmensflucht fiihren. Hat
sich das verandert?

Roesberg: Als Niedersachsen damals an-
fing, die A26 von Stade aus zu bauen, muss-
te das von Hamburg zunachst als Provoka-
tion aufgefasst werden. Es war der Hambur-
ger Birgermeister Henning Voscherau, der
schliellich sagte ,An unserem Zaun wird die
Autobahn nicht enden”. Das war der erste
Hinweis auf eine politische Wende. Aber der
Satz sprach auch fiir sich — wieso hatte Ham-
burg einen Zaun? Erst unter Ole von Beust
gab es ein klares Bekenntnis zur Erschlie-
Rung des Unterelberaumes. Jetzt, mit Bir-
germeister Olaf Scholz sowie Wirtschaftsse-
nator Frank Horch und seinem Staatsrat An-
dreas Rieckhof, steht auRer Frage, dass Ham-
burg auf seine Nachbarn angewiesen ist.
Mehr noch: Die A26 soll (iber die A7 hinaus
als Hafenquerspange bis zur A1 geflihrt wer-
den. Der Politikwechsel hat ganz eindeutig
stattgefunden. Das Umland wird nicht mehr
als Bedrohung, sondern als dringend nétiger
Partner wahrgenommen. Hamburg hat ein-
fach zu wenig Platz. Aulerdem wird der
auch weiterhin standig steigende Verkehr
eine zunehmende Belastung fiir Harburg, fir
das Alte Land und fur die bisherigen Haupt-
verkehrswege wie die B75.
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Horneburg

Buxtehude

Als dringliches Infrastrukturprojekt sieht Landrat Michael Roesberg auch den Aus-
bau schneller Datenleitungen fiir das Internet. In den Stadten sei die Versorgung
zwar in Ordnung, aber gerade in der Fliche gebe es Probleme. Der Landkreis
Stade hat das Thema nun selbst in die Hand genommen und will EU-Mittel
beantragen. Bei allen Tiefbauarbeiten werden grundsatzlich Leerrohre verlegt,
sodass Glasfaserkabel nachtraglich ohne groflen Aufwand verlegt werden kon-
nen — sobald ein Netzbetreiber diese Aufgabe Gibernimmt. Laut Roesberg ist das
Unternehmen EWE dabei, ein Konzept fiir die FlachenerschlieRung zu ent-
wickeln. Der Landrat: ,,Anfangs hie} es, das Internet werde die Verkehrsbelas-
tung senken, da viele Wege nicht mehr stattfinden miissten. Doch das war ein
Trugschluss. Der Verkehr auf der Stral3e wird weiterhin zunehmen. Leistungsfahi-
ge Datenautobahnen ersetzen in keiner Weise die Verkehrsinfrastruktur.” wb

- . - - "h_-: L
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B&P: Auch ohne die A26 haben sich Buxte-
hude und Stade zu beachtlichen Wirt-
schaftsstandorten entwickelt . . .
Roesberg: . . . was, zumindest fiir Stade
gesprochen, an der Elbe liegt. Mangels
Autobahn wurde die Wasserstrafle zur wich-
tigsten Verbindung. Deshalb haben wir hier
Unternehmen wie Airbus, Dow Chemical,
die Hatecke-Werft und beispielsweise in
Wischhafen die Karl Meyer AG, ein grofer
Logistiker sowie Ver- und Entsorger fiir Hel-
goland. Trotzdem gilt: Der Wirtschaftsraum
kann nur erschlossen werden, wenn die
Autobahn bis nach Hamburg kommt.

B&P: Wo liegen die Chancen und Potenzia-
le im Landkreis Stade, wenn die Autobahn
eines Tages fertig sein wird?

Roesberg: Unser groRes Plus ist die Mittel-
standsstruktur. Wir haben hier beispielsweise
grofle Bauunternehmen wie Viebrock und Lin-
demann, die von einer besseren Verkehrsan-
bindung profitieren werden. Aber das gilt auch
fir den Handwerker, der dann schnellere
Wege nutzen kann. Durch die A26 werden die
lokalen Markte enger zusammenricken. Ich
denke allerdings nicht, dass die Autobahn
einen Boom auslosen wird. Stattdessen wer-
den sich die unternehmerischen Krafte im
Landkreis Stade starker als bisher entfalten kon-
nen. Die Wirtschaft wird aufatmen!

B&P: Wann wird der erste Autofahrer nach
Ihrer Einschatzung von der A7 aus direkt
Uber die A26 bis Stade fahren konnen?
Roesberg: Es wird noch mindestens zehn, ich
firchte eher 15 Jahre dauern. Das ganze Ver-
fahren ist extrem lang. Und das betrifft ja nicht
nur die A26, sondern auch andere Projekte in
ganz Deutschland. Es wundert mich, dass nie-
mand Uber die Verkiirzung der Verfahrenszei-
ten nachdenkt — nattirlich, ohne die Rechte der
betroffenen Birger zu beeintrachtigen. Ich
halte eine Reform auf der gesetzgeberischen
Ebene fiir dringend erforderlich. Wir sehen ja,
wie lange allein der Abschnitt Stade-Buxtehu-
de dauern wird. Obwohl es da keine recht-
lichen Komplikationen, also auch keine einzige
Enteignung gegeben hat. Meines Erachtens ist
es enorm wichtig, dass sich die norddeutschen
Lander auf eine gemeinsame Infrastrukturpoli-
tik einigen und diese mit Nachdruck in Berlin
vertreten. Dazu sollte allerdings die beriihmte
Ahrensburger Liste mit ihren fast 20 Einzelpro-
jekten gescharft werden. Wir miissen uns auf
die wichtigsten Vorhaben beschranken.

Info: Dass die A26 keine 70er-Jahre-Erfin-
dung ist, lesen Sie in der Juli-Ausgabe von
Business & People unter dem Link www.
tageblatt.de/service/business-people (Seite
10). Schon im Dritten Reich war die Strecke
Teil des damaligen Generalbebauungsplans.
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Hamburger Hafen: Rekordergebnis
im Seegiiterumschlag

er Hamburger Hafen ist auf Rekord-
kurs und erreicht in den ersten sechs
Monaten 2014 einen Gesamt-
umschlag von 72,6 Millionen Ton-
nen (plus 6,6 Prozent). Der im Uni-
versalhafen Hamburg mit 50,7 Milli-
onen Tonnen dominierende Contai-
nerumschlag kommt mit einem Er-
gebnis von 4,8 Millionen TEU
(20-FuR-Standardcontainer) auf ein
Plus von 6,8 Prozent. Die groBten
Seehdfen am europaischen Nord-
kontinent verzeichnen im Durch-
schnitt ein Wachstum im Gesamt-
umschlag von 1,8 Prozent und beim
Containerumschlag von 2,6 Prozent.
Demnach kann der Hamburger
Hafen auf ein Gberdurchschnittliches
Wachstum zuriickblicken und im
Containerverkehr seinen Marktanteil
von 25,7 Prozent auf 26,7 Prozent
ausbauen.

Mit 51,6 Millionen Tonnen sorgt der
Sttickgutumschlag im ersten Halb-
jahr fiir ein Plus von 8,8 Prozent. ,Ein
aulergewohnlich starkes Wachstum
sehen wir beim Umschlag von bela-
denen Containern: 4,2 Millionen
volle Boxen wurden an den Hambur-
ger Kaimauern abgefertigt. Das sind
8,2 Prozent mehr als im Vorjahr und
mehr, als je in der Hafengeschichte
im ersten Halbjahr umgeschlagen
wurden”, erlautert Axel Mattern,
Vorstand Hafen Hamburg Marketing
e.V. (HHM). Der Umschlag im Seg-
ment konventionelles Stlickgut zeigt
mit 930 000 Tonnen (plus 0,8 Pro-
zent) im ersten Halbjahr ebenfalls
eine positive Entwicklung. Im Bereich
Massengut ist mit 21,0 Millionen
Tonnen ein Wachstum von 1,6 Pro-
zent zu verzeichnen. Besonders posi-
tiv wurde dieses Ergebnis von anzie-
henden Exporten von Getreide, Mi-
neraldl, Biodiesel und chemischen
Produkten beeinflusst.

»Der wachsende Seegiiterumschlag
schafft neue Arbeitsplatze im Ham-
burger Hafen. Inzwischen sind auf
den Umschlagterminals mehr Ar-
beitskréfte beschiftigt als im Boom-
Jahr 2008. Die Hafenwirtschaft sucht
gezielt Arbeitskréfte und stellt wieder
mehr ein”, sagt Ingo Egloff, Vorstand
Hafen Hamburg Marketing e.V. So
hat die HHLA bereits Ende Juli

50 neue Stellen am Container Termi-
nal Burchardkai geschaffen und kiin-
digte an, auch zusatzliche Mitarbei-
ter fir das Container Terminal Alten-
werder zu beschaftigen. Auch der
Personaldienstleister Gesamthafen-
betriebsgesellschaft (GHB) schafft in
diesem Jahr 60 neue Stellen, um aus-
reichend qualifizierte Arbeitskrafte
fir die weiter wachsenden Um-
schlagmengen an den Stiickgut- und
Massengutterminals anbieten zu
konnen. ,Die Hamburger Hafenwirt-
schaft stellt sich auf weiteres Wachs-
tum ein und setzt dabei auch auf
Ausbildungsplédtze fiir den Nach-
wuchs, Qualifizierungsprogramme
fir Quereinsteiger und die kontinu-
ierliche Weiterbildung vorhandener
Mitarbeiter”, erlautert Egloff.

Die Zuverlassigkeit und Qualitat des
Hamburger Hafens zu sichern, ist fiir
Hamburgs Wirtschaftssenator Frank
Horch ein besonderes Anliegen: ,Es
ist unsere gemeinsame Aufgabe, die
Logistikketten in und tiber den Ham-
burger Hafen wieder auf die hohe
Verlasslichkeitsquote zu bringen, die
den Hafen erst zu einem préferierten
Dienstleister in der Logistik gemacht
hat. Die Infrastrukturinvestitionen
sind daflir alternativlos. Wer heute
fordert, dass wir weniger bauen sol-
len, der setzt die Zukunft unseres
Standortes aufs Spiel!”

Die Anzahl besonders groRer
Containerschiffe in Hamburg
steigt weiter an

Das erste Halbjahr war auch gepragt
durch eine in dieser GréRenordnung
nicht vorhersehbare Mengensteige-
rung im Seeglterumschlag, die mit
immer groRer werdenden Container-
schiffen einhergeht. Im ersten Halb-
jahr wurde Hamburg von 244 be-
sonders groflen Containerschiffen
(Ultra Large Container Ships) mit Stell-
platzkapazitaten von 10 000 TEU und
mehr angelaufen. Die Zahl der Schiffs-
anlaufe dieser GroRenklasse nahm
zum vergleichbaren Vorjahreszeitraum
um 27,1 Prozent zu und macht deut-
lich, dass die Fahrrinnenanpassung
von Unter- und AuRenelbe dringend
fir den Hafen und die Schifffahrt rea-
lisiert werden muss. hhm

Um die 50 werkstattgeprifte Transporter und Freizeitmobile stehen im TGC zum Verkauf bereit.

Transporter oder Freizeitmobil

TRANSPORT

Gebrauchte Alleskonner
mit Giitesiegel

Jurgen Haase verkauft im Transporter-Gebrauchtwagen-Center des Buxtehuder
Autohauses Hans Tesmer hochwertige Nutzfahrzeuge

ugegeben, die vollstandige Bezeichnung ist
etwas sperrig: Transporter-Gebrauchtwagen-
Center. TGC lautet die gangige Abkirzung,
die nicht nur flissiger Gber die Lippen geht,
sondern zugleich ein Giitesiegel bei Merce-
des Benz darstellt. Dass die hohen Qualitats-
mafstabe im Buxtehuder Autohaus Merce-
des-Benz Hans Tesmer taglich eingehalten
werden, dafiir sorgt Jirgen Haase. Er leitet
seit 2000, als das Autohaus den TGC-Titel
vom Hersteller verliehen bekommen hat, das
Center. Sowohl die fachlichen als auch die
personellen Voraussetzungen missen stim-
men, um dieses begehrte Zertifikat zu be-
kommen.

Jirgen Haase kam vor 15 Jahren zu Tesmer
nach Buxtehude, um gebrauchte Transporter
zu verkaufen. Bei diesen Fahrzeugen fiihlte er
sich immer am wohlsten. ,Nutzfahrzeuge
passen zu mir”, sagt er. Die Emotionalitét, die
beim privaten Neuwagenkauf eine grofle
Rolle spielt, habe ihm nie so gelegen. In sei-
nem Geschaft geht es um praktische Dinge.
Um Nutzlasten etwa oder um Laderaumlan-
gen. Oder darum, wie Ein- oder Umbauten
realisiert werden konnen. , Wichtig ist, dass
der Wagen dem Kunden schnell zur Verfi-
gung steht”, sagt Jlirgen Haase, das Geschaft
mit den gebrauchten Transportern sei ,ein
sehr direktes”. Probefahrten sind jederzeit
auch kurzfristig moglich. Manchmal ist der
komplette Verkauf innerhalb einer Stunde er-
ledigt.

Sprinter, Vito, Viano oder Vario — die Auswahl
an Transportern und Freizeitmobilen inner-
halb der Mercedes-Benz-Familie ist gro. Um
die 50 Fahrzeuge stehen immer im Buxtehu-

I

,Nutzfahrzeuge passen zu mir”, sagt
Jurgen Haase. Seit 2000 leitet er das
TGC an der Luneburger Schanze in

Buxtehude.

Fotos: Leonie Ratje (1) / Tesmer

der TGC an der Liineburger Schanze. Immer-
hin ein Warenwert von 1,5 bis zwei Millionen
Euro, der da auf die nachsten Besitzer wartet.
300 werkstattgepriifte Fahrzeuge verkauft
Jirgen Haase mit seinem Team durchschnitt-
lich pro Jahr. Mit gerade einmal drei Kollegen
ist die TGC-Abteilung die kleinste bei Tesmer
in Buxtehude. ,Vielleicht arbeiten die des-
halb so stringent”, sagt Geschaftsfiihrer
Klaus-Glinther Mohrmann.

Der sieht in dem TGC mebhr als das durchaus
lukrative Geschaft mit dem An- und Verkauf
gebrauchter Transporter und Vans. Letztlich
sei das Transporter-Gebrauchtwagen-Center
auch ein hilfreiches Marketinginstrument fir
den Neuwagenverkauf. ,Es erleichtert den

Absatz von Neufahrzeugen”, erklart er. Zum
einen seien die Verkdufer handlungsfahiger
bei Inzahlungnahmen, zum anderen wiirden
viele Kunden einen Transporter aus dem TGC
testen, ehe sie sich fiir ein neues Fahrzeug
entschieden. ,, Gerade Firmenkunden fahren
zunachst mal einen gebrauchten Sprinter
oder Vito und entscheiden sich dann im
nachsten Schritt fiir Neufahrzeuge”, besta-
tigt Jlrgen Haase.

Mehr als 90 TGCs gibt es in ganz Deutsch-
land. Via Internet sind ihre Angebote fiir den
Kunden jederzeit miteinander vergleichbar.
Angesichts der Konkurrenz aus dem eigenen
Haus macht es Sinn, sich einen besonderen
Anstrich zu geben und Fahrzeuge im Portfo-
lio zu haben, die nicht jeder hat. Die Buxte-
huder haben sich auf den Verkauf des Alles-
kénners Viano spezialisiert, dem schicken
Mercedes-Multivan, der der VW-Konkurrenz
T5 mit Erfolg trotzt. , Beim Viano wurde viel
an der Optik gemacht”, sagt Haase, das De-
sign sei Pkw-gepragter als friher. Seit 2010
laufe das Geschaft mit den gebrauchten Via-
nos richtig gut, vor allem auf das 6-Zylinder-
Modell habe es einen regelrechten Run ge-
geben. , Der Trend geht auch bei Fahrzeugen
immer mehr dahin, verschiedene Lebensbe-
reiche miteinander zu verbinden”, sagt
Klaus-Glinther Mohrmann. Das Auto diene
zunehmend als Transporter fir alle Freizeit-
moglichkeiten. Vor allem Familien wiirden
die flexiblen Moglichkeiten schitzen, die
ihnen ein komfortabler Van bietet. Ir

> Web:
www.tesmer.de
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95 Jahre Stackmann in Buxtehude:

Zeit fiir einen Luftsprung . . .

Werbekampagne stellt die 340 Mitarbeiter in den Mittelpunkt —

Vjl

Das Flihrungstrio des Modehauses
machte beim Foto-Shooting auch
mit: Inhaber Dieter Stackmann,
Prokuristin Regina Meybohm und
Geschiftsfihrer Henning Schlee-
mann.

itarbeiter sind sein wichtigstes Kapital.
Daran lasst Dieter Stackmann, ge-
schéftsfihrender Gesellschafter des
Modehauses Stackmann in Buxtehu-
de, keinen Zweifel. Anlasslich des
95-jahrigen Bestehens des Unterneh-
mens rickt das Team nun auch op-
tisch in den Vordergrund: Ein Grofteil
der 340 Mitarbeiter hat sich freiwillig
fur ein Foto-Shooting gemeldet und
steht nun im Mittelpunkt der groflen
Werbekampagne, die bis Ende Okto-
ber mit zahlreichen Events und Aktio-
nen auf den 95. Geburtstag aufmerk-
sam machen soll. Geschaftsfiihrer
Henning Schleemann: ,Es haben sich
viel mehr Freiwillige gemeldet als wir
brauchten.” Die, die am Ende vor der
Kamera landeten, sind nun Werbetra-
ger: lhre Fotos schmiicken die Schau-
fenster, Broschiiren, das Couponheft
und grofRe Werbebanner. Uber QR-
Codes lassen sich sogar kurze Videos
vom Foto-Shooting aufs Handy laden.
Es ist nicht selbstverstandlich, dass die
Belegschaft eines Unternehmens so
engagiert mitmacht, wenn sich die
,Obere Etage” eine Werbeaktion aus-
denkt. Aber bei Stackmann ist es tradi-
tionell sehr familiar — da ziehen die An-
gestellten mit. ,Unsere Fluktuation
geht gefihlt gegen null”, sagt der
Chef. Viele Mitarbeiter seien bereits in

Foto: Martin Elsen
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Rieke Richters hat am Foto-Shooting teilgenommen: Hier springt
sie sportlich in die Hohe - ein personlicher Beitrag fiir die Werbekam-

pagne ihres Arbeitsgebers.

zweiter, manche sogar in dritter Gene-
ration im Unternehmen. Von ,japani-
schen Verhaltnissen” nach dem Motto
,Ein Job — ein Leben” mochte Dieter
Stackmann zwar nicht sprechen, aber
ein bisschen ist es schon so.

,Wir investieren viel in unsere Mitar-
beiter”, sagt Schleemann. ,Es gibt re-
gelméRige Fortbildungen, wir bilden
intensiv junge Leute aus und wir
schicken unsere Mitarbeiter auch ins

Land, damit sie kennenlernen, wie an-
dere Unternehmen unserer Branche
aufgestellt sind.” Dabei hangt Dieter
Stackmann die Latte durchaus hoch:
,Wir sind hier zwar im kleinen Buxte-
hude, aber wir bieten ein Niveau, das
durchaus auch mit GroRstadten mit-
halten kann. Unsere Kunden sind doch
auch mal in Berlin und sehen, wie
Mode dort prasentiert wird. Diesem
Vergleich mussen wir standhalten kon-

lhre Fotos schmiicken nun das Modehaus

nen. Das ist unsere Orientierung.”
»C-Gang” heillt es, wenn die Mitar-
beiter ausschwarmen. ,Dieser Begriff
steht fir Konkurrenzbeobachtung und
ist in der Branche Ublich”, erlautert
Henning Schleemann. Der offene Um-
gang mit diesem Thema ist sympto-
matisch: ,Wir sind eine Marke und
brauchen uns nicht zu verstecken. Wir
wollen ein Angebot wie die GroRstadt
bieten”, sagt Dieter Stackmann. Uber
50 000 Kundenkarten aus dem Um-
feld bis nach Hamburg hinein geben
ihm Recht.

Dass im sanierten Rathausquartier in
Buxtehude seit Ende vorigen Jahres
auch Mitbewerber wie C&A und H&M
prasentieren, wurde von Dieter Stack-
mann stets begriiit. Alles, was den
Standort starkt, sei auch gut fiir Stack-
mann, so seine Devise: ,Buxtehude
hat dadurch stark gewonnen. Wir mer-
ken das daran, dass wir pro Woche
1500 Autos mehr in unserem Parkhaus
haben.” Und wer da parkt, der geht
auf dem Weg in die FuRgangerzone
auch direkt durch das Modehaus
Stackmann. Das Unternehmen erhofft
sich dadurch neuen Kontakt gerade zu
jungen Kunden.

Nach dem groRBen Umbau stehen jetzt
bereits weitere Plane an, wie Henning
Schleemann verrat: ,In nachster Zeit
werden wir die Kinderwelt komplett
neu aufstellen — eine ganze Etage.
AuRerdem werden wir den Bereich Le-
derwaren, Strimpfe, Accessoires und
Taschen neu gestalten. Gemeinsam
mit Douglas und Christ ist das schon
ein sehr harmonischer Bereich — dort
investieren wir weiter.” Und nicht zu-
letzt: Das im Januar eroffnete Stack-
mann-Outlet in Apensen hat sich of-
fenbar bewdhrt. Weitere Laden dieser
Art, in denen Vorjahresware angebo-
ten wird, sind zwar aktuell nicht ge-
plant, aber auch nicht grundsatzlich
ausgeschlossen. wb

> Web:
www.stackmann.de
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EVENTS BIS ENDE OKTOBER

Aus Anlass des 95-jahrigen Bestehens hat Stackmann
eine umfangreiches , Jubildums-Journal” mit zahl-
reichen Infos tiber die Geschichte, die aktuelle Mode
und das Unternehmen herausgebracht. Auerdem
bekommen Kunden ein Couponheft mit zahllosen
Verglinstigungen, Rabatten, Gratisaktionen und na-
tuirlich Angeboten aus dem Bereich der Mode. Eine
Auswahl der Sonderveranstaltungen und -aktionen
im Oktober:

4. Oktober Die DAK zu Gast

»Der Zoo macht Gymnastik” — unter diesem Motto
ist die DAK Gesundheitskasse von 10 bis 16 Uhr zu
Gast in der Kinderwelt.

RAPHAELA Event

Beim Kauf einer RAPHAELA Hose in der Damen-
Modewelt im 1. OG gibt es einen praktischen
Taschenschirm geschenkt. AuRerdem wird ein
E-Book-Reader inklusive Cover mit Leseleuchte verlost.

GERRY WEBER Edition Modenschau

Vier Models zeigen in der Damen-Modewelt im

1. OG die neuesten Trends. Beim Kauf eines GERRY
WEBER Edition Artikels gibt es einen modischen
Schal gratis.

4. und 5. Oktober BRAUN BUFFEL
Lederprageaktion

Das BRAUN BUFFEL Team ist in der Accessoires-Welt
im EG zu Gast und priagt BRAUN BUFFEL Produkte
individuell und kostenfrei nach den Wiinschen der
Kunden.

5. Oktober Verkaufsoffener Sonntag
von 13 bis 18 Uhr

5. Oktober XXL-Modenschau

Um 14 und 16 Uhr prasentieren vier Models die
neuen Trends fiir starke Frauen in der Damen-
Modewelt im 1. OG.

6. bis 11. Oktober LIKE IT Aktion

Beim Kauf eines ,LIKE IT” Artikels in der Damen-
Waschewelt (Viverstralle) gibt es gratis eine Tiite
JJelly Beans”, die USA Kult-SiiBigkeit.

9. Oktober Trendfocus-Kundenevent —

Werden Sie zum Mode-Insider!

Ab 19.30 Uhr ist die Firma Trendfocus zu Gast bei
Stackmann: Modeprofis, die den Stilikonen und
erfolgreichen Designteams der ganzen Welt an den
Fersen kleben.

Als exklusives Event werden in der Damen-Modewelt
im 1. OG die angesagtesten Trends der neuen Sai-
son gezeigt. Anmeldung bis 2. Oktober unter Tel.

0 41 61/50 66 181. Die Teilnehmerzahl ist begrenzt.

10. Oktober BASLER Promotion
Zwei Damen aus dem Hause BASLER zeigen die neu-
estens Trends in der Damen-Modewelt im 1. OG.

11. Oktober CODELLO Charity-Tuchaktion

Von 11 bis 18 Uhr zeigt eine CODELLO-Mitarbeiterin
in der Accessoires-Welt im EG zahlreiche Tuch- und
Schal-Bindetechniken. Kunden konnen ihr CODEL-
LO-Tuch individuell selber gestalten. Mit Gewinn-
spiel.

17. Oktober Annemarie Stoltenberg -
Buchbesprechung

Um 19.30 Uhr stellt Annemarie Stoltenberg

die Neuerscheinungen Herbst 2014 im Atrium
ViverstralRe vor. Einlass ab 19 Uhr,

Eintritt acht Euro inklusive Getranke und Snacks.

Weitere Veranstaltungen entnehmen Sie der
Broschiire ,,95 Jahre Stackmann”.
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DIE EXPERTEN FUR KONKRETE ERGEBNISSE

Individuelle Unterstiitzung auf Augenhdhe
Umfassende IT-Beratung — auch fiir Ihr Unternehmen

Uberzeugend durch Methodik, Erfahrung und Persénlichkeit
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Telefon: +49 40 538 89 868
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Brustkrebs ist die haufigste Krebser-
krankung bei Frauen. Uber

70 000 Mal im Jahr stellen Arzte
aktuell die Diagnose ,,Mamma-
karzinom” bei einer Frau, liber

17 000 Frauen sterben jahrlich
daran. Wenn auch die haufigste, so
ist Brustkrebs in der Regel nicht die
gefahrlichste Krebsart bei Frauen.
Rechtzeitig erkannt und behandelt,
sind die meisten Erkrankungen
heilbar. Die Zahl der Sterbefille
sinkt seit einigen Jahren, trotz stei-
gender Rate an Neuerkrankungen.
Das Mammakarzinom ist heute
erfolgreicher behandelbar als frii-
her — mit gezielteren und oft weni-
ger belastenden Methoden. Dazu
zahlt auch die Strahlentherapie, die
die Chance erhoht, die betroffene
Brust zu erhalten und das Uber-
leben der Patientinnen zu verlan-
gert.

Bei Médnnern in Deutschland ist
Prostatakrebs die haufigste Krebser-
krankung. Pro Jahr werden nach
Angaben des Robert Koch-Instituts
bundesweit etwa 63 400 Neuer-
krankungen diagnostiziert. Mit
einem Anteil von rund zehn Pro-
zent steht das Prostatakarzinom an
dritter Stelle bei den zum Tode
fihrenden Krebserkrankungen. Bei
Tumoren im Friihstadium sind als
Behandlungsmdoglichkeiten die
Operation und die Strahlentherapie
etabliert. Bei der Operation, radika-
le Prostatektomie genannt, wird
der Tumor mit Prostata und
Samenblasen moglichst vollstandig
entfernt, um eine Heilung zu errei-
chen. Alternativ zur Operation
kommt eine Strahlentherapie in
Frage, mit der der Operation
gleichwertige Heilungsaussichten
bestehen. Allerdings ergeben sich
fir manche Patienten aus der
Anwendung des einen oder ande-
ren Verfahrens Vorteile, die mit
fachkundiger Unterstiitzung abge-
wogen werden sollten. fm

3

-
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trahlentherapie ist mittlerweile ein fester Be-
standteil der modernen Medizin. Zu den
Hauptindikationen fiir eine Bestrahlung ge-
héren bésartige Tumorerkrankungen, aber
auch fir viele gutartige Erkrankungen wie
Fersensporn oder Tennis- und Golfellenbo-
gen stellt die Bestrahlung eine effektive The-
rapie dar. Vor allem Letzteres ist vielen Pa-
tienten aber noch wenig bekannt, wie auf
den regelmaRigen Informationsveranstal-
tungen der Praxis fur Strahlentherapie Har-
burg immer wieder deutlich wird. Um die
Patienten Uber die verschiedenen Behand-
lungsformen und -maglichkeiten der Strah-
lentherapie aufzuklaren, bietet Praxisinhaber
Dr. Jurgen Heide auch in diesem Herbst neue

Patientenveranstaltungen an. Am Mittwoch,
8. Oktober, von 18.30 bis 20 Uhr referiert
der Strahlentherapeut und Palliativmediziner
in seinen Praxisradumlichkeiten an der Stader
StralRe 154 zum Thema ,,Moderne Strahlen-
therapie am Beispiel des Mamma- und Pros-
tatakarzinoms” und ladt fur Samstag, 8. No-
vember, von 11 bis 15 Uhr zu einem Tag der
offenen Tir ein. Am Mittwoch, 10. Dezem-
ber, erwartet die Besucher von 18.30 bis
20 Uhr ein Vortrag lber ,Schmerzen bei Ge-
lenk- und Sehnenerkrankungen — was bringt
eine Strahlentherapie?”

Was viele Patienten noch nicht wissen:
Strahlentherapie kann auch bei entziind-
lichen Weichteil-, degenerativen Gelenk-

sowie Bindegewebserkrankungen wie Ar-
throse oder auch Narbenwucherungen, die
chronische Schmerzen verursachen, einge-
setzt werden. Wer von einer dieser Krank-
heiten betroffen ist, weist oft bereits eine
lange Leidensgeschichte auf. Denn viele
Methoden zur Schmerzlinderung oder -be-
seitigung helfen nur kurzfristig, wenn Gber-
haupt. , Gerade fiir die Patienten, bei denen
eine konventionelle Therapie nicht an-
schlagt, ist die Strahlenbehandlung eine
gute und vor allem auch fast nebenwir-
kungsfreie Option”, sagt Dr. Heide.

Die Behandlung erfolgt abgestimmt auf die
individuelle Situation des Patienten meis-
tens in sieben Sitzungen (ber drei bis vier

Strahlentherapeut Dr.Jlrgen Heide ladt zu
Informationsveranstaltungen ein.

Der eigentliche Bestrahlungsvorgang
dauert in der Regel nur wenige Minuten.

Wie wirkt Strahlentherapie?

Info-Veranstaltungen der Praxis flir Strahlentherapie Harburg im Herbst 2014

Wochen. Fiir eine Sitzung kann der Patient
mit einem Aufenthalt von zehn Minuten im
Bestrahlungsraum rechnen, wobei die Be-
strahlung selbst in wenigen Minuten abge-
schlossen ist. Wenn die Behandlung nach
zwei Monaten noch keinen ausreichenden
Erfolg gezeigt hat, kann der Effekt oft mit
einer zweiten Bestrahlungsserie verbessert
werden. fm

)

Kontakt:

Praxis fur Strahlentherapie
Harburg

Telefon 0 40/86 69 10 80
Web: www.strahlentherapie-
harburg.de

SCHLARMANNvVoNGEYSO

Was ist hier bitte echt?

Wir zeigen Ihnen, wie Sie Ihre Ideen und Marken ausreichend schiitzen kénnen.

Mit der fachtUbergreifenden Beratung unserer spezialisierten Rechtsanwélte, Steuerberater
und Wirtschaftsprifer navigieren wir Sie erfolgreich an den Fallstricken vorbei. Auch an den

unsichtbaren. Wir beraten Sie gerne.

Rechtsanwaélte Steuerberater Wirtschaftspriifer Partnerschaft mbB

Biro Veritaskai Harburg, Biiro Alster Hamburg

Tel. +49 40 697989-0
www.schlarmannvongeyso.de
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MASCHINENBAU

as Stader Maschinenbauunterneh-
men W. v. d. Heyde GmbH (vdh)
baut zurzeit jedes Jahr gut 25 Ma-
schinen, mit denen Bauteile oder
Produkte auf Dichtheit gepriift
werden. Mit langjahrigem Know-
how und findigen Entwicklern ist es
gelungen, eine Position an der
Weltspitze zu erobern. Dabei ist es
den Experten ziemlich egal, was da
eigentlich geprift werden soll.
Stefan Meyer, Technischer Leiter
und Prokurist, sagt: ,Am liebsten
haben wir es mit formstabilen Kor-
pern zu tun, das kann man schon
so sagen. Aber im Grunde ist es
egal — wir stellen uns jeder Heraus-
forderung. Unsere Aufgabe ist es,
fur jeden individuellen Fall eine
technische Losung zu finden. Und
genau das tun wir.” Flr Business &
People haben Geschiftsfuihrer Ge-
rald Lidolph und Meyer einmal
skizziert, wie der Weg vom ersten
Kundenkontakt bis zur Ubergabe
und Inbetriebnahme der fertigen
Maschine verlauft.

Nicht selten treten die ersten Pro-
bleme bereits beim ersten Kunden-
gesprach auf, wie Lidolph mit
einem Augenzwinkern sagt: ,Der
Kunde bringt beispielsweise ein
Bauteil mit, das auf Dichtheit ge-
prift werden soll. Dann fragen wir:
Wie dicht? Und wie schnell?” Hin-
ter diesen fast banalen Fragen ver-
birgt sich ein ganzer Berg rich-
tungsweisenden Entscheidungen
bei der Konstruktion einer Maschi-
ne. Fir den Laien: ,Ein bisschen
dicht” 16st logischerweise ein weni-
ger aufwendiges Prifverfahren aus
als ,richtig dicht” — wobei es ,ganz
dicht” schon aus physikalischen
Grunden gar nicht gibt (nachzule-
sen auf Seite 19 in der B&P-Juli-
Ausgabe, Link: www.tageblatt.de/
business-people). Hohe Stlckzah-
len erfordern andere Konstruktio-
nen, beispielsweise durch Automa-
tion, als gemaRigte Geschwindig-
keiten fiir geringe Stlickzahlen, bei
denen die Bediener der Maschine
auch noch selbst Hand anlegen.
Die Dichtheitsprifung einer Alu-
Felge ist ein Vorgang von wenigen
Sekunden; um einen groRRen Kom-
pressor anzuschlieRen und zu pri-
fen, konnen schon mal einige Mi-
nuten vergehen.

Wenn die Datenlage geklart ist,
kommen die vdh-Physiker ins Spiel,
darunter mit Wolfgang Fuhrmann
ein Top-Fachmann von internatio-
nalem Renommee. Er baute vor
Jahren die Sparte Dichtheitspri-
fung bei vdH auf, ist heute im Ru-
hestand, aber immer noch als

selbststandiger Berater unterwegs
und seinem alten Unternehmen
verbunden. Mit Michael Volkmann
leitet ein Diplom-Physiker die vdh-
Abteilung Konstruktion und Verfah-
renstechnik, in der sieben Kon-
strukteure, Techniker und Maschi-
nenbau-Ingenieure arbeiten. Hier

Sie lenken die Geschicke des
Stader Maschinenbauunter-
nehmens von der Heyde:
Geschéftsfuhrer Gerald
Ladolph (links) und der Tech-

nische Leiter Stefan Meyer.
Foto: Wolfgang Becker

fallen die Entscheidungen, wie das
vorgelegte Produkt gepriift wird
und wie sich eine Maschine nach
den Wiinschen des Kunden bei-
spielsweise in eine bestehende Pro-
duktionslinie integrieren lasst. Sind
alle Fragen geklart, wird ein Kon-
zept entworfen. Zeitgleich bereitet
der Vertrieb das Angebot vor. Das
Finden der technischen Ldésung
dauert in der Regel zwei Wochen,
wobei hier zunachst das optimal
Machbare erdacht wird. Meyer:
,Wenn von vornherein die Geldfra-
ge im Vordergrund steht, macht
das den Geist blind.” Gesucht istim
ersten Schritt also die technisch
beste Losung, nicht die mdglichst
billige.

Stimmt der Kunde dem Entwurf zu
und erteilt den Auftrag, steht der
eigentliche Konstruktionsstart be-
vor. Mit der 3D-CAD-Konstruk-
tionssoftware Catia V5 wird die Ma-
schine detailliert geplant. Viele Bau-
teile fertigt vdh selbst, Pumpen
und Fordertechnik werden zuge-

kauft. Meyer: ,Das Herzstiick der
Anlage, die Prifkammer, wird kom-
plett hier gebaut. Das gilt insbe-
sondere fiir die Abdichtwerkzeu-
ge.” Ein einfaches Beispiel: Soll eine
Flasche auf Dichtheit geprift wer-
den, muss sie fiir den Messvorgang
verschlossen werden. Das gilt aber
auch fur eine starre Alufelge oder
eine Luftfeder im Fahrzeugbau, die
im Kern aus einem Gummibalg be-
steht — was die Bandbreite der
Herausforderungen an die Maschi-
nenbauer etwas verdeutlicht. 30 Jah-
re Know-how haben Von der Heyde
zum Weltmarktfihrer gemacht.

, Wir haben hier alle
14 Tage eine Abnahme*

Dichtheitsprifung: Weltmarktfiihrer Von der Heyde baut Maschinen in
Stade — Der lange Weg vom Auftrag bis zur Inbetriebnahme beim Kunden

Sechs Wochen dauert es, dann ist
die Maschine am Bildschirm durch-
konstruiert. Jetzt wird die FMEA
zwischengeschaltet — die ,Fehler-
moglichkeitseinflussanalyse”, ein
feststehender Begriff aus dem Ma-
schinenbau. Kurz: Was konnte
schief gehen? Wo kénnen Fehler
passieren? Wie konnen sie verhin-
dert werden? In der Folge werden
eventuell weitere Sensoren oder
Prifelemente eingeplant.

Steht die Konstruktion, geht es ans
Bauen. Teile werden gefertigt und
bestellt, Elektro-Planung (Steu-
erungstechnik, Schaltschrankbau,
Programmablaufplan) und mecha-
nische Konstruktion werden syn-
chronisiert. Aus etwa 1200 Teilen
(ohne Verbindungstechnik) besteht
eine Maschine. Sechs Wochen dau-
ert es, bis sie in der Halle montiert
und verkabelt ist (mittlerweile sind
drei Monate seit dem ersten Kun-
dengesprach vergangen). Weitere
drei Wochen dauert die Inbetrieb-
nahme - jetzt wird nachgesteuert
und optimiert. Gerald Lidolph:
JJetzt sind wieder die Physiker ge-
fragt: Was die sich ausgedacht
haben, steht jetzt da.” Messproto-
kolle von den Probeldufen werden
erstellt. Lauft alles rund? Tut die
Maschine genau das, was sie soll?
Wie sieht es im Dauerbetrieb aus?
Fiir Maschinen, die im Dauerbe-

trieb laufen, folgt nun der Harte-
test: Eine Woche unter Volllast. Li-
dolph: ,,Das gilt vor allem fiir Neu-
konstruktionen. Bei Maschinen fiir
die Felgenpriifung laufen dann
schon mal rund um die Uhr mehre-
re 1000 Priifvorgange hintereinan-
der ab. Wir bauen sogar bewusst
fehlerhafte Prifobjekte ein, um zu
sehen, ob die auch von der Ma-
schine erkannt werden.” Dies pas-
siert Ubrigens auch im reguldren
Betrieb: Jedes 200. Teil wird be-
wusst in defektem Zustand auf die
Maschine geschickt — und muss
dann aussortiert werden. Der stan-
dige Selbsttest ist Programm, denn
die Anlage hat nur einen Sinn: Sie
soll Fehler in der Produktion auf-
spiren. Und das muss 100prozen-
tig funktionieren.

Nach der internen Abnahme folgt
die Abnahme durch den Kunden.
Ist alles in Ordnung, steht die Aus-
lieferung an — entweder am Stiick
oder zerlegt in Baugruppen wer-
den die Maschinen zum Einsatzort
verfrachtet und dort wieder in Be-
trieb genommen. Auferdem muss
das Personal beim Kunden geschult
werden. Bei den normalen Maschi-
nen sind nun etwas sechs Monate

N

vergangen, bei groften Anlagen auch
schon mal neun Monate. Das Stader
Unternehmen Von der Heyde bewal-
tigt den beschriebenen Ablauf mit
seinen 100 Mitarbeitern 25 Mal im
Jahr. Lidolph: ,,Wir haben hier alle 14
Tage eine Abnahme.” Hinzu kom-

Jetzt
Planungs.
teg‘min ver-
~ €Inbaren!
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men Service- und Wartungsdienste,
Dokumentationen, Zertifizierungen,
Sicherheitskonzepte sowie kaufman-
nische und exportrechtliche Vorgan-
ge wie beispielsweise die Zollabwick-
lung.” Der Geschaftsfihrer: ,Friiher
hiel es, bei zehn Maschinen pro Jahr
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sei die Kapazitatsgrenze erreicht.
Heute bauen wir 25 und wissen: Es
geht noch mehr. . .” wb

b

Web:

www.vdh-germany.de

Unsere Kluchenplanerin
UterAndresenns——"__

Wir beraten Sie gern!

Personlich einrichten.

In Harsefeld: Mobel-Corleis GmbH
Buxtehuder Str. 9 - 21698 Harsefeld

Telefon 04164 2266 - www.moebel-corleis.de
Mo- Fr 9.00-18.00 Uhr - Sa 9.00-16.00 Uhr
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H HELIOS Mariahilf Klinik Hamburg

Nicht nur fur Profis

Expertenteam
behandelt

Sportver-
letzungen

Eine ausgekugelte Schulter, ein verdreh-
tes Knie — Unfélle passieren schnell und
unerwartet, meist in der Freizeit und
beim Sport. Die Verletzungen sind oft
schwerwiegender als zunéchst ange-
nommen und bringen kérperliche Ein-
schrankungen mit sich. ,Umso wichtiger
ist es, schnell zu diagnostizieren und zu
therapieren, um Beschwerden zu stop-
pen, optimale Ergebnisse zu erzielen
und Folgeschaden einzudammen und
vor allem zu verhindern”, erklart Dr.
Udo Brehsan, Arztlicher Leiter der Sek-
tion fir arthroskopische Chirurgie und
Sportmedizin. Der Unfallchirurg verfligt

Y
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Training eines arthroskopischen
Eingriffs am Schultergelenk per
Simulator: Sebastian Klotzer

(von links), Dr.Udo Brehsan und
Dr. Nils Farhan in der Helios
Mariahilf Klinik Hamburg. Foto: Helios

iber langjahrige Erfahrungen auf dem
Gebiet der Traumaversorgung und
Sporttraumatologie. Er hat tiber Jahre
namhafte Spitzensportler am Olympia-
stlitzpunkt Frankfurt/Oder versorgt und
war Mannschaftsarzt der Frauenbundes-
ligamannschaft des Frankfurter Handball
Clubs. Unter seiner Leitung wurde nun
der Bereich der Sportmedizin in der
Helios Mariahilf Klinik Hamburg ausge-
baut. Gerade fir die vielen Sportvereine
nicht nur im Hamburger Stidraum
schafft das Krankenhaus damit einen
ersten Anlaufpunkt. So erhalten die
Sportler des Hamburger Judobundes-
ligavereins bereits eine individuelle
Betreuung. Zudem versorgt Assistenz-
arzt Dr. Nils Farhan die Damenhockey-
mannschaft des Hamburger Vereins
,Der Club an der Alster”.

Gelenkschiden

Bei spontan auftretenden Verletzungen,
aber auch bei chronischen Beschwerden
bei sportlich aktiven Menschen setzt die
Sektion entsprechende Behandlungs-
maoglichkeiten um. Als einen der haufig-
sten Eingriffe nehmen die Arzte dabei
die Arthroskopie vor — eine Gelenkspie-
gelung. ,Wer seinen aktiven Sport tber
einen langeren Zeitraum intensiv aus-
libt, bekommt durch die Dauerbelas-
tung friiher oder spater Gelenkbe-
schwerden”, sagt Brehsan. Oft fehle es
allerdings an der Zeit fiir eine langfristi-
ge Behandlung. Durch einen arthrosko-
pischen Eingriff kann der Unfallchirurg
frihzeitig Gelenkverletzungen therapie-
ren und degenerativ bedingte Schaden
verhindern oder hinauszégern — und
dies in einem relativ kurzen Behand-
lungsumfang. Kombiniert mit einem
konsequenten Reha-Programm bedeutet
dies fiir den Sportler eine Minderung
seiner Probleme sowie einen schnellen
Wiedereinstieg in den Sport. tv

KLINIK

Und so soll das Haus ab Marz
kommenden Jahres aussehen.
Der Einzug ist fiir Mai geplant.

Das System der kurzen Wege

Exklusiver Rundgang mit Business & People: Geschaftsflihrerin Ulrike Kbmpe stellt den Neubau und das neue
Konzept der Helios Mariahilf Klinik Hamburg in Heimfeld vor — Der Einzug der Mitarbeiter ist fiir Mai 2015 geplant

ngst vor Baustaub? Keine Spur! Ulrike
Kémpe, Geschaftsfiihrerin der Helios Ma-
riahilf Klinik Hamburg, schiebt sich beherzt
zwischen die Kabelbiindel und lasst sich
ablichten. Wir stehen in einem der Tech-
nikraume im Neubau des Krankenhauses.
Hunderte von Stromkabeln hangen hier
von der Decke herunter. Sie kommen aus
den oberen Stockwerken. Auf dem Flur in
diesem Abschnitt sieht es nicht anders aus.
Dort liegen unzahlige rote Datenleitungen.
Unzdhlig ist natlrlich Gbertrieben, denn
jedes Kabel ist gekennzeichnet, hat einen
Anhang und ein definiertes Ende, das es
allerdings noch zu finden gilt, da in den
Wanden noch keine Steckdosen montiert
sind. Noch ist das neue Krankenhaus ein
Rohbau, aber je hoher der Besucher durch
die drei Obergeschosse steigt, desto weiter
ist auch schon der Innenausbau vorange-
trieben. Hier entsteht zurzeit Hamburgs
modernstes Krankenhaus.

Ulrike Kbmpe hat die ,Baustelle Mariahilf”
vor einem Jahr ibernommen. Die Betriebs-
wirtin war zuvor an der Uniklinik in Kiel
und in der AHG-Klinik Liibeck beschaftigt —
und baute auch dort. ,Ich habe eigentlich
immer mit Bauprojekten zu tun gehabt”,
sagt die 50-jahrige Betriebswirtin, die nun
sehr gelassen fir das 42-Millionen-Euro-
Projekt in Heimfeld verantwortlich zeich-
net.

Die Arbeitsprozesse im Neubau werden
deutlich einfacher und effizienter sein als
im alten Haus, da ist sich Ulrike Kémpe
sicher. Die Mariahilf-Klinik ist ein historisch
gewachsener Komplex, an dessen Anfang
chronologisch betrachtet die Stockmeyer-
sche Villa steht, jenes denkmalgeschiitzte
verschachtelte, weille Haus auf der Anho-
he. Einst als Industriellen-Villa gebaut, ist
hier seit vielen Jahren die Verwaltung
untergebracht. Spater kamen die tieferge-
legenen Gebdaude hinzu, in denen heute
die medizinischen Abteilungen zu finden
sind.

und optimiert

Kiinftig werden alle medizinischen Abtei-
lungen unter dem Dach des Neubaus ver-
eint. Da das Haus komplett neu gebaut
wird, konnten die Planer der Helios Klini-
ken die optimale Lésung anbieten. Die
wichtigsten Eckpunkte: Die Funktionsdiag-
nostik ist auf einer Ebene im Erdgeschoss

ereits seit Uber einem Jahr hat sich die Me-
dizinische Abteilung fiir Kardiologie unter
Leitung von Dr. Oliver Zantis in der Heim-
felder Klinik etabliert. Seit Anfang Septem-
ber existiert nun das Herzzentrum Suiderel-
be an der Stader Strale zur Versorgung
von Kindern und Erwachsenen - mit inte-
grierter 24-Stunden-Notfallversorgung fir
Erwachsene, inklusive einer durchgehen-
den Herzkatheterbereitschaft bei akutem
Herzinfarkt. Neben dem kardiologischen
Team begleitet Padiaterin Dr. Caroline
Schmitt die Arbeit im Herzzentrum. Die
Chefarztin ist Kinderkardiologin sowie Ex-
pertin fir die Betreuung herzkranker Kin-
der und in der konservativen Behandlung
Erwachsener mit angeborenen Herzfeh-
lern.

Mit der Entstehung des Herzzentrums
Stiderelbe vertiefen die Arzte die seit Griin-
dung der Kardiologie in Heimfeld beste-
hende Kooperation zum Universitaren
Herzzentrum Hamburg (UHZ). Der bereits
etablierte Austausch mit den Experten der
universitaren Einrichtung konnte nun so-

Ulrike Kdmpe, Geschaftsfuihrerin der
Helios Mariahilf Klinik Hamburg, zwi-
schen den Kabelbiindeln, die wie ein
Wasserfall von der Decke auf den

Boden fallen. Fotos: Wolfgang Becker

platziert. Alle Operationssdle sowie ein
Notkaiserschnitt-OP-Saal, die Intensivein-
heit, die Entbindungsstation und die Neu-
geborenen-Station mit ihren Intensivplat-
zen fur Frihchen sind im ersten Stock
ebenfalls auf einer Ebene. Das heilit: Gibt
es Komplikationen im Kreiflsaal, ist neben-
an sofort ein OP-Saal angeordnet. Und:
Stationen fachverwandter Disziplinen sind
auch auf einer Ebene angeordnet. Das Sys-
tem der kurzen Wege gibt Sicherheit und
verkirzt Wartezeiten.

An der Planung waren die Arzte und das
Fachpersonal beteiligt. Zu verschiedenen
Themen wurden Projektgruppen einge-
setzt. Ziel: ein optimales Haus mit optima-
len Versorgungsmaglichkeiten sowohl fir
ein Unfallopfer als auch eine Hochschwan-
gere, einen Arthrosepatienten oder einen
Notfallpatienten mit Herzrhythmusproble-
men. Keine leichte Aufgabe.

Ein Blick in den Keller: Hier schlagt das
Herz der Luftungsanlage.

Technik satt: An den Decken verlaufen
Leitungen, Liftungsschachte, Rohre
und alles, was zum Betrieb einer Klinik
notwendig ist — zum Beispiel Sauer-
stoffleitungen.

Zudem soll kiinftig auch den stationdren
Patienten und ihren Besuchern mehr Kom-
fort geboten werden. Im Erdgeschoss wird
deshalb eine groRe, helle Cafeteria mit
hohen Decken eingerichtet — vielfach gré-
Rer als das bisherige Angebot. Zwei Licht-
hofe sorgen zudem fiir Tageslicht in den
»inneren Rdumen”. Geheizt wird lbrigens
mit Holz-Pellets. Die neue Anlage steht be-
reits hinter dem Altbau auf dem Klinikge-
lande. Und ein Novum: Als erste Klinik
Deutschlands arbeitet Helios in Heimfeld
mit einer energieeffizienten Luftkiihlung
Uber Warmetauscher. Entsprechend tech-
nisch sieht es im Keller aus.

Der Neubau in Zahlen: 14 600 Quadratme-
ter Bruttogeschossflache (zum Vergleich:
Das Phoenix-Center hat 28 000 Quadrat-
meter Verkaufsflache), fast 58 000 Kubik-
meter Rauminhalt (der geheizt, gekihlt
und geliiftet werden muss), 6000 Meter

Arbeiten eng zusammen: Dr. Oliver Zantis (links) und Prof. Dr. Dr. Hermann
Reichenspurner.

weit intensiviert werden, dass die klassi-
schen Anforderungen an ein Herzzentrum
erflillt werden. Fir eine unverzigliche An-

schlussbehandlung tauschen die beiden
Zentren Befunde per digitalem Daten-
transfer aus. Zwischen den Arzten der Ma-

Trinkwasserleitung aus  Edelstahlrohr,
555 Innentiren, 330 zum Teil schallschutz-
isolierte Kunststoff-Fenster, 150 Kilometer
Stromkabel, 100 Kilometer Datenkabel
und 150 Lampen. Auferdem wird das
20 Meter hohe, 45 Meter tiefe und 75 Me-
ter breite Haus mit einer 125 Meter langen
Rohrpostanlage ausgestattet.

Geplant wurde der Neubau bereits seit
2008, dem Jahr, als Helios die katholische
Mariahilf-Klinik in Heimfeld Gibernahm. Fiir
den Bau wurde das alte Schwesternwohn-
heim abgerissen. Auch Baume mussten ge-
fallt werden, zum Ausgleich pflanzt Helios
170 neue - auf dem Waldgeldnde. Das
Neubauprojekt wird von der Hamburger
Gesundheitsbehorde mit 20 Millionen
Euro gefordert.

Ende Mai 2015 soll der Umzug vom Altbau
ins neue Haus an der Stader Stralle begin-
nen. Vorgeschaltet ist eine sechs bis acht
Wochen dauernde ,Warmlaufphase”, wie
Ulrike Kdmpe sagt. Vor dem Einzug miis-
sen alle technischen Systeme auf Herz und
Nieren gepriift werden. Sobald Patienten
im Haus sind, muss alles hundertprozentig
funktionieren.

en Altgebiuden?

Kinftig wird die Helios Mariahilf Klinik
199 Betten haben (derzeit 169). Das ge-
samte klinische Geschehen wird in den
Neubau verlagert. Davon sind 380 Mitar-
beiter betroffen. Das Labor bleibt im Alt-
gebdude B, in das spater auch die Verwal-
tung ziehen wird. Dasselbe gilt fiir die am-
bulante Krebsstation, das Elternzentrum
(Kursangebote) und das Biiro des Harbur-
ger Hospizvereins.

Geplant ist auch die Einrichtung einer Kin-
dertagesstétte fir Mitarbeiter. Was aus der
alten Meyerschen Villa wird, ist jedoch
noch offen. Ulrike Kémpe: ,Ich wiirde die
Villa gern behalten, denn hier ist der Geist
von Mariahilf zu Hause. Allerdings haben
wir noch keinen Plan fiir die spatere Ver-
wendung. Das ist ein Thema fir 2015.”
Und hat dann zumindest entfernt wieder
mit dem Bauen, zumindest aber dem

Sanieren zu tun . . . wb
Web:
www.helios-kliniken.de/
hamburg

Ein neues Herzzentrum fiir den Hamburger Siiden

riahilf Klinik und dem UHZ finden zudem
regelmalig kardiologisch-kardiochirurgi-
sche Fachkonferenzen statt, eine Plattform
zum Austausch von gemeinsamen Ent-
scheidungen im Herzteam. Den Patienten
der Mariahilf Klinik steht bereits jetzt die
hochmoderne Medizintechnik des UHZ
zur Verfluigung.

Chefarzt Dr. Zantis freut sich, seinen Pa-
tienten dieses umfassende Spektrum an-
bieten zu konnen: ,Wir haben ganz be-
wusst das UHZ als strategischen Partner
zur Realisierung unseres Herzzentrums
ausgewahlt, da die Qualitat der medizini-
schen Versorgung unser oberster Anspruch
ist.”

,Das Herzzentrum Siiderelbe ist ein wich-
tiger strategischer Partner bei der Behand-
lung gemeinsamer Patienten in Harburg
und Umland. Die Strukturen des Herzzen-
trums Suderelbe bieten hierzu die optima-
len Voraussetzungen”, sagt Prof. Dr. Dr.
Hermann Reichenspurner, Arztlicher Direk-
tor des UHZ und Direktor der Klinik fiir
Herz- und Gefalchirurgie.



STANDORT

ei einem Schlaganfall zahlt jede Minu-
te, die zwischen den ersten akuten
Symptomen und dem Beginn der Be-
handlung verstreicht. Je schneller der
Patient versorgt werden kann, umso
geringer sind die Schadigungen im
Gehirn.

Eine schnelle und prazise Diagnose
durch Untersuchungen des Kopfes im
Computertomographen (CT) liefert
wichtige Erkenntnisse tber Art und
Lage der GefaRdefekte und damit auch
fur die Therapie.

Um die Diagnostik von Gefal3krankhei-
ten im Hirn oder die Folgen von Kopf-
verletzungen und von neurologischen
Erkrankungen im Gehirn und Ricken-
mark fiir die Menschen in der Elbe-
Weser-Region zu verbessern, wurde
das Angebot der Klinik Dr. Hancken im
Elbe Klinikum um die Einrichtung der
Neuroradiologie erganzt. ,Mit der Auf-
nahme von neuroradiologischen Un-
tersuchungen in unser Leistungsspek-
trum kénnen wir eine entscheidende
Liicke in der medizinischen Versor-
gung von vielen Patienten mit Hirn-
erkrankungen und neurologischen
Krankheiten schlieRen”, sagt Dr. Chris-
toph Hancken, geschaftsflihrender
Gesellschafter der Klinik Dr. Hancken.

Diese Diagnostik ist das Arbeitsgebiet
von Dr. Christian Saager, dem einzigen
Radiologen mit der Zusatzbezeich-
nung Neuroradiologie im Groflraum
Stade-Buxtehude-Bremervorde-Cux-
haven. Mit den neuroradiologischen
Untersuchungen unterstiitzt Dr. Saa-
ger die Arbeit der Arzte in der Stroke-
Unit, in der die Schlaganfallpatienten
des Elbe Klinikums behandelt werden.
Noch besser wire es allerdings, wenn
die Gefahr einer akuten zerebralen Er-
krankung, etwa eines Hirninfarkts,
schon vor dem Anfall erkannt wird.
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Spezialist tiir Kopf und Wirbelsiule

Einblick in die Neuroradiologie in der Klinik Dr. Hancken im Elbe Klinikum Stade

g L

Auch ein Aneurysma, eine Aussackung
an einem Blutgefall, im Gehirn lasst
sich therapieren, wenn es noch nicht
gerissen und eine lebensgefahrliche
Blutung aufgetreten ist.

Deshalb gehdren zum Arbeitsgebiet
des 38-jahrigen Stader Facharztes
nicht nur akute Notféalle oder Unfallop-
fer, sondern auch die praventive Diag-
nostik von GefaBveranderungen im
Kopf und Hals. ,Unser Ziel ist es, diese
Verengungen und Veranderungen
durch CT- oder MRT-Untersuchungen
zu entdecken und zu behandeln, bevor
sie eine schwere akute Funktionssto-

Dr. Christian
Saager ist
Spezialist fur
die Diagnostik
von zerebralen
und neuro-
logischen
Erkrankungen.

Das Team des
GefalBzentrums
Elbe-Weser
(von links):
Dr.Kersten
Muckner,
Dr.Niyazi Cebi
und Torsten
Budziak.

rung auslosen,” sagt Dr. Saager. In vie-
len Fallen kiindigten sich die GefaBver-
anderungen und Durchblutungs-
stérungen im Kopf durch Symptome
wie héaufige Kopfschmerzen, Schwin-
delanfélle oder Sehstérungen an. Meis-
tens wiirden aber diese voriibergehen-
den Beschwerden von den Betroffenen
nicht ernst genommen.

Doch nicht nur die radiologische Diag-
nostik von GefalRerkrankungen be-
schaftigt den Facharzt. ,Zum Gebiet
der Neuroradiologie gehdren alle me-
dizinischen Fragestellungen, die sich
aus Veranderungen oder Funktionssto-

rungen im neurologischen Bereich —in
Kopf, Hirn, an der Wirbelsaule und
dem Riickenmark — ergeben,” erklart
Dr. Saager. Der Oberarzt der Abteilung
fir interventionelle Radiologie der Kli-
nik Dr. Hancken im Elbe Klinikum
Stade fiihrt auch die Untersuchungen
im CT oder Kernspintomographen bei
Patienten mit Verdacht auf Multiple
Sklerose, Parkinson Erkrankungen oder
Alzheimer Demenz durch.

»~Auch Hirntumoren kénnen jetzt hier
in Stade noch besser diagnostiziert
und die Therapieverlaufe Uberprift
werden,” erklart Dr. Saager. ,,Dadurch
konnen wir den Patienten viele Fahrten
nach Hamburg abnehmen, ohne dass
sie auf das Wissen der Spezialisten am
Universitatskrankenhaus  verzichten
mussen”.

Durch seine Ausbildung - Medizinstu-
dium in Hamburg und Ausbildung zum
Facharzt fiir Diagnostische Radiologie
und die Weiterbildung zum Neuroradio-
logen im Universitatskrankenhaus Ep-
pendorf — ist Dr. Saager mit den Kolle-
gen am UKE bestens vernetzt. Die gute
Zusammenarbeit hat sich oft bewahrt —
erst kiirzlich wieder bei einem kleinen
Jungen, der an einem Hirntumor er-
krankt war: Die Eltern waren froh, dass
sie ihrem kranken Kind die lange Fahrt
nach Hamburg fir die haufigen Kon-
trolluntersuchungen ersparen konnten.

Kontakt:

Klinik Dr. Hancken
Harsefelder Stralle 8, 21680 Stade
Telefon 0 41 41-60 40

MVZ Klinik Dr. Hancken

Elbe Klinikum Stade

Bremervorder StralRe 111, 21682 Stade
Telefon: 0 41 41-97 15 51

Web: www.hancken.de

Das Hauptgebiet der Interventionellen Radiologie
im MVZ Klink Dr. Hancken im Elbe Klinikum Stade
liegt in der Entdeckung und Behandlung von Ge-
falkrankheiten, der speziellen Tumortherapien bei
Leberkrebs und Lebermetastasen wie SIRT (Selektive
Radiotherapie), TACE (Transarterielle Chemoemboli-
sation) und der Radiofrequenzablation sowie in der
Entnahme von Gewebeproben unter der Kontrolle
von bildgebenden Verfahren wie Ultraschall, Mag-
netresonanztomographie (MRT), Computertomo-
graphie (CT) und Rontgen. Dank der Interventio-
nellen Radiologie kénnen in vielen Bereichen grofle
belastende Operation durch minimalinvasive Ein-
griffe ersetzt und der Patient schonender behandelt
werden.

GefaRerkrankungen, vor allem die peripheren arte-
riellen Verschlusskrankheit (pAVK), die Durchblu-
tungsstérungen und Schmerzen in den Beinen ver-
ursacht, zahlt noch immer zu den vernachlassigten
Volkskrankheiten. Bei zwei von drei Erkrankten
bleibt diese fortgeschrittene Form der Arteriosklero-
se unentdeckt, obwohl sie 42 Prozent aller Schlag-
anfalle verursacht. ,Jede symptomatische Erschei-
nungsform der Arteriosklerose in jeglichem Bereich
des Gefallsystems stellt flir die betroffene Person ein
hohes Risiko dar, an einer Herz-Kreislauf-Erkrankung
zu sterben,” erklart Dr. Kersten Muckner, Chefarzt
des MVZ Klinik Dr. Hancken im Elbe Klinikum
Stade.

Um diese Patienten nach neuestem Stand der
Medizin behandeln zu kénnen, haben die Klinik

Dr. Hancken und die Elbe Kliniken das Gefalzen-
trum Elbe-Weser gegriindet, das von Dr. Kersten
Muckner und Dr. Niyazi Cebi, dem Leitenden Arzt
fur Gefal- und Thorax-Chirurgie des Elbe Klinikums
und dem Angiologen Torsten Budziak gefiihrt wird.
Bei den speziellen Tumortherapien werden die
Patienten im Elbe-Weser-Raum neben der klassi-
schen Chirurgie interdisziplinar von den Facharzten
der interventionellen Radiologie und der Strahlen-
therapie sowie den Hamato-Onkologen und Nukle-
armedizinern der Klinik Dr. Hancken betreut.
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7Zwel Unternehmen — eine Vision

Firma Watzulik (Buxtehude) Gbernimmt die Druck- und Kopiersparte von Firma Waller (Stade)

in Unternehmer mochte sich auf
sein Kerngeschaft konzentrieren, der
andere seine Marktprdasenz in der
stidlichen Metropolregion Hamburg
ausweiten: Die Buxtehuder Firma
Watzulik Biro- und Kopiertechnik
hat die Druck- und Kopiersparte der
Chr. Heinrich Waller GmbH & Co. in
Stade tUbernommen — und beide
Firmeninhaber sind begeistert von
dieser Losung.

Detlef Waller, der das vor 111 Jahren
in Stade gegriindete Traditions-
unternehmen Waller in dritter Gene-
ration leitet, und Wolfgang Watzu-
lik, der seine Firma vor fast 30 Jahren
grindete und seitdem erfolgreich
fuhrt, kennen sich seit Jahrzehnten.
Die beiden ,Stader Jungs” pflegen
einen respektvollen Wettbewerb
miteinander, vertrauen und schat-
zen sich. So weild Detlef Waller, dass
seine Kunden und auch seine Mitar-
beiter bei Watzulik in besten Handen
sind. ,Mit Wolfgang Watzulik habe
ich einen idealen Partner gefun-
den”, sagt der Unternehmer. Detlef

Losung sehr zufrieden.

Waller hat sich bereits im Jahr 2004
im Bereich Blrobedarf neu orientiert
und deutschlandweit mit 13 weite-

Detlef Waller (links) und Wolfgang Watzulik kennen sich seit vielen
Jahren. Beide kommen aus Stade und sind mit der gefundenen

ren Unternehmern zu dem Netz-
werk ,,bueroboss.de” zusammenge-
schlossen. Der Versand Uber das ei-

gene Lager wurde eingestellt. Der
Vorteil: Der Fachhandler bleibt als
Ansprechpartner vor Ort, kann aber
auf das Leistungsspektrum einer
groRRen Organisation zuriickgreifen.
In diesem Jahr wurde Detlef Waller
mit ,, bueroboss.de” im Rahmen der
.Paperworld”, der internationalen
Leitmesse fur Papier, Blirowaren und
Schreibbedarf, als Fachhandler 2014
ausgezeichnet. Um sich ganz auf
den Bereich Biirobedarf und Biiro-
einrichtung konzentrieren zu kon-
nen, beschloss er, Wolfgang Watzu-
lik, einem der in der Region flihren-
den Fachhéndler fir Birokommuni-
kation, seine Druck- und Kopierspar-
te anzubieten.

Watzulik war durchaus interessiert,
seinen Marktanteil auszubauen:
,Wir kénnen unseren Kunden nun
eine noch breitere Produktpalette
anbieten, und wir sind noch starker
im Multifunktionsgeschaft aufge-
stellt.” Innerhalb der 30 Jahre Fir-
mengeschichte hat er seine Markt-
prasenz erweitert und seine Gerate-

'LWATZULIK

BURO- UND KOPIERTECHNIK

platzierung von 187 auf 4800 Stiick
ausgebaut. Er beschaftigt ein gut
ausgebildetes Team mit sieben Tech-
nikern, zwei davon wurden von
Firma Waller ibernommen, vier Ver-
waltungsmitarbeiterinnen und zwei
Verkdufern. Egal ob Einzelplatz-
[6sungen oder grofe Projekte mit

Multifunktionssystemen (IT-Anbin-
dung, Drucken, Kopieren, Scannen,
Faxen): Die hochqualifizierten Mit-
arbeiter von Watzulik Biiro- und Ko-
piertechnik bieten stets eine unab-
hangige und ldsungsorientierte Be-
ratung und Dienstleistung. Mit be-
sonderen Softwarelésungen kann
das Team dariiber hinaus auch bei
der Dokumentenverwaltung, -archi-
vierung sowie der Vereinfachung
des Dokumenten-Workflows helfen.
JUnser Ziel ist stets, den wirtschaft-
lichen Nutzen fiir unsere Kunden zu

[woller

ken b pegeartent!
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verbessern”, sagt Watzulik. Dazu
gehért seiner Uberzeugung nach
auch, 6kologisch und nachhaltig zu
denken und zu handeln. Dafr ist er
mehrfach als , 1a-Fachhéandler” aus-
gezeichnet worden. Der Buxtehuder
Unternehmer (ibernimmt die Gera-
te-Stellplatze sowie die Kundenver-
trage von Firma Waller. ,Diese wert-
vollen Kundenbeziehungen beste-
hen teilweise schon seit Jahrzehn-
ten”, sagt er.

Egal ob Birobedarf und Biiroein-
richtung oder Biirokommunikation,
dass sich die Kunden beider Unter-
nehmen in besten Handen befin-
den, zeigt die Ahnlichkeit ihrer for-
mulierten Visionen. Fast wortgleich
heillt es bei , bueroboss.de/waller”
und Watzulik Biro- und Kopiertech-
nik: ,Wir begeistern Menschen in
ihrer Arbeitswelt.” jw

>> Web:

www.bueroboss.de
www.waller-stade.de
www.watzulik.de
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Mit Zertifikat: Unternehmensbetreuung
bei der Volksbank Liineburger Heide eG

ewerbetreibende und mittelstandische
Unternehmen verlangen heute mehr als nur
he Bankleistungen. Sie erwarten von
ank eine langfristige, vertrauensvolle
Zusammenarbeit und einen Berater, der ihr
Geschaftsmodell und die jeweilige Branche
auch tatsachlich versteht. Nur so entstehen
ganzheitliche Lésungen fiir einen dauerhaf-
ten Unternehmenserfolg. Die zertifizierten
Mittelstandsbetreuer der Volksbank Liine-
burger Heide eG stehen Unternehmern mit
Umsicht, Kontinuitat und Berufserfahrung
zur Seite. Sie horen ihnen zu und haben
dabei nicht nur die gesamte Situation des
Unternehmens, sondern auch die privaten
Wiinsche und Zukunftsplane im Blick. ,Un-
sere Philosophie ist die ganzheitliche Betreu-
ung lhres Finanzmanagements”, sagt Her-

,TUV-gepriifte strate-
gische Firmenkunden-
beratung” - Seit 2010
nimmt der TUV Saarland
kontinuierlich die Bera-
tungsleistung unter die
Lupe - Anregungen der
Kunden sind Teil des
Optimierungsprozesses

ie Bank,
ie zu lhrem
nternehmen

Jeder Mensch hat etwas, das ihn antreibt.

Wir stehen fiur nachhaltiges Wirken und sind lhr starker Partner
in allen Finanzfragen. Unsere Philosophie ist die ganzheitliche
Betreuung lhres Finanzmanagements. Professionell und maf3-
geschneidert von der Existenzgriindung bis zur Unternehmens-
nachfolge.

Telefon: 0800 0965 100
www.vblh.de

Wir machen den Weg frei.

Volksbank
Lineburger Heide eG = ==

mann Poppe, Leiter Unternehmensbetreu-
ung. ,Dabei gibt Ihnen Ihr individuelles VR-
Unternehmerexposé klare Handlungsemp-
fehlungen und sichert die Umsetzung der
gemeinsamen Vereinbarungen.”

Das hohe Niveau der Unternehmensbetreu-
er belegt das Zertifikat , TUV-gepriifte stra-
tegische  Firmenkundenberatung”. Die
Volksbank Lineburger Heide eG gehort
bundesweit zu den ersten, die mit diesem
Qualitatssiegel ausgezeichnet wurden. 2010
hatte der TUV Saarland die Qualitat der Fir-
menberatung erstmalig unter die Lupe ge-
nommen. 2013 wurde diese Priifung bereits
zum vierten Mal bestanden. Vorausgegan-
gen war ein dreitdgiges Uberwachungs-
Audit, bei dem Beratungsqualitdt, ganzheit-
liche Herangehensweise und Qualifikation
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Die Mitarbeiter der Unternehmensbetreuung (von links): Ralf Ottermann, Werner Pede, Ralf Rybaczok, Jorg Burkhard Theel, Jens Wischmann, Gunda Timo, Beate Scholz, Jana Elmers, Sabrina Scheller, Tanja Wohlgemuth, Jirgen Dutz, Carsten
Henningsen, Volker Eggers, Nils Peters, Hermann Poppe, Dennis Zelmer und Friedrich Badenhop. Nicht auf dem Foto: Marc-Oliver Mahnke, Nadja Rapold, Anja Pangert und Falk Fedders.

Fotos: VB Luneburger Heide

der Berater im Mittelpunkt standen. Die
jahrliche Uberpriifung durch den TUV ge-
wabhrleistet, dass der hohe Standard laufend
optimiert wird. Anregungen von Firmen-
kunden werden aktiv mit einbezogen. So
steht auch im November 2014 die erneute
Uberpriifung an.

e

Web:

www.vblh.de

Terminvereinbarung
Tel: 0 800 0965 100
www.vblh.de/terminvereinbarung

Carsten Henningsen (von links),
Hermann Poppe und Frank Dernoschek
zeigen das Siegel vom TUV Saarland.
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Bleckede Neuhaus

Dahlenburg

Eine starke Bank
in der Region

Das Geschaftsgebiet der Volksbank Liineburger Heide eG

it mehr als 150 Jahren ist die Volksbank
ineburger Heide eG stark in der Region
ertreten. Eine Zahl, die fir sich spricht:
Rund 68 000 Mitglieder tragen den Forder-
auftrag und die Demokratie der Rechtsform
mit. Die Volksbank Gbernimmt nicht nur
Verantwortung fir die Mitglieder und fir
rund 170 000 Kunden, sondern sieht sich
gerade auch als starker Partner der Wirt-
schaft in der Pflicht. Pro Jahr werden neue
Kredite im Wert von mehr als 100 Millionen
Euro an Unternehmenskunden vergeben.
Diese Mittel werden nicht am Kapitalmarkt
refinanziert, sondern aus den Geldanlagen
der eigenen Kunden. Die Kontinuitét dieser
Vorgehensweise sichert und schafft Arbeits-
platze. Die hier abgebildete Karte zeigt das

Geschaftsgebiet der Volksbank Liineburger
Heide eG mit ihren 55 Filialen in dem riesi-
gen Gebiet zwischen Hamburg-Neuenfelde
im Norden und Schwarmstedt im Siden,
Visselhovede/Tostedt im Westen und Rede-
fin (Amt Neuhaus) im Osten. Das gesamte
Filialgebiet ist in zehn Regionen eingeteilt,
die jeweils von einem Regionaldirektor ge-
flihrt werden. Diese Regionen sind: Rosen-
garten-Neu Wulmstorf, Buchholz, Seevetal,
Winsen, Luneburg, Bleckede-Dahlenburg,
Hanstedt-Salzhausen, Schneverdingen-
Bispingen, Soltau und Walsrode. Die Volks-
bank Liineburger Heide eG hat ihren Haupt-
sitz in Winsen und beschiftigt insgesamt
rund 620 Mitarbeiter. Die Bilanzsumme liegt
bei 2,56 Milliarden Euro (2013).
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Fihlt sich wohl im Bréhan-Team: Alina
First. Sie hat gerade ihre Ausbildung zur
Kauffrau fur Biromanagement begonnen.

Foto: Leonie Ratje

Mitarbeiter. beschaftigt das Autohaus Bro-
han-in Jork-Koénigreich und in Stade-Wie-
penkathen, zwolf von ihnen sind Auszubil-
dende. Der Grolteil des Autohaus-Nach-
wuchses darf sich am Ende der Ausbildung
Kfz-Mechatroniker/in nennen, aber auch im
kaufmannischen Bereich bildet Brohan aus.
Alina First ist erst seit wenigen Wochen im
Unternehmen. Sie hat am 1. August ihre
Ausbildung zur Kauffrau fir Buromanage-
ment in Stade-Wiepenkathen begonnen.
Dabei handelt es sich um einen ganz neuen
Ausbildungsberuf, der die bisherigen Berufe
Birokauffrau, Kauffrau fir Biirokommunika-
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Das Autohaus Brohan schwort auf
frischen Wind und Multitalente

Der Mix macht’s: Die Auszubildende Alina Fiirst geniel3t die Vielseitigkeit des neuen Berufs Kauffrau flir Biromanagement

tion und Fachangestellte fir Blirokommuni-
kation vereint.

»,Damit soll ein strukturierteres und ganz-
heitliches Angebot fiir mehrere Branchen
entstehen”, erklart Catharina Brohan, zu-
standig fir Marketing und Disposition im
Autohaus. Diesen Ansatz findet auch die 20-
jahrige Alina Furst besonders attraktiv. So
bekomme sie im Laufe ihres Berufslebens die
Maglichkeit, in verschiedenen Bereichen
und Branchen tatig zu werden. ,Ich bin viel-
leicht weniger festgelegt als eine Automo-
bilkauffrau”, sagt sie.

Im Alltag spiele es ohnehin keine grofle
Rolle, wie das Kind nun heilt, sagt Cathari-
na Bréhan. Der kaufmannische Nachwuchs
wird bei Brohan zu Multitalenten ausgebil-
det. Wahrend der drei Ausbildungsjahre
durchlaufen die Auszubildenden viele Abtei-
lungen des Unternehmens und lernen die
verschiedenen Prozesse kennen. In jeder Ab-
teilung gibt es einen erfahrenen Mitarbeiter,
der sich um die jungen Leute kimmert, sie
ein wenig an die Hand nimmt. Dabei wer-
den sie vom ersten Tag an voll in die regula-
ren Ablaufe eingebunden. ,Sie sollen eigen-
standig arbeiten”, nennt Catharina Brohan
den Anspruch, den das Unternehmen an
seine Azubis stellt. Dass sie dabei alle Unter-
stlitzung bekommen, die sie brauchen, ver-
steht sich von selbst. Fehler sind erlaubt.

Alina Furst hat einige Tage im Autohaus zur
Probe gearbeitet, danach stand fir sie fest,
dass sie Teil des Brohan-Teams werden woll-
te. Das gute Arbeitsklima, der respektvolle
und nette Umgang der Kollegen unterein-
ander hatten sie Uberzeugt, sagt sie. Zurzeit
halt noch so gut wie jeder Tag Neues fiir sie
bereit. Der Job einer Kauffrau fur Bliiroma-
nagement ist vielseitig. Sie wird nicht nur in
die komplexen Biro- und Geschiftsablaufe
des Autohauses eingearbeitet, sie organisiert
auch burowirtschaftliche Ablaufe und lernt
die Prozesse des Rechnungswesens kennen.
Sie erlernt den Umgang mit modernen
Kommunikationssystemen und Grundziige
des Marketings. Und sie hat Kontakt zu den
Kunden und Lieferanten. ,Dieser Mix gefallt
mir besonders gut”, sagt sie, ,dass ich nicht
ausschlieRlich am Schreibtisch sitze, son-
dern auch direkten Kontakt zu vielen Men-
schen habe.”

Als Dienstleister legt ihr Arbeitgeber be-
sonders viel Wert auf guten Service. Der be-
rihmte Spruch vom Kunden, der Konig ist,
wird hier tdglich mit Leben erfiillt. Diesem
Anspruch missen auch die Auszubildenden
vom ersten Tag an gerecht werden. ,Hub-
schrauberblick”, nennt Catharina Brohan
die Eigenschaft, die verlangt wird. Es gehe
darum, mitzudenken und Aufgaben, die an-
fallen, zu sehen. Das kann die Kaffeetasse

sein, die abgerdumt werden muss. Oder
eben der Kunde in der Ausstellung, der eine
Beratung bendétigt.

Auf der anderen Seite ist es aber auch aus-
driicklich erwiinscht, dass die Auszubilden-
den ihre eigenen Ideen einbringen, sich
trauen, Verbesserungsvorschlige offen zu
aufern. In jedem noch so gut funktionieren-
den Unternehmen bestehe die Gefahr einer
sich einschleichenden Betriebsblindheit,
sagt Catharina Brohan. Da sei eine neue Per-
spektive hilfreich. ,Unsere Azubis sorgen fir
frischen Wind.”

Ziel jeder Ausbildung im Autohaus Bréhan
ist es, die Azubis zu behalten.

Alina Fiirsts Kollegin hat ihre Ausbildung im
Sommer abgeschlossen und arbeitet die
neue Auszubildende nun ein. Fir zusatzliche
Motivation sorgt die Kollegin so ganz
nebenbei auch: ,Sie ist doch das beste Bei-
spiel, dass es sich lohnt, in der Ausbildung
Gas zu geben”, sagt Alina First. Ir

> Web:

www.autohaus-broehan.de

Klimaanlagen-Reinigung

Mikroorganismen sorgen fiir schlechte Luft und
schidigen die Gesundheit

Wahrend der Sommermonate lduft die Klimaanlage in den meisten Autos auf
Hochtouren. Dass sie auch regelmaRig gewartet und gereinigt werden sollte, ist
vielen Autofahrern nicht bewusst. Im Verdampfer der Klimaanlage finden Pilze,
Keime und Bakterien einen idealen Nahrboden. Mit der Zeit sorgen diese uner-
wiinschten Untermieter dafir, dass es im Auto unangenehm riecht und gerade
Allergiker zunehmend Probleme beispielsweise mit der Atmung bekommen.

Eine fachmannische Reinigung sorgt nicht nur dafiir, dass lastige Geriiche zuver-
lassig beseitigt werden, sondern leistet zugleich einen erheblichen Beitrag zur
Gesundheit der Fahrzeuginsassen. Zu jeder Jahreszeit bietet das Autohaus Brohan
die Klimaanlagenreinigung an. Auf Wunsch priift Brohan auch gleich die Kiihllei-

stung der Klimaanlage.

Ir

L Wir miissen die Unternehmen sichtbarer machen*

chemcoastpark im Dialog: So kénnen die Chemiefirmen im Raum Stade dem Fachkraftemangel begegnen

it dem demografischen Wandel ist es so ahn-
lich wie mit dem Klimawandel — irgendwie
wissen alle, dass da was kommt, aber so
lange es ‘nicht wirklich da ist, sind andere
Probleme wichtiger. Aus Sicht der Unterneh-
men steht der demografische Wandel — das
»~Durchwachsen” der geburtenstarken Jahr-
gange ins Rentenalter — vor allem fiir den
sich abzeichnenden Fachkraftemangel.
Schon heute klagen verschiedene Branchen
dariiber, kaum noch geeignete Mitarbeiter
zu finden. Das Thema , Fachkrafte von Mor-
gen” stand im Mittelpunkt der Veranstal-
tungsreihe ,,chemcoastpark — im Dialog”, zu
der der chemcoastpark stade im Zuge des
Gemeinschaftsprojekts »Stade-project
2021" (getragen von der Wirtschaftsférde-
rung Stade und der Suderelbe AG) Unter-
nehmer und versierte Referenten in die Sta-
der Seminarturnhalle eingeladen hatte.

Anlass war eine Studie, die ein Bild der
aktuellen Personalarbeit in den Unterneh-
men des chemcoastpark zeichnet. Am Che-
miestandort Stade arbeiten immerhin rund
3600 Menschen — etwa die Halfte aller in der
Industrie Beschaftigten in Stade und Umge-
bung. Stefan Stracke (WMP) und Dr. Oliver
Brandt von der Siiderelbe AG trugen die
wichtigsten Ergebnisse der Studie vor, an

der sich immerhin 23 von 25 Betrieben be-
teiligt hatten. Zum Beispiel: Von den 3600
Beschaftigten gehért knapp ein Drittel
(1075) zur Gruppe der 40- bis 60-Jahrigen,
also zu den Babyboomern. Oder: Der Perso-
nalbedarf wird vor allem im Bereich der
Facharbeiter, Gesellen, Techniker, Meister
und Projektleiter gesehen, weniger bei den
Hochqualifizierten. Stracke und Brandt
machten deutlich: Es wird einen Fachkréfte-
mangel geben. Deshalb miisse bereits jetzt
gehandelt werden. In diesem Zusammen-
hang taucht auch die Forderung nach einem
lokalen Zentrum zur beruflichen Weiterbil-
dung auf.

Teil der Studie ist ein Katalog mit Hand-
lungsempfehlungen. Unter anderem soll
chemcoastpark stade stdrker als regionale
Arbeitgeber-Marke platziert werden. Die
Kooperation der Unternehmen mit Schulen
soll gefordert werden. Neue Zielgruppen
(Frauen, Altere) sollen in einem erweiterten
Radius angesprochen werden. Weiterver-
mittlung von Bewerbern an andere Chemie-
betriebe statt Absage konnte ein weiterer
Weg sein, die Mitarbeitersuche effektiver auf
den Standort zu beziehen.

Dagmar Froelich, Geschéftsfiihrerin  der
Agentur furr Arbeit Stade, sprach von einer ge-

Dr.Eckart Lantz (Landkreis Stade) begrii3te die Teil-
nehmer am chemcoastpark-Dialog in der historischen

Seminarturnhalle.

meinschaftlichen Aufgabe, um die schlum-
mernden Potenziale zu heben. Sie nannte
zwei Ansdtze: Zum einen sollten Jugendliche
mit Startschwierigkeiten starker in den Fokus
ricken. Es sei im Gesprdch, eine Jugend-
Berufs-Agentur fiir Stade ins Leben zu rufen.
Zum anderen miissten die Unternehmen in
der Region sichtbarer gemacht werden. Dies
gelte gerade auch fiir die kleinen Betriebe.
Die Agentur hat dazu die Arbeitsgruppe
LArbeitgeberattraktivitat” gegriindet.

Foto: Wolfgang Becker

Dr. Axel Meyer, Vorstand der Karl Meyer AG
in Wischhafen (120 Millionen Euro Jahres-
umsatz, 22 Tochterunternehmen, 680 Mit-
arbeiter am 14 Standorten, Themen: Recyc-
ling, Entsorgung, Logistik, Autohandel,
Schifffahrt, Energie/Technik), berichtete
Uber die Mitarbeitersuche ,im landlichen
Raum”. Er sei bei der Vorbereitung Uber-
rascht gewesen, dass auch in seinem Unter-
nehmen der Anteil der 45- bis 60-Jahrigen
besonders hoch ist. Meyer zeigte einen gan-

Die Redner und Akteure beim 4.chemcoastpark-Dialog (von links): Stefan Stracke,
Dr. Oliver Brandt, Marco Dibbern (Wirtschaftsforderung Stade), Dagmar Froelich,
Dr. Axel Meyer und Dr. Eckart Lantz (Landkreis Stade).

zen StrauR von MafRnahmen auf, mit denen
die Karl Meyer AG fiir Nachwuchskrafte
sorgt — von der Ausbildung (derzeit 34 Azu-
bis in elf Berufen) Gber die hauseigene Aka-
demie und die Ubernahme von Kosten bei-
spielsweise flr einen Meisterkurs bis hin zur
flexiblen und familienkompatiblen Arbeits-
zeit wird alles geboten. wb

> Web:

www.chemcoastpark-stade.de

FTiSCh Lmd hausgemacht. Ob Kaminzimmer, Wintergarten oder Sonnen-
terrasse — im stilvollen Ambiente unseres Hauses bieten wir regionale und saisonale
Kiiche mit internationalen Akzenten. Tafeln und Feiern - Unser Zum Dorfkrug Team

Zum

Dorfkrug

s\l

{ r rrlll’rr
C S

Restaurant & Partyservice

Jimi

arrangiert mit Freude und Liebe zum Detail lhr Familienfest oder Ihre Firmenfeier.
Taglich geoffnet. Unsere Kiichenzeiten: 12.00 bis 14.00 Uhr und 17.30 bis 21.30 Uhr.
Unser besonderes Angebot: GenieBBen Sie unser Mittags-Spezial — Huftsteak fiir € 10,50.

Zum Dorfkrug | Restaurant & Partyservice | Grenzweg 1 | 21629 Neu Wulmstorf | Telefon 040 7006247 | Fax 040 7005798 | E-Mail: info@zum-dorfkrug.com | www.zum-dorfkrug.com f
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er Meister sitzt entspannt auf der
Terrasse, genieBt die warme Spat-
sommerluft und ist sich sicher: Drin-
nen<im , Dorfkrug”, da wird emsig
gearbeitet — das Menii wird groRar-
tig. Eckart Witzigmann, Jahrhun-
dertkoch, Buchautor, in der 1970er-
Jahren Bereiter der Nouvelle Cuisine
in Deutschland und Markenbot-
schafter fiir den Dorfkrug in Neu
Wulmstorf, gilt als einer der weltweit
besten lebenden Koche. Zeit fiir ein
paar Fragen? ,Selbstverstandlich. Es
ist alles vorbereitet . . .” Ein Koch-
event unter seiner Fiihrung, dariiber
dirfen sich sechs Gewinner eines
Preisausschreibens (,,Zehn Jahre Syl-
ter Salatfrische”) freuen, die mit
ihren Partnern aus ganz Deutsch-
land und sogar von Mallorca ange-
reist sind. Und sie freuen sich wirk-
lich, daran lasst niemand einen
Zweifel.

Die Teilnahme an dem Preisaus-
schreiben, fiir das per Leporello an
den Flaschen der ,Sylter Salatfri-
sche” geworben worden war, hatte
die mehreren 100 Teilnehmer gefor-
dert. Sie sollten ihre Lieblingsrezep-
te einschicken. Eine Jury unter Betei-
ligung von Witzigmann wahlte die
sechs Gewinner aus, die nun ge-
meinsam mit dem 73-Jahrigen ein
wunderbares Vier-Gange-Menii auf

AUSGABE 4, SEPTEMBER 2014

So macht Kochen richtig Freude: Jahrhundertkoch Eckart Witzigmann (vorn von rechts), ,Zum Dorfkrug”-Inhaber
Thomas Hauschild, Prokurist und Koch Thomas Leiendecker und Kiichenchef Jérg Busch im Kreise der Gewinner

des Preisausschreibens zum zehnjahrigen Bestehen der ,Sylter Salatfrische”.

Fotos: felix roth GmbH/Hoer

JKiiche ist Geduld“

+Zum Dorfkrug” in Neu Wulmstorf: Sechs Gewinner-Paare aus ganz
Deutschland kochen mit Jahrhundertkoch Echart Witzigmann

den Tisch zauberten. ,Die Damen
und Herren kennen sich aus, das
merkt man”, attestiert der Altmei-
ster ohne Umschweife. ,Wie einige
mit dem Messer umgehen, das sehe
ich sofort.” Witzigmann fiihlt sich

an seine Zeit im Minchner , Auber-
gine” erinnert, der damaligen Top-
adresse fiir Gourmets. Auch da habe
er Kurse veranstaltet, das sei ein in-
tensives Thema, habe aber Spal ge-
macht. Das gilt auch fir die Teilneh-

mer, die an der langen Arbeitstheke
kleinste Pfifferlinge zu putzen
haben.

Das Meni: Vorspeise Salat von Kai-
sergranat und Weinbergpfirsichen,
Zwischengang Kross gebratener Ka-

beljau auf Wirsing mit gerauchertem
Lachs, Hauptgang Neu Wulmstorfer
Charolais mit Maronen-Steinpilzkru-
ste, Dessert Variation von dunkler
und weiller Schokolade mit Oran-
genkompott. Dazu Witzigmann:
+Alles Rezepturen, die nachvollzieh-
bar sind — auch preislich. Wir kochen
hier nicht avantgardistisch. Und wir
verwenden gute Produkte flr eine
respektvolle Kiiche.”

Der Jahrhundertkoch begriifit es,
dass sich immer mehr Menschen mit
dem Thema Essen und Kochen aus-
einandersetzen. Er pladiert dafiir, die
Kinder einzubeziehen: ,Kocht ge-
meinsam mit den Kindern. Macht
daraus ein Event fiir die Familie. Ko-
chen bedeutet Konversation und
Gemeinschaft.” Und er fordert den
+Respekt vor der Gabe Gottes”,
wenn er sagt: ,Ich werde verriickt,
wenn ich sehe, dass jemand eine
halbe Zitrone wegwirft. Ich kann
auch aus dem kleinsten Ding noch
etwas machen. Schauen Sie, der
Dorsch heute: Was da alles wegge-
schnitten wird. Daraus lasst sich ein
Fond fiir eine SoRe machen. Aus
dem Fleisch lassen sich Pflanzerl ma-
chen — crab cakes. Aber das kostet
alles viel Zeit und ist eben sehr auf-
wendig.” Witzigmanns Erfahrung:
,Kiiche ist Geduld.”

GASTRO

Fir seine ,Lehrlinge” hat er groRes
Lob. Sowohl fiir die eingereichten
Rezepte, als auch fiir die Motivation
und die Ideen. Ob ein Jahrhundert-
koch da manchmal noch liberrascht
werden kann? Die diplomatische
Antwort: ,Ja, manchmal kommen
wirklich gute Ideen und ge-
schmackliche Kombinationen dabei
heraus. Und da fallt mir keine Perle
aus der Krone. Ich bin wissbegierig
und immer wieder begeistert. Man-
ches wiirde ich aber sicher auch so
nicht machen . . .”

Fir Thomas Hauschild, Inhaber des
Restaurants sowie der Marke ,,Zum
Dorfkrug” und Erfinder der ,Sylter
Salatfrische”, ist das Preisausschrei-
ben ein voller Erfolg. Mittlerweile
hat er zusatzlich zu seinem Ein-
stiegsprodukt eine ganze Linie (Sa-
latsaucen, Tomatensauce, Rote
Griitze, Vanillesauce) in den Handel
gebracht — darunter neu einen Scho-
koladenpudding. Immer nach der
Devise, besonders anspruchsvolle
Ware anzubieten. Und dazu sagt
auch Witzigmann Ja: ,Es ist eben
heuzutage so, dass die Zeit oft fehlt,
alles selbst zu machen.” wb

.

Web:

www.zum-dorfkrug.de

om Parkplatz an der StraRe bis zum
Tagungshaus sind es nur wenige
Schritte. Und doch taucht in eine
andere Welt ab, wer die kleine
Briicke lberquert und durch den
griinen Garten mit der alten Linde
auf das historische Gebaude zugeht.
Wo heute Tagungsgaste den Kom-
fort modernster Konferenztechnik
genielen, lebten friiher die dlteren
Herrschaften der Gutsfamilie: in
einem Altenteiler, der mitsamt ange-
schlossenem Kuhstall neben dem
eindrucksvollen Haupthaus errichtet
wurde. Der Charme vergangener
Zeiten umweht das historische En-
semble bis heute.

Zwischen Stade und Buxtehude in
idyllischer Ruhe gelegen, ladt das
Gut Deinster Mihle zu einer Land-
partie ein. Die Eigentimerfamilie
legt viel Wert auf die Verkniipfung
von Tradition und Moderne. ,Uns ist
der bewusste Umgang mit der
Natur und diesem besonderen Ort
wichtig”, sagt Julia Steffens, die mit
ihrer Familie auf dem Gut lebt und
mit ihrem Mann Jens das Hotel, die
Gastronomie und seit dem vergan-
genen Jahr auch ein Tagungshaus
fuhrt. thr Bruder ist Geschaftsfiihrer
der Golfanlage. Der Besitz des 800
Jahre alten Guts sei ein groRes Ge-

-

Links: Friher lebten hier die alteren Herrschaften der Gutsfamilie, heute finden Tagungen in den schénen
Gemaduern statt. In dem historischen Wohnhaus sind helle, moderne Tagungsraume entstanden.

Rechts: Julia Steffens fiihrt gemeinsam mit ihrem Mann Jens die Gastronomie, das Hotel und das Tagungs-
haus auf dem Gut Deinster Miihle.

Tagungshaus in
historischen Mauern

Modernste Konferenztechnik inmitten schonster Natur auf dem Gut
Deinster Miihle vor den Toren Hamburgs

schenk, aber eben auch eine Ver-
pflichtung, sagt sie. Und: Tradition
sei nur moglich, wo sie immer wie-

der neu und innovativ interpretiert
werde. Die Raume im Tagungshaus
sind hell gestaltet. Tageslicht fallt

” GREENEARTH®
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durch die alten Fliigelfenster ins In-
nere. Die Ausstattung der Raume
hat mit der Firma Neuland, Markt-

fuhrer im Bereich Konferenztechnik,
libernommen. Bei aller Schonheit,
die die Natur und die alten Gemau-
er den Gasten bieten, der reibungs-
lose Ablauf aller Veranstaltungen
stehe an oberster Stelle, betont Stef-
fens. lhre Mitarbeiter haben an Trai-
ningsseminaren teilgenommen, um
besser nachempfinden zu konnen,
worauf es den Gésten ankommt. Die
Hohe des Flipcharts oder die Qua-
litat der zur Verfligung gestellten Ar-
beitsmaterialien konnen entschei-
dend sein, weilt Julia Steffens.
»Nichts ist nerviger als ein Stift, der
nach drei Worten den Geist auf-
gibt.”

Der grofite Raum im Tagungshaus
bietet Platz fiir bis zu 30 Personen,
ideal ist eine Gruppengréfe von
etwa 15 Personen. AufRerdem gibt
es einen Besprechungsraum fiir
etwa acht Personen und eine , krea-
tive Kiiche”, in der nicht nur ge-
kocht werden kann, sondern die
auch genug Platz fiir eine weitere
Arbeitsgruppe bietet. Alle Raume
kénnen einzeln angemietet wer-
den — auch das ganze Haus. High-
speed-Internet ist ebenso vorhan-
den wie Beamer, Multi-Media-Anla-
gen und Dockingstationen fiir mobi-
le Gerdte. Auch Extras wie beispiels-
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weise die Technik fiir Videokonferen-
zen kénnen gebucht werden.

In Sachen Service ist alles moglich -
von einfachen Schnittchen bis hin
zu veganen Buffets, von der Versor-
gung mit Kaffee und Tees bis hin zu
frisch  zubereiteten Powerdrinks.
»Natirlich kénnen Tagungsgaste
auch in unserem Restaurant essen.
Viele schatzen dabei sehr den Per-
spektivenwechsel und die frische
Luft zwischendurch “, sagt Julia Stef-
fens. Ohnehin liegt in der Angebots-
vielfalt die besondere Stdrke des
Guts Deinster Miihle.

Wer mag, checkt bereits am Vora-
bend seiner Veranstaltung in das
3-Sterne-Superior-Hotel ein, dreht
frihmorgens eine Joggingrunde
durch den angrenzenden Wald, ge-
nielt das ausgezeichnete Hotelfrih-
stlick und spaziert dann an der Golf-
schule Swing und den malerischen
Angelteichen vorbei zum Tagungs-
haus. Team-Trainings im Wald oder
auf dem Golfplatz lassen sich pro-
blemlos ins Tagesprogramm einfii-
gen. Oder ein Lagerfeuer am Abend
auf der Freiflache. Auch Team-Trom-
meln hat es auf dem Gut schon ge-
geben. ,Der groRe Vorteil ist, dass
hier niemand gest6rt wird. Die Ruhe
und Abgeschiedenheit machen vie-
les moglich”, sagt Julia Steffens.
,Wer zu uns kommt, wird ein Stlick
weit auch zur Begegnung mit der
Natur gezwungen.” Die Weite der
Landschaft, der Wasserlauf und die
alten Biume wiirden im Zusammen-
spiel mit den alten Gebauden eine
ganz besondere Wirkung entfalten,
der auch sie sich noch nach all den
Jahren nicht entziehen kénne. Ir

Web:

www.allesistgdm.de
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alle anderen wollen Elektroniker fur Energie- und Gebaudetechnik werden.

Gleich zehn neue Auszubildende haben bei Hartmann jetzt ihren Dienst angetreten: Hintere Reihe von links: Simon Schwarzat,
Marc Spengemann, Nico Cornehl; vordere Reihe von links: Marcus Witthoft, Timo Briischke, Davide Diamante, Barbara Gerstendorff,
Julian SchultheiB und Moritz Kuch. Nicht auf dem Foto: Lukas Zielke. Nur Marc Spengemann macht eine kaufmannische Ausbildung,

Foto:ein

Fachkraftemangel erottnet
berufliche Perspektiven

Als Jahrgangsbester absolvierte Jonas Jegminat die Gesellenpriifung zum Elektroniker —

rste Kontakte zur Elektronik hatte er bereits
als Jugendlicher: , Da habe ich meinen eige-
nen PC zusammengeschraubt.” Jetzt hat er
als=bester Absolvent von 50 Priiflingen den
Gesellenbrief erhalten und arbeitet in seinem
Ausbildungsbetrieb Hartmann Elektrotechnik
- eine Ubergangslosung, da ist sich Jonas Jeg-
minat sicher. Er will ein Studium im Bereich
der Elektrotechnik, Fachrichtung Automa-
tion, dranhangen. Seinen Lehrherren freut
das, und er wiirde dies sogar finanziell unter-
stiitzen, wenn es gelingt, den Nachwuchs-
mitarbeiter im Unternehmen zu halten: ,,In
unserer Branche haben wir extremen Nach-
wuchsmangel. Wir missen jetzt die Leis-
tungstrager von Morgen aufbauen. Wenn

sich da jemand weiterentwickeln mdochte,
begriiBe ich das auRerordentlich”, sagt Willi
Neumannn, geschiftsfihrender Gesellschaf-
ter bei Hartmann.

Jonas Jegminat ist nach der Lehrzeit nun
einer von 370 Hartmann-Mitarbeitern. Der
24-Jahrige hat sein Abitur auf dem Wirt-
schaftsgymnasium Harburg gemacht, sich

Hartmann Elektrotechnik will ihn nun weiter fordern

So ein Schaltschrank hat es in sich —
eine Welt, in der sich der Jahrgangs-
beste Jonas Jegminat zur Freude von
Hartmann-Inhaber Willi Neumann zu

Hause flihlt. Foto: Wolfgang Becker

dann nach der damals nur noch sechsmona-
tigen Wehrpflichtzeit (,,Ich war der vorletzte
Pflichtjahrgang.”) zunachst fir eine prakti-
sche Ausbildung entschieden — als Elektroni-
ker fir Energie- und Gebaudetechnik. Die
ubliche Ausbildungszeit von 3,5 Jahren ver-
kurzte er auf drei Jahre. ,Wegen guter Fiih-
rung vorzeitig entlassen”, sagt sein Chef mit
einem Augenzwinkern und freut sich tber
den Erfolg.

Hartmann Elektrotechnik hat mittlerweile
den ndchsten Azubi-Jahrgang eingestellt.
Neumann: ,Neun Auszubildende im ge-
werblichen Bereich, einen im kaufmanni-
schen.” Das Unternehmen mit Sitz am
Konig-Georg-Stieg in Wilhelmsburg ist vor
allem als Dienstleister und Servicepartner
grofRer Industrieunternehmen tatig und be-
kannt flr eine umfassende und gute Ausbil-
dung. Neumann: ,Wir haben mehrfach Lan-
dessieger gestellt und waren mit unseren
Auszubildenden auch schon auf Bun-
desebene ganz weit vorn. Unser Ziel ist es,
den Nachwuchs langfristig ans Unterneh-
men zu binden. Gute Fachkrifte sind heute
auf dem Stellenmarkt kaum zu bekommen.
Deshalb sorgen wir selbst vor.”

Jonas Jegminat arbeitet zundchst als Elektroni-
ker in der Abteilung Heizungs- und Klima-
technik. Hier geht es vor allem um Steue-
rungsanlagen. lhn reizt die Automation von
technischen Vorgangen, insbesondere die
Konstruktion. Willi Neumann: ,,Automation ist
zweifellos ein Wachstumsmarkt. Da brauchen
wir Topleute. Deshalb ist uns die Férderung
der Begabten ein groRes Anliegen.” wb

> Web:
www.hartmann-

elektrotechnik.com

KOLUMNE VON

AUSGABE 4, SEPTEMBER 2014 I
WIRTSCHAFTSMAGAZIN 19

DER STEUER-TIPP

Vorsteueraufteilung bei
der Vermietung gemischt
genutzter Gebdaude

s ist hdufige Praxis, dass Vermieter Gebaude teilweise umsatz-
steuerpflichtig und teilweise umsatzsteuerfrei vermieten.
Dabei stellt sich immer wieder die Frage, wie sie die Vorsteuer
auf Eingangsleistungen hierfur aufzuteilen haben. Der wirt-
schaftlich gewiinschte komplette Vorsteuerabzug aus Ein-
gangsleistungen ist immer dann eingeschrankt, wenn die be-
zogene Leistung auch zum Erbringen von steuerfreien Umsat-
zen verwendet wird (Beispiel: Vermietung eines Ladenge-
schafts an einen Einzelhdndler im Erdgeschoss und von Praxis-
raumen an eine Arztpraxis im Obergeschoss).

Zur Ermittlung des abziehbaren Teils der Vorsteuer ist grund-
satzlich eine sachgerechte Schatzung vorzunehmen. Hierfiir ist
nach den derzeit geltenden gesetzlichen Regelungen bei ge-
mischten Vermietungsumsatzen der sogenannte Umsatz-
schlissel als AufteilungsmaRstab fiir die Vorsteuer nur dann zu-
lassig, wenn keine andere wirtschaftliche Zurechnung - zum
Beispiel durch Anwendung des sogenannten Flachenschliissels
- moglich ist.

Der objektbezogene
Umsatzschliissel . . .

Aus diesem Grund verwehrte in einem jlingst entschiedenen
Fall das Finanzamt einem Vermieter zundchst die Anwendung
des fir ihn glinstigeren Umsatzschlissels, mit dem er die auf
die Herstellungskosten entfallenden und nicht direkt zuzuord-
nenden Vorsteuerbetrage aufgeteilt hatte. Der Bundesfinanz-
hof (BFH) entschied jedoch, dass auch der objektbezogene
Umsatzschlussel zur Anwendung kommen konnte, dies aber
nur dann, wenn die Ausstattung der Raumlichkeiten erhebli-
che Unterschiede aufweise (beispielsweise bei der Hohe der
Raume, der Starke der Wande oder bei der Innenausstattung).
Denn in diesem Fall konne nicht davon ausgegangen werden,
dass sich die Eingangsleistungen gleichmalRlig auf die Flache
verteile. Der Umsatzschlussel fiihre in solchen Fallen zu einer
wirtschaftlich , praziseren” Zurechnung. Wann die Vorausset-

Die Rechtslage ist unklar

zungen fur eine prazisere Zurechnung vorliegen, ist in jedem
Einzelfall zu prifen. Trotz dieses auf den ersten Blick fiir be-
troffene Vermieter glinstigen Urteils kann von einer klaren
Rechtslage kaum die Rede sein. So hat der BFH diesen Fall zur
bisher nicht stattgefundenen Sachverhaltsaufklarung an das
Finanzgericht zurlick verwiesen. Ein anderer BFH-Senat hat in
einem gleichgelagerten Sachverhalt dem EuGH (Europaischer
Gerichtshof) einige Fragen zur Anwendung des Flachenschlus-
sels vorgelegt. So soll unter anderem geklart werden, ob bei
gemischt genutzten Gebauden die Vorsteuer auf Eingangslei-
stungen, welche die Anschaffung und Herstellung des Gebau-
des betreffen, zunachst direkt zugeordnet werden misse und
nur die danach verbleibende Vorsteuer nach einem Flachen-
oder Umsatzschliissel aufzuteilen seien. AuBerdem soll der
EuGH dariber entscheiden, ob dies dann entsprechend auch
fur Vorsteuern aus laufenden Kosten gelten wiirde.

Die Frage der richtigen Vorsteueraufteilung wird Vermieter
und Gerichte also auch kiinftig noch beschaftigen. Die Ent-
scheidungen des BFH zeigen jedoch, dass mit guten Argu-
menten die Anwendung einer wirtschaftlich zutreffenden Auf-
teilung der Vorsteuer herbeigefiihrt werden kann.

> Fragen an den Autor:
Tel: 0 40/761 14 66-0, Web: www.dierkes-partner.de
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Umfrage der Handwerks-
kammer zum gesellschaft-
lichen Engagement: 59 Pro-
zent der Betriebe engagieren
sich ehrenamtlich und finan-
ziell fur ,ihren” Sportverein

Leistung, Einsatz, Kbnnen, Teamgeist,
Fairness — diese Werte gehéren zum
Sport wie zum Handwerk. Ganz im Sinne
dieser gemeinsamen Werte setzt sich das
Hamburger Handwerk fiir den Breiten-
sport in der Hansestadt ein. Das ergab
eine Umfrage der Handwerkskammer
Hamburg unter 3000 Betrieben. Da-
nach unterstiitzen 59 Prozent der be-
fragten Betriebe zum Teil mehrere Sport-
vereine und 15 Prozent denken aktuell
dariiber nach, wie sie sich engagieren
wollen. Fast zwei Drittel der aktiven Be-
triebe engagieren sich mehrfach fir ihren
Verein: 54 Prozent unterstiitzen finan-
ziell, 37 Prozent sponsern Trikots und
Trainingsanziige. In 31 Prozent der Be-
triebe engagieren sich die Inhaberinnen
und Inhaber ehrenamtlich in Vereinsgre-
mien, als Trainer oder Helfer bei Veran-
staltungen. 17 Prozent leisten praktische
Hilfe durch die Instandhaltung der Sport-
anlagen. 24 Prozent unterstiitzen den
Verein lber Bandenwerbung. So meinen
65 Prozent der Betriebe, dass ohne das
Handwerk in den Hamburger Sportverei-
nen ,,nicht viel laufen” wiirde. Die Umfra-
ge lief Uber , allerhand!werk”, das Projekt
der Handwerkskammer Hamburg zur
gesellschaftlichen Verantwortung des
Handwerks.

Bei den unterstiitzten Sportarten liegt
FuBball ganz vorn: 73 Prozent der Be-
triebe sind hier aktiv. Mit groRem Ab-
stand im zumeist einstelligen Prozentbe-
reich folgen etliche weitere Sportarten,
von anderen Ballsportarten tber Wasser-
sport bis hin zu Einradfahren und Segel-
fliegen. 83 Prozent der Befragten enga-
gieren sich vor allem fiir Kinder und Ju-
gendliche im Verein, also auch fiir die
»Weltmeister von morgen” — und das
nicht nur im Sport, sagt Josef Katzer, der
Prasident der Handwerkskammer Ham-
burg: ,Wer sich im Team gut macht, der
weill auch im spéteren Leben, was Team-
arbeit, Fairness und Leistung bedeuten.
Junge Menschen, die mit diesen Werten
grol® werden, finden (berall in der Ge-
sellschaft ihren Platz. Um das zu férdern,
engagiert sich das Hamburger Handwerk
in Sportvereinen. AuRerdem ist schon so
mancher Ausbildungsvertrag tiber einen
Kontakt im Verein zustande gekommen.”
Die gemeinsamen Werte von Sport und
Handwerk bieten gute Ansatze, um damit
auch Werbung fiir den eigenen Betrieb
zu machen, davon zeigten sich 84 Pro-
zent der Betriebe Uberzeugt. Doch Uber-
raschenderweise nutzen nur 29 Prozent
diese Mdoglichkeit.

Wenn es um die Umwelt geht, kennt Lars
Reuter, Obermeister der Textilreiniger-
Innung in Hamburg, kein Pardon: Was
irgend geht in seinem Betrieb in Heim-
feld, wird 6kologisch optimiert. Der findi-
ge Meister setzt damit konsequent seine
eigene Marketingstrategie um und zu-
gleich ein wichtiges Signal fir all jene, die
nach wie vor denken, eine chemische Rei-
nigung sei okologisch bedenklich. Jetzt
hat Reuter einen neuen Coup gelandet:
Als erstes Unternehmen in ganz Ham-
burg setzt er ein vollig neutrales Reini-
gungsmittel ein — flssiges Silikon, herge-
stellt aus Quarzsand. Der Harburger:
,Damit erzielen wir nicht nur hervorra-
gende Reinigungsergebnisse. Wir arbei-
ten auch umweltneutral.” Diese Innova-
tion hat allerdings ihren Preis: Fir das
neue Reinigungsmittel mussten zunachst
neue Maschinen entwickelt werden.
70 000 Euro hat Reuter investiert und
eine neue Reinigungsmaschine gekauft
(55 000 Euro), eine vorhandene um-
gertstet. Und das, obwohl sein Maschi-
nenpark auf dem neuesten Stand war.
.Hama-R - die gute Reinigung” steht
Uber dem Eingang in dem Gebéaude an
der GazertstralRe, Ecke HaakestralRe im
Harburger Ortsteil Heimfeld. Seit fast 60
Jahren sorgen die Reuters hier flr saube-
re Textilien — von der Seidenbluse bis zum
Teppich. Lars Reuter: ,Ich habe das Um-
weltthema immer im Blick. In den ver-
gangenen Jahren haben wir den ganzen
Betrieb optimiert — Energieeinsparung,
Beleuchtung und so weiter.” Vor sechs
Jahren wurde die Reinigung im Rahmen
eines Hamburger Pilotprojektes zertifi-
ziert und darf sich seitdem zum Quali-
tatsverbund Umweltbewusster Betriebe
(QUB) zahlen.

Reuter: ,Das QUB-Siegel fiir eine Reini-
gung? Zundchst hiell es, das gehe gar
nicht. Dann haben wir uns die tber 30
Gefahrstoffe vorgenommen und auf ein
halbes Dutzend reduziert. Und in diesem
halben Dutzend war schon das Geschirr-
spllmittel in der Kiiche enthalten.”
Chlorbleichlauge flog raus, wurde gegen
die weniger aggressive Per-Essigsdure er-
setzt, aggressive Seifenkonzentrate wur-
den gegen milde ausgetauscht. Selbst die
normalen Putzmittel kamen auf den Priif-
stand und wurden gegen umweltvertrag-
liche ersetzt.

Reuter: , Irgendwann haben wir gemerkt,
dass nichts mehr einzusparen und zu op-
timieren ist. Heute verwenden wir nur
noch einen Bruchteil der Gefahrstoffe. Im
Zuge der Ersatzstoff-Priifung, so heildt
das offiziell, stieRen wir auf ein neues Pro-
dukt: flussiges Silikon.” Dieses geruchs-
neutrale Reinigungsmittel, das laut Reu-
ter die Textilfasern nicht angreift und so
dafiir sorgt, dass sich Kleidung auch nach
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Grenzenlos: Innovationen im Handwerk
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Obermeister Lars Reuter, hier mit seiner Gesellin Nadine Klages, hatte schon immer einen Faible fur die Technik.

Im Hintergrund laufen die beiden neuen Maschinen, die mit flissigem Silikon reinigen.

Foto: Wolfgang Becker

Chemie war gestern —

jetzt wird mit fliissigem Silikon gereinigt . . .

Harburg: Lars Reuter, Obermeister der Textilreiniger-Innung Hamburg, hat die
Umwelt im Blick und ist Vorreiter einer neuen technologischen Entwicklung

mehrmaligem Reinigen wie neu anfiihlt,
wurde im Ausland, beispielsweise den
USA, schon lénger eingesetzt, doch die
Maschinenentwicklung in Deutschland
war noch nicht so weit.

,Flussiges Silikon hat eine extrem gute
Reinigungswirkung, arbeitet aber anders
als herkémmliche Reinigungschemie”,
erklart der Obermeister. Wahrend Letzte-
re moglichst kiihl angewendet werden,
braucht fltssiges Silikon etwa 30 Grad Be-
triebstemperatur — eine Herausforderung
fur die Hersteller der Textilreinigungsma-
schinen. Heute sorgt eine Warmepumpe
daflir, dass kein zusatzlicher Stromver-
brauch entsteht. Ein weiteres Thema, das
technisch gelost werden musste, war die
Riickgewinnung des Silikons, das drei Mal
so teuer ist wie herkdommliche Mittel. Ein
Liter kostet 5,80 Euro — 500 Liter flieRen
in jeder Maschine. Reuter: , Diese Innova-
tion klingt zunéchst teuer, aber die Er-

gebnisse sind einfach spitze. Unsere Kun-
den reagieren sehr positiv. Da wir zu-
gleich Energie einsparen und durch die
hohe Reinigungswirkung zum Beispiel
weniger Seife zusetzen missen, rechnet
sich das. Die Preise sind konstant geblie-
ben.” Die Hansestadt Hamburg hat das
Umweltengagement Reuters mit einem
Zuschuss unterstutzt. Mittlerweile seien
auch mehrere Unternehmen in der Ham-
burger Innenstadt an der neuen Techno-

Teilzeitausbildung

logie und dem Label , GreenEarth Clea-
ning” interessiert, sagt der Innungs-
Obermeister. Er wird dann zwar nicht
mehr der einzige Textilreiniger sein, der
ohne Losungsmittel arbeitet, aber der
Umwelt tut das gut. Reuter: ,,Und das
freut mich.” wb

Web:
www.die-gute-reinigung.de

Auch auf anderem Gebiet ist Lars Reuter innovativ: Als Obermeister der Textil-
reiniger-Innung in Hamburg ist ihm die Ausbildung wichtig. Vor einigen Jah-
ren hatte er deshalb die Idee, junge Miitter, die aufgrund ihrer Situation
keine Ausbildung machen konnten, dennoch zu qualifizieren. Reuter erfand
die , Teilzeitausbildung” und schaffte es sogar, flr dieses neue Angebot den
Segen der Handwerkskammer zu bekommen. Mittlerweile hat er mehreren
jungen Frauen zu einem Berufsabschluss verholfen. Reuter in einem Interview:
,Die Azubis gehen ganz normal in die Berufsschule, sind aber verglichen mit
einer normalen Ausbildung nur die Halfte der Zeit in den Betrieben. Das
bedeutet, dass sie trotz Ausbildung fiir ihre Kinder da sein konnen.”

Zurzeit ist wieder ein Platz frei. Reuter: , Wir suchen Bewerber.” Wer interes-
siert ist, kann Kontakt unter info@die-gute-reinigung.de aufnehmen. wb

medienwerk ’E

...gute ldee!

Medi
Fried

enwerk 15 GmbH
rich-Vorwerk-StraBe 15 - 21255 Tostedt

Tel. 04182 - 80 77 8-20 - www.medienwerk15.de

-

Flichen 17-160m? ab Frithjahr 2015

Unser Service:

Buiros zu vermieten

Ilhr Medien Buisness Center in Tostedt.

Uber 1.000m’ professionelle Biiroflache. Einzelbiiros schon ab 17m2.

Kummern Sie sich

um |hre Kernkompetenzen,

wir machen den Rest!

e Buchhaltungs Service

e Catering

* Coffee-Lounge

* Dachterrasse mit Lounge-
mobeln und Weitblick

e Empfangsservice

e Event Service

* Finance Begleitung
* IT Services

* Konferenzrdume

e Lager-Service

* Pool Fahrzeuge

e Post- und Paketservice
e Prasentationstechnik
* Reinigungsservice

e Sekretariatsservice

* Strategie-Begleitung

e Telefonservice

er im landlichen Bereich wohnt und
sich im Fruhjahr Gber die herrlich
gelben Rapsfelder freut, bekommt
spatestens beim Anblick des gelben
Films auf dem Autolack Stirnfalten.
Und nicht nur dort machen sich Blu-
tenstaub und Pollen breit. Auch So-
laranlagen sind betroffen und liefern

andwerksberufe bieten vielfdltige
Karriereperspektiven — das erkennen
in Hamburg viele junge Menschen
und entscheiden sich fiir eine Aus-
bildung im Handwerk. So sind bei
der Handwerkskammer Hamburg
seit Januar nach aktuellem Stand fiir
das Ausbildungsjahr 2014 bereits
2106 neu abgeschlossene Lehrver-
trage registriert, das sind 80 mehr
als im Vorjahreszeitraum (Stand
31. August 2014). Die Entwicklung
weist darauf hin, dass im Ausbil-
dungsjahr 2014 trotz des demogra-
fischen Wandels das sehr gute Ni-
veau von 2012 wieder erreicht wer-
den kann. In den kommenden zwei
Monaten wird es wie Ublich noch
weitere Vertragsabschliisse geben.

Gleichzeitig sind in der Online-Lehr-
stellenbdrse der Handwerkskammer
auch jetzt noch 157 Ausbildungs-
platze fiir 2014 zu finden. Bis Ende
September bleiben sie unter www.
hwk-hamburg.de/ausbildung/
eingestellt. Doch die Betriebe rich-
ten den Blick bereits nach: In der
Lehrstellenborse sind derzeit schon
380 Ausbildungsplatze fir 2015 zu

weniger Strom, wenn sich eine
manchmal sogar klebrige Schicht
bildet, die nicht einmal vom nach-
sten Regen richtig abgewaschen
wird. Lars Blunck, Geschaftsfiihrer
der Firma Gallas Gebaudeservice,
hat auf den Vormarsch von Solar-
und Photovoltaikanlagen auf deut-

Handwerkskammerprasident
Josef Katzer: ,Die Azubis sind
durchweg sehr zufrieden.”

finden (Stand 28. August 2014). In
einigen Berufen beginnt das Lehr-
jahr bereits am 1. Februar. Schon et-
liche Lehrstellen fiir 2015 werden
derzeit beispielsweise angeboten als
Kraftfahrzeugmechatroniker, als
Elektroniker und als Fachverkaufer
im Lebensmittelhandwerk (Schwer-
punkt Backerei), aber auch als Be-
ton- und Stahlbetonbauer, als Ge-
baudereiniger, als Mauer, Rohrlei-
tungsbauer und StraRenbauer. Dass
sich dieses Angebot an Jungen und

schen Dachern reagiert. Er bietet
eine umweltfreundliche Glasreini-
gung an.

Um die in der Regel hochgelegenen
Flachen ohne groReren Aufwand zu
erreichen, setzt Gallas spezielle Rei-
nigungsgerate ein. Unter dem Na-
men Puragleen ist ein System aus

Madchen gleichermalen richtet, ist
selbstverstandlich.

Tipps fir die erfolgreiche Bewer-
bung finden Schiler und Lehrstel-
lensuchende auch im Internet auf
den Seiten der Handwerkskammer
bei ,Ausbildung”: https://www.
hwk-hamburg.de/ausbildung/
schueler-lehrstellensuchende/
lehrstelle-finden/bewerbungs-
tipps.html. Unter dem Stichwort
,Bewerbungstipps” erhalten Ju-
gendliche Hinweise, wie sie sich In-
formationen zum Wunschberuf be-
schaffen, wie sie ihre Bewerbungs-
unterlagen erstellen und wie sie sich
gut auf ein Vorstellungsgesprach
vorbereiten konnen.

,Wir nehmen das Thema der guten
Ausbildung im Handwerk sehr ernst”,
sagt Handwerkskammer-Président
Josef Katzer. ,,Deshalb flihren wir bei
der Handwerkskammer Hamburg
jahrlich eine Befragung der Azubis in
unseren Betrieben durch. Die aktuel-
le Befragung lauft gerade, die Ergeb-
nisse der vorangegangenen Studie
zeigen, dass in der Hansestadt die
meisten Jugendlichen mit dem Ver-
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Mit Reinwasser gegen
den Leistungsabfall

Gallas Gebaudeservice bietet spezielle Reinigung von Solar- und

Photovoltaik-Anlagen an

federleichten Carbonstangen auf
dem Markt, mit dem Glasflachen
auch noch in 22 Metern Hohe vom
Boden aus erreicht werden konnen.
Entlang der Stange wird durch einen
kleinen Schlauch Reinwasser in die
Hohe gepumpt und tiber den Reini-
gungskopf abgegeben.

Der Einsatz von Reinwasser ist inno-
vativ und erfolgt so: Leitungswasser
wird in einem zum System gehori-
gen Filter entmineralisiert und erhalt
dadurch eine hohe Reinigungskraft:
Es hinterlasst keine Auftrocknungs-
flecken, wie Blunck erklart. Chemie
wird nicht eingesetzt — das Pura-
gleen-System wird einfach an die
normale Wasserleitung angeschlos-
sen. Drei Systeme hat Gallas in Ham-
burg, Niedersachsen und Schleswig-
Holstein im Einsatz.

Lars Blunck raumt ein, dass der Ein-
satz dieser Technik eher ein Fall fir

Ausbildung im Handwerk: Jetzt bewerben!

lauf ihrer Ausbildung im Handwerk
sehr zufrieden sind. 67,8 Prozent der
Befragten sagen, die betriebliche
Ausbildung entspreche ihren Erwar-
tungen; 21,8 Prozent geben an, die
betriebliche Ausbildung sei sogar
besser als erwartet. 76,6 Prozent er-
klaren, sie werden in der betrieb-
lichen Ausbildung gut auf ihren Beruf
vorbereitet, weitere 18,9 Prozent
sind zufrieden. In Fallen, in den es an-
ders lauft, raten wir den Betroffenen
dringend, sich an die Beratungs-
teams bei der Handwerkskammer
Hamburg zu wenden. Wir beraten
Azubis und Betriebe und vermitteln
notfalls auch einen Wechsel der Aus-
bildungsstelle. Wir sagen: Ob Stu-
dium, ob duales Studium oder Be-
rufsausbildung — jeder muss fir sich
den individuell richtigen Weg finden.
Wir missen den jungen Menschen in
Deutschland diese Wahl des passen-
den Weges erhalten und dafir Sorge
tragen, dass Kritik am dualen System
nicht denjenigen in Briissel Vorschub
leistet, die diese wichtige Saule des
wirtschaftlichen Erfolges unseres Lan-
des gern wegregulieren mochten.”

WWW.HANDWERK.DE

ich baue keine Stadien. Ich gebe

80.000 Mienschen ei

WWW.HWK-HAMBURG.DE

S My

DAS HANSWERK

DIE WIRTSCHAFTSMACHT. VON NEBENAN.

grofe Solar- und Photovoltaikfla-
chen ist. Der Leitungs-/Reinwasser-
einsatz hat hier noch einen beson-
deren Vorteil: Haufig werden Scheu-
nendéacher, die von Landwirten mit
Solaranlagen bestlickt wurden, auch
als Regenwasserauffangfliche ge-
nutzt, um Zisternen zu fillen. Ein
Chemieeinsatz ware also undenkbar.
Der Preis muss stets vor Ort ermittelt
werden - zu unterschiedlich sind die
Bedingungen und die Quadratme-
terzahlen. Laut Blunck ist eine jahrli-
che Reinigung jeweils nach der BIu-
tezeit sinnvoll. Er verweist auf Mes-
sungen, wonach ungereinigte Mo-
dule deutlich geringere Leistung
bringen. wb

Lars Blunck, Geschéfts-
fuhrer der Firma Gallas
Gebaudeservice, macht >

Solaranlagen effektiver.

Web:

www.gallas.de

www.kuehn-dach.de

Die Leute vom Fach fur Ihr Dach.

Zuverlassig und alles aus einer Hand: Erfahrung und
Professionalitét fir Ihren Alt- oder Neubau, komplett
mit Dachdeckerklempnerarbeiten und Photovoltaik.

Dachdeckerei J. Kiihn
Blumenthal 2 ® 21640 Horneburg
Telefon (04163) 81 88 0
kuehn@kuehn-dach.de

KiJHN

Wir machen Déicher.

Schmerzendes Sitzen: Ade!

Sie tun sich beim Sitzen schwer
und lhr Riicken schmerzt?

Wir haben garantiert die
passende Losung fiir Sie!

Unsere zertifizierten Fachberater
analysieren lhre speziellen Probleme
und finden garantiert lhr individuell
passendes System fiirs Bliro und zu
Hause.

Auf 400 m* Ausstellungsflache ist
ganz bestimmt auch Ihr neuer
LLiebling” mit dabei.

eck machen und

Jetzt Gesundheits-Ch vereinbaren!

kostenlose probestellung

bei unseren Consultant |S .-

Helmut Schulze

Moderne Biirowelt GmbH
Lineburger Schanze 25
21614 Buxtehude

Tel.: 04161 / 7288-0

Fax: 04161 / 86060
www.schulze-buerowelt.de

L 60000006
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Ihr Ansprechpartner bei

* Fragen zum Standort

* Fragen zu Férderprogrammen
e der Suche nach Kooperationspartnern
e der Suche nach Gewerbeimmobilien
e der Suche nach Gewerbeflachen

Wirtschaftsforderung
Landkreis Stade GmbH

GroBe Schmiedestr. 6
21682 Stade

T 04141 / 8006-0
info@wf-stade.de
wf-stade.de

H2i Gebdudeautomation
Winsener Stieg 15, 21079 Hamburg
Tel. 040 7691780, E-Mail: kontakt@h2i.tv, www.h2i.tv

Der Volvo V60 Plug-in Hybri
VFW-Preisvorteil von 13.691 dl!ta ‘Ill .-

Barpreis nur 55.898 Euro*

e

Abb. zeigt Sonderausstattung. lhr Weg zu uns

Alle reden von Elektromobilitat. Wir bauen sie. Entdecken Sie
den weltweit ersten Plug-In Diesel Hybrid, der Elektromobilitat
und hochmoderne Dieseltechnologie in einem Fahrzeug vereint,
direkt an der Steckdose geladen werden kann und einen Durch-
schnittsverbrauch von 1,8 Liter Diesel auf 100 km erméglicht.
Erleben Sie als Erster nachhaltige Mobilitidt mit Fahrspaf3, hohem
Komfort und uneingeschrénkter Alltagstauglichkeit im Volvo
V60 Plug In-Hybrid: jetzt bei einer Probefahrt.

Kraftstoffverbrauch kombiniert (I/100km): 1,8; CO,-Emissionen
kombiniert (g/km): 48 (gem. vorgeschriebenem Messverfahren);
Stromverbrauch (kWh/100 km): 13,3 (gem. vorgeschriebenem

Messverfahren).

*VFW Barpreisangebot fiir den Volvo V60 Plug In, 158 + 48 kW (215 + 65 PS).

WERNER 2#

BE@MM
Das Konigreich / GmbH

1ar Auto-Falrer
Autohaus Werner Bréhan GmbH
Jork-Kdnigreich Stade-Wiepenkathen
Konigreicher Str. 15-17  Gravenhorst-Weg 4
Tel.04162/9430-0 Tel.04141/9911-0
www.autohaus-broehan.de

ie triffelbraune Kiche mit den
schicken Griffen ist ein Hingucker
im Harsefelder Mobelhaus Corleis.
Die Arbeitsflaichen sind auf Hoch-
glanz poliert, technische Gerate
und Edelstahl-Elemente blinken und
blitzen um die Wette. Alles sieht aus,
als hatte hier noch niemals jemand
gekocht. Doch weit gefehlt.
Rickblick — gleicher Ort, zwdlf
Stunden zuvor: Ein leichter Duft
von gedunsteten Schalotten und
Knoblauch hangt in der Luft. Ein
Mann reibt Parmesan, eine Frau er-
warmt Milch auf dem Induktions-
herd, viele Hande schneiden Erd-
beeren, hacken Rosmarin und Dill.
14 Leute tummeln sich um den
Kiichenblock. Mittendrin: Sylvia
Eckhoff, die mit einer roten Schiirze
bekleidet die Pfanne schwingt. ,Ich
brauche den Spargel”, ruft die Har-
sefelder Kochin.

Das Mabelhaus Corleis bietet regel-
malig Kochevents in seinen Aus-
stellungsrdaumen an. Wer sich fir
eine neue Kiiche interessiert, kann
die Gerate im Rahmen eines ent-
spannten Kochabends selbst aus-
probieren. ,Wer sich ein Auto kauft,
macht ja auch eine Probefahrt”, er-
klart Yvonne Corleis, weshalb das
Mobelhaus vor Jahren entschieden
hat, diese Abende zu veranstalten.
Der Spargel kocht sich im Kombi-
dampfgarer im Grunde genommen
von selbst. Das Gerat wird Uber
einen Touchscreen bedient, auf
dem auch angezeigt, wird, auf wel-
chem Blech und in welcher Héhe

Nach dem gemeinsamen Kochen lassen sich die Teilnehmer des Corleis-
Kochevents das leckere Meni schmecken.

- . ey

Geschaftsfiihrerin Anita
Corleis und ihr Team vom
Harsefelder M6belhaus laden
zu tollen Kochabenden in
einer echten Traumkiche ein.

das Gemiise in den Dampfgarer ge-
schoben werden soll. Temperatur
und Zeit stellt das Gerat je nach ge-
wahltem Rezept von allein ein. Un-
zahlige Automatikprogramme
kennt der Miele-Dampfgarer, er-
weiterbar um eigene Familienre-
zepte. Wer mag, kann sogar weit
im Voraus die gewiinschte Uhrzeit
fir die Fertigstellung einer Mahlzeit
angeben. Das Gerat lasst sich lber
eine entsprechende App auch per
Handy steuern.

Die Teilnehmer kochen zum ersten
Mal mit einem Dampfgarer. Auch
einen Induktionsherd kennen die
meisten nicht. Generell sei die Be-
reitschaft groR, sich auf neue Tech-
nik einzulassen, sagt Corleis. Vor
allem Maénner im Ruhestand, die
friiher nie gekocht haben, zeigten

Eine Woche im Zeichen
des , Abenteuers
Selbststindigkeit*

Immer wieder im Sommer: Die INNOTECH Summer School
im hit-Technopark bringt potenzielle Griinder auf die Spur

er Sommer schickt seine Strahlen
gnadenlos durch die Scheiben,
aber die 20 Teilnehmer der INNO-
TECH Summer School 2014 im hit-
Technopark haben anderes im Sinn.
Auf dem Seminarplan: Griindungs-
planung, Grundlagen, Business-
plan. Christine ClaBen, selbst Griin-
derin und Unternehmerin, flihrt die
Zuhorer in die Materie ein. Die an-
gehenden Griinder haben einiges
mitgebracht: zum Teil Uni-Ab-
schlisse, Berufserfahrung, auf je-
den Fall Griindungsideen, manche
sogar schon Griindungserfahrun-
gen. Eine diffuse Ausgangslage fiir
ein Seminar, doch Professor Dr.
Reinhard Schulte, der die Summer
School seit Jahren leitet, macht
immer wieder dieselbe Erfahrung:
4Die Gruppe findet sich sehr
schnell, und dann profitieren alle.
Die Grundlagen fiir die Griindung
sind im Ubrigen fiir alle Teilnehmer
gleich — egal ob jemand aus dem
IT-Bereich kommt, Ingenieur ist
oder Kiinstler.”

Auch in diesem Jahr erwartete die
Referenten eine bunte Mischung.
Die Themenliste reichte von der
Online-Therapie Uber das kabellose
Aufladen von Handys und die Kom-

Professor Dr.Reinhard Schulte
(Leuphana Universitat) leitet die
INNOTECH Summer School im
hit—Technopark. Fotos: Wolfgang Becker

munikationsférderung durch
Zeichnen bis hin zu Finanzdienst-
leistungen und Investmentvermitt-
lung an iranische Milliondre. Den-
noch gilt: All diese Ideen brauchen
einen Rahmen, wenn sie Basis fir
eine Unternehmensgriindung sein
wollen. Die einwdchige Summer
School, die wesentlich durch den
hit-Technopark, die TuTech Innova-
tion GmbH (hier konkret das Ham-
burger Existenzgriinungspro-
gramm hep) sowie die Leuphana

MOBEL / SEMINAR

sich schnell begeistert. Fast alle
Kurs-Teilnehmer kommen  mit
inrem Partner, der Kiichenkauf ist
eine Gemeinschaftsentscheidung.
Gut ein Drittel ist um die 60 Jahre,
die anderen sind zwischen Ende
20 und 40 Jahren alt. ,,Menschen,
die sich ihre zweite Kiiche anschaf-
fen, die vielleicht neu bauen und
Wert auf Qualitat legen”, sagt
Yvonne Corleis.

Nach dem Spargel wandern
Zucchini-Schafskaserdllchen in den
Garer. Sylvia Eckhoff hat ein leichtes
Sommergericht zusammengestellt.
,Sie ist eine Uberragende Kochin”,
lobt Yvonne Corleis ,ihre” Kiichen-
fee. AuBer der Kochin ist immer
auch ein Corleis-Mitarbeiter bei die-
sen Events dabei, um Fragen beziig-
lich der Geréte klaren zu kénnen.
Vom Induktionsherd (iber den
Dampfgarer und das umschaltbare
Abluft-/Umluft-System bis hin zum
Kaffeevollautomaten und zum Kiihl-
schrank darf alles getestet werden.

Schlemmen auf hochstem Niveau: Lachsfilet auf Gurkencarpaccio mit zweierlei
Spargel an Orangensofe und Pellkartoffeln.

Fotos: Corleis

Probekochen in der neuen Kiiche

Das Moébelhaus Corleis bietet seinen Kunden in Harsefeld entspannte Kochabende in einer
modernen multifunktionalen Kiiche

Wer sich fiir den Kauf einer Kiiche
bei Corleis entscheidet, kann sich
auf umfassenden Service freuen. ,In
der Regel treffen wir uns in der Pla-
nungsphase zwei bis drei Mal mit
den Kunden”, sagt Corleis, deren
Herz fir die Kichenplanung
schlagt. Auf Wunsch kiimmert sich
die Innenarchitektin des Hauses
auch gerne um die Gesamtraum-
gestaltung. Nach Auftragserteilung
dauert es etwa acht Wochen, bis die
neue Kiiche eingebaut wird.

Zum Nachtisch gibt es an diesem
Abend ein herrliches Kirschsoufflé,
das sich die Koche schmecken las-
sen. Wahrend der ein oder andere
beim Dessert-Genuss von seiner
neuen Kiche traumt, lauft die Zeit
fir das Corleis-Team: Noch zehn
Stunden bis die Kiiche wieder blin-
ken und blitzen muss . . . Ir

Web:

www.moebel-corleis.de

Wer sich eine neue Kiiche zulegt, steht bei der Wahl der Dunst-
abzugshaube schnell vor der Frage: Umluft- oder Ablufthaube?
Moderne Gerate bieten inzwischen eine Kombination aus
beidem, sodass die Nutzer problemlos zwischen Umluft- und
Abluftmodus hin- und herschalten kénnen. So kann in der
kalten Jahreszeit mit der Umluftanlage, die die warme Luft
gereinigt zurlick in den Raum stromen lasst, Heizenergie
gespart werden und im Sommer der Abluftbetrieb genutzt
werden, der die Luft und damit alle Geriiche direkt nach drau-
Ren transportiert. Besonders fiir Energiesparhauser ist eine
Dunstabzugshaube, die beides kann, die beste Lésung. Ir

Universitat Liineburg getragen und
seit 2006 von fast 20 namhaften
Sponsoren unterstiitzt wird, bietet
diesen Rahmen und gilt denen, die
teilnehmen diirfen, als groRer Ge-
winn.

Laut Schulte bewerben sich in der
Regel an die 30 potenzielle Griin-
der, die nicht nur den Willen, son-
dern vor allem eine konkrete Idee
haben miissen. Die Summer School
sei kein Beratungsseminar oder
Schnupperkursus, sondern Arbeit
am konkreten Thema. Am Vormit-
tag gibt es Input von Experten,
nachmittags wird an der eigenen
Geschaftsidee gearbeitet — beispiels-
weise am Businessplan oder am
Marketingkonzept. Die Teilnehmer-
zahl ist auf 20 begrenzt. Das Ange-
bot richtet sich zu etwa gleichen
Teilen an Absolventen oder Studen-
ten der Hamburger Universitaten
und der Leuphana Universitat.

In Lineburg hat Schulte einen Lehr-
stuhl fir Betriebswirtschaftslehre
und Grindungsmanagement. Er
sagt: ,Uns kommt es darauf an,
dass die Teilnehmer eine mdoglichst
groRe Bandbreite an Themen mit-
bringen — auch wenn das auf den
ersten Blick nicht zu passen scheint.

Aber das rittelt sich sehr schnell zu-
recht, und dann lernen alle vonein-
ander. Es gibt einen regen Aus-
tausch.”

Die Teilnahme an der Summer
School wird in Hamburg und Liine-
burg offen ausgeschrieben. Sie ko-
stet sensationelle 100 Euro plus
Mehrwertsteuer — inklusive Hotel
und Verpflegung. Schulte: ,Das ist
natirlich nur durch 6ffentliche For-
derung und unsere Sponsoren
maoglich. Normalerweise wire so
ein Seminar zu diesem Preis nicht
darstellbar.” An der Leuphana Uni-
versitat lasst es sich sogar als Schein
anrechnen.

Bewerber aus dem Raum Buxtehu-
de (Hochschule 21) und Stade (PFH
Hansecampus Stade) finden sich
unter den Teilnehmern nicht — was
daran liege, dass dort nicht gewor-
ben werde, sagt Schulte. ,Wenn
wir Bewerber hatten, wiirden wir
sie nicht abweisen.” wb

Web:

www.innotech-initiative.de,
www.hep-online.de,
www.hit-technopark.de,
www.gmlg.de, www.tutech.de
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EIN FALL FUR

SCHLARMANNvVoNnGEYSO

Einem geschenkten
Gaul schaut
man tief ins Maul

Augen auf bei kostenlosen

In diesem Jahr sieht der Hirsch :

ie jetzt, schon wieder Weihnachten?
Carsten Matthies kann diese Frage nur
mit dem Nicken eines Fachmanns be-
antworten, der sich eigentlich immer
mit Weihnachten beschaftigen muss.
Der Geschaftsfihrer von Garten-Mat-
thies in Hittfeld befasst sich ab sofort
sogar schon mit Weihnachten 2015:
JJetzt fallen die Entscheidungen, was
wir flr nachstes Jahr einkaufen.” Doch
zuvor wird Anfang Oktober der tradi-
tionelle Weihnachtsmarkt mit insge-
samt 1500 Quadratmetern Flache auf-
gebaut — ausgestattet mit 5000 neuen
Artikeln rund ums Fest der Liebe. Dar-
unter einige Produkte, die wirklich
Gberraschen: zum Beispiel die aus- und
anblasbare LED-Echtwachskerze, doch
dazu spater.

Weihnachten ist nicht nur das Fest der
Liebe, sondern auch das Fest der Deko.
Daran lassen Andrea Matthies, Ge-
schaftsfiihrerin mit Schwerpunkt Mar-
keting, und die Leiterin der Deko-Ab-
teilung, Susanne Ehlers, keinen Zweifel
aufkommen. ,Deko”, erklart Carsten
Matthies, ,ist bei uns eine eigene Wa-
rengruppe.” Susanne Ehlers ist haupt-
verantwortlich fur die Prasentation und
den Einkauf der dekorativen Accessoires
von der Tischwasche (iber Outdoor-
und Indoor-Deko bis hin zu den
Saisonthemen. Und dazu zahlt Weih-
nachten ganz besonders.

Dr.Hermann Fotolizenzen fiir die Unterneh-
Lindhorst, menswebseite
Rechtsan-
walt, Fach- , die mit Internetseiten zu tun haben,
anwalt fiir kéhnen das Problem: Fiir die attraktive
IT-Recht, " . .
Unternehmensprésentation oder einen
Fachanwalt e s .
fiir Urheber- pfiffigen Internetauftritt sind professio-
und Medien- nelle, technisch hochwertige Fotos un-
recht verzichtbar. Das war bis vor etwa finf,

Bereits im Vorjahr ermittelt Garten-Matthies die Weihnachtstrends

Susanne Ehlers (links) und Andrea Matthies sehen auch Sterne: Der Stern
ist in diesem Jahr das beliebteste Symbol — und das nicht nur mit Blick auf
Weihnachten. Das Foto zeigt: Naturfarben und Holz sind nach wie vor im

Trend.

Kurz: Sie entscheidet mit darlber, wel-
chen Trends das Gartencenter Matthies
folgt. Eine heikle Aufgabe.

Kommt nun Silber oder doch Gold?
Was sind die trendigen Farben fiir die
nachste Saison? Wer bestimmt die?
Was wiinschen die Kunden? Es braucht
wohl hellseherische Fahigkeiten — oder
eben viel Erfahrung. Andrea Matthies:
,Wir orientieren uns dabei auch ein bis-
schen an der Pflanzenwelt. Was geht
gut, was eher nicht. Wir schauen in die
einschlagigen Magazine, besuchen
Messen.” Und dennoch gilt: Ein Jahr

Foto: Wolfgang Becker

verschiedenen Optiken. Auch ein biss-
chen der ,used look’. Damit soll ein
Kontrast zum Glanzvollen gesetzt wer-
den.” Und Carsten Matthies sagt: , Wir
experimentieren in diesem Jahr mit
Kupfer und sind gespannt, wie es an-
kommt.” Eines steht jedenfalls fest:
»Silber war lange Zeit tot, rot geht
immer — das ist halt die traditionelle
Weihnachtsfarbe.” Und dann bringt
Susanne Ehlers noch Taupe ins Ge-
sprach, eine Mischung zwischen Grau
und Braun - ,eben das neue Beige,
eine Farbmischung, die sich mit allem

unsere Kunden.”

Trends gibt es auch in anderem Zu-
sammenhang. Kurzgefasst: Der Hirsch
als Motiv ist immer noch gefragt, doch
in diesem Jahr steht der Stern ganz
oben auf der Beliebtheitsskala. Susanne
Ehlers: , Der Stern ist der Star.” Wie der
Name schon sagt. Und tatsdchlich be-
gegnet dem Besucher beim Rundgang
durch die Deko-Abteilungen an jeder
Ecke ein Stern-Motiv. Und Engel? ,Die
sind weg. Engel gehen gar nicht
mehr”, sagt die Deko-Expertin. Nur der
Weihnachtsmann, der bleibe immer.
Ach ja, was die Sterne angeht: Die sind
Ubrigens auch nach Weihnachten noch
in. Carsten Matthies fihrt das unter an-
derem auf den US-amerikanischen Ein-
fluss zuriick. Stars and stripes — das sei
ein beliebtes Motiv.

Wie jedes Jahr erwartet die Deko-
Freunde auch dieses Mal wieder die
eine oder andere Neuheit: LED-Kerzen,
deren warmes Licht flackert, als brenne
wirklich eine Flamme, gab es bereits im
vorigen Jahr. Dennoch ist die groRen
LED-Echtwachskerze mit An- und Aus-
pust-Automatik schon etwas Besonde-
res. Fir den Tannenbaum ist jetzt
ebenfalls LED-Technik angesagt. Na-
turlich auf Wunsch mit Fernsteuerung
und Zeitschaltuhr. Carsten Matthies
nimmt das mit Humor: , Wir warten auf
die Tannenbaum-App fiirs Handy.
Dann kann man die Kerzen von uberall

sechs Jahren regelmalig eine relativ
teure Angelegenheit, denn Fotografen
und Bildagenturen lielRen sich die ent-
sprechenden Nutzungsrechte gut be-
zahlen. Doch seit einiger Zeit bieten so-
genannte ,Microstock”-Agenturen wie
pixelio.de oder fotolia.com Lizenzen
hochwertiger Fotos an, die nichts kosten
sollen. Auch die Fotos der bekannten
Internetenzyklopadie ,Wikipedia” kon-
nen grundsatzlich kostenfrei tibernom-
men werden.

Oftmals Ubersehen die Nutzer aber, dass
trotz der Kostenfreiheit ein Lizenzver-
trag abgeschlossen werden muss. Die-
ser sieht in aller Regel ganz bestimmte
Nutzungsbedingungen fiir die Verwen-
dung der Fotos vor, wie zum Beispiel die
Namensnennung des Fotografen, den
Namen der Agentur oder auch die Be-
zeichnung der verwendeten Lizenz. Und
genau hier liegt das Problem: Da diese
Lizenztexte in der Regel sehr umfang-
reich sind, wird manchmal nicht so
recht klar, welche Angaben denn genau
anzugeben sind und in welcher Form —
im Foto, unterhalb des Fotos, im Im-
pressum, in der FuRlleiste der Webseite?
Oder sogar an allen diesen Stellen?
Auch gibt es bei einigen kostenlosen Li-
zenzen Einschréankungen zu ,kommer-
ziellen” Verwendungen der Fotos.

o vor dem Verkauf féllt die Einkaufsent-  kombinieren lasst. Kennen Sie nicht?  ansteuern.” Z Entsprechend héufen sich in den letzten
® e 0 scheidung. Das gibt es doch gar nicht... eine Richtig neu sind in diesem Jahr die Monaten unliebsame und teure Abmah-
® Susanne Ehlers: ,Zurzeit ganz wichtige Farbe!” »scentchips”, Duftpads, die sich kom- nungen der Urheber, denn halt sich der
® [ ) ® ® o @ sinddienaturfarben ange-  Das Matthies-Team wird sich fiir binieren lassen. Eine Flamme erwdrmt O Nutzer nicht Wort fiir Wort an die Nut-
o o sagt. Birke, Eisen, Rost, Weihnachten 2015 noch inspirieren die Chips, und schon stromt der zungsbedingungen der kostenlosen Li-
® Holz in lassen und dabei sogar mit anderen  Wunschduft durchs Haus. Andrea Mat- > zenz, liegt eine Urheberrechtsverlet-
D [ ) o @ Bellandris-Handlern Trend-Konferen-  thies: ,Wir verkaufen dazu sogar Re- zung mit allen Konsequenzen vor, in er-
Achtung Advent! ® zen abhalten. Carsten Matthies: ,Es  zeptblcher.” Und natlrlich auch alles I I I ster Linie kann der Fotograf also Unter-
P eXE o0 zur Cemitlichkeit ist ein Segen/fir gibt das zudem die EFSA, ein Trendbli- andere, was zu Weihnachten Freude lassung und Schadensersatz fordern.
B R Ne 1. Trotzdemn wundert sich mancher warurm o ro, in dem Designer arbeiten und for-  bereiten kdnnte. Tipp fiir die Frauen: Z Insofern heil3t es zwar nicht ,Augen auf
B B F=r Tt Weihnachtsdeko zum VerkaUiEna e ® schen. Die _I.egen jetzt allerdings diej Wie w.'ai.r.e es .r.nit einer schoénen Motqr- k.)eim.Fotokauf”, wgil Sie ja grundsatz-
IR tlich sind gerade cben die SommeKlE] ® Farbtrends fiir 2018 fest.” Aber das sei  kettensdge fiir den Ehemann? Das ist lich fiir Microstocklizenzen oder Fotos
voriiber. Carsten Matthies: ,In Deutschland haben wir nicht nur o ja doch noch ein bisschen hin. Und zwar nicht gemdtlich, hétte aber aus Wikipedia nichts zahlen mussen,
R ten) sonclem auch Advent. Und der erste Adventlist o dann sagt Carsten Matthies den Satz, ,Stihl” und lieRe ganz sicher echte aber dem geschenkten Gaul miissen Sie
B bt Alsoirmiuss,der Handelirihzarlia ® d"en jeder unterschreibt: ,,Am Ende Weihn.achtﬁstimmung aufkommen, D sghr grundlich ins Maul schauen, um la-
P o e ndem bea DT T .zahlt, was der. Kunde kauft... Wenn Eier denn im nachst(.an Jahr. gehen Sie vor stige .Urheberrechtsabmahnungen zu
B N ot 6 Dezember=iniE glan Gl A A |mmer. r.ot-welfs. habeh mot?hte, kqn- d.em Fest gemeinsam in den Wald - I vermeiden.
bereits der Baum aufgestellt. Advent sei eine deutsche Besonderheit. ® nti:r; ng)ralsh;?lndkrt?:)r’:/il:rltlI:\ai;l;\irlﬁaznii einen Baum holen ... wb
Carsten Matthies: ,Nirgendwo in Europa werden so viele Kerzen h.alb haben wir hier auch Lmseren o Web O Fragen an den Autor?
slgiislbeutschland. Deshalb bauen wir unseren ® dividuellen Stil, wir kennen schlieRlich > ’ - Mail: lindhorst@schlarmann-
Weihnachtsmarkt schon Anfang Oktober auf.” wb ® ! www.garten-matthies.com ! ’

vongeyso.de

IHR STANDORT IM CFK VALLEY STADE...

...Europas Zentrum des CFK-Leichtbaus!

Wir bieten den Raum fiir lhre Entwicklung!

Interesse...?
Thomas Friedrichs

Wirtschaftsforderer der Hansestadt Stade

Telefon 04141 401-140

wirtschaftsfoerderung@stadt-stade.de
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och deutlicher kénnte der Beginn einer
neuen Zeit kaum sichtbar gemacht werden:
Mit einem hochmodernen Neubau markiert
die ,Staatliche Handelsschule mit Berufli-
chem Gymnasium (H10)” eine Wende, die
nicht nur raumlicher Natur ist, sondern auch
ganz neue Perspektiven fir die Berufliche
Schule eré6ffnet. Der Name ist indes unge-
wohnt und auch nur eine Interimslésung,
denn ab 2016 wird die Schule im Gohl-
bachtal in Harburg komplett neu aufgestellt
sein. Im ersten Schritt haben jetzt die etwa
50 Lehrer des bisherigen Wirtschaftsgymna-
siums den Neubau bezogen, um Platz fir
die Sanierung des Altbaus aus den 70er-Jah-
ren (gegriindet als Gymnasium Gohlbach-
tal) zu machen. Die neuen Zeiten haben
dennoch begonnen: Aus dem Wirtschafts-
gymnasium ist jetzt ein Berufliches Gymna-
sium mit zwei Fachrichtungen geworden -
Wirtschaft sowie Pddagogik/Psychologie. Ein
Novum in Hamburg, keine andere berufli-
che Schule bietet insgesamt acht verschie-
dene Bildungsgange an.

Der B&P-Besuch bei Schulleiter Wolfgang
Bruhn und Mathias Oldsen, Leiter des Gym-
nasiums, fand am Tag vor der Einschulung
des neuen Jahrgangs statt. Ruhe vor dem
Sturm. Und entspannte Lehrer, die nach
dem Auspacken hunderter Umzugskartons
begeistert von den Kiinsten der neuen, pro-
fessionell betriebenen Produktionskiiche be-
richten, die im Neubau Platz gefunden hat.
Was sich alles gedndert hat, erlautert Bruhn:
,Bis 2016 haben wir hier noch die auslau-
fenden Jahrgange der Industriekaufleute, die
kiinftig zentral an der H3 in Hamburg unter-
richtet werden. Dieses Kapitel ist fir uns
dann beendet. Unsere Hohere Handelsschu-
le ist mit 90 Anmeldungen erfreulich stark
an den Start gegangen. Wir haben drei neue
Klassen eingerichtet. Ebenso erfreulich sind
die 97 Anmeldungen fiir das Berufliche
Gymnasium. Hier bleiben wir dreiziigig in
den Kernfichern Mathe, Englisch und
Deutsch, bieten aber in den Profilfachern
Wirtschaft sowie Pddagogik/Psychologie vier
Kurse an. Dort wird es sich dann etwas ent-
zerren. Darliber hinaus freuen wir uns, dass

Die H1o ist eine der
modernsten beruflichen
Schulen in Hamburg

Neubau ist bezogen - Topausstattung in den neuen Raumen - Gymnasium
mit zwei Fachrichtungen: Wirtschaft und Padagogik

Wolfgang Bruhn (links) und Mathias Oldsen stehen in der neuen
Mehrzweckpausenhalle, die technisch perfekt ausgestattet ist
und sogar Uber einen eigenen Regieraum verfigt.

wir sogar mehr anbieten kénnen als gefor-
dert ist: In den drei Kernfachern werden wir
jeweils fuinf statt vier Wochenstunden unter-
richten. Da investieren wir in eine hohere
Qualitat unserer Absolventen.”

Die zweite Fachrichtung - Padagogik/
Psychologie/Statistik — ist Ergebnis einer Zu-
sammenarbeit der H10 mit der W5, der
Staatlichen Schule fiir Sozialpadagogik am

Alten Postweg in Heimfeld. Bis 2016, wenn
die Sanierung der Altbauten im Gohlbachtal
abgeschlossen ist, soll dieser Prozess abge-
schlossen sein. Bis dahin wird die W5 an bei-
den Standorten unterrichten, sodass bereits
jetzt die zweite Fachrichtung am ehemali-
gen Wirtschaftsgymnasium angeboten wer-
den kann. Um dies alles umzusetzen, war die
Neustrukturierung und Ausweitung der Ge-

Da blitzt das Edelstahl: Die Produktionsktiche ist von einem
Caterer Gbernommen worden. Hier wird taglich frisch gekocht.

baude unumginglich. Gut 35 Millionen
Euro werden am Standort investiert. Der
Neubau an der Stralenfront nimmt vor
allem die Verwaltung auf und bietet Platz fir
eine grole Mehrzweckpausenhalle mit an-
geschlossener Produktionskiiche sowie einer
grolRen Biihne mit eigenem Regieraum. Im
riickwartigen Bereich schlieBt sich ein Klas-
sentrakt mit mehr als 20 Einheiten an, die je-

BILDUNG

Vollig neue Optik: Diese Panoramaaufnah-
me zeigt das neue Verwaltungsgebdude
der,Staatlichen Handelsschule mit berufli-
chem Gymnasium” im Goéhlbachtal.

Fotos: Wolfgang Becker

weils aus einem fast 90 Quadratmeter gro-
Ren Klassenraum und einem dazugehdrigen
Differenzierungsraum (40 Quadratmeter)
bestehen. Bruhn: ,Die Ausstattung ist top!
Alle Klassenraume haben grolRe Fenster, sie
sind hell und freundlich und haben Smart-
boards. AuRerdem haben wir drei Kunstrau-
me und etwa 30 Lehrerarbeitsplatze, 28 wei-
tere kommen im Altbau hinzu. Eine neue
Zweifeld-Sporthalle ist noch im Bau.”

Die energetische Sanierung des Altbestandes
hat bereits begonnen. Sie wird etwa ein Jahr
dauern und den Gebduden eine véllig neue
Optik geben, die mit dem Neubau korre-

spondiert. Alle AuRenflaichen werden ge-
dammt und geklinkert. Je zwei Klassenrdume
werden zu einer Einheit zusammengefasst. In
der alten Pausenhalle wird eine Mediathek
mit 40 PC-Arbeitsplatzen, Fachliteratur und
zwei hauptamtlichen Mitarbeitern eingerich-
tet. Die alte Turnhalle im Westen des Geldn-
des wird abgerissen. Dort soll eine Ausbil-
dungskindertagesstatte gebaut werden.

Die neue Kiiche im Neubau ist von einem
Caterer (ibernommen worden, der taglich
frisch zubereitete Mittagessen anbieten
wird. Bruhn: ,Wir sind hier quasi Ganztags-
schule, weil wir auch bis zur zehnten Stunde
unterrichten. Erstmals haben wir jetzt eine
Schulmensa.”

Ab 2016 konnte die Schule den Namen ,,Be-
rufliche Schule Hamburg-Harburg” tragen,
doch das ist bislang nur eine Idee. Bruhn
und Oldsen freuen sich, dass die Umsetzung
des Hamburger Schulentwicklungsplans mit
der Grundsanierung der Gebaude und eines
Ausbaus einhergeht. Harburg reiht sich
damit in die Riege der modernsten Schulen
Hamburgs ein. wb

)

Web:

www.handelsschule-harburg.de

Hohere Handelsschule

Berufliches Gymnasium (zwei Fachrichtungen)

ZIEL: Fachhochschulreife Wirtschaft (Betriebs- und Volkswirtschaftslehre)
DAUER: 2 Jahre (einschlieBlich Praktikum) Padagogik und Psychologie (in Kooperation mit der W5)
VORAUSSETZUNGEN: e unter 18 Jahre bei Ausbildungsbeginn am 01. August und ZIEL: Allgemeine Hochsc'hulrelfe (Abitur)

e Versetzung in die gymnasiale Oberstufe oder DAUER: 9 Jae (ks 11 5 12)

o . . VORAUSSETZUNGEN: e Bewerbungsschreiben und

* Realschulabschluss mit einem Notendurchschnitt von mindestens « Versetzung in die gymnasiale Oberstufe oder

3,3 sowohl Uber alle Facher (ohne Sport) als auch in den Kern- . : o

fachern Deutsch, Englisch, Mathematik und keine 5 in e Mittlerer Bildungsabschluss (Realschulabschluss) mit einem Noten-

einem Kernfach ! ! durchschnitt von mindestens 3,0 sowohl tiber alle Facher (ohne Sport)
ANMELDUNG —— s 51 B Tl (£ als auch in den Kernfachern Deutsch, Englisch, Mathematik und

: . Februar bis 31. Mérz in der

Eine Schule —
Viele Moglichkeiten

STAATLICHE HANDELSSCHULE MIT

BERUFLICHEM GYMNASIUM HARBURG

Gohlbachtal 38 e 21073 Hamburg

www.handelsschule-harburg.de ® www.wirtschaftsgymnasium-harburg.de

keine 5 in einem Kernfach

ANMELDUNG: 01. Februar bis 31. Marz in der H10

Wirtschaft und Verwaltung
Padagogik und Psychologie (in Kooperation mit der W5)

Kauffrau/-mann fiir Bliromanagement mit Zusatzqualifikation Inkasso

ZIEL: Kauffrau/-mann fiir Biiromanagement
Industriekauffrau/-mann
moglicher Erwerb der Fachhochschulreife (Dual-Plus)
DAUER: 2 - 3 Jahre
VORAUSSETZUNGEN: e Abschluss eines Ausbildungsvertrages
ANMELDUNG: erfolgt durch den Ausbildungsbetrieb



MEDIEN

Computersimulation: So soll es aussehen, wenn der Neubau im Mai 2015 fertig ist.

,Wir wollen das erste Medien-Business-Center
im Landkreis Harburg werden*

Unternehmer Klaas Dittmer baut das Medienwerk 15 in Tostedt

on wegen abgelegen: Tostedt, ganz
im Westen des Landkreises Harburg
gelegen, erlebt zurzeit einen kleinen
Boom im Gewerbebereich. Nicht nur
das bestehende Gewerbegebiet an
der Harburger StralRe féllt durch rege
Bautatigkeit auf, auch die geplante
Erweiterung hat schon wieder Nach-
frager auf den Plan gerufen, wie
Klaas Dittmer, ansassiger Unterneh-
mer und Betreiber von druckstu-
dio.de, sagt. Der Geschaftsfihrer der
Medienwerk 15 GmbH selbst ist
nicht untatig und setzt derzeit einen
gut drei Jahre alten Plan in die Tat
um: An der Friedrich-Vorwerk-Stralte
wird das Medienwerk 15 gebaut -
die 15 steht fir die Hausnummer.

Dittmer: ,Mein Ziel ist es, hier ein
Medienkompetenzzentrum zu
schaffen. In den Biiros konnen sich
freischaffende Texter, PR-Leute, Ver-
lage, IT-Spezialisten, Video-Produ-

Der Druckprofi gleich nebenan

Klaas Dittmer vor seinem Neubau: Hier im Tostedter Gewerbegebiet Harbur-

ger Stral3e will er ein Medienkompetenzzentrum schaffen.

Fotos: Medienwerk

zenten und all jene einmieten, die
unter das Medien-Dach passen. Wir
wollen das erste Medien-Business-
Center im Landkreis Harburg wer-
den.” Ein Teil der Flache kann aber
auch an Nicht-Medien-Firmen abge-

geben werden, deshalb sind alle
Mietanfragen willkommen.

Die Idee verfolgt Dittmer schon
lange. Rund 800 000 Euro investiert
er in den Neubau. Direkt neben dem
Druckstudio entstehen 700 Quadrat-

Seit mehr als 30 Jahren ist das Druckstudio aus Tostedt zuverlassiger
»Druckpartner” mit einem kreativen und kompetenten Team. Von der
Geschaftsbroschiire lber Fahrzeugbeschriftung, von der bedruckten
Arbeitskleidung bis zum Werbeartikel reicht das Spektrum der haus-
eigenen Produktion. Die eigene Grafikabteilung und das Fotostudio
befinden sich im Obergeschoss der Druckstudio-Halle in der Friedrich-
Vorwerk-StraBe 15. Im Zuge der Medienwerk 15-Er6ffnung direkt
nebenan wird das Druckstudio auch seine Ausstellung vergroRern.

Unter anderem wird die Textilabteilung weiter ausgebaut. Kunden kdnnen dann ein groRes Sorti-
ment an Arbeitsbekleidung und Promotiontextilien begutachten und auch anprobieren. Auch die
hauseigene Textildruckerei wird im gleichen Zuge vergroRert. druckstudio.de ist eine Marke der
Medienwerk 15 GmbH. Offnungszeiten: Montag bis Freitag von 8 bis 17 Uhr.

>> Kontakt: Telefon 0 41 82/80 77 80, Mail info@druckstudio.de, Web: www.druckstudio.de

Auf die Einstellung kommt es an

Coaching und Training fir Mitarbeiter und Fihrungskrafte

Sie sind SMARTER-WAY: Susanne und Georg Dubiel haben in Freden-
beck eine Dienstleistungsgesellschaft aufgebaut.

nter dem Namen SMARTER-WAY
betreiben Susanne und Georg Du-
biel in Fredenbeck eine Dienstleis-
tungsgesellschaft mit langjahriger
Erfahrung in der Qualifizierung
und Erwachsenenbildung. ,Wir
sind Norddeutschlands einzige
zertifizierte und lizensierte Projekt-
planer und Trainer fir Professiona-
litat nach C-R-Q® (Customer

Relationship Quality, die Red.)”,
sagen beide. Dieses Konzept be-
fasst sich konkret mit der Einstel-
lung von Menschen im beruflichen
Kontext. Im Mittelpunkt steht die
Frage: ,Wie denken und handeln
professionell eingestellte Mitarbei-
ter und Fihrungskrafte?”

Qualifizierungen nach C-R-Q®
haben eine nachhaltige Kunden-

und Mitarbeiterzufriedenheit zum
Ziel. Ebenso fordern sie die Selbst-
motivation und wirken nach Aus-
sage von Susanne und Georg Du-
biel praventiv gegen Stress-Symp-
tome bis hin zum Burnout. Ent-
wickelt wurde das Konzept inklusi-
ve Test- und Messverfahren von
zwei Wirtschaftspsychologen aus
Trier, die die Firma g-t-b betreiben.
SMARTER-WAY bietet nach eige-
ner Aussage Business & Life Coa-
ching/Beratung, Stress- und Kon-
fliktmanagement, Training im Be-
reich Kommunikation und Rheto-
rik, Change-Management in Un-
ternehmen, Bewerbungsunterstut-
zung, Teamentwicklung, Modera-
tion und Prasentation, ,Training
on the Job”, ,Train the Trainer”.
Alle Dienstleistungen werden indi-
viduell konzipiert und realisiert.
Kontaktaufnahme fiir weitere In-
formationen und Absprachen
unter 0 41 49/933 90 77 oder
info@smarter-way.de.

Web:

www.smarter-way.de
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Diese Visualisierung zeigt: So kdnnte es in dem neuen Penthouse-Biro im

Tostedter Medienwerk 15 aussehen.

meter, auf denen Buros (18 bis maxi-
mal 160 Quadratmeter), eine Café-
Lounge und ein Konferenzraum Platz
finden. Ein Drittel der Flache ist noch
verfligbar, aber Dittmer ist optimis-
tisch: ,,Hier im Umfeld gibt es jede

Menge Medienschaffende.” Aufer-
dem liege Tostedt glinstig im Dreieck
Hamburg-Bremen-Hannover. Einen
zweiten Bauabschnitt hat Dittmer be-
reits eingeplant und bei der eigenen
Baukonzeption berticksichtigt.

WIRTSCHAFTSMAGAZIN
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Der sympathische Bauherr ist ein
Team-Typ. Er erhofft sich Synergieef-
fekte und kreative Anregungen,
wenn viele Medienleute unter einem
Dach zusammenarbeiten. Und kurze
Wege fur die Kunden. Auf dem Dach
ist ein besonderer Platz: Dort ist ein
105 Quadratmeter grolRes Penthou-
se-Buro mit eigener Dachterrasse
vorgesehen, das noch zu haben ist.
Eine fir alle begehbare grole, teils
begriinte Dachterrasse ist ebenfalls
eingeplant. Der Neubau hat zwei
Stockwerke. Im Lounge-Bereich
setzt Dittmer auf Hohe und kreative
Weite: Sechs Meter hohe Wande bil-
den ein eindrucksvolles Foyer, in
dem sich auch Veranstaltungen
durchfiihren lassen. wb

)

Web:

www.medienwerk15.de

Bei unserer groen Auswahl konnte
man fast den Uberblick verlieren.

TGC Hans Tesmer - einer von unseren uber 80 Standorten fur

gebrauchte Transporter.

Vito 111 CDI, 9-Sitzer, Automatik,
Kompakt, EZ: 04 /2010, 80 tkm, 85 KW
(115 PS), AHK, Parktronic, Radio

€ 14.900,— zzgl. Mwst.

Sprinter 516 CDI RD.3665 DOKA-
Pritsche 3-Sitzer, EZ:06/2010, 57 tkm,
120 KW (163 PS), AHK, Radio, Euro 5

€ 19.800,— zzgl. Mwst.

Vito 113 CDI Kasten lang, EZ:
05/2013, 22 tkm, 100 KW (136 PS),
Euro 5, Radio

€ 15.900,— zzgl. Mwst.

Vito 113 CDI, Kasten, Klima, EZ:
05/2011, 75 tkm, 100 KW (136 PS),
AHK, Radio, Euro 5

€ 12.900,— zzgl. Mwst.

Sprinter 316 CDI Kasten RD. 3665
4-Sitzer, EZ: 05/11, 60 tkm, 120 KW
(163 PS), Radio, Dach hoch, Euro 5

€ 19.800,— zzgl. Mwst.

Vito 116 CDI Kasten extralang,
Standheizung, EZ: 06 /11, 76 tkm, 120
KW ( 63 PS), AHK, Radio, Euro 5

€ 14.900,— zzgl. Mwst.

Verkauf nur an Gewerbetrelbende

Sprinter 316 CDI Kombi, 9-Sitzer,
EZ: 06/2013, 18 tkm, 120 KW(163 PS),
AHK, Dach hoch, Klima, Radio

€ 26.900,— zzgl. Mwst.

Sprinter 210 CDI Kasten RD. 3665,
EZ: 06/10, 80 tkm, 70 KW (95 PS),
Radio, Hochdach, Euro 5

€ 12.900,— zzgl. Mwst.

Sprinter 313 CDI Kasten RDST.
4325, E7: 03/10, 89 tkm, 95 KW (129
PS), EDW, Hochdach, Euro 5, Radio

€ 15.900,— zzgl. Mwst.

Mercedes-Benz

Anbieter: Daimler AG, MercedesstraBe 137, 70327 Stuttgart, Partner vor Ort:

e emer

Hans Tesmer AG & Co. KG, Autorisierter Mercedes-Benz Verkauf und Service
Lineburger Schanze 14, 21614 Buxtehude, Tel. 04161 738-205, Fax: 041 61 738-215
juergen.haase@tesmer.de, www.tesmer.de
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Personalkompetenz
auch im kaufmin-
nischen Bereich

Bereits seit 1998 ist die DIS AG in
Stade vertreten: Damals eroffnete der
Marktfiihrer im Bereich Vermittlung
und Uberlassung von Fach- und Fiih-
rungskraften eine Niederlassung des
Geschaftsbereichs Industrie, die sich
seitdem zu einem bedeutenden Part-
ner der Luftfahrtbranche und der
regionalen Industrie entwickelt hat.
Anfang dieses Jahres nahm vor Ort
zuséatzlich ein Team des Geschiftsbe-
reichs Office & Management die
Arbeit auf. ,Wir setzen Schwerpunkte
in den Bereichen Assistenz, Einkauf,
Human Resources, Logistik, Marke-
ting und Vertrieb”, erldutert Personal-
referentin Jasmin Telemann. Ganz
gleich, ob eine Vorstandsassistentin
eine neue berufliche Herausforde-
rung sucht, ein Unternehmen Unter-
stiitzung durch einen Supply Chain
Manager bendtigt oder Projektein-
kéufer, Speditionskaufleute und
Notarfachangestellte gefragt sind —
das Team der DIS AG ist der richtige
Ansprechpartner. ,Unser Ziel ist es,
Bewerber und Kundenunternehmen
passgenau zusammenzubringen”,
sagt Telemann. Neben Unternehmen
aus der Luftfahrt und der Logistik-
branche zéhlen aktuell renommierte
Kanzleien zu den wichtigsten Kun-
den. ,Zukiinftig mochten wir dari-
ber hinaus auch Kunden in den
Bereichen Sachbearbeitung und
Buchhaltung mit unserer Personal-
kompetenz unterstiitzen.” Ir

Die beriihmte Ausnahme von der Regel: Der
erst 17-jahrige Cem ,Benzema” Yilmaz lasst sich
in der Ergo-Geschéftsstelle von Roger aus den
Erlen-Stiiven zum Kaufmann fiir Versicherun-
gen und Finanzen ausbilden.

Foto: Leonie Ratje

er Kunde am Telefon hat wenig Zeit. Er
braucht fiir sein Unternehmen in diesem
Fall einen Elektriker, am besten schon ges-
tern. Statt sich selbst auf die Suche nach
einem geeigneten Mitarbeiter zu machen,
ruft er die Profis von der DIS AG in Stade
an, um sie mit der Personalsuche zu be-
auftragen. Die Niederlassung vor Ort hat
sich seit Jahren als kompetenter Partner fur
Industrieunternehmen im Suderelberaum
bewahrt.

André Pfeffer, Niederlassungsleiter der DIS
AG Industrie in Stade, stellt einige Fragen.
Er muss wissen, in welcher Branche der
Kunde tétig ist und wie das exakte Anfor-
derungsprofil fir die frei gewordene Stelle
aussieht. Elektriker ist nicht gleich Elektri-
ker. Es gibt Elektroinstallateure, Elektroni-
ker, Energie-Elektroniker, Mechatroniker,
Fluggerat-Elektriker, Elektriker flr Steue-
rungstechnik, fir Mess- und Regeltechnik
und fir Betriebstechnik. Kunden aus dem
Maschinenbau-Sektor brauchen anders
qualifizierte Mitarbeiter als ein Bauunter-
nehmen. , Oft passen auf den ersten Blick
viele Kandidaten”, sagt Pfeffer. Doch nicht
nur die fachliche Qualifikation muss stim-
men, die personlichen Eigenschaften der
potenziellen Mitarbeiter besitzen ebenfalls
einen hohen Stellenwert.

Je nach Branche oder Region kann die Per-
sonalsuche zu einer groRen Herausforde-
rung fir ein Unternehmen werden. Die

Gegen jedes Klischee

PERSONAL / VERSICHERUNG

"
I
|

&

Arbeitet seit mehr als acht Jahren
fur die DIS AG: Andreas Bargsten
ist als Elektroinstallateur angestellt.

Kunst besteht eben darin, genau den rich-
tigen Kandidaten flr ein bestimmtes
Unternehmen zu finden. Das Team der DIS
AG in Stade hilft dabei, schnell den pas-
senden Bewerber zu finden und teure
Fehlbesetzungen zu vermeiden.

Ehrlichkeit wahrt linger
als Fachchinesisch

Versicherungsfachmann Roger aus den Erlen-Stiiven fiihrt

die Stader ERGO-Geschaftsstelle mit grof3em Erfolg

ersichefungsvertreter haben es nicht
leicht./Das Bild vom Klinken putzenden
Schlipstrager, der einzig auf den schnellen
Abschluss aus ist, halt sich hartnéackig. Re-
gelmalig landet die Berufsgruppe bei Be-
liebtheits-Rankings abgeschlagen auf den
hinteren Platzen. Versicherungsfachmann
Roger aus den Erlen-Stiiven tritt jeden Tag
an, diese negativen Klischees zu widerle-
gen. Offenbar mit Erfolg: Seine ERGO-Ge-
schaftsstelle in Stade wachst rasant.

Roger aus den Erlen-Stiiven ist groRR. Sehr
groB. Vielleicht lasst er sich schon deshalb
so gar nicht in eine Schublade zwangen.
Anzug und Krawatte gehoren vermeintlich
zum Versicherungsvertreter wie der weille
Kittel zum Chefarzt. Roger aus den Erlen-
Stuiven tragt Jeans. Dazu ein Freizeithemd.
In seinem linken Ohr steckt ein blitzender
Stecker. ,,Stort es Sie, wenn ich rauche?”,
fragt er. Die Stimme passt perfekt zur
Frage: dunkles, tiefes, raues Timbre.

Kaffee und Nikotin, die Drogen seiner
Branche, sagt der 55-Jahrige. Arbeitstage

von 14 Stunden
oder mehr sind der
Regelfall, da bleibt fir
Gesundheitsfragen we-
nig Zeit. Vor fast zehn Jah-
ren ist Roger aus den Erlen-
Stiiven mit seiner Versicherungs-

agentur gestartet, mittlerweile hat er acht
Mitarbeiter. In diesem Jahr ist seine Agen-
tur Geschiftsstelle geworden, als jlingste
des ERGO-Konzerns. Demndchst werden
weitere Mitarbeiter das Team verstarken.
Die Geschaftsstelle im Stader Griindungs-
und Innovationszentrum wachst.

Roger aus den Erlen-Stiiven nennt die
Grunde fur den Erfolg: Er sagt, dass es ihm
und seinen Kollegen nicht um den schnel-
len Abschluss gehe, sondern um den Men-
schen. Dass die Zufriedenheit der Kunden
an erster Stelle stehe. Dass Ehrlichkeit lan-
ger wahre als Fachchinesisch und zur
Schau gestellte Seriositat. Sein Dilemma ist
ihm wohl bewusst. Er weil}, dass das alle
sagen. Auch die schwarzen Schafe. ,Klar”,

ERGO

Versichern heiRt verstehen.

Von der Kunst, den richtigen
Kandidaten zu tinden . . .

Die Personal-Experten der DIS AG in Stade suchen den perfekten Mitarbeiter fir ihre Auftraggeber

Hat sich der Kunde zum ersten Mal an die
DIS AG gewandt, fahrt ein Mitarbeiter
raus, um sich vor Ort ein moglichst ge-
naues Bild von dem zu besetzenden Ar-
beitsplatz und der Unternehmenskultur zu
machen. Dann beginnt die Personalsuche.
Die gleicht einem komplizierten Puzzle —
das in diesem Fall aber von erfahrenen
Puzzle-Experten zusammengesetzt wird.
Auf der eigenen Homepage sowie in Onli-
ne- und Print-Medien und den einschlagi-
gen Social-Media-Portalen schaltet André
Pfeffer Stellenanzeigen. AuBRerdem sind
die DIS-Mitarbeiter standig an Berufsbil-
denden Schulen, Berufsschulen und
Weiterbildungseinrichtungen prasent, um
dort geeignete Kandidaten fir die Zukunft
zu gewinnen. Auch mit der Arbeitsagentur
ist die DIS AG eng vernetzt. ,Gerade im
Handwerk wird es fur die Unternehmen
immer schwieriger, gute Mitarbeiter zu fin-
den”, sagt Sven Telemann, Personalrefe-
rent Technik bei der DIS AG Industrie in
Stade. Haufig wiirden sich die Kunden an
die DIS AG wenden, wenn sie schon langer
verzweifelt auf der Suche sind oder den
hohen Aufwand einer Personalsuche
scheuen.

Wenn die ersten Bewerbungen auf ihren
Schreibtischen liegen, laden die Referen-
ten der DIS AG die Bewerber zu ausfihr-
lichen Interviews ein. ,Wir nehmen uns
viel Zeit flr personliche Gesprache”, sagt

sagt er und zuckt mit den Achseln. Was soll
er machen? Letztlich ist es eine Vertrau-
ensfrage. Den groBten Kundenzulauf be-
kommt er durch Weiterempfehlungen.
Auf der anderen Seite des Flurs sitzt Cem Yil-
maz (vom Team liebevoll Benzema ge-
nannt) an seinem Schreibtisch. Der 17-Jahri-
ge hat einen der begehrten Ausbildungs-
platze zum Kaufmann fir Versiche-
rungen und Finanzen ergattert.
Viele junge Leute sehen vor allem
das viele Geld, das sie verdienen
kénnten, sagt aus den Erlen-Stiiven.
Die schickt er wieder nach Hause.
Dem 55-Jahrigen sind vier Kriterien bei
der Nachwuchsrekrutierung wichtig: Ehr-
lichkeit, Teamfahigkeit, Flei® und Loyalitat.
Bei der Entscheidung verlasst sich der Chef
auf sein Bauchgefiihl.
Als Ausbilder bei der Bundeswehr hatte der
ehemalige Berufssoldat schon immer einen
guten Draht zu jungen Leuten. Soziale Kom-
petenz und Kommunikationsstarke seien
neben kaufménnischem Talent ebenfalls
entscheidend. Ein Versicherungskaufmann
muss sich jeden Tag auf unterschiedliche Si-
tuationen und Menschen einstellen. Mittle-
re Reife und die hohere Handelsschule setzt
er voraus. ,Man braucht eine gewisse Reife,
um Kunden beraten zu kénnen”, sagt er.
Cem ,Benzema” Yilmaz sei da mit seinen
17 Jahren die absolute Ausnahme.
Mit einem leicht verstdndlichen Pappkar-
ton-Kompass erklart aus den Erlen-Stiven

Telemann. Die Kandidaten sollen sich
wohlfiihlen und in aller Ruhe alles (ber
den moglichen neuen Arbeitsplatz erfah-
ren. Und natirlich geht es auch darum,
den Bewerber genau kennenzulernen, um
eine Grundlage fir eine verlassliche Emp-
fehlung zu bekommen.

Zwei bis drei Wochen nachdem der Kunde
sich gemeldet hat, kommt es auch dort zu
einem ersten Kontakt mit dem potenziel-
len neuen Mitarbeiter. Eine Zusammenfas-
sung aller Fakten sowie ein Fazit des Ein-
drucks, den der Referent von dem Bewer-
ber gewonnen hat, bekommt der Kunde
aullerdem vorab. Die Trefferquote von
André Pfeffer, Sven Telemann und ihren
Kollegen liegt bei 90 Prozent. Das heilit:
Neun von zehn Vorschlagen werden von
ihren Kunden fiir geeignet befunden.

Der Vorteil des Verfahrens: Wahrend die
Personal-Experten der DIS AG auf der Suche
nach einem Elektriker sind, kann der Kunde
sein normales Tagesgeschaft weiterfiihren.
Er muss weder einen Personaler beschafti-
gen, noch sich selbst mit dem langwierigen
Auswahl- und Rekrutierungsprozess herum-
schlagen. Er musste keine Anzeigen schal-
ten, keine Bewerbungen lesen und kaum
Gesprache fithren. Und das Risiko einer
Fehlbesetzung bleibt (iberschaubar. Ir

> Web:
www.dis-ag.com

jedem Kunden das Angebotsportfolio und
ermittelt mit ihm gemeinsam den person-
lichen Bedarf. Die Haftungsfrage klart er
immer als erstes. ,Sie glauben nicht, wie
viele Menschen in Deutschland keine Haft-
pflichtversicherung haben”, sagt er. Im
Schadensfall sei nicht nur deren Leben ru-
iniert, sondern auch das des Geschadig-
ten. ,Wer sich keine Haftpflichtversiche-
rung leisten kann, wird kaum privat aus-
kommen kénnen.”

Ihren schlechten Ruf habe sich die Branche
selbst eingebrockt. In den 1970er-Jahren
seien kaum geschulte Vertreter driickerko-
lonnenmaRig unterwegs gewesen, um in
kiirzester Zeit so viele Abschliisse wie mog-
lich zu erzielen, sagt aus den Erlen-Stiiven.
Verloren gegangenes Vertrauen zuriickzu-
gewinnen, ist sein tdgliches Geschift. Er
beschreibt seinen Beruf als ,Dienst am
Menschen”. Ganzheitliche und kompeten-
te Beratung sei ihm wichtig. Wer nicht
mindestens vom Berufsbildungswerk der
Deutschen Versicherungswirtschaft (BWV)
gepriift sei, dirfe nicht allein zu einem
Kunden. Und die wiirden sowieso ganz
schnell merken, wenn sie jemand aus Pro-
fitgier tibers Ohr hauen wolle. Langfristi-
gen Erfolg gébe es nur, wenn man das Ver-
trauen seiner Kunden halte. Ir

Web:
www.roger.aus.den.

erlen-stueven.ergo.de

effizient
Wir lassen lhre Beleuchtung Geld verdienen

Raumausstattung

Felix-Wankel-Str. 32 - 21614 BUXTEHUDE
Fon 04161/3242 - Fax 04161/3253
info@kroll-raumausstattung.de

#
lhr Spezialist fiir Bodenbelage & Sichtschutz

Klassische Lichtquellen, z. B. Gliihbirnen und Halogen-
hochvoltlampen, stehen heute nicht mehr zur Verfiigung.

Biiroeinrichtungen ¢ Praxisraume e Privatwohnungen
# ; [
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- Foto: LTS Licht & Leuchten GmbH

Planung und Umsetzung von kompletten
Beleuchtungslésungen fiir innen und auBen.
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Full-Service: Vorgesprach, AufmaB, CAD-Planung,
Amortisationsnachweis, Lieferung, Montageservice,
Abnahme, Ersatzlampen.

CGesehen bei.

Bea gKietzmmann

Uber 75 Jahre Erfahrung mit effizientem und kreativem Licht.
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Fordern Sie uns! Wir freuen uns auf lhren Anruf.
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Freudenberg im E-WERK
Haddorfer Grenzweg 1 - 21682 Stade
Telefon 04141 4490-7

Freudenberg in Drochtersen
Drochterser StraBe 17 - 21706 Drochtersen
Telefon 04143 9159-0 JAHRE

Fax 04143 7522 / { e
E-Mail info@freudenberg-elektro.de en
www.freudenberg-elektro.de

Fax 04141 4118-18
E-Mail info@freudenberg-elektro.de
www.freudenberg-elektro.de

I RPN SRN - TOP BERATUNG -

TOP DIENSTLEISTUNG pA'RyAR S\ RN\

Dessous (C metr
BahnhofstraBe 17 - Buxtehude - Telefon 04161/7327220
info@sie-dessousundmehr.de - www.sie-dessousundmehr.de




AUTO

FRAGE 1: BRAUCHE ICH
UBERHAUPT EIN AUTO?

Schon hier scheiden sich die Geister,
denn ob jemand Uberhaupt ein Auto
braucht, ist in Zeiten von Bus, Bahn
und Internet sowie Dauerstaus auf allen
Hauptstrecken rund um Hamburg und
teuren Benzinpreisen eine Grundsatz-
frage. Der Oko-Freak méchte vielleicht
lieber auf dem Pferd zur Arbeit reiten,
aber seien wir mal ehrlich: Zeitgemal
ist das nicht. Da Mobilitat ein nach wie
vor hohes Gut ist, beantworten wir die
Frage mal ganz eindeutig mit: ]a!
Selbstverstandlich! Und wieso auch
nicht? Ach, Sie haben gar keinen Fiih-
rerschein . .. ?

FRAGE 2: WAS FUR EIN AUTO
BRAUCHE ICH EIGENTLICH?
Zweifellos: Das ist ein Problem. Wer
braucht schon wirklich einen Ford Mu-
stang mit 426 PS — doch vielleicht ist
die Frage deshalb schon im Ansatz
falsch. Sie sollte besser lauten: Was fiir
ein Auto wirde mir Spall machen?
Okay, auch diese Frage stellt sich fir
viele Kdufer nicht, denn viel Spal ko-
stet eben auch viel Geld. Und nicht
jeder hat gerade im Lotto gewonnen.
Bleiben wir also bei der Anfangsfrage:
Was brauche ich? Reicht ein Ford Ka,
um tdglich glnstig von Otterknick zur
TU Hamburg-Harburg oder zur Hoch-
schule 21 nach Buxtehude zu fahren?
Oder ein Fiesta? Sie sind Student?
Dann brauchen Sie genau dieses Auto!
Klein, wendig, gtinstig im Verbrauch
und mangels hoher Schadensfreiheits-
rabatte auch noch einigermaflen giin-
stig zu versichern. Vielleicht sind Sie
auch Vater oder Mutter von sieben Kin-
dern — dann tut es der Fiesta nicht.
Oder freischaffender Maurer, der tag-
lich mit sechs Kollegen von Baustelle zu
Baustelle fahrt. Verona Feldbusch, ein
Wesen aus einer anderen ,Galaxy”,
wirde sagen: ,Bei Tobaben werden Sie
geholfen!”

FRAGE 3: ABER NUN: WAS FUR
EIN AUTO WURDE MIR SPAR
MACHEN?

Lassen wir das Geld mal fiir einen
Moment auler Acht: Spal ist re-
lativ — vier Auspuffrohre, bein-
harte Federung, Uberrollbiigel
und ein réhrender Motor deut-
lich jenseits der 250 PS machen
nicht jedem Spal. Vielleicht sind
Sie eher der Chill-Master, der
seicht gefedert komfortabel
durch die Landschaft cruisen
mochte. Oder ein Vertreter, der
taglich , partout dans le monde” reist,
also in der ganzen Welt (seines Ver-
kaufsbezirks) unterwegs ist, und des-
halb mal einen Mondeo probefahren
sollte. Klarer Fall: So macht Arbeit wie-
der Spal. Vielleicht haben Sie auch
SpaB, wenn die Benzinverbrauchsan-
zeige einen so niedrigen Wert anzeigt,
dass Sie ernsthaft glauben, das Auto
fange gleich an, Sprit zu produzieren.
Oder Sie haben Spal}, einfach mal auf-
zufallen — dann schauen Sie sich mal
die frechen Ford-Farben an.

Frage 4: Habe ich es im Riicken?
Was soll denn diese Frage!? Konnte
man denken, aber mal ehrlich: Wer es
im Ricken hat, sollte Gberlegen, ob

Die Suche nach

dem richtigen

Weggetdhrten

Acht Fragen, die sich jeder Autokaufer
vor der Entscheidung stellen sollte

n

Diese acht Fragen sind
absolut berechtigt, die Ant-
worten natiirlich etwas
liberzeichnet. Aber wir sind
mitten im Thema: Um diese
Fragen zu beantworten,
brauchen die Kunden gut
ausgebildete Menschen,
die ihnen behilflich sind,
die richtige Entscheidung
zu treffen. Wir haben diese
Menschen - unsere Verkau-
fer sind genau dafiir ausge-
bildet worden.”

Jan Busse, Geschdiftsfiihrer Autohaus
Tobaben (Harburg, Buxtehude,
Harsefeld, Stade).

nicht ein passendes Auto, zum Beispiel
ein Kuga, die Antwort auf allerlei Pro-
bleme ware. Der Einstieg ist hoch, die
Sitze sind relativ gerade. Der Fahrer hat
Ubersicht. Und ein unbestrittener Vor-
teil: Er kommt auch wieder heil aus
dem Fahrzeug heraus. Eine tiefergeleg-
te Focus-Sportversion wadre sicher
nichts fir angeschlagene Bandschei-
ben — auch wenn es richtig jung wirkt,
wenn so ein Auto um die Ecke kommt.
Nie vergessen: Es kommt der Moment,
da muss ich aussteigen. Wehe, es
schaut jemand zu . . .

Frage 5: Wieviel Power brauche
ich eigentlich wirklich?

Karikatur: Motiz Becker

Eine typische Manner-Frage, denn
Power ist eine Frage des Motors. Ge-
naugenommen miusste ja ein PS rei-
chen - frither hatten die Reisenden
auch nicht mehr zur Verfligung. Aber
da sich Ein-PS-Motoren in diesem Land
allenfalls bei Rasenmahern oder Bohr-
maschinen verkaufen lassen, vergessen
wir das mal ganz schnell. Wie viele Pfer-
destarken braucht Mann also? 507
1007 150? 2007 250? Etwa noch
mehr? Nun, die wahre Starke eines al-
teren Mannes misst sich sicher nicht in
PS, allenfalls in Kilopont (,,Der kann
was hochheben . . .I”). Kréfte jingerer
Manner werden in Newton vermessen.

Aber wir schweifen ab. Es gilt die Faust-
formel ,Je mehr PS desto weniger
Selbstbewusstsein”, Entschuldigung,
das war jetzt der véllig unfaire Frauen-
ansatz. Wie war das noch mit dem Mu-
stang? Ist der noch zu haben?
FRAGE 6: IST MIR DIE FARBE
EGAL?
Blode Frage — natiirlich (Er)! Natirlich
nicht (Sie)! SpaR beiseite: Viele Manner
sind der Meinung, die Farbe sei relativ
unwichtig, denn sie sitzen ja im Auto
und missen das triibe Braunmetallic
nicht anschauen. Frauen finden Braun-
tone dagegen ,absolut super” — wenn
sie zur Handtasche passen. Kurz: Bei
Farben kann wirklich jeder mitreden,
denn Farben sind Geschmacksache.
Und lberzeugen durch geradezu fan-
tastische Namenskreationen der Mar-
ketingspezialisten. Lesen Sie sich mal
die Farbbezeichnungen in Autokatalo-
gen durch. Sie werden begeistert sein.
Und wenn Sie trotzdem gerne ein Auto
in Lila haben méchten — warum nicht?
Ist doch schon - Sie sitzen ja drinnen!
FRAGE 7: WARE EIN SCHIEBE-
DACH VON VORTEIL?
Ja, selbstverstandlich! Stellen Sie sich
mal vor, Sie werden Fuflballstar und
kommen als Weltmeister nach Hause —
dann stehen Sie im offenen Dach, fah-
ren durch lhre Heimatstadt und neh-
men die Huldigungen der Fans entge-
gen. Oder einfacher: Stellen Sie sich
vor, Deutschland wird Fuballweltmei-
ster, Sie flippen vollig aus und versu-
chen im Autocorso die Deutschland-
fahne durchs Dach zu stolRen. Wie soll
das gehen ohne Schiebedach? Auf
diese Frage gibt es nur eine Antwort:
Jaaalll
FRAGE 8: UND WAS FUR EIN
AUTO SOLL ICH NUN KAUFEN?
Es'war ja damit zu rechnen, dass diese
Frage irgendwann kommt. Hier kann
allenfalls geraten werden: Treffen Sie
eine Entscheidung, in der sich Vernunft
ebenso widerspiegelt wie Freude am
Produkt. Autokauf ist wie eine Ehe
auf Zeit. Wir, also mein Auto und
\ ich, verbringen viel Zeit mitein-
i\ ander. Wir fahren zusammen
zur Arbeit und in den Urlaub.
Manchmal steht ein Klinikauf-
enthalt an, dann hoffen wir,
dass nichts Ernstes vorliegt.
Das Auto will gewaschen, ge-
saugt und nach schweren Re-
genfallen bei offenem Schiebe-
dach auch mal trockengelegt
werden. Es braucht regelmalig
Nahrung, sonst verweigert es seinen
Dienst. Mit modernen Autos kann der
Fahrer sogar sprechen. Und das
Schonste: Es hat keine Widerrede. Steht
die Trennung an, ist dies oft ein emo-
tionaler Moment — zwei Weggefahrten,
die eine gemeinsame Geschichte ha-
ben, werden auseinandergerissen. Der
eine wird schndde verkauft oder sogar
Gber Russland nach Afrika abgescho-
ben. Und der andere? Der sind Sie. Sie
kaufen sich einen neuen Weggefahrten.
Welchen? Mdglichst einen, mit dem sie
gern Zeit verbringen . . . wb

> Web:
www.tobaben.eu
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Gewerbegebiet

Vaenser Heide II:
Der erste Grund-
stein liegt bereits

Buchholzer Fahrzeugbauer Moetefindt
investiert in neuen Standort

ie ErschlieRungsarbeiten zur Erweiterung des Buch-
holzer Gewerbegebietes Vaenser Heide Il haben
kaum begonnen, da wird schon der Grundstein fur
den ersten Neubau im Gebiet gelegt. Auf rund
12 000 Quadratmetern Grund investiert Moetefindt
Fahrzeugbau, derzeit noch in der Maurerstrale im
Gewerbegebiet Vaenser Heide | beheimatet, in einen
neuen Fertigungsstandort. ,Die aktuelle Produk-
tionsstatte ist in den vergangenen Jahren immer
wieder an ihre Kapazitdtsgrenze gestoRen”, sagte
Geschaftsfiihrer Jens Moetefindt jlingst bei der
Grundsteinlegung. Dabei sparte er nicht mit Lob fir
die derzeit 27 Mitarbeiter des Unternehmens.

Auf dem Gelande an der Brauerstralle entstehen
eine hochmoderne Produktionshalle mit Lackiererei
sowie Verwaltungsraume und Ausstellungsflachen.
,Der Neubau ist fir uns ein groRer Schritt”, sagt
Moetefindt. Und ein notwendiger, ,um kiinftig
konkurrenzfahig zu bleiben”. Lob gab es auch fur
die Buchholzer Verwaltung, namentlich Birgermei-
ster Wilfried Geiger, und den Vorstand der stadti-
schen Grundstiicksverwaltungs- und Entwicklungs-
gesellschaft Buchholz (GEB), Dirk Schliiter. Moete-
findt: ,Dank Ihres Engagements zur Erweiterung
des Gewerbegebietes wurde eine schnelle Abwick-
lung des Projektes erst moglich.” An seinem neuen
Standort wolle das Unternehmen nicht nur Anhan-
ger und Aufbauten produzieren, , sondern auch ein
attraktiver Arbeitgeber und Ausbildungsbetrieb fir
die Region sein”.

Moetefindt ist zwar Vorreiter im neuen Gewerbege-
biet, aber schon bald werden die nachsten ,Ersten
Spatenstiche” folgen. Denn im Grunde sind die
noch gar nicht komplett erschlossenen Flachen
schon wieder weg. ,Wir stehen Uber die gesamte
Nettobauflache von rund 5,5 Hektar mit Unterneh-
men in Verhandlungen”, sagt Schliter. So wollen
sich noch zwei auswartige Unternehmen neu ansie-
deln und sechs weitere Buchholzer Firmen ihre Be-
triebe erweitern, modernisieren und zusatzliche Ar-
beitsplatze schaffen. Mit Moetefindt beanspruchen
allein drei dieser Unternehmen rund vier Hektar des
Areals, das inklusive Verkehrs- und Griinflachen
etwa elf Hektar umfasst. hh
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Hittfeld — Nach | km finden Sie uns rechts.
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Sie fahren direkt auf uns zu.
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e lang wurde Vertrauen in
dort Liineburger Stralle ge-
schaffen, jetzt ist die Zeit gekom-
men, auf dieser Basis die nachsten
Schritte fur die Revitalisierung der
Harburger Innenstadt umzusetzen.
Unter dem Dach des Business Im-
provement Districts (BID) ist es ge-
lungen, mehr als ein Dutzend Eigen-
timer von Ladengeschiften fir die
Bildung eines Flachenpools zu ge-
winnen. Diese Geschafte werden
kinftig unter Federfihrung des BID
Lineburger StraBe so besetzt, dass
die seit vielen Jahren von einem
hohen Leerstand und einem eher
schwierigen Einzelhandels-
angebot gepragte Ful3-

gangerzone neuen

Aufwind be-

kommt. Das Leer-

standsmanage-

ment hat im Juni

der professionel-

le Standortbera-

ter Norbert Rads-

zat Ubernommen.

Margit Bonacker, Ge-
schaftsfuhrerin der konsalt
Gesellschaft fir Stadt- und Regional-
analysen und Projektentwicklung
mbH, sieht nun die Zeit flr einen
Wendepunkt gekommen.

Das von den Grundeigentiimern fi-
nanzierte BID Liineburger Strale ist
mittlerweile eine anerkannte Institu-
tion. Bis vor wenigen Jahren hatte
jeder Vermieter fir sich gekampft
und versucht, seine Flachen an den
Mann oder an die Frau zu bringen.
Margit Bonacker: ,Mittlerweile ist
Vertrauen gewachsen. Die Erkennt-
nis, dass die Liineburger Stralle nur
gemeinsam und strukturiert aufge-
wertet werden kann, hat sich durch-
gesetzt. Dazu gehort als wesent-
licher Baustein das Flachenmanage-
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BID u

Liineburger

Strafle

Sie zlinden jetzt eine neue
Stufe zur Entwicklung der
FuRgangerzone Lineburger
StralBe in Harburg: Norbert
Radszat (links), Margit Bonacker
und Peter C. Kowalsky, der
BID-Ansprechpartner vor Ort.
Foto: Wolfgang Becker

ment aus einer Hand. Nur wenn der

Mix stimmt, kann die Lineburger

Stralle wieder interessant auch fur

Menschen aus dem Umland wer-

den.” Also wurde die Idee geboren,

mit dem Management jemanden zu

beauftragen, der sowohl gute Kon-

takte zum Einzelhandel als

auch zu den Geschafts-

leuten vor Ort hat.

Vier  Consulting-

Blros mit Einzel-

handelsschwer-

punkt  wurden

angefragt. Eine

Jury (BID, Grund-

eigentimer, Han-

delskammer, Bezirks-

amt) liel} sich die Kon-

zepte vorstellen, dann fiel

die Wahl auf Norbert Radszat und

sein Biiro Loc-con. Als Standortbera-

ter ist er jetzt als Spezialist vor Ort

und Kenner der Einzelhandelsszene

damit beschaftigt, Mieter fiir die Fla-

chen im Pool zu beschaffen.

Margit Bonacker: ,Die Liineburger

Strale, kurz ,L4”, soll wieder ein Er-

lebnisraum zum Shoppen und Bum-

meln werden. Es geht um hochwer-

tige Gastronomie, Design und Mo-

de, auch flir Manner, Accessoires

und Einrichtungsgegenstande — vor
allem auch individuelle Angebote.

Und: ,In der GroRen BergstraBe in

Altona ist uns das gelungen, was wir

jetzt in Harburg umsetzen wollen.

Dort eroffnete IKEA im Juni sein er-

—
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-

CITY HARBURG

,Leerstinde sind unser

Potenziall“

Margit Bonacker (konsalt) Gber das BID Liineburger Strale,
die aktuelle Entwicklung und die Chancen auf eine Wende

stes innerstadtisches Mobelhaus,
weil der Standort durch Pop-up-Sto-
res und kulturelle Zwischennutzun-
gen auch Uberregional bekannt und
interessant wurde.” Unser Ansatz des
Flachenpools geht aber noch weiter:
Damit haben wir die Mdglichkeit,
dem Einzelhandel unterschiedliche
Flachen mit jeweils verschiedenen
Merkmalen aus einer Hand anzubie-

MONDEO-JAHRESWAGEN JETZT MIT TOP-AUSSTATTUNG ZUM SONDERPREIS:

Viel drin. Viel dran.

DER IDEALE DIE
FUR CLEVERE

Frontscheibe/Scheiben-
waschduisen beheizbar

Dachreling
Aluminium

El. Fensterheber
vorn und hinten

LED-RUck-
leuchten

Zentralver
riegelung
mit Fern-
bedienung

AuBenspiegel
el. anklappbar
und beheizt

Geschwindig-
keitsregelanlage

17”-Leichtmetallrader

uNTERNEHMER

Scheibenwischer
mit Regensensor

Lackierung in
Grau-Metallic

Park-Pilot-System
vorn und hinten

mit Reifen 215/50 R 17

Lederlenkrad

Viel gespart.

Fahrersitz elektrisch
héhenverstellbar

Sound & Connect
(UBS-Anschluss/
Bluetooth®)

Ford Navi mit
Touchscreen

2-Zonen-
Klima-
automatik

ABS

2,0 L TDCI-Motor mit
103 kW (140 PS)

ESP mit Anti-Schlupf-
Regelung (ASR)

FORD MONDEO BUSINESS EDITION TURNIER
Erstzulassung: 8. Oktober 2013, 38.250 km

Sonderpreis inkl. MwSt., nur
Nur solange Vorrat reicht.

€19.440,-

Wir haben noch viele dhnliche Fahrzeuge auf Lager. Fragen Sie bitte nach.

Finanzierung, Leasing und Inzahlungnahme maéglich.
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ten. Fir die Eigentiimer bieten sich
damit grofRere Chancen, eine hoch-
wertigere und langfristige Vermie-
tung ihrer Flachen zu erzielen. Und
der Standort profitiert, weil er sich im
Wettbewerb mit anderen Standorten
durch einen attraktiveren Branchen-
mix profilieren kann.”

Der haufig kritisierte hohe Migra-
tionsanteil in Harburg ist fir sie kein

Thema: ,Wieso? Diese Leute geben
doch auch Geld aus! Wir wollen
allerdings mit unserer Strategie auch
noch zusatzliche Kéuferschichten
ansprechen, um eine bunte Mi-
schung zu erzielen “

Noch etwas befliigelt die Entwick-
lung aus Sicht der konsalt-Chefin:
»,Unter den Eigentiimern findet zur-
zeit ein Generationswechsel statt.

Die Jingeren, die nun Verantwor-
tung tragen, sind wieder bereit zu
investieren. AuRerdem interessieren
sich wieder verstarkt Investoren aus
Harburg, wenn einzelne Gebdude
zum Verkauf stehen.”

Aktuell stehen im Umfeld der Liine-
burger Stralle (inklusive Seitenstra-
Ren) etwa ein Dutzend Geschifte
leer. Margit Bonacker: , Leerstande
sind nicht immer ein Nachteil - das
ist unser Potenzial fir den Flachen-
pool oder fir attraktive Zwischen-
nutzungen! Damit kann man arbei-
ten. Dort lasst sich etwas zum Positi-
ven verandern. Auf diesen Flachen
besteht auch die Méglichkeit, neue
Konzepte in Pop-up-Stores zu erpro-
ben und Besucher und Kunden an-
zuziehen, die die Harburger Innen-
stadt und die ,Li0” bislang nicht
oder kaum im Fokus hatten. Kultu-
relle und offentlichkeitswirksame
Zwischennutzungen konnen fiir das
Image und das Standortmarketing
ebenfalls positiv sein

Zum Beispiel, in dem ein Pop-up-
Store erdffnet wird (siehe nebenste-
henden Bericht). Nach demselben
Muster hat das BID schon einmal fiir
14 Tage eine ,Plattenverkostung” an-
geboten — der Betreiber Mathias Lintl
legte alte Schallplatten auf. Und was
passierte? ,Plotzlich kamen wieder
Besucher aus dem Landkreis nach
Harburg. Die fanden das klasse und
interessierten sich dafiir - und haben
dabei quasi en passant feststellen
konnen, dass die Liineburger StralRe
doch wieder eine Menge positive Sei-
ten hat, unter anderem auch das Art
Café Mytoro im Gloria-Tunnel”. wb

>> Web:

www.konsalt.de,
www.bid-lueneburger-
strasse.de

Weifde Premiere in Harburg:
300 Giste beim White Dinner

CITY HARBURG

ine charmante Idee: Unter dem
Namen ,neunzig tage” eréffnet am
verkaufsoffenen Sonntag, 28. Sep-
tember, Harburgs neuer Pop-up-
Laden in der FuRgangerzone, Bre-
mer Strale 3. Der Name ist Pro-
gramm, denn der Laden wird be-
reits am 28. Dezember, spatestens
aber nach dem 4. Januar wieder
schlieRen. Nach gut drei Monaten
also. Wer meint, dies sei eine Pleite
mit Ansage, liegt allerdings falsch.
Pop-up-Laden, eine aus dem Inter-
net abgeleitete Wortschopfung,
sind Kurzzeitprojekte, die den Be-
treibern die Chance erdffnen, den
Markt zu testen.

Dagmar Overbeck und Citymana-
gerin Melanie-Gitte Lansmann hat-
ten Anfang des Jahres gemeinsam
die Idee, weil beide aus dem priva-
ten Umfeld viele Frauen kennen, die
aktiv und kreativ sind: ,In Zu-
sammenarbeit mit dem BID Line-
burger Stralle haben wir einen Ei-
gentimer gefunden, der das Kon-
zept mit Begeisterung unterstitzt

Eine Belebung

hat und spontan seine Ladenflache
zu guten Konditionen den kreativen
Frauen Uberlasst. Das Sortiment wird
eine bunte Mischung, und wir erhof-
fen uns dadurch naturlich auch eine
Belebung der Innenstadt. Nachdem
die Idee erstmal auf dem Tisch lag,
fanden sich zu einem ersten Treffen
Mitte Juni zehn Frauen ein, die dabei
sein wollten. Das Konzept ist zeitlich
begrenzt, birgt also kaum finanzielles
Risiko. Und die Frauen konnen ein-
fach mal ausprobieren, wie das, was
sie verkaufen mochten, bei den Har-
burgern ankommt.”

Und der heifdt
,neunzig tage” . . .

Citymanagement bringt Pop-up-Laden in die
Harburger Innenstadt - Jetzt wird’s bunt!

Jneunzig tage” wird vor allem
Kinstlerisches und Handwerkliches
bieten. Geschenkartikel und Ge-
brauchsgegenstande, auf jeden Fall
Unikate. Der Laden soll jeweils mitt-
wochs bis samstags von 10 bis 18
Uhr geoffnet sein. Die kreativen
Frauen teilen sich die Kosten und

HARBURG

wechseln sich beim Verkauf ab.
Lansmann: ,,Wir wollen einfach mal
etwas anderes bieten. Und das Echo
hat uns bestarkt. ,Als eines der be-
kanntesten Produkte ist sicher die
Harburger Hafen-Kiste von Uschi
Tisson zu nennen, aber auch Kin-
derkleidung, Taschen, Accessoires,

inzigartige Atmosphare,
schones Ambiente und
gut gelaunte Gaste: Seit
unf Jahren schwimmt das
Weille Dinner in Ham-
burg — es wird jedes Mal
an einem anderen Ort ver-
anstaltet - auf der Erfolgs-
welle. Nun war auch Har-
burg an der Reihe. Das Ci-
tymanagement sicherte
sich die Veranstaltungs-
rechte fur den Ableger im
Hamburger Siden. Rund
300 Teilnehmer kamen
zur Premiere an die Har-
burger AuRenmiihle - al-
lesamt naturlich stilecht in
weill gekleidet und ausge-
ristet mit weillen Acces-
soires. So wie der Apothe-
ker Lihr Weber und seine
Frau Eva-Maria. Ebenfalls
dabei Heiko Monke von
der Paletten Service Ham-
burg AG mit Ehefrau Kri-
stin VoR-Monke. Organi-
siert wurde das Weille
Dinner von Citymanage-
rin Melanie-Gitte Lans-
mann: ,Besonders erfreu-
lich, dass viele Gaste aus
dem Harburger Umland
dabei waren.” Sie mochte
im kommenden Jahr un-
bedingt ein Folge-Dinner
veranstalten - naturlich
ganzin weil} . . . zip

Lassen es sich
gut gehen:
Christine Stilau
(links), Mela-
nie-Gitte Lans-
mann und ihr
Lebensgefahr-
te Karsten
Laabe - natlir-
lich ganzin
weil3.

Heiko Monke
(Paletten
Service Ham-
burg) und
seine Frau
Kristin VoB3-
Monke genos-
sen Rotwein
und selbstge-
backenes Brot.

Gut gelaunt
beim WeiRen
Dinner: Das
Harburger
Apotheker-
Ehepaar Eva-
Maria und
Lahr Weber.

Fotos: Christian
Bittcher

Erst Shoppen, dann Schoppen . . .
6. Weinfest auf dem Harburger Sand

Bestimmt einen Ausflug wert: Verkaufsoffener Sonntag am 28. September

eine richtige Harburger Stidlage
der Weinliebhaber verge-
wenn er einen guten Trop-
en kaufen mochte. Und auler-
dem war Harburg Jahrzehnte
lang durch die Bavaria-Brauerei
eher ein Bier-Standort. Aber das
ist langst Geschichte, und so trifft
es sich gut, dass statt Bier jetzt
auch mal wieder Wein flieRen
darf. Das Citymanagement ladt in
Zusammenarbeit mit dem Einzel-
handel, Harburger Kiinstlern und
den EiBendorfer Schiitzen zum 6.
Weinfest ein. Am Wochenende
27. Und 28. September wird es

auf dem Sand zwei grolRe, offene
Zelte mit Weinausschank und
eine Blihne mit vertrauten Inter-
preten aus der Region geben. Das
Weinfest wird am Sonntag ab
13 Uhr zudem Ausldufer bis hin-
ein in die Lineburger StralRe bil-
den — auch dort werden Verkaufs-
stande aufgebaut — und zugleich
Hohepunkt des Verkaufsoffenen
Sonntags sein. Ein Zelt wird vom
Schiitzenverein EiRendorf bewirt-
schaftet, dem gute Verbindungen
zu einem Winzer nachgesagt wer-
den, das andere von Martin
Heitzmann (Eiskeller). wb

>> Programm: Auf der Blhne
wird am Samstag ab 19 Uhr
ein D] und ab 21 Uhr die
Party-Band ,Palin” einheizen.
Am Sonntag startet ab 13 Uhr
das Musikprogramm mit dem
Harburger Hafenbarden und
Liedermacher Werner Pfeifer.
Der aus ,Ina’s Nacht” bekann-
te Shantychor ,,De Tampen-
trekker” wird ab 14.30 Uhr die
Gaste auf dem Sand bestens
unterhalten. AnschlieRend
rundet die Singer-Songwriterin
Nora den Sonntag mit lhren
neuen Liedern ab.

und Geschenkartikel. ,Wir sind
selbst gespannt, wie das angenom-
men wird”, sagt Dagmar Overbeck,
die seit kurzem den Vorsitz im Wirt-
schaftsausschuss der Bezirksver-
sammlung tbernommen hat. Und
sie hofft: ,Wenn es gut lauft, kénn-
te man aus dem Pop-up-Store
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Sie hatten die Idee: Citymanagerin
Melanie-Gitte Lansmann (links) und
die Kommunalpolitikerin Dagmar
Overbeck vor dem noch leeren Laden-
geschéft in der Harburger Ful3ganger-
zone. Hier zieht bis Jahresende der

Pop-up-Laden ein. Foto: Christine Silau

eventuell eine permanente Einrich-
tung machen.”
Ein groRes Vorbild gibt es in der

e

=
]

Bundeshauptstadt: In der Mall ,, Biki-
ni Berlin” ist auf einer Etage eine
Pop-up-Laden-Meile entstanden.
Unter dem Namen ,Bikini Berlin

/
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In die eigene Zukunft
investieren und von
Steuervorteilen profitieren.

Senken Sie Ihre Steuerlast mit unserer BasisRente.
Sprechen Sie uns an:

Geschdaftsstelle Roger aus den Erlen-Stiiven
Theodor-Haubach-Weg 2, 21684 Stade

Tel 04141 776181, Fax 04141 776184
roger.aus.den.erlen-stueven@ergo.de

Boxes” stehen dort 20 Kisten in l /

bunter Reihe, in denen zeitlich limi- -
tiert oder auch langerfristig Kleinst-
laden zu finden sind. Der Name
.Pop-up” steht eigentlich fir Wer-
beanzeigen, die beim Surfen im
Internet plétzlich auf dem Bild-
schirm , aufpoppen”. Ein Klick — und
sie sind wieder weg. Kein Klick —

Dem Internet
abgeschaut

und der Surfer kann etwas lesen
oder sich auf eine andere Seite
locken lassen. So dhnlich ist es auch
mit den Pop-up-Laden — bei Erfolg
konnen sie sich langerfristig halten
(wenn es entsprechende Flachenan-
gebote gibt), bei ausbleibendem Er-
folg verschwinden sie einfach wie-
der von der Bildflaiche — ohne dass
der Betreiber auf einem Mietvertrag
oder einem Schuldenberg sitzen-

—

Liineburger
Tor

Der BID Liineburger Strale und
das Bezirksamt Harburg haben
jetzt einen weiteren Baustein fiir
die Verschonerung der FuRgan-
gerzone hinzugefligt: Der Platz
Liineburger Tor wurde neu gestal-
tet. Das abgegriffene Holzlaby-
rinth ist verschwunden, stattdes-
sen konnen Kinder jetzt Wackel-
schafe reiten. Diese kleine Quer-
verbindung zur Liineburger Heide
betont den Harburger Std-

bleibt. wb Aspekt. Zugleich bietet der Platz
jetzt einen aufgeraumten Anblick
> Web: und ladt zu Verweilen ein.
www.citymanagement- Foto: Wolfgang Becker
harburg.de

y

ERGO

Versichern heiRRt verstehen.
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Spites IBA-Projekt:
Atelierhaus23 in
Wilhelmsburg —

ein Ort zum Schauen

Nein, hier geht es nicht um eine Person,
die gesehen werden kann, sondern um
einen Ort, an dem geschaut werden kann:
Am Veringkanal in Wilhelmsburg hat das
Atelierhaus23 mit einer Ausstellung ein
Statement flr Kultur auf der Elbinsel
abgegeben. Der alte Industriekanal war in

diesem Zusammenhang bereits als ,, Kul-

III

turkanal” bezeichnet worden, was denn

Ausstellungspremiere: Hier die Bitumen-Figuren von Susann
Wollenberg in dem Schauraum im Erdgeschoss. Er kann auch
fur Veranstaltungen gemietet werden.

aber wohl doch ein bisschen tbertrieben
sein durfte. Das Atelier23 ist ein IBA-Pro-
jekt, das bereits friihzeitig in Business &

People beschrieben wurde. Dabei galt es,

Foto: Wolfgang Becker

eine Industrieruine, die leer stehenden ehemaligen Verwaltungsgebaude der Gummi- und Asbestfirma
Merkel, mit neuem Leben zu erfiillen. Im Fokus der Internationalen Bauausstellung: Kiinstler, die hier ihre
Ateliers er6ffnen und ihre Arbeiten ausstellen.

Diese Kiinstler haben sich tatsachlich vor Ort niedergelassen und im August, fast ein Jahr nach dem Ende
der IBA, ihre erste Galerie-Ausstellung veranstaltet. Die ist zwar mittlerweile wieder abgebaut, aber die Ate-
liers sind geblieben. Hier finden sich auf drei Stockwerken mit insgesamt 2000 Quadratmetern Flache nun
Maler, Bildhauer, Foto-Kiinstler, aber auch eine Tanzlehrerin, eine Innenausstatterin, Theaterleute und Musi-
ker, die ihrer haupt- oder nebenberuflichen Tatigkeit nachgehen. Kurz: Das Atelierhaus23 in der Stralle

Am Veringhof 23 ist eine kiinstlerische Keimzelle, die nun langfristig ihre Uberlebensfahigkeit unter Beweis
stellen muss.

Feste Offnungszeiten gibt es noch nicht, aber es ist eigentlich immer jemand vor Ort und ansprechbar.
Wer Interesse hat, schaut einfach mal vorbei. Zum Jahresende hin soll ein Café im Atelierhaus23 er&ffnen,
dann, so Maler Jann Kaune, wird es auch regelmiRige Offnungszeiten geben. wb

Die LK Immobilien GmbH hat in Buxtehude ihr
neues Biiro eingeweiht — im Melkerstieg 32. Das
Unternehmen ist seit zwei Jahren als Projektent-
wickler, Maklerbiiro und Bautrdagergesellschaft mit
Schwerpunkt Buxtehude aktiv und realisiert vor
allem Geschosswohnungsbau. Das Foto zeigt
(von links) Nina Kottek (Assistenz), Enrico Kal-
lies (Verkauf und Vermietung), Anton Kos
(Geschaftsfiihrender Gesellschafter) und David
Liebig (Geschéftsfihrender Gesellschafter).
Ebenfalls zum Team gehoren Cassandra Kallies
(Assistenz) und die Architektin Anna Liebig.

Hatten ihren Spal bei der Vorstellung des
,egn14” in der Hamburger Hafen-City: Wirt-

schaftssenator Frank Horch (am Lenkrad) und

TU-Prasident Garabed Antranikian.

PEOPLE

Von null auf 100 in 3,1 Sekunden:
Senator Frank Horch im TU-Renner

,€gNnIg”

Gar nicht so einfach, in den kleinen Renner hineinzukommen: Aber fiir
Frank Horch war das kein Problem. Mit Unterstiitzung emsiger Stu-
denten der Technischen Universitat Hamburg-Harburg stieg der Ham-
burger Wirtschaftssenator in den aktuellen TU-Rennwagen ,e-gnition”.
Das Fahrzeug wird von Elektromotoren angetrieben und erreicht in nur
3,1 Sekunden Tempo 100. Dann ist allerdings auch schon bald Schluss
— namlich bei 130 Stundenkilometern. Die Fahrvorfiihrung iberlieR
Horch allerdings einem gelibten TU-Piloten. Bei der Formula Student,
der Formel 1 der Studenten, traten am Red-Bull-Ring in Spielberg/
Osterreich 1200 internationale Studenten mit 42 Teams in sieben
Kategorien mit ihren selbstgebauten Rennwagen gegeneinander an.
Das Rennen um das nachhaltigste Fahrzeugkonzept machte das Team
e-gnition der TU Harburg. Preisgeld: 1000 Euro.

Das ,e-gnition”-Projekt ist eine Spezialitat der TU. Mehr als 50 Studen-
ten bauen, konstruieren und lernen an dem Fahrzeug. Dabei geht es
um viele Problemstellungen: Baustoffe, Gewichtsreduzierungen, Akku-
Leistung, Kraftlibertragung, Stromungsverhalten, Rollverhalten und so
weiter. Ein ideales Ubungsfeld, wie TU-Prasident Garabed Antra-
nikian bei der Vorstellung des ,egn14” sagte. Diese Weiterentwicklung
basiert auf dem 2013er-Modell, denn die Studenten treten jedes Jahr
mit einem neuen Fahrzeug an — wie in der richtigen Formel 1. Diesmal
Uberraschten sie mit einer weiteren Gewichtsreduzierung um 50 Kilo,
was unter anderem durch den Einsatz von Baustoffen auf Basis von

(‘) Strahlentherapie Harburg
Stader Stralke /B 73

INFO-VERANSTALTUNGEN

im Herbst
2014

Moderne Strahlentherapie

Dr. Jiirgen Heide & sein Team laden ein:

Brustkrebs & Prostatakrebs
Moderne Strahlentherapie am Beispiel des Mamma- und Prostatakarzinoms
8. Oktober 2014, Mittwoch 18:30 - 20:00 Uhr

Tag der offenen Tiir
mit Praxisrundgdngen und offener Sprechstunde
8. November 2014, Samstag 11:00 - 15:00 Uhr

Gutartige Erkrankungen
Schmerzen bei Gelenk- und Sehnenerkrankungen: Was bringt eine Strahlentherapie?
10. Dezember 2014, Mittwoch 18:30 - 20:00 Uhr

Weitere Informationen erhalten Sie unter:
Telefon: 040 - 8669108-0 - Internet: www.strahlentherapie-harburg.de

Veranstaltungsort: Praxis fiir Strahlentherapie Harburg

Stader StraBe 154 - 21075 Hamburg

Foto: Wolfgang Becker Kohlefasern und Flachs (!) erreicht wurde. wb / Hamburg News

Sehen und gesehen werden - unter diesem Titel zeigt

Business & People Menschen aus der Wirtschaft oder angrenzenden Themen-
gebieten wie Bildung, Gesundheit und Kultur, die von sich reden machen.
Wenn Sie eine interessante ,Personalie” zu vermelden haben, sprechen Sie uns
an oder senden Sie einfach ein paar kurze Informationen und ein Foto an

»> becker.wirtschaftsforum@ gmail.com,

»> redaktion-std@tageblatt.de.

Stichwort: ,Sehen und gesehen werden...”

Linnemann sorgt sich um
deutsche Spitzenstellung

Die Steuereinnahmen sprudeln, der Arbeitsmarkt
erweist sich weiter als sehr stabil, Produkte ,,Made
in Germany” erfreuen sich einer ungebrochen
hohen Nachfrage weltweit. Kann sich Deutschland
also entspannt zuriicklehnen? ,Von wegen”, sagt
Dr. Carsten Linnemann (37), CDU-Bundestags-
abgeordneter und Bundesvorsitzender der CDU-
Mittelstandsvereinigung MIT. lhn treibt die Sorge

um, dass die deutsche Spitzenstellung als EU-Loko-

motive schrittweise ausgehdhlt und schlieBlich gar Trafen sich beim Parlamentarischen Abend in Wérme (von
links): André Bock (CDU-Landtagsabgeordneter), Wilfried
Uhlmann, Carsten Linnemann und Michael Grosse-
Bromer. Foto: MIT

gefdhrdet wird. Seine Beflirchtungen leitet er aus
mehreren aktuellen politischen Teilentwicklungen
ab. So lbertrafen 2013 — erstmals seit Jahren - die
Sozialleistungen die eigentliche Wirtschaftsleistung. ,Das ist geféhrlich, wenn es so weitergeht.”

Linnemann war jetzt Ehrengast und Hauptsprecher auf dem 21. Parlamentarischen Abend des MIT-Kreisverband
Harburg-Land. Dessen Vorsitzender, Wilfried Uhlmann, freute sich im Hof Kroger in Worme tber rund 100 Teil-
nehmer aus allen Bereichen der mittelstandischen Wirtschaft, doch auch Utber Politiker, wie zum Beispiel den aus
dem Landkreis kommenden CDU-Bundestagsabgeordneten und Ersten Parlamentarischen Geschaftsflihrer der
CDU-CSU-Bundestagsfraktion, Michael Grosse-Bromer.
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TuTech-Kooperation mit Korea

Die TuTech Innovation GmbH, zustandig fiir den Wis-
senstransfer der technischen Universitat Harburg in
die Wirtschaft, ist auf internationalem Parkett aktiv:
Jetzt besuchte der stidkoreanische Bildungsminister
und Vizepremier Hwang Woo-Yea mit einer hoch-
rangigen Delegation das TuTech-Haus und lie} sich
von Geschéftsfiihrer Dr. Helmut Thamer Gber die
Fordermdglichkeiten von Hochschul-Startups infor-
mieren. Drei Beispiele wurden prasentiert: ,Hamburg
Applications” entwickelt Mikrochips fiir die Medizin-
technik, ,mb + Partner” arbeitet an einer technischen
Losung zum fahrwerklosen Fliegen von Flugzeugen,
und ,Jucify” hat eine L6sung zum drahtlosen Laden
von Smartphones erfunden. Alle drei Unternehmen
Fototermin vor dem TuTech-Haus in Harburg: Koreas werden an der TuTech betreut und unterstiitzt. Im
Vizepremier und Bildungsminister Hwang Woo-Yea und Anschluss unterzeichneten Prof. Kim Jin Soo von
TuTech-Geschéftsfiihrer Dr. Helmut Thamer. der Chung-Ang University in Seoul und Thamer einen
Kooperationsvertrag. Darin wird ein akademischer
und kultureller Austausch zwischen der TuTech und dem Korea Association of Entrepreneurship Center in Seoul
vereinbart. Ziel ist es, bilateral Hochschulausgriindungen zu férdern und zu starken.
>> Web: www.tutech-innovation.de
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BNI baut Chapter in Wilhelmsburg auf

Noch sind sie offiziell kein reguldres Chapter, aber sie arbeiten daran: Im Wilhemsburger , Kupferkrug” treffen
sich ein Dutzend Unternehmer, die keineswegs alle von der Elbinsel stammen, sondern teilweise sogar alle

14 Tage aus dem weiteren Umland anreisen, um si

ch als BNI-Gruppe zu treffen und im Rahmen eines

gemeinsamen Friihstiicks eigene Aktivitaten vorzustellen und Geschaftskontakte auszutauschen. BNI ist ein
weltweit aktives Business-Netzwerk. In jedem Chapter — dann finden die Treffen wochentlich statt — ist jeweils
nur eine Branche vertreten. Ziel ist es, Empfehlungsmarketing zu leben: Der Maler empfiehlt den Klempner,
der Versicherungsagent den Werbe-

Freuen sich auf weitere Mitstreiter: Matthias Made

Manager Tim Komischke (rechts) mit den bisherigen Teilnehmern der

Treffen im ,Kupferkrug”.

nenlernen. Am Donnerstag,

ziellen Chapter-Griinder um 7

nimmt Matthias Madel unter

Zahl der Unternehmer auf

20 wachsen — dann wird das
Chapter gegriindet.

I (links) und BNI-

Foto: Wolfgang Becker

grafiker, der Steuerberater den Elek-
triker. Die Kosten belaufen sich pro
Jahr auf rund 1000 Euro. Wer dabei
sein mochte, kann die Gruppe in
Wilhelmsburg unverbindlich ken-

2. Oktober, treffen sich die poten-

Uhr

im , Kupferkrug”, Niedergeorgs-
werderdeich 75. Anmeldungen

m.maedel@accaris.de entgegen.
Der Versicherungsfachwirt ist Initia-
tor der neuen BNI-Arbeit in Wil-
helmsburg. Bis Mitte Januar soll die

wb

Paris lasst griifden:
,Diner en blanc“ in Stade

Gemeinsam speisen, das ganze farblich abge-
stimmt und noch dazu Kontakte pflegen und
sich gutgelaunt einer guten Sache widmen:
Zum zweiten Mal hat der Stader Férderkreis
im Stadeum zur Foérderung von Kunst und
Kultur e.V. die charmante Idee aus Paris aufge-
griffen und zum ,,Diner en blanc” auf die Sta-
deum-Wiese eingeladen. Mit dabei: der Stader

¢

CDU-Bundestagsabgeordnete Oliver Grundmann (von links) mit Frau Anja, Waltraud (Walli) Hoins, Burg-
hard und Andrea Schroder, Stadeum-Chef Egon Ahrens, Dr. Peter Dobberkau sowie Gundi Ahrens und
>> Web: www.stadeum.de

Professor Henning Hoins.

5000

Euro

Gewonnen: Baumaterial im Wert von

,Kommen Sie auf Entdeckertour in die bauwelt Delmes Heitmann” - so
lautete das Motto des diesjahrigen Entdeckertages in der Harburger Zen-
trale der bauwelt Delmes Heitmann an der Maldfeldstrale. Passend dazu
hat die bauwelt eine Verlosung durchgefiihrt, bei der jeder mitmachen
konnte, der eine Idee/Bauprojekt eingereicht hat, welches er verwirklichen
mochte. Es gab Gewinne im Wert zwischen 50 und 5000 Euro zu gewin-
nen, auszahlbar in Baumaterial. Die Marmstorferin Almut Binsch und ihr
Mann Gerhard (Mitte) sind die gliicklichen Gewinner des Hauptpreises,
der ihnen von bauwelt-Vertriebsleiter Mirko Bute (links) und Thorsten
Meyer, Teamleiter Garten- und Landschaftsbau, tibergeben wurde.

ein

Harburg-Pott fiir Bezirksamtsleiter Thomas Voélsch

Das Projekt ,,Harburg ahoi! Die Hafenkiste” ist um
eine Fracht reicher. Mit einem weiteren Trinkpott
,Mimi und Hein” liefert das Hafenkistenteam sei-
nem Stadtteil Harburg ein neues Souvenir. Plinkt-
lich zum sechsten Geburtstag des maritimen Pro-
jekts kommt das jlingste Produkt aus der Ideen-
schmiede ans Tageslicht. Den ersten Pott aus der
eingetroffenen Ladung (die Anzahl ist begrenzt)
hat die Journalistin und , Hafenkistenmacherin”
Uschi Tisson fiir das Bezirksamt Harburg reser-
viert. Stellvertretend (ibergab sie nun Bezirksamts-
leiter Thomas Volsch den Pott als ,einen weiteren
personlichen Beitrag fiir unseren Stadtteil”.

Das Projekt ,,Harburg ahoi! Die Hafenkiste” ist eine
geschiitzte Idee, die 2008 im Harburger Binnen-
hafen von Uschi Tisson und der Stadtplanerin
Birgit Caumanns ins Leben gerufen wurde. Mitt-
lerweile ist mit 2014 die siebte Edition entstanden,
furr die Uschi Tisson vor zwei Jahren in Eigenregie
die ,,Schapp Schiin” in Ehestorf, Ehestorfer Dorf-
stralle 9, in einen maritimen Treffpunkt und Laden

Das ist der neue ,Harburg-Pott” von Uschi Tisson.
Stellvertretend fiir das Bezirksamt Harburg nahm Bezirks-
amtsleiter Thomas Vélsch den neuen Harburg-Pott von

ihr entgegen.

Foto: Anna Tisson

umgewandelt hat. Nach wie vor werden die Unikate in den Elbe-Werkstatten handgefertigt und schippern als mari-
time Botschafter (es gibt auch Hamburg ahoi und Wilhelmsburg ahoi) mittlerweile durch die ganze Welt.
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Die Vertreter
der besonders
langjéhrigen
Mitgliedsunter-
nehmen beka-
men im Festsaal
des Hotels
Lindtner eine
gerahmte
Ehrenurkunde.

Premiere: Wirtschaftsverein fiir den Hamburger Siiden

ehrt langjihrige Mitglieder

,,Der Wirtschaftsverein mochte nicht nur nach vorne stiir-
men, sondern auch seine Wurzeln nicht vergessen.” Mit
diesen Worten leitete Jochen Winand eine Premiere ein:
Erstmals ehrte der Vorsitzende des Wirtschaftsvereins fir
den Hamburger Stiden langjahrige Mitglieder in einem
feierlichen Rahmen. Im Festsaal des Hotel Lindtners in Har-
burg wirdigte der Verein Unternehmen, die bereits seit
mebhr als 50 Jahren Mitglied in dem landeriibergreifenden
Verband sind, der 1947 unter dem Namen Wirtschaftsver-
ein Harburg-Wilhelmsburg gegriindet worden war. Unter
den von Winand Geehrten waren auch zwei Griindungs-
mitglieder: das Mercedes-Benz-Werk der Daimler AG als
Nachfolger von Vidal & Sohn und die ADM Hamburg AG,
in dessen Werk Noblee & Thorl die Vorbereitungen zur
Griindung des Verbandes getroffen wurden, wie Professor
Dr. Rainer-Maria Weiss in seinem Festvortrag erlauterte.
Der Direktor des Archaologischen Museums Hamburg stell-
te die Entwicklung des Vereins ,Vom Industrieclub zum
Wirtschaftsverein” dar und wusste Interessantes zu berich-
ten, obwohl ,die Quellenlage zur Griindung des Wirt-
schaftsvereins ausgesprochen schlecht” sei: , Wir wissen
mehr Uber die Steinzeit in Harburg als Gber die Historie des
Wirtschaftsvereins.”

Mehr als 30 Vertreter der Industrie-Unternehmen in Har-
burg und Wilhelmsburg trafen sich bald nach Kriegsende
im Thorl-Gebaude, um zu beschliellen, bei der Hamburger
Wirtschaftsbehorde einen Antrag auf Griindung eines
Industrieverbands Harburg-Wilhelmsburg zu stellen. Die
Reaktion aus der Behoérde war erniichternd: Ein Sachbear-
beiter des Senators erklarte den Unternehmern in einem
Ablehnungsbescheid, man halte eine derartige Vereinigung
4Nicht fur zweckmaRig”. Gern ware der Herr Senator bereit,
mit den Herren zu sprechen. Aber an der Sachlage wiirde
dies nichts @andern. Offenbar befiirchtete die Behorde

,separatistische Tendenzen” aus dem ehemals selbststandi-
gen Hamburger Stiden und schob die englische Militarre-
gierung vor, die so etwas nicht dulden wiirde.

Harburgs Unternehmer lieRen diese diirre Absage nicht auf
sich beruhen. Sie drohten damit, sich direkt an die , Militar-
regierung” zu wenden und nutzten einen Schachzug: Statt
eines reinen Industrieverbands wahlten sie nun den Begriff
Verein. ,Das klang klein und harmlos”, erlauterte Weiss.
Zudem o6ffneten die Industrie-Bosse ihren Klub auch fiir
Handel und Gewerbe. Im November 1947 konnte der Ver-
ein gegriindet werden. ,Es ist ein Wirtschaftsverein von
unglaublicher Tatkraft entstanden”, so Weiss. ,Seine Arbeit
geht weit (iber die einer reinen Interessenvertretung hinaus.
Das ist besonders an dem Engagement des Vereins fir die
Grundung der Technischen Universitat sowie an der
Entwicklung der Harburg-Vision 2020/2050 zu sehen.”  sal

Die Geehrten

Mitglied seit 1947: Daimler AG Mercedes-Benz Werk
Hamburg, Name bei Eintritt: Vidal & Sohn. ADM Hamburg
AG - Werk Noblee & Thorl.

Mitglied seit 1952: Adalbert Zajadacz GmbH; Autohaus
Tobaben GmbH & Co. KG; Bauwelt Delmes Heitmann
GmbH & Co. KG; Deutsche Bank AG; H&R Olwerke
Schindler GmbH; Hamburger Leistungsfutter GmbH; Ham-
burger Sparkasse AG; Hamburger Volksbank eG; Hans E.H.
Puhst GmbH & Co. KG; Sasol Wax GmbH; Stahlberg
Roensch GmbH; UniCredit Bank AG HypoVereinsbank.

Mitglied seit 1955: Robert Krebs KG (GmbH & Co.).

>> Web: www.derwirtschaftsverein.de

Sie konnen versuchen,

alle Risiken zu vermeiden ...

... Ubertreiben sollten Sie es damit aber nicht.
Bei Dierkes Partner bekommen Sie garantiert die Beratung,
die in lhrem Fall angemessen ist!
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Steuerberater Wirtschaftsprufer Rechtsanwalte

Veritaskai 4, 21079 Hamburg, Tel: 040-76 11 466-0, www.dierkes-partner.de
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Von Wolfgang Becker

ead of Supply Chain und Industrial
Sales”~— diese Berufsbezeichnung
dirfte vielerorts fir Stirnrunzeln sor-
gen undin der Frage miinden: ,,Und
was tun Sie da?” Sie zeigt aber auf
Anhieb noch mehr: Dieses Unter-
nehmen ist international aufgestellt.
Die Person, auf dessen Karte die Be-
zeichnung steht, tragt nicht nur die-
sen Titel, sondern auch die Verant-
wortung daflr, denn ein Head steht
immer oben. Er gibt die Richtung
vor, was wie zu geschehen hat. Kurz:
Der ,Head of Supply Chain” ist ein
Mann, der fir den reibungslosen
Ablauf der Lieferkette verantwortlich
ist. Oder eben eine Frau — so wie Ul-
rike Bertrand, die dafiir sorgt, dass
die Lieferkette beim internationalen
Unternehmen Cheminova in Stade
reibungslos funktioniert. Cheminova
stellt vor allem Pflanzenschutzmittel
her und gehort zu den Chemie-
unternehmen, die seit langem im In-
dustriegebiet Stade-Blitzfleth ange-
siedelt sind.

Ortskundige wissen: Friiher hie} das
Unternehmen Stahler und war als alt-
eingesessenes Familienunternehmen
Teil einer global agierenden Branche.
2012 wurde Stahler vom dénischen
Konzern Cheminova (ibernommen.
Heute zahlt Cheminova neben Dow,

,Das ist eine tolle
Herausforderung”

AOS und Styron zu den grofRen Che-
mieunternehmen im chemcoastpark
Stade. Ulrike Bertrand: ,Es ist schon
spannend, ein Uber 75 Jahre ge-
wachsenes Familienunternehmen in
einen Konzern mit weltweit 2200
Mitarbeitern zu integrieren. Das ist
eine tolle Herausforderung.”

Cheminova produziert Pflanzen-
schutzmittel, die zum grofen Teil in
der Landwirtschaft eingesetzt wer-
den. Ulrike Bertrand: ,Unsere End-
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,Ich habe mich schon
immer fir Chemie und

Rohrleitungen interessiert® '

Portrat: Ulrike
Bertrand ist,Head
of Supply Chain
und Industrial
Sales” beim Stader
Chemieunterneh-
men Cheminova

kunden sind die Landwirte und bei-
spielsweise Obst- und Weinbauern,
die wir tber GroBhandler bedienen.
Wir betreiben im Stader Umland
mehrere Versuchsfelder, auf denen
unsere Produkte auch im Vergleich
zum Wettbewerbsprodukt getestet
werden. Ziel ist die Ertragssteige-
rung, der Schutz der Nutzpflanzen
beispielsweise vor Pilzbefall oder
Schadlingen und die Wachstumsfor-
derung.” Und Skeptikern beugt sie
sogleich vor: ,In unserem Metier
herrschen sehr strenge Kontrollen.
Vier Behorden reden mit, wenn es
um neue Produkte und um Produk-
tionsmethoden geht. Alle Entwick-
lungen miissen mit aufwendigen Stu-
dien unterlegt sein. Im Werk herr-
schen restriktive Sicherheitsvorschrif-
ten.”

Insgesamt 250 bis 300 verschiedene
Produkte stellt Cheminova im Werk
Stade her. Darunter sind sowohl

Vor - als auch Endprodukte. Pro Jahr
werden im Werk Stade etwa
10 000 Tonnen Pflanzenschutzmit-
tel produziert — teils abgefiillt in klei-
nen Gebinden, teils in Tankwagen.

Im Ressort Supply Chain werden die
Warenwege sowohl ins Werk als
auch aus dem Werk gesteuert. Es
geht sowohl um den Einkauf der
Grundstoffe als auch um die Auslie-
ferung der Produkte, die Balance
zwischen Bezug und Bestand - ein
weites Feld, das einen strategischen
Kopf erfordert, der nicht nur weiB3,
was bendtigt wird, sondern auch
darauf achtet, dass die Produktion
optimal ausgelastet ist, also Kosten-
strukturen, Wertschépfung und ge-
bundenes Kapital im Blick hat. Was
reizt nun eine Frau, sich in dieser
Welt wohlzufiihlen? Ulrike Bertrand:
,Ich habe mich schon immer fir

Verantwortlich fir

25 Mitarbeiter

Chemie und Rohrleitungen interes-
siert.” Sie ging nach Aachen, stu-
dierte und wurde Diplom Chemie-
Ingenieurin. Fast zwei Jahrzehnte
war sie bei Beiersdorf, entwickelte
unter anderem Klebemassen fir
Tesa. Uber das Qualitdtsmanage-
ment kam sie schlieRlich 2000 zum
internationalen Einkauf und kaufte
nicht nur Rohstoffe weltweit ein,
sondern entwickelte auch nachhalti-

ge Lieferketten mit gleichbleibend
hoher Qualitat zum Beispiel mit asi-
atischen Geschaftspartnern. Das
war der Einstieg in die Supply
Chain. ,Ich habe mich viel und
gerne mit Prozessen, Lieferketten
und Rohstoffen befasst”, sagt die
45-Jahrige. Jetzt hat sie 25 Mitarbei-
ter in ihrem Ressort und tragt nach
dem Wechsel des Arbeitgebers An-
fang des Jahres in einem wesentlich
kleineren Konzern die Verantwor-
tung fiir die beschriebenen Ablaufe.
Und wenn mal Ferien sind, ist wie-
der strategisches Denken gefragt:
Dann geht es um die familiare und
hausliche Supply Chain. Privat liebt
sie alles was mit Wasser zu tun hat -
das Kite-Surfen oder Windsurfen
mit Mann und den drei Séhnen.
+~Wasser”, sagt sie, ,das ist unser!”
Und das hat dann mit einem eng
getakteten Tagesablauf auch mal
gar nichts zu tun . . .

Flihlt sich nach fast zwei Jahr-
zehnten beim Beiersdorf Kon-
zern im Stader Cheminova-Werk
richtig wohl: Frau Ulrike Bert-
rand ist,Head of Supply Chain
und Industrial Sales”, also ver-
antwortlich fir die Waren- und
Produktwege im Unternehmen.

Foto: Wolfgang Becker
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Stiderelbe AG:
Die Nachfolge ist geregelt

Zum 1.Januar 2015 tGbernimmt Dr. Olaf Kriiger den Vorstandsvorsitz von
Jochen Winand, der die SAG seit zehn Jahren fiihrt

PRIVATE UNIVERSITY
of Applied Sciences

& PFH

"Personliche Betreuung
und kleine Lerngruppen
— so komme ich richtig gut
durchs Studium."

Olaf = Krliger (46) wird zum
1.Januar 2015 Nachfolger des
Griindungsvorstands der Siiderel-
be AG in Harburg, Jochen Winand
(62). Der gebiirtige Hamburger ist
aktuell Geschéftsfiihrer der Wirt-
schaftsférderungs- und Regional-
entwicklungsgesellschaft ~ Flens-
burg/Schleswig mbH (WIiREG) und
der Entwicklungsagentur Nord
GmbH (EA Nord). Kriger verfligt
Uber langjdhrige Erfahrung im
Standortmanagement.

Nach Abitur und Wehrdienst ab-
solvierte Kriiger ein Studium der d
Betriebswirtschaftslehre an der
Universitdit Hamburg und promo-
vierte in Wirtschaftsgeschichte.
Nach einer ersten Berufsstation im
Ausland und sechs Jahren bei der
Wirtschaftsforderung Liibeck als
Projektleiter fir Standortmarke-
ting und Unternehmensansied-
lung etablierte er als Griindungs-
geschiftsfiihrer die Wirtschaftsfor-
derung Sindelfingen GmbH. Seit
2012 ist er Geschaftsfihrer der
WIREG, die fiir die Stadt Flensburg
und den Kreis Schleswig-Flens-
burg in den Aufgabenfeldern Wirt-

Uber die Siiderelbe AG

Die Stiderelbe AG ist ein zentraler Ansprechpartner fiir Unternehmen, Investoren und Kommunen

im Hamburger Siiden. Die Gesellschaft bietet zahlreiche Dienstleistungen in den Bereichen Immobi-
lien und in den Zukunftsbranchen der Region: Logistik und Hafen, Ernahrungswirtschaft und Luft-
fahrt. Weitere Schwerpunkte liegen in den Bereichen Standortmanagement, Innovation und Qualifi-
zierung. Die Suiderelbe AG starkt die stidliche Metropolregion Hamburg mit der Entwicklung und
Umsetzung grenziibergreifender Konzepte und Projekte und ist an drei Standorten in Hamburg und
Niedersachsen vor Ort. Hamburg und die niedersdchsischen Landkreise Harburg, Liineburg und Stade
sind ebenso Aktiondre wie die fiinf Sparkassen der Region Sparkasse Harburg-Buxtehude, Sparkasse
Liineburg, Sparkasse Stade-Altes Land, Kreissparkasse Stade und Hamburger Sparkasse sowie weitere
106 Unternehmen.

Dr. Olaf Kriiger
tritt in die
FuB8stapfen von
Jochen Winand,
der die Suderelbe
AG initiiert und

aufgebaut hat.
Foto: WIREG

Yone Teeedove de Sillv

Absolventin General Management
Bachelor of Science

Es gibt noch mehr gute Grinde, um
am PFH Hansecampus Stade zu
studieren:

hérter werdenden Standortwett-
bewerb sehe ich mit der Stiderelbe
AG eine Gesellschaft und eine Re-
gion mit viel Potenzial.” Jochen
Winand: ,Nach zehn erfolgrei-
chen Jahren als Investitionsbe-
schleuniger im Hamburger Stiden
freue ich mich, die Leitung der
Siiderelbe AG iibergeben zu kon-
nen! Mit vollem Engagement
werde ich zukiinftig personlich er-
neut meinen Fokus auf Unterneh-
mens- und Projektberatung in
Norddeutschland legen.”

schaftsférderung,  Regionalent-
wicklung und Innovationsforde-
rung tatig ist.

Der SAG-Aufsichtsratsvorsitzende
Heinz Liers: ,Herr Dr. Kriiger
greift auf ein profundes Wissen im
Bereich der Wirtschaftsforderung,
des europdischen Fordermittelge-
schéafts, des Standortmarketings
und der Unternehmensansiedlung
zurlick.” Dr. Olaf Kriger: ,Ich
freue mich auf die neue Aufgabe,
die viele Gestaltungsmoglichkei-
ten bietet. In einem zunehmend

Akkreditierte und staatlich anerkannte
Studiengange in Management, Tech-
nologie und Healthcare Technology
++ 4+ Praxisnahes, international aus-
gerichtetes Studium in kleinen Lern-
gruppen ++ + Hervorragende Kar-
rierechancen durch Spezialisierun-
gen +++ Enge Unternehmenskon-
takte von Anfang an + -+ + Studien-
finanzierung moglich +++

g

L

= www.pfh.de

Studieren
in Stade
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Stadt und Landkreis burg und die Zukunft der Elbinsel Wilhelmsburg
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Estate kauft auch schwierige Flachen
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10 Neue Ansétze in der Wirtschaftsférderung F - . ; Bt =
11 Gebédudedokumentation a la Corde = W und den Arbeitsplatzen liegt. Es
12 AuRenwerbung — sind eher die jungen Leute, die es
ein Muss flr viele Unternehmen in die Stadt zieht. Seniorengerech-
13 Lagertechnik — tes Wohnen ist natiirlich ein
Hauptsache, alles passt rein . . . Thema, allerdings stellen wir fest:
Die meisten Neubauten haben
14 bauwelt - i T
das sind die Standorte in der Metropolregion ] heu:]e ?lnerj&IAufzug, sie sind ?DISO
.. = auch fur Altere geeignet. Das
15 Engel & Volkers setzen auf wﬂ.ﬂ I] . o
Projektentwicklung é.,_:.-..— trennt sich nicht mehr so stark.
T
16 Das neue Hanseviertel in Lineburg b B&P: Die IBA Hamburg ist nach
17 Das Gasometer in Stade - -——E dem Présentationsjahr 2013 und
ein herausragendes HBI-Projekt == dem Ende der Internationalen Bau-
18 Das sagt Buxtehudes Stadtbaurat ___-—'E'.-_"-'-.._:: ausstellung nun eine stadtische
Michael Nyveld — Entwicklungsgesellschaft. Was ver-
19 Die Vogelkamp etagen im Elbmosaik === sprechen Sie sich davon?
== Blankau: Wir haben diesen Wan-
20 —— . .
KerVita-Pflegeplatze als Kapitalanlage, — del bewusst vorangetrieben. Die
Das Projekt , Smart Region” IBA bringt frischen Wind in die Ver-
21 markt.ung - zum Beispiel im Elb-
Binnenhafen weiter im Aufwind, mosaik Neugraben. Dort war trotz
Die neue Wisag-Niederlassung fertiger Planung seit 2005 wenig
22 Das 7 in 1“-Konzept von Lindemann in Stade passiert. Mit der Forderung von
23 Heinrich Wilke (SAG) Baugemelnschaften,' innovativen
T Marketing-ldeen, wie der ersten
zur Situation in Harburg ' N :
24 Das Festolatz-Proiekt in Stad Hamburger Architekturbdorse, sind
as restplatz-rojekt in Stade wir auf dem richtigen Weg. Speziell
25 Die Bautréger-Experten der Volksbank SENATORENARBEIT IST AUCH PRESSEARBEIT: Fototermin bei der Grundsteinlegung des Projekts ,Maritimes Wohnen im Elbmosaik haben wir eine hohe
26 Das Netzwerk im hit-Technopark, am Kaufhauskanal” (siehe auch Seite 31) in Harburg mit (von links) Bauherr Dr.Jan Behrendt, Museumsdirektor Professor Nachfrage aus dem Harburger Be-
Interview mit Norbert Radszat Dr.Rainer Marie'a' We[ss (Archéologisches Museum Hamburg, Helms-Museum), Stadtentwicklungssenatorin Jutta Blankau reich und auch aus den angren-
27 Die neue und IBA-Geschaftsfiihrer Uli Hellweg. Foto: Wolfgang Becker zenden Landkreisen. Fiir Hambur-
Strategie der Wohnstatte Stade eG ger nordlich der Elbe ist es aber
28 WeltgroRter Eisspeicher in Betrieb it dem Versprechen, jedes Jahr Blankau: Aktuell sind in Hamburg  solange die SPD regiert, werden in  wohl doch ein wenig zu weit ent-
29 6000 neue Wohnungen in Ham- rund 14 000 Wohnungen im Bau, Hamburg Wohnungen gebaut. fernt — junge Hamburger suchen
Expertengesprich mit Riickert Heizundsbau burg zu bauen, war die SPD vor gut 2013 wurden 6407 fertiggestellt. weniger im Stiden. Da sind die gro-
P gesp ) 9 drei Jahren angetreten und hatte ~ Wir haben unser Arbeits- und unser ~ B&P: Wer zieht in die neuen Woh-  Ben Bauvorhaben in Wilhelmsburg
30 - | G:j:.Ch sechs Steuerarten betreffen das die Wahl gewonnen. Seitdem dre- Wahlprogramm deutlich lber- nungen? eher im Fokus.
ema immobriien . hen sich die Baukrane auf Hochtou-  schritten. Blankau: Eine Studie Giber den
31 - Studentisches Wohnen und ren —was nicht zuletzt auch an den Hamburger Wohnungsmarkt hat B&P: Ihr Vorginger Axel Gedasch-
maritimes Wohnen in Harburg historisch niedrigen Zinsen fiir Hy-  B&P: Gibt es Schwerpunktstadt-  ergeben, dass 85 Prozent der Mie- ko hatte damals den Bau von we-
32 Projektentwickler Frank Lorenz schaut nach pothekendarlehen liegt. Uber das teile? ter von Neubauwohnungen Ham-  nigstens 10 000 neuen Wohnun-
Stiden — bis zum Feldberg Thema Wohnungsbau sprach B&P-  Blankau: Der Wohnungsbau ver-  burger sind, die ja auch wieder gen in Wilhelmsburg angekiindigt.
Redakteur Wolfgang Becker mit teilt sich bunt Uber das ganze Wohnungen frei machen. Viele Was ist aus den Planen geworden?
Hamburgs Stadtentwicklungssena-  Stadtgebiet. In Wandsbek und bleiben im Umkreis von fiinf bis Blankau: Also 10 000 dirften es
torin Jutta Blankau. Nord wurden im letzten Jahr mehr  sechs Kilometern von ihrem bishe-  wohl nicht ganz werden, aber fiinf
als 2500 Wohnungen gebaut, in  rigen Wohnort. Natirlich — die Sze-  weitere Flachen auf der Elbinsel
B l | S INES S B&P: 6000 Wohnungen — das war  Harburg 473. In einigen Stadttei- neviertel sind sehr nachgefragt . .. sind in der Entwicklung — tibrigens
eine sportliche Ansage. Wie ist der  len sind allerdings schwer Flachen auch unter IBA-Regie in Zu-
&PEOPLE aktuelle Stand, erreichen Sie lhre  zu finden. Wir haben aber noch B&P: Wie sieht es mit den soge- sammenarbeit mit dem Bezirk
Ziele? Platz durch Konversionsflachen. nannten Stadtriickkehrern aus — Mitte. Gebaut werden soll im Be-
Business & People erscheint in den Landkreisen Stade, Harburg und im Blankau: Der aktuelle Stand bei stellt sich Hamburg darauf be- reich der Dove Elbe, in groRem Stil
Bezirk Harburg. ) den Genehmigungen lag Ende Juli  B&P: Die Zahlen belegen, dass das  sonders ein? auf der Reichsstrallen-Achse, wenn
s:;:::_‘:&'::::m ag::g::g ;ieci:f” (verantwortlich) bei 6989. 2013 haben wir mit politische Versprechen eingelést Blankau: Pro Jahr wandern etwa die StraRe 2019 verlegt sein wird,
REDAKTION: ) Wolfgang Becker, Sabine Lepé, Leonie Ratje 10 238 Genehmigungen abge- wird. Wie lange soll denn auf die- 5000 bis 6000 Hamburger ins Um-  an der Georg-Wilhelm-Strale und
LAYOUT/PRODUKTION: Gunda Schmidt schlossen, 2012 waren es 8713. sem hohen Niveau mit dem Woh- land ab. Die Zahl derer, die nach am Haulander Weg. Auch in der
ANZEIGEN: Sénke Giese (verantwortlich) Ich bin optimistisch, dass wir auch  nungsbau fortgefahren werden? Hamburg ziehen, ist etwas hoher.  Dratelnstralle auf dem ehemaligen
VERTRIEB: Achim PreiBler in diesem Jahr wieder die 10 000 Blankau: Die Liicke im Woh- Altere Stadtriickkehrer spielen igs-Parkplatz ist Wohnungsbau ge-
AUFLAGE: 61 500 schaffen werden. nungsbau bleibt, zumal Hamburg  dabei eigentlich keine Rolle. Die plant, doch der Standort leidet zur-
HERAUSGEBER: éT(lit:kZ?;;f:ragtriz:ieooglasgz&stcazem’ bis 2030 noch wachsen wird. Die Uber 65-Jahrigen bleiben zumeist  zeit noch unter dem Larm der nah
GESCHAETSFUHRER: Georg Lempke ' B&P: Genehmigungen sind die Ansage, jedes Jahr 6000 Wohnun- an ihren vertrauten Wohnorten. gelegenen ReichsstralRe. Ich denke
DRUCK: Pressehaus Stade Zeitungsdruck GmbH, eine Seite, tatsachlich gebaute gen zubauen, bleibt bestehen. Un- Hamburg ist eine relativ junge 5000 bis 6000 Wohnungen sind
Gliickstadter Strafle 10, 21682 Stade Wohnungen die andere . . . befristet. Olaf Scholz hat gesagt, Stadt, was an den Hochschulen insgesamt realistisch.
K TR
I.L REMNE 4 FRANZENGROUE..
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Harburger Binnenhafen -
das Trendquartier am Wasser.

Sie suchen attraktive Biiro- oder Praxisflichen in einem spannenden Umfeld? Dann machen Sie
fest am Harburger Binnenhafen, denn hier entwickelt sich aus einem einstigen Industriegebiet
ein begehrter Dienstleistungs- und Wohnstandort. Und mittendrin warten zwei ganz besondere
Objekte auf Sie: das Biiro- und Arztehaus ,,Gesundheitsinsel* ist bereits bezugsfertig (noch ca.
2.100 m?> Nutzfliche verfiigbar), das Biiro- und Geschiftshaus ,Briickenquartier” mit eigener
Tiefgarage befindet sich in Planung (Nutzfliche ca. 8.000 m?). Freuen Sie sich auf ein vielféltiges
gastronomisches Angebot, die Nidhe zum Wasser und die Harburger City mit den Harburg
Arcarden und dem Phoenix Center. Der Ausbau der Flichen ist in Absprache mit dem Vermieter
moglich. Auch ein 6ffentliches Parkhaus ist vorhanden. Interesse? Wir freuen uns auf Ihren Anruf.

Engel & Volkers Gewerbe GmbH & Co. KG - Hamburg - Tel. +49-(0)40-36 88 10-202
HamburgCommercial@engelvoelkers.com - Immobilienmakler

ENGEL&VOLKERS
COMMERCIAL




Sie hitten gerne den Uberblick?
Dann ziehen Sie

ins Lighthouse!

Die Konstruktion ist kiithn: Auf einer bis

OBEN: Futuristisch und eine Weltneu-
heit: So kbnnte es aussehen, wenn ein
Lighthouse am Elbufer steht.

MITTE: Vom Leuchtturm Grof3er Vogel-
sand inspiriert: Arne Weber stellt das
Lighthouse vor.

UNTEN: Grof3ztigig und edel ausgestat-
tet: Wer hier wohnt, hat garantiert den
Uberblick. Der Garten ist iibrigens auf
dem Dach ...

-
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Erstes Wohnprojekt
von HC Hagemann
im Channel

Das ,WeiBe Haus” grenzt an den Kauf-
hauskanal - 25 Eigentumswohnungen
in Innenstadtnahe

Harburg bekommt ein , WeilRes Haus”: Am Kaufhauska-
nal im Binnenhafen plant Bauunternehmer Arne Weber
(HC Hagemann) den Bau von 25 Eigentumswohnungen
auf dem Grundstiick hinter dem denkmalgeschiitzten
Bornemannschen Haus an der Harburger SchloRstrale.
Urspriinglich sollte hier in Verbindung mit dem histori-
schen Gebaude, das zu den altesten Hausern der Han-
sestadt Hamburg zahlt, ein Boardinghouse entstehen,
doch die Auflagen der Denkmalschiitzer passten am
Ende nicht zu den Planen Webers.

Das ,Weille Haus” wird vier Stockwerke und ein Park-
untergeschoss haben. Alle Wohnungen haben einen
offenen Wohn- und Essbereich sowie Loggien in Siid-
oder Westausrichtung. Die beiden Obergeschosse be-
kommen grofle West-Balkone mit 24 beziehungsweise
28 Quadratmetern Fldche. Erschlossen wird der langge-
streckte Gebduderiegel tiber zwei Treppenhauser, die
jeweils auch einen Aufzug bieten, der bis auf die Park-
flaiche hinabfiihrt. Der Bau erfiillt den Energiestandard
Kfw 70.

Die Wohnungen werden zwischen 52 und 107 Qua-
dratmeter Grundflache haben. Insgesamt entstehen
3000 Quadratmeter Bruttogeschossfliche (1815 Qua-

HC Hagemann-Inhaber
Arne Weber stellt auf
der Expo Real (Min-
chen) sein visionares
Wohnhaus vor — Das

zu 20 Meter hohen Spannbetonrdhre
liegt eine kreisrunde Wohnplattform,
die nicht nur Rund-um-Sicht garan-
tiert, sondern auch 230 Quadratmeter
Flache bietet. Der Schaft hat drei Meter
Durchmesser. Aullen ist ein glaserner

erste soll in Hamburg
gebaut werden

ie I[dee kam ihm vor einigen Jahren in
luftiger Hohe — bei einem Besuch des
ausgedienten Leuchtturms GroRer Vo-
gelsand. Inspiriert von der Weite stellte
sich der Hamburger Bauunternehmer
(HC Hagemann) und Channel-Begriin-
der Arne Weber vor, wie es wohl ware,
so zu wohnen. Die Idee eines Leucht-
turmhauses war geboren — und lieR
den kreativen Entwickler, aber auch
kiihlen Rechner nicht mehr los. Mit
dem Projekt Lighthouse prasentiert
Weber jetzt plinktlich zur Immobilien-
messe Expo Real in Miinchen eine
Weltneuheit: ein visiondres, modernes
und architektonisch  einzigartiges
Wohnhaus. Ein Weltprojekt, da ist sich
Weber sicher und denkt an potenzielle
Kunden in Dubai, Florida und natdrlich
Hamburg. Hier soll das erste Light-
house gebaut werden.

Aufzug abgebracht. In der Rohre ist ein
Treppenhaus — als Fluchtweg vorge-
schrieben und fir den Fall nutzbar,
dass der Aufzug einmal nicht zur Verfu-
gung steht.

Weber ist im Geiste bereits selbst ein-
gezogen: ,Stellen Sie sich mal vor: Sie
parken lhr Auto in der Tiefgarage, stei-
gen dort in den Aufzug. Gedampftes
Licht geht an, leise Musik ertént — und
dann steigen Sie aus und stehen im
Wohnzimmer mit dieser Aussicht . . .”,
sagt er im Gesprach mit Business & Pe-
ople. Keine Frage: Mit ein bisschen
Phantasie ist Durchatmen angesagt,
denn so wohnt bislang niemand.
Weber hat recherchieren lassen — es
gibt weltweit kein vergleichbares
Wohnhaus, allenfalls in manchen Grol3-
stadten die beriihmten ,Revolving Res-
taurants”, die sich, wie der Name sagt,
auch noch drehen. Wohl aber gibt es
eine Reihe positiver Reaktionen, nach-
dem tiber das Thema Mitte September
erstmals berichtet wurde. Und Weber
nennt noch einen ganz praktischen
Vorteil dieser Wohnform: ,, Das Haus ist
absolut einbruchsicher.”

Wer meint, hier handele es nur um eine
architektonisch spektakulare Idee, liegt
falsch. HC Hagemann hat das Projekt
voll durchkalkuliert, es liegen detaillier-
te Plane und Berechnungen vor. Die
Lighthouse-Ausfihrungsplane  sind
vom Hamburger Biiro Biwermau Archi-
tekten ausgearbeitet worden. Sogar der
Bauantrag fiir den Pilotbau ist fertig.
Hamburgs Oberbaudirektor J6rn Walter
hat bereits sein Ja gegeben und Unter-
stlitzung signalisiert. Ein Grundstiick ist
gefunden, soll jedoch noch nicht be-
kanntgegeben werden, weil die Vertra-
ge nicht rechtzeitig zur Expo unter
Dach und Fach gebracht werden konn-
ten, was Weber bedauert: ,Wir hatten
sehr gern gesagt: Dort wird es stehen.”
Das Lighthouse ist in jeder Hinsicht an-
ders als normale Hauser. Zum Beispiel:
Der Garten ist 150 m? grol} und liegt
auf dem Dach. Eine hochwertige Dam-
mung und ein auBen montierter fahr-
barer Sonnenschutz senken den Ener-
giebedarf auf ein Minimum. Eine
Photovoltaikanlage erzeugt Strom.

Da die Wohnebene auf einer Rohre
ruht, bietet es sich auch fir schwieriges
Gelande an — Bauen am oder gar im
Wasser und Hanglagen stellen laut
Weber kein Problem dar. Der Grund-
stlicksbedarf ist mit 300 bis 400 Qua-
dratmetern vergleichsweise gering.
Weber: ,Am besten wirkt so eine Archi-
tektur, wenn mehrere Lighthouses eine
Gruppe bilden. Sie sind in der Hohe va-
riabel. Wer es gern niedriger haben
mochte, kein Problem.” Ein derart
extravagantes Haus hat zwar seinen
Preis, halt aber jedem Vergleich stand.
Laut Weber soll das Lighthouse ab zwei
Millionen Euro angeboten werden —in-
klusive Grundstuick. Allerdings sind
auch noch exklusivere Ausstattungsva-
rianten denkbar. Er sagt: ,Es ist sogar
moglich, ein doppelstockiges Light-
house zu bauen — mit zwei Wohn-
ebenen.” wb

web: www.lighthouse-
living.de,
www.hchagemann.de

Im,Wei3en Haus" zwischen der Harburger SchloBstral3e
und dem Kaufhauskanal im Binnenhafen plant Arne

Weber den Bau von 25 Eigentumswohnungen.Von hier
aus ist die Harburger Innenstadt zu FuB in funf Minuten

erreichbar. Visualisierung: HCH

dratmeter Wohnflache). Das ,Weille Haus” grenzt an
das IBA-Projekt ,,Maritimes Wohnen am Kaufhauskanal”
an (siehe auch Seite 31) und setzt einen Kontrapunkt zu
den dort eher dunklen Fassaden. Weber investiert im
Binnenhafen erstmals in ein Wohnungsbauprojekt. Der
Channel-Begriinder hatte sich bislang ausschlieBlich auf
Buro- und Gewerbegebaude - Sanierung und Neubau -
konzentriert und das ehemalige Hafenareal mit der Re-
alisierung zahlreicher Projekte vom Channel-Tower Uber
die Alte Schmirgelfabrik, die Seifenfabrik am Scheller-
damm und den Palm-Speicher bis hin zu den modernen
Channel-Gebaduden entscheidend gepragt.

Auf der gegentiber liegenden Kanalseite ist Weber
ebenfalls aktiv. Dort entsteht zurzeit zwischen dem
alten Harburger Kaufhaus und der Schmirgelfabrik
der ,Goldfisch”, ein Biirogebaude mit einer auffalli-
gen Teilfassade aus goldenen Metallschuppen. wb

web: www.weisses-haus.hamburg

/I'/

Foto: arsdigital - Fotolia.com

CORDE Facility Management

Ingenieurbiiro Dipl.-Ing. Christian Corde

Schellerdamm 16,21079 Hamburg

Telefon 040 - 76 75 43 40, www.corde.de

PROFIL?
Wi ir haben es.

Wir bieten:

e Gebaudebestandserfassung und -analyse

o Klimaschutz Teilkonzepte
e Gebaudebewertung
e Facility Management

e Anforderungsgerechte Bauberatung

e Technisches Due Diligence

WERTE?

Wir bestimmen sie.

QUALITAT?

Wir garantieren sie.

e CAD-Dienstleistung

KUNDEN?

Sie vertrauen uns.

e Konventionelle Ingenieurdienstleistungen

e Sachverstandige Bewertungen

® Schulungen

e Serviceleistungen aus einer Hand
e Netzwerk von Kooperationspartnern

I CORDE

Facility
Management

Wir schaffen die Basis fiir professionelles Facility Management
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Das neue Gewerbegebiet in Buxtehude-
Ovelgénne aus der Luft: Ein Drittel der
, 16-Hektar-Flache ist bereits vergeben.

So stellt sich der Wirtschaftsstandort
Buxtehude in der Metropolregion Hamburg aut

Weitsichtige Flachenplanung im Ortsteil Ovelgénne: Noch 7,4 Hektar flir Gewerbe vorhanden — Gesprach mit Wirtschaftsforderin Kerstin Maack

ewerbeflachen nach MaR - damit
punktet die Wirtschaftsférderung
der Hansestadt Buxtehude derzeit
beim Ausbau des Wirtschaftsstand-
ortes. Laut einer aktuellen Studie des
Hamburgischen  WeltWirtschafts-
Institutes (HWWI) liegt alleine der
Bedarf der Metropolregion Ham-
burg bei 300 Hektar neuer Gewer-
beflache bis 2025, wenn ein Indus-
triewachstum von 20 Prozent zu-
grunde gelegt wird. Die Metropolre-
gion Hamburg ist eines der wichtig-
sten Handels- und Wirtschaftszen-
tren Nordeuropas. Buxtehude liegt
mitten in dieser Region und hat vor-
gesorgt. Die Stadt verfligt nicht nur
Uber insgesamt 25 Hektar freie Ge-
werbeflache, sondern zudem im
Ortsteil Ovelgénne an der B73 liber
einen Premiumstandort, der im
Herbst 2012 binnen eines guten Jah-
res von der stadtischen Tiefbauab-
teilung erschlossen wurde. Noch vor
Abschluss der Arbeiten waren die er-
sten Ansiedlungen unter Dach und
Fach.

16 Hektar Flache bietet das neue Ge-
werbegebiet, das vom &stlich gele-
genen Gewerbegebiet in Neu
Wulmstorf nur durch einen Wald ge-
trennt wird. Die reine Nutzflache fiir
Unternehmen liegt bei 11 Hektar.
Kerstin Maack, Leiterin der Fach-
gruppe Wirtschaftsforderung in der

Hansestadt Buxtehude: ,,Von der zur
Verfligung stehenden marktreifen
Gewerbeflache konnte bereits ein
Drittel verkauft oder verhandelt wer-
den. Die ErschlieRung des Gewerbe-
gebietes Buxtehude-Ovelgonne ist
jetzt abgeschlossen, sodass bei Be-
darf sofort mit der Bebauung weite-
rer Flichen begonnen werden
kann.” Mit dem Whirlpool-Hersteller
HotSpring hat sich bereits ein Pio-

nierunternehmen niedergelassen.
Auflerdem baut die Strandkorbma-
nufaktur ihren neuen Standort auf.

Das Premiumgebiet wurde von lan-
ger Hand geplant. Uber einen Zeit-
raum von mehreren Jahren kaufte
die Stadt landwirtschaftliche Fla-
chen auf, um ein neues Gewerbege-
biet aus einem Guss zu schmieden.
Planung und ErschlieRung leistete
die Verwaltung der Hansestadt.

Hier gibt es Platz fiir die Erweiterung, aber vereinzelt auch noch
freie Flachen fur Neuansiedlungen: das Gewerbe- und Industrie-
gebiet Alter Postweg in Buxtehude.

Fotos: Hansestadt Buxtehude

Kerstin Maack hebt besonders die Vielfalt des Wirtschaftsstandor-
tes Buxtehude hervor, der mit weltbekannten Unternehmen eben-
so punkten kann wie mit einer stabilen mittelstandischen Struktur.

Kerstin Maack: , Wir bieten alles aus
einer Hand — und wir waren rekord-
verdachtig schnell.” Die Lage be-
zeichnet sie als ausgesprochen gut.
»Das Gebiet grenzt direkt an die B73
und die B3 neu. Die Autobahnen A1
und A7 sind gut erreichbar. Und
kinftig werden wir hier die A26
haben.” Ein weiterer Pluspunkt ist
die Nahe zum Hamburger Hafen —
mehrere Reedereien agieren vom

Hauptstandort Buxtehude weltweit.
Der Zuschnitt der Grundstiicke ist
flexibel. Sie werden in der Regel ab
2000 Quadratmeter verkauft. Im
nordlichen Bereich sollen die kleine-
ren Flichen gebiindelt werden.
Auch hier gibt es bereits eine gute
Nachfrage.

Fur die Wirtschaftsforderung ist das
Gebiet die Fortschreibung der Er-
folgsgeschichte des Wirtschafts-
standortes an der Este, denn die
16 Hektar verschaffen Luft. Vor allem
im traditionellen Gebiet Alter Post-
weg ist die Flache dicht belegt. Dort
finden sich Erweiterungsflachen fiir
grofRe Unternehmen wie Unilever,
Barcardi und Airbus-Zulieferer. In
guter Nachbarschaft zu Weltmarkt-
fuihrern sind aber auch noch frei par-
zellierbare Flachen fiir Neuansied-
lungen verfligbar — ebenso wie im
Gewerbegebiet Hedendorf. Interes-
sierten Unternehmen bietet die
Fachgruppe Wirtschaftsférderung
einen umfassenden Lotsenservice in
vielen Bereichen an. Kerstin Maack
und ihr Team sind nicht nur An-
sprechpartner beim Verkauf eigener
Gewerbegrundstiicke, sondern un-
terstlitzen auch bei der Vermittiung
privater Gewerbeimmobilien im
Stadtgebiet.

Insgesamt hat sich ein Gewerbemix
aus zahlreichen Industriebetrieben

und mittelstandischen Unternehmen
gebildet, darunter Verfahrens- und
Fertigungstechnik, Medizin- und
Kommunikationstechnik, Anlagen-
bau, Automatisierung und Enginee-
ring. Eine besondere unternehmeri-
sche Standortdichte der Luftfahrtin-
dustrie und Zulieferfirmen ergibt sich
durch Airbusndhe zu den Werken in
Finkenwerder und Stade.

Zudem ist das Mittelzentrum Buxte-
hude mit der schonen Altstadt ein
liberregionaler Einkaufsmagnet. Bei
einer Vielzahl an Fachgeschaften
und attraktiver Erlebnisgastronomie
macht das Shoppen richtig Spal.
Neben der Verkehrsinfrastruktur und
der Néhe zur Metropole Hamburg
sind vor allem die Verfligbarkeit von
qualifizierten Arbeitskraften, leis-
tungsfahige Wirtschaftsnetzwerke
und der Zugang zu technischem
Wissen wichtige Argumente fiir eine
positive wirtschaftliche Entwicklung
von Unternehmen. Letzteres wird
auch am Standort Buxtehude durch
die Hochschule 21 gewidbhrleistet.
Buxtehude Uberzeugt zudem bei
den weichen Standortfaktoren: mit
seiner hohen Wohn-, Bildungs- und
Lebensqualitat. wb

Kontakt: Hansestadt Buxte-
hude, Fachgruppe Wirtschafts-
forderung, Kerstin Maack,
Telefon 0 41 61/501-3510,
Mail: fg35@stadt.buxtehude.de
Web: www.buxtehude.de

Energiebedarfsausweis: B; Gas; 38,1 kWh; Bj. 2013; A

HIBJ L

Hausbau - Immobiliengesellschaft mbH

Maritimes Wohnen am Stader Hafen

Neubau / Erstbezug

Vermietung exklusiver Wohnungen

Stade, HansestraBBe
3 Zimmer Whg. | Vermietung | Bezugsfertig

ca. 90 m?

courtagefrei

¢ FuBbodenheizung
e Elektrische Rollladen

e Fahrstuhl

¢ Liftungsanlage mit Warmertckgewinnung
e Stadtnah, direkt am Hafen

Individuelle Termine unter: 04163 — 868 80 0

Oktober 2014

hern)

www.hbi-immo-gmbh.de
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WLH-Geschéftsflhrer
Wilfried Seyer tiber
die Entwicklung von
Gewerbeflachen,
Unternehmensansied-

lungen und die Uber-
raschend niedrige Zahl
von Arbeitsplatzen im
Landkreis Harburg

iese Zahl kann niemandem gefal-
len: Um den Bundesdurchschnitt
zu erreichen, missten im Landkreis
Harburg 25 000 zusatzliche sozial-
versicherungspflichtige  Arbeits-
platze geschaffen werden. Derzeit
liegt die Quote bei 19 Prozent —
nur jeder flinfte Arbeitnehmer fin-
det einen Job in seinem Landkreis.
Der Bundesdurchschnitt (alte
Bundeslander) liegt bei 34 Pro-
zent. In Niedersachsen liegt die
Durchschnittsquote bei 30 Pro-
zent. Wilfried Seyer, Geschaftsfiih-
rer der Wirtschaftsforderungsge-
sellschaft im Landkreis Harburg
(WLH), sieht zwar auch die niedri-
ge Arbeitslosenquote (4,8 Prozent)
und die hohe Kaufkraft, fir ihn be-
legt das Zahlenwerk aber, dass in
den Anstrengungen, neue Unter-
nehmen anzusiedeln, nicht nach-
gelassen werden darf. Anfragen
von Unternehmen hat er auf dem
Tisch — nur: Es fehlen groRere zu-
sammenhéangende Flachen.

In den 15 Jahren ihres Bestehens
hat die WLH sieben Gewerbege-
biete entwickelt und - in diesem
Jahr — ein florierendes Griindungs-

L Wir sind

ein gefragter
Logistikstandort®

zentrum in Buchholz er6ffnet. Die
Gewerbegebiete sind weitgehend
besetzt, 2100 neue Jobs wurden
geschaffen. Jetzt liegen Anfragen
von Logistikunternehmen vor,
doch die sind in den Kommunen
eher ungern gesehen. Seyer halt
dagegen: ,,Die alte Formel viel Fla-
chenverbrauch/wenig Jobs gilt
langst nicht mehr. Gerade in der zu
Handelsunternehmen gehérenden
Logistik geht es weniger um reine
Lagerfliche, sondern vielmehr
auch um Kommissionierung. Sie ist
immer haufiger mit einem Anteil
an der Wertschopfungskette ver-
bunden - dann namlich, wenn aus
Einzelteilen Produkte entstehen.
Das ist zunehmend arbeitsinten-
siv.” Und: ,Die Logistikbranche
bietet viele Beschaftigungsfelder —
fur hochspezialisierte Fachkrafte
ebenso wie flr gering qualifizierte
Mitarbeiter, so wie sie zum Beispiel
im Bau kaum noch zu finden sind.
Solche Arbeitsplatze brauchen wir
dringend. Und sie sind nicht ein-
mal schlecht bezahlt. Wir sollten
deshalb nicht so tiberheblich sein,
zwar im Internet zu bestellen, aber
das Thema Logistik wegzuschie-
ben.”

Drei Unternehmen aus dem Logis-
tikbereich suchen zurzeit (iber die
WLH nach Flachen im Landkreis
Harburg - insgesamt mehr als
20 Hektar, die es so allerdings nicht
gibt. Seyer: ,Ich habe keine vier
Hektar am Stiick anzubieten; an-
dere Kommunen im Landkreis, die
ihre Flachen selbst verwalten, auch
nicht.” Uber neue WLH-Gewerbe-
gebiete in Salzhausen, Hittfeld und
Stelle wird zwar derzeit verhan-

Wilfried Seyer ist Geschéftsfuhrer der Wirtschaftsforderungsgesell-

schaft im Landkreis Harburg. Binnen 15 Jahren wurden unter seiner
Verantwortung rund 140 Unternehmen angesiedelt und 2100 Arbeits-

platze geschaffen. Seyer bricht eine Lanze fiir die Logistik — eine

Schlisselbranche, wie er sagt.

delt, aber auch dort kann aktuell
nicht geliefert werden. Alle drei zu-
sammen  hatten  gerademal
25 Hektar zu bieten und waren oh-
nehin flr die Logistik weitestge-
hend ungeeignet.

Was widre nun, wenn ein grofles
Unternehmen in den Landkreis
kommen wollte, um beispielsweise
2000 Jobs zu schaffen? Seyer ist si-
cher: ,Wenn so ein Fall eintritt,
dann zeigt die Erfahrung, dass Vie-
les geht. In Hamburg hat man fir
die Erweiterung von Airbus das
Miihlenberger Loch* zugeschut-
tet.” Mehr ,Willkommenskultur”
winscht er sich auch fiir Anfragen
von Logistikunternehmen, denn:
+Wenn ein groBer Logistiker vor
Ort ist, rlicken andere Unterneh-
men nach — beispielsweise das pro-
duzierende Gewerbe, das auf Lo-
gistik angewiesen ist. Winsen ist
hier ein gutes Beispiel.” Seyer setzt
fur die Zukunft auf den Standort
Tangendorf/Thieshope. Dort sol-
len 47 Hektar Gewerbeflache ge-
schaffen werden, doch das Gebiet
ist noch nicht planungsreif. Zum
Vergleich: An der Al in Rade be-
tragt die Flache 120 Hektar.

Der WLH-Chef betont, dass unter
den 140 Unternehmensansiedlun-
gen der WLH nur finf Logistik-
unternehmen waren. Gleichwohl
halt er die Logistik fur eine Schlis-
selbranche: , Wir sind ein gefragter
Logistikstandort! Das muss ich
deutlich sagen. Transportunter-
nehmen suchen in der Regel eine
Autobahn. Wir aber haben vier,
darunter die beiden europdischen

Foto:wlh

Magistralen A1 und A7! AuBBerdem
ein  Autobahnkreuz und zwei
Dreiecke, 16 Anschlussstellen und
den grofiten Rangierbahnhof Eu-
ropas.” Und der Landkreis Harburg
liegt unmittelbar vor den Toren der
Hansestadt Hamburg, die im Si-
den ihren Hafen betreibt und sich
vehement zur Handelsdrehscheibe
Richtung Osteuropa und Skandi-
navien entwickelt. Fir Seyer steht
fest: ,Die Logistikbranche ist ein
starker Bereich der wachsenden
Wirtschaft.”

Und deshalb missen weitere Fla-
chen her. Zurzeit ist das Angebot
der WLH eher knapp, denn in
Egestorf sind nur noch 4,5 Hektar
(von 10,8 Hektar Bruttoflache/
15 Firmen bereits angesiedelt), in
Marxen 1,9 Hektar (5,5/ 6 Firmen)
und in Hanstedt 2,9 Hektar (6/
11 Firmen) zu haben. ,Fir das nor-
male Geschaft reicht das noch
aus”, sagt Seyer. ,Wenn es um die
Hauptzielgruppe, unsere mittel-
standischen Betriebe, geht, dann
ist der Landkreis noch gut aufge-
stellt.” Aber in Buchholz und Ro-
sengarten seien die neuen Flachen
fast alle vergeben. In Rade werde
von VGP zudem nur vermietet.
Seyer: ,Nicht nur die familienge-
fuhrten Unternehmen neigen auf-
grund der niedrigen Zinsen derzeit
eher zum Bauen. Warum soll ich
fur finf Prozent mieten, wenn ich
fur zwei Prozent bauen kann? Da
verbirgt sich ein erhebliches Ein-
sparungspotenzial.”

web: www.wlh.eu

* Miihlenberger Loch: Zwischen 2001 und 2003 lie der Hamburger Senat gegen den Protest der Umweltverbdnde 170 Hektar des Miihlenberger Lochs zu-
schiitten, um Erweiterungsfldchen fiir Airbus zu schaffen.
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Dialog-Veranstaltungen in Buchholz zum Thema , Innovationsma-
nagement” fiir neugierige Unternehmen — Fachveranstaltungsreihe

30.09.2014: Dr. Sascha
Peters referiert unter dem
Titel: ,,Die generative Revo-
lution — Innovationen fiir die
gedruckte Gesellschaft. Wie
verandern Fabber, 3D-
Drucker und Co. unsere
Industriekultur?” Er ist Griin-
der und Inhaber von HAUTE
INNOVATION - Agentur fiir
Material und Technologie

in Berlin, Autor zahlreicher
Fachpublikationen, halt
weltweit Vortrdge und leitet Workshops zu innovativen Materialien,
nachhaltiger Produktentwicklung und energetischen Technologien.

09.12.2014: Prof. Dr.
Alexander Fay referiert unter
dem Titel: , Industrie 4.0:
Vom Schlagwort zu konkre-
ten Potentialen fiir die Auto-
matisierung von Produktion
und Logistik”. Er ist Profes-
sor fur Automatisierungs-
technik an der Fakultat fir
Maschinenbau der Helmut-
Schmidt-Universitat/Univer-
sitat der Bundeswehr, Ham-
burg. Sein Forschungs-
schwerpunkt sind Methoden und Werkzeuge fiir einen effizienten
Entwurf von Automatisierungssystemen. Prof. Fay ist Mitglied im
wissenschaftlichen Beirat.

10.02.2015: Prof. Dr. Ll
Uwe Peter Kanning referiert
unter dem Titel: , Mitarbei-
ter finden und binden - die
wirtschaftspsychologische
Perspektive”. Er ist Professor
fur Wirtschaftspsychologie
an der Hochschule Osna-
briick und hat die Arbeits-
schwerpunkte Personaldiag-
nostik, Soziale Kompetenz
sowie unseriose Methoden
der Personalarbeit. Er ist
Autor und Herausgeber zahlreicher Fachbiicher und psychologischer
Testverfahren und wurde 2013 unter die ,40 flihrenden Kopfe des
Personalwesens” gewahlt.

21.04.2015: Prof. Dr.
Ursula Weisenfeld referiert
unter dem Titel: , Wer will
Innovation?” Sie ist Profes-
sorin flr , Innovation
Management” am Institut
fur Unternehmensentwick-
lung an der Leuphana Uni-
versitat Lineburg und leitet
die Abteilung Innovations-
management. lhre Arbeits-
schwerpunkte sind das
Innovationsmanagement,
das Strategische Technologiemanagement und der
Bereich Marketing & Sustainability.

Die Teilnahme an allen Vortragen ist kostenfrei.
Veranstaltungsort ist das ISI — Zentrum fiir Griindung,
Business & Innovation in Buchholz, Backerstrae 6.
Eine Anmeldung ist erforderlich unter

Tel. 0 41 81/92 36 0 oder info@wlh.eu.

Raum fur...

T N < N
HARBURGER
BRUCKEN

Ein Areal, das verbindet.

frische Ideen, kreative Projekte und wirtschaftliche Immobilienengagements. Auf dem Gelande der
,Harburger Bricken” sind in bester Lage und mit hervorragender Infrastruktur nur noch wenige Baufelder
fir eine Biro- oder Gewerbenutzung zu erwerben. lhre Gréfie betragt zwischen 2.200 und 4.700 m2.
In einem prosperierenden Umfeld bietet sich hier ein idealer Standort fir Branchen wie z.B. Lufifahrt, IT,
Gewerbe, Pharma oder Forschung: Auf den ,Harburger Briicken” finden Sie die Flachen fir

lhre Investitionen.

Die zum Verkauf stehenden Areale sind eingebettet in ein
spannendes Ensemble unterschiedlicher Inmobilienprojekte:

- In direkter Nachbarschaft entstehen rund 350 Wohneinheiten.

- Birogebaude sind bereits auf Nachbargrundstiicken errichtet, weitere werden entstehen.

- Ein Hotel, ein Fitnessstudio, Einzelhandel und vielfdltige gastronomische Angebote im
Harburger Binnenhafen runden das neu entstehende Quartier ab.

Es wird pragend fir Hamburg-Harburg.

Weitere Informationen finden Sie unter www.harburger-bruecken.de

aurelis Real Estate GmbH & Co. KG ¢ Region Nord - Anckelmannsplatz 1 - 20537 Hamburg - Tel. 040 235138-22
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>> Berit Steinberg, 1976 in Hannover geboren, lebt seit 2009 in Leisterforde/Mecklenburg-Vorpommern. Nach
dem Studium der Sozialwissenschaften und Volkswirtschaft an den Universitaten Heidelberg, Kentucky und
Gottingen arbeitete sie als Projektmanagerin bei der Deutschen Messe AG in Hannover. Seit Oktober 2009 ist
sie Geschaftsfiihrerin der Wirtschaftsférderungsgesellschaft Stidwestmecklenburg mbH.

channel hamburg

Mit Herz und Verstand.

Im Harburger Binnenhafen arbeiten 6000 Menschen in 160
Unternehmen: zum Beispiel im Schiffbau und Flugzeugbau.

Ihr neuer Bluro- und Wohnstandort im Siden der Hansestadt
www.channel-hamburg.de

Wir brauchen eine intensivere

Zusammenarbeit

beim internationalen Marketing

Berit Steinberg, Sprecherin des Wirtschaftsforderungsrates der
Metropolregion Hamburg, Glber Chancen, Vorteile und Heraus-

ie Wirtschaftsforderungsgesellschaf-
ten in der Metropolregion Hamburg
arbeiten zusammen, wenn es um
die Interessen des Wirtschaftsstand-
ortes insgesamt geht. Dazu haben
sie den Wirtschaftsférderungsrat ge-
bildet. Derzeitige Sprecherin ist
Berit Steinberg, Geschéftsfuihrerin
der  Wirtschaftsforderungsgesell-
schaft Stidwestmecklenburg mbH.
Business & People stand sie fiir ein
Interview zur Verfligung.

B&P: Angenommen, morgen
wirde sich ein Automobil-Konzern
mit der Anfrage melden, in der Me-
tropolregion Hamburg ein neues
Werk zu errichten — wo wiirden Sie
ihn unterbringen?

Berit Steinberg: Ein Autokonzern
ware sicher bei uns sehr gut aufge-
hoben. Schon jetzt sind wir Heim-
stadt flr ein Mercedes Werk, das
hier beste Bedingungen vorfindet
(in Harburg, Anm. d. Red.). 2013 ist
es sogar fur Innovationen in der
Leichtbauweise ausgezeichnet wor-
den. Andere Produzenten waren bei
uns naturlich auch herzlich willkom-
men. Wir haben grofle zusammen-
hangende Flachen mit sehr guten
logistischen Bedingungen verflig-
bar, die wir ihm sofort anbieten
konnten. Zum konkreten Standort
gabe es durchaus mehrere Méglich-
keiten. Am wichtigsten ware zu-
nachst, beim potenziellen Investo-
ren das Interesse am Standort Nord-
deutschland, konkret im Bereich der
Metropolregion Hamburg, zu festi-
gen. Dann muss man sehen, welche
genauen Anforderungen er mit-
bringt — welche Lieferanten hat er
wo, wie verlaufen seine Absatzwege,
wie viele Fachkrafte bendtigt er mit
welcher Ausbildung. Meistens kom-
men Investoren mit sehr genauen
Vorstellungen, wie ihr neuer Stand-
ort aussehen kann und was er genau
bieten muss. Die Anforderungsprofi-
le werden mit den vorhandenen Fla-
chen abgeglichen, und dann wird
der Investor, kompetent betreut von
den Wirtschaftsforderern vor Ort,
bei seinen Besichtigungen begleitet.
Die Erfahrung zeigt, dass die Inves-
toren ihre Entscheidung gern auf
der Grundlage der Beratung, aber
doch nach ganz eigenen Malistaben
fallen.

B&P: Wie beurteilen Sie insgesamt
das Flachenangebot fiir Erweiterun-
gen und Neuansiedlungen von
Unternehmen?

Steinberg: Wir kénnen in der Me-
tropolregion Hamburg Flachen fir

Neuansiedlungen mit verschieden-
sten Anforderungen zu wettbe-
werbsfahigen Preisen anbieten. In
Bezug auf Erweiterungen muss man
die Frage etwas differenzierter be-
trachten. Es kann sich unter Um-
standen fir ein Unternehmen die Si-
tuation ergeben, dass an seinem
Standort alle Flachen vergeben sind.
Wir sind dann aber in der glick-
lichen Lage, ihm in aller Regel einen
erganzenden Standort innerhalb der
Metropolregion zu empfehlen, der
mit wenig logistischem Aufwand in
das Kernunternehmen integrierbar
ist.

B&P: Inwieweit profitieren die an-
grenzenden Landkreise von der
Néahe zu Hamburg?

Steinberg: Die Landkreise profitie-
ren insbesondere dadurch, dass an-
sassige Unternehmen die raumliche
Nahe zu Hamburg sehr schatzen.
Der Hafen als internationales Um-
schlagzentrum wirkt mit seinen viel-
faltigen Moglichkeiten wie ein Mag-
net. Kaum ein ex- oder importieren-
des Unternehmen, das sich den hier
verfligbaren Chancen entziehen
kann und will. Doch auch die kurzen
Wege zum Hamburg Airport, die
Verbindungen uber die Autobahn,
die sehr gute Infrastruktur in den Re-
gionen - all das sichert schnelle Ver-
bindungen zu Beschaffungs- und
Absatzmarkten, klare Wettbewerbs-
vorteile. AuBerdem konnen die
Landkreise und Unternehmen bei
der Anwerbung neuer Fachkrafte
aus anderen Regionen in Deutsch-
land oder auch international mit der
Marke Hamburg werben. Hamburg
ist einfach eine sehr attraktive Stadt,
sowohl aus wirtschaftlicher als auch
kultureller Sicht.

B&P: Was macht die Metropolre-
gion fir externe Unternehmen be-
sonders interessant? Wo liegen die
Standortvorteile und die Chancen?

Steinberg: Zuerst kénnen wir da
unsere logistische Lage herausstrei-
chen. Die Nahe zu Skandinavien, die
hervorragende Infrastruktur mit
Autobahnen, Héfen, Flughéfen - das
ist eine Situation, die ihresgleichen
sucht. Wir haben Gewerbeflachen in
den unterschiedlichsten GroRenva-
rianten mit sehr guter Anbindung
und zu wettbewerbsfahigen Kondi-
tionen verfligbar. Und dann sind da
die Netzwerke, sowohl aus der Wis-
senschaft als auch aus der Wirtschaft
und auch in der Kombination Wis-
senschaft/Wirtschaft. Unternehmen,
die sich hier niederlassen, finden in

forderungen eines gemeinsamen Wirtschaftsraumes

nahezu jeder Branche gestandene
Vertreter, mit denen sie sich austau-
schen und kooperieren konnen. Wer
Forschung und Entwicklung betrei-
ben will, kann auf eine sehr gute Ko-
operation mit ansassigen Hochschu-
len und Forschungsinstituten ver-
trauen. High-Tech-Branchen wie die
Luftfahrt-, die maritime und die me-
dizintechnische Industrie oder auch
der Maschinenbau pragen das Bild
ebenso wie Firmen aus der Erndh-
rungswirtschaft oder dem logisti-
schen Sektor. Diese Vielfalt bietet
reichlich Raum fiir exzellente Fach-
krafte, die an den berufsbildenden
Schulen und den Hochschulen aus-
gebildet werden. Und schlieRlich
bietet die Metropolregion Hamburg
ein hochst attraktives Lebensum-
feld. Ob man nun das GroRstadtflair
oder die Ruhe eines Biospharenre-
servats bevorzugt — bei uns finden
Sie alles.

B&P: Was misste verbessert wer-
den, um die gesamte Wirtschaftsre-
gion rund um Hamburg internatio-
nal besser zu platzieren?

Steinberg: Es miisste sicherlich
eine intensivere Zusammenarbeit
beim internationalen Marketing
geben. Vertreter der Regionen soll-
ten sich in der Welt mitprasentieren
konnen, wenn es um das Thema
Hamburg geht. Es ist haufig eine
Frage schmaler Budgets, die fiir der-
artige Aktivitaten nicht ausreichen.
Hier sehe ich dringend Handlungs-
bedarf. Denn jedes gemeinsames
Auftreten, jede gemeinsame Dar-
stellung starkt den Gedanken der
Metropolregion, und zwar nach
aullen und nach innen.

B&P: Wenn Sie als Sprecherin des
Wirtschaftsforderungsrates  einen
Wunsch an die Hansestadt Ham-
burg frei hatten — welcher ware das?

Steinberg: Es gibt ja eine gewach-
sene Zusammenarbeit mit der Stadt
Hamburg. Wir haben in den zurtck-
liegenden Jahren gemeinsam einen
guten Weg gefunden, einander auf
Augenhohe zu begegnen. Projekte
werden in geteilten Anstrengungen
initiiert und durchgeftihrt, es erfolgt
ein reger Austausch der Regionen in
verschiedenen Gremien. Ich wirde
mir von der Hansestadt Hamburg
wiinschen, dass wir die eingeschla-
gene Richtung beibehalten und wei-
tere Schritte Seite an Seite gehen,
um einen langfristigen Erfolg unse-
rer Metropolregion sichern zu kon-
nen, an dem alle hier vereinten Re-
gionen teilhaben.
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RECHTS: Am Tartuer Platz im
neuen Liineburger Hanseviertel
baut die Hamburger Lorenz
Gruppe dieses Wohn- und
Geschiftshaus.

UNTEN: Diese Karte zeigt die
Verteilung der Gewerbe- und
Industrieflachen in Lineburg
Stadt und Land.

WLG-Geschaftsfihrer Jirgen Enkelmann mochte mit dem Immobilien- |
Bericht 2014 mehr Transparenz bieten. o

OBEN: Dieses Luftbild zeigt den Liineburger Binnenhafen — und die Dichte
der dort angesiedelten Unternehmen. Im Vordergrund: das Betriebsgelan-
der der New-York Hamburger Gummi-Waaren Compagnie, die vor wenigen
Jahren von Harburg nach Liineburg umgezogen ist. Foto:WLG

Liineburg ist als Wohn-
und Wirtschaftsstandort S Immobilien
St&l‘l{ nachgefragt Ihre Nw?%rl im Stden Hamburgs.

WLG legt Immobilienbericht 2014 vor - Investoren und Bauherren
heizen die Entwicklung an

er Immobilienmarkt ist ein Spiegel
der Wirtschaft. Wenn die Konjunk-
tur anzieht, wachst der Bedarf nach
Flache. Was sich insgesamt in der
stidlichen Hamburger Metropolre-
gion nachweisen lasst, gilt auch fiir
Lineburg. Im jlingst vorgestellten
Immobilienbericht 2014 attestiert
Jirgen Enkelmann, Geschaftsfiihrer
der Wirtschaftsférderungs-GmbH
fur Stadt und Landkreis Liineburg
WLG, der Wirtschaft in und um LU-
neburg ein hohes Malt an Vitalitat.
Seine Erklarung: ,Nachdem die
Renditen in den Top-Standorten
wie Hamburg, Frankfurt und Dus-
seldorf sinken, werden Regionen
wie Lineburg fiir Investoren immer
interessanter.” Und mit den Inves-
toren flieBt nicht nur Kapital in die
Mittelstadte, es steigt auch die Be-
schaftigungsrate spurbar an. In den
Jahren 2000 bis 2012 ist die Zahl
der Beschaftigten um 14 Prozent
gewachsen, wahrend die Bevolke-
rung ,nur” um 7,4 Prozent zuge-
legt hat. Das heilt: Der Wirt-
schaftsstandort hat sich (berpro-
portional entwickelt.

Mit einem Plus von 14 Prozent bei
der Beschaftigung steht Liineburg
im Landes- und Bundesvergleich
blendend dar, was nicht zuletzt
auch durch die Nahe zu Hamburg
begriindet sein durfte. Weil die
Freie und Hansestadt Hamburg aus
allen Nahten platzt, ziehen nun die
Standorte in der Metropolregion
spurbar nach. Nicht nur Liineburg

meldet eine positive Entwicklung,
auch im Landkreis Harburg sind
viele neue Jobs entstanden. Stade
meldet ebenfalls eine lebendige
Nachfrage und Uberzeugt durch
eine rasante Entwicklung vor allem
auch im Wohnungsbau.

Enkelmann und sein Team geben
den Immobilienbericht alle zwei
Jahre heraus. Ein Gradmesser der
Immobilienentwicklung ist — wie
andernorts auch — die Zahl der
Bauantrage. Fur den Bereich der
Industrie- und Gewerbeflichen
nennt die Hansestadt 837 (Stand
2012). 2006 waren es noch 518.
Obwohl in den Betrachtungszeit-
raum die weltweite Finanzkrise
fallt, weist die Statistik keinen Knick
auf. Liineburg zeigt eine konstant
steigende Nachfrage nach ge-
werblichen Immobilien. Die Bo-
denrichtwerte, ausschlaggebend
fur die Preisbildung, sind seit 2010
konstant. Bemerkenswert ist die
Verteilung von Gewerbeflachen im
gesamten Landkreis. Hinzu kom-
men drei Gewerbeflachen von
Uberregionaler Bedeutung - die
Gewerbeparks Liineburg Nord und
Ost sowie das Industriegebiet
Vastorf/Volksdorf.

Insgesamt ist der Markt durch
einen hohen Anteil von Eigennut-
zer-Neubauten bestimmt - ein
Trend, der allgemein zu beobach-
ten ist. Die gunstigen Finanzie-
rungsmoglichkeiten haben hier
eine Verlagerung von der Mietim-

mobilie hin zum Eigentum begtin-
stigt. Laut Immobilienbericht halt
die Nachfrage an, was dazu fiihrt,
dass in den kommenden Jahren
weitere Flachen ausgewiesen wer-
den sollen. Ebenfalls positiv stellt
sich der Markt fiir Blroimmobilien
dar. 2015 werden mehrere grolle
Birohduser neu fertiggestellt. Ein
Erfolg ist auch der ,Medienpark
am Hanseviertel”, der durch die
Modernisierung einer frither mili-
tarisch genutzten Bestandsimmo-
bilie realisiert werden konnte. Hier
entstehen etwa 6000 Quadratme-
ter Biroflache fir Medien- und IT-
Dienstleister.

Die rasante Entwicklung im ge-
werblichen Bereich fuihrt insgesamt
zu einer hohen Nachfrage nach
Wohnimmobilien und damit auch
zu Preissteigerungen. Beispiel: Fur
den Bau eines Einfamilienhauses in
Lineburg muss der Bauherr etwa
100 000 Euro mehr rechnen als in
Soltau. Der Durchschnittspreis liegt
sogar noch Uber dem Niveau von
Hannover, Braunschweig, Osnab-
rick und Wolfsburg. Ginstiger
wird es allerdings, wenn im Land-
kreis Llneburg gebaut wird. Wie
sich die Nachfrage fur die Stadt Lu-
neburg auswirkt, lasst sich am Bei-
spiel Hanseviertel (650 neue Woh-
neinheiten auf dem Geldnde der
ehemaligen Schlieffenkaserne)
nachvollziehen. Hier stehen alle
Zeichen auf Ausverkauf und Erwei-
terung (siehe auch Seite 16). wb

web: www.wirtschaft-
lueneburg.de

- B i
e Highlights im Uberblick:

VOGELKAMP

elagen

7 Stadthduser - Insgesamt 66 Wohnungen
Preise ab€115.000,00

1-4 Zimmer, von ca. 32 m? bis 103 m? Wohnflache, Erstbezug, Baujahr: voraussichtlich
2015, Echtholzbéden, FuRbodenheizung, ausgewdhlte Badkeramik, KfwW 70 Effi-
zienzhaus, Sprossenfenster aus Kunststoff/lsolierglas, Balkon, Loggia, Privatgarten
oder Freisitz, Personenaufzug, Abstellraum, Keller, z. T. barrierefrei, Stellpldtze zu
je 6.000,00 EUR.

Neu zu errichtende Gebdude gem. 816 (1) EnEV.

Deutschlands groRter Makler fiir Wohnimmobilien:*
die Sparkassen-Finanzgruppe.

Besuchen Sie uns in Buchholz, Buxtehude, Harburg, Hittfeld
und Winsen oder rufen Sie einfach an: 040 76691-7666.

Bph Wihhs auis il

-
5 Sparkasse
Harburg-Buxtehude
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Investoren weichen
auf B- und C-Lagen aus

Die Wohnimmobilienmarkte deutscher GroRstadte
stehen unter Druck. Immer mehr Menschen wollen
stadtisch wohnen, gleichzeitig wird zu wenig ge-
baut. Das lasst Preise fiir Wohn- und Geschaftshau-
ser und Mieten stiegen. Eine aktuelle Markt- und
Nachfrageanalyse von Engel & Vélkers Commercial
und ImmobilienScout24 CommercialNetwork zeigt
nun, dass Investoren aufgrund der angespannten
Markte inzwischen verstarkt auf B- und C-Standorte
ausweichen.

Wie sich das konkret in Hamburg auswirkt, zeigt ein
Blick in den aktuellen , Immobilienmarktbericht
Hamburg 2014". Der Gutachterausschuss fir
Grundstiickwerte weist darin einen leichten Anstieg
bei der Transaktionszahl um sieben auf 411 verkauf-
te Wohn- und Geschaftshauser im Jahr 2013 aus.
Gegentiber dem Vorjahr ist das Transaktionsvolumen
um 315 Millionen Euro auf knapp 1,2 Milliarde Euro
gestiegen (plus 36 Prozent). ,Zum einen sind in der
Hansestadt groRere Objekte als im Jahr 2012 gehan-
delt worden, zum anderen ist aufgrund der starken
Nachfrage auch der Preis pro Immobilie deutlich
gestiegen", erldutert Alexander Lampert, Geschifts-
fiihrer Engel & Volkers Commercial, die Marktent-
wicklung. Aktuell befinde sich seinen Ausfiihrungen
zufolge das Preisniveau in einer Seitwartsbewegung,
da Investoren trotz Anlagedruck und niedriger Zin-
sen ihre Anlageentscheidung hinsichtlich der zu
erwartenden Rendite detailliert priifen.

Die Zahlen von Engel & Volkers Commercial doku-
mentieren, dass vor allem in den wirtschaftsstarken
Metropolen und GroRstadten die Neuvertragsmie-
ten zulegen. So konnte etwa in den guten Lagen
von Stuttgart, Hannover und Karlsruhe in den ver-
gangenen zwei Jahren ein Anstieg um mehr als zehn
Prozent beobachtet werden. Doch nicht nur in den
guten, sondern auch in den funktionierenden mitt-
leren und einfacheren Wohnlagen in Standorten mit
positiver 6konomischer und soziodemografischer
Entwicklung finden freie Wohnungen schnell einen
neuen Mieter. ,Gute Objektqualitaten in Kombina-
tion mit Lebensatmosphare sind nicht nur ideale
Voraussetzungen fiir stabile Mieten, sondern verfi-
gen durchaus auch iiber Mietsteigerungspoten-
ziale”, erlautert Monika Walther, Research Commu-
nication Managerin bei der Engel & Vélkers Com-
mercial GmbH in Hamburg.

Anlageimmobilien wie Wohn- und Geschaftshauser
bieten nicht nur in den groRen Metropolen gute
Investitionsmoglichkeiten. Der genaue Blick auf das
Verhaltnis von Kaufpreis und Jahresmieteinnahmen
zeigt, dass sich auch in Stadten wie beispielsweise
Dresden, Essen, Hannover oder Wiesbaden attraktive
Renditen erzielen lassen. Das belegen auch die wei-
terhin hohen Transaktionszahlen und gestiegenen —
volumina an der Mehrzahl der Engel & Volkers Com-
mercial Standorte. Demzufolge verschiebt sich die
Nachfrage vermehrt auch auf die B- und C-Standor-
te. Ein Trend, der auch auf CommercialNetwork,
dem Investment-Portal von ImmobilienScout24,
sichtbar wird. ,,Wir haben erstmals iber 2000 An-
kaufprofile von Investoren ausgewertet. Die Analyse
zeigt neben einem deutlichen Anstieg der Nettofak-
toren in den A-Stadten auch ein vermehrtes Interesse
an B-Stadten”, sagt Fabian Bender von Commercial-
Network. Die Auswirkungen der vieldiskutierten, aber
gesetzlich noch nicht umgesetzten Mietpreisbremse,
werden den Trend tendenziell weiter verstarken.  hk

Die Bandbreite reicht vom Hotel tiber Wohnhauser bis hin zu Birogebauden und einem Parkhaus.

aurelis entwickelt auch schwierige
und vor allem grofde Flichen

.

Torsten Wollenberg richtet die aurelis Nord verstérkt auf einen gesamtheit-
lichen Wertschopfungsprozess aus. Die Gesellschaft hat sich zwischenzeitlich
vom Verkaufer zum Ankaufer gewandelt und mochte nun verstarkt

entwickeln und realisieren.

ur noch zwei Restflachen sind frei — die
erfolgreiche Vermarktung des Areals
,Harburger Briicken” im Binnenhafen
Harburgs steht aufler Frage. Dem
Unternehmen aurelis Real Estate ist es
nach langerer Entwicklungsphase ge-
lungen, das ehemalige Giiterbahnge-
lande Stuick fur Stiick zu veraufern.
Heute entsteht hier ein von Woh-
nungsbau gepragter Baustein der zur
Elbe ausgerichteten Stadtentwicklung
des sudlichsten Stadtteils der Hanse-
stadt Hamburg. Von der ehemaligen
Vermarktungsgesellschaft fiir unge-
nutzte Bahn-Flachen zum Werte ent-
wickelnden Asset-Manager, vom Fla-
chen-Verkaufer zum Flachen-Ankaufer
und Projektentwickler — das ist der
Weg, auf den Torsten Wollenberg die
aurelis Nord ausrichtet.

,In der offentlichen Wahrnehmung
steht der Name aurelis zumeist immer
noch fir die Vermarktung von Bahn-
flachen, doch das hat sich de facto
langst geandert. Heute kaufen wir
auch anderweitig vorgenutzte Flachen

und Objekte auf.” erklart Wollenberg
und flhrt weiter aus: ,Wir suchen
zwei Obijektarten: entweder Flachen
mit der Option fiir eine Baulandent-
wicklung oder gewerblich genutzte
Immobilien mit Wertschépfungspo-
tenzial. Unser besonderes Interesse
gilt Immobilien aus den Bereichen In-
dustrie, Lager/Logistik, einfaches Ge-
werbe und Produktion sowie Biiro/Ver-
waltung. Dabei sind Einzelankaufe
ebenso moglich wie der Erwerb von
Portfolien. Voraussetzung ist die Lage
in wirtschaftlich soliden Ballungsge-
bieten.”

Kurz: Die aurelis-Mannschaft hat sich
auf die schwierigen Fille spezialisiert
und sieht hier die Chance, den Wert
von Immobilien zu steigern.

Dabei geht es Wollenberg nicht nur
um den Kauf, die Veredelung und den
Weiterverkauf von Flachen. Die Gesell-
schaft, die bundesweit aktiv ist, hat im

gewerblichen Bereich ihren ohnehin
ansehnlichen Bestand von eigenen Im-
mobilien weiter aufgebaut. Auch ver-
mietete Objekte werden angekauft,
allerdings zumeist wenn der Vermie-
tungsstand maximal bei 75 Prozent
liegt. Wollenberg: ,Uns kommt es letz-
tendlich darauf an, den Wert einer Im-
mobilie durch unser Know-how stei-
gern zu kénnen.”

Deshalb werden auch ehemalige In-
dustrieflaichen ohne Baurecht von den
aurelis-Experten gepruft. Selbst Bo-
densanierungen sind dabei kein zwin-
gendes Hindernis, denn aurelis hat Er-
fahrungen mit den notwendigen Pro-
zessen.

Wollenberg hat seine Mitarbeiter ge-
zielt darauf ausgerichtet, die komplet-
te Wertschopfungskette anzubieten.
Dies kann auch bedeuten, dass aurelis
fur Brachflachen Baurecht erwirkt, ge-
meinsam mit Mietern Hochbauprojek-
te realisiert und diese Objekte in das ei-
gene Miet-Portfolio Gbernimmt. Wol-
lenberg: ,Uns kommt es darauf an,
was sich aus dem jeweiligen Projekt
machen lasst. Zur Umsetzung der
Hochbauprojekte haben wir unser
Team um eine Architektin und einen
Bauingenieur aufgestockt. Auch eine
Stadtentwicklerin und ein Asset-Mana-
ger sind neu dabei. Dartiber haben wir
ein Ankaufsteam mit drei Mitarbeitern
aufgebaut, um gegenlber Verkaufern
eine schnelle und reibungslose Ab-
wicklung sicherzustellen. aurelis wird
sich kinftig verstarkt auf Projektent-
wicklung und das Asset Management
konzentrieren.” Und dazu sind Flachen
notig. Seit 2012 hat allein die aurelis
Nord 140 500 Quadratmeter Grund-
flache erworben. Mit Schwerpunkten
in Hamburg, Hannover und Bremen.

VORZEIGEPROJEKT: Das Quartier,,Harburger Briicken” im Harburger Binnenhafen ist fast verkauft. Einige Gebdude stehen bereits, andere sind im Bau oder in der Planung.

Fotos: Wolfgang Becker / aurelis

Vom Verkaufer zum Ankaufer und Projektentwickler — Torsten Wollenberg tiber die neue Ausrichtung

Bahnflachen sind nicht
dabei.

Wohnungsbau ist vereinzelt ein
Thema, allerdings werden solche Pro-
jekte bereits wahrend der Realisie-
rungsphase veraullert. Der eigene Be-
stand soll nur im Bereich Gewerbe aus-
gebaut werden, hier insbesondere in
den Segmenten Light Industrial und
Lager/Logistik. Mit dem neuen An-
kaufs-Team will die aurelis Nord nun
durchstarten. Und das im Umfeld der
groRen Stadte wie Berlin, Hamburg,
Bremen und Hannover. Auch Standor-
te wie Wolfsburg und Braunschweig
sind interessant, weil dort produzieren-
de Unternehmen prasent sind. Auler-
dem kommen Flachen und Objekte in
den grofstadtnahen Mittelstadten in
Frage wie beispielsweise auch Stade,
Buchholz und Liineburg. Selbst Projek-
te an grofRen Verkehrskreuzen konnten
entwickelt werden. Wollenberg ist ge-
radezu tatendurstig: ,Wenn irgendwo
ein neues Stadtviertel konzipiert und
realisiert werden soll oder eine Gewer-
beimmobilie einen hohen Leerstand
aufweist, dann konnte das ein Fall flr
uns sein. Wir haben Erfahrung darin,
die ungenutzten Potenziale zu heben.”

tbrigens

Im Hamburger Stiden hat aurelis
nach der Uber Jahre verhandelten
Einigung mit der Brenntag und
der nun bereits erfolgten Verle-
gung der Chlorgas-Abfullung bin-
nen kurzer Zeit ein neues Stadt-
quartier entwickelt. Das Gebiet
,Harburger Briicken”, eine
Mischung aus Wohnbebauung
und Gewerbe, ist nun allerdings
fast vollstandig belegt. Lediglich
zwei Gewerbeflachen sind noch
zu haben.

Kontakt: 040/23 51 38-0.
Web: www.aurelis-real-estate.com

Buxtehude bietet Raum fiir Ihr Unternehmen.
Sofort bebaubare Gewerbeflachen nach MaR!

- Strategisch ideal in der Metropolregion Hamburg gelegen

- Stadteigene Flachen, provisionsfrei

« In guter Nachbarschaft mit , Gobal Playern” und Mittelstand ,Made in Buxtehude” weltweit:
Airbus, Bacardi, implantcast, Reederei NSB, Synthopol Chemie, Unilever und viele weitere...

« hochschule 21 - unmittelbarer Zugang zu Forschung und Lehre
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Neben der HafenCity, dem ,Sprung tber die Elbe” (Elbinseln und Harburger Binnen-
hafen, Elbmosaik und Fischbeker Heidbrook/Geldande der ehemaligen Réttiger-Kaser-
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e e

ne) und der Neuen Mitte Altona riicken nun auch die urbanen Rdume im &stlichen Teil Hamburgs in den Fokus moderner Stadtentwicklung: Hammerbrook, Borgfelde, Hamm, Horn, Rothenburgsort, Billbrook und Billstedt mit Mimmelmannsberg
bieten enorme Entwicklungspotenziale fir neuen Wohnraum, moderne Industrie- und Gewerbestrukturen sowie fir die Verbindung von Wasser und Griin. Fir die Stadtteile er6ffnen sich Chancen fiir eine starke wirtschaftliche Dynamik und mehr

moderne Lebensqualitat.

r'l'

Hat verstarkt private Gewerbeflachen in
Hamburg im Blick: Immobilien-Experte

Bernd Ringe (HWF).

Fotos: HWF

erade fingen die Harburger an, sich
daran zu gewohnen, dass Hamburgs
Zukunft im Suden liegt, da Uber-
rascht der Senat mit einer unerwarte-
ten Horizonterweiterung — jetzt ist
auch der Hamburger Osten im Fokus.
Stromaufwarts an Elbe und Bille soll
Raum fir Wohnen und urbane Pro-
duktion entstehen. 15000 bis
20 000 neue Wohnungen sollen im
Idealfall im Bereich Hammerbrook,
Borgfelde, Hamm, Horn, Rothen-
burgsort, Billorook und Billstedt ent-
stehen. Ein weiteres Beispiel fur den
enormen Wachstumsdruck, den die
Hansestadt derzeit erlebt. Doch
langst wird auch tber die Grenzen
hinaus gedacht — hier hat sich etwas
im ,Hamburger Denken” gedreht.
Das bestatigt Uta Stammer, Bereichs-
leiterin bei der Hamburgischen Ge-
sellschaft fiir Wirtschaftsférderung
HWE. Sie ist unter anderem fiir die Be-
standsentwicklung der Unternehmen
verantwortlich und sucht stets nach
geeigneten Flachen fiir Erweiterun-
gen, aber auch Neuansiedlungen. Da
stadtische Grundstiicke nur bedingt
verfligbar sind, hat die HWF jetzt
Bernd Ringe eingestellt. Er ist un-
langst von der Siiderelbe AG in Har-
burg zur HWF gewechselt und koor-
diniert dort den neuen Immobilien-
service ,,Private Gewerbeflachen”.

Wer sich in den Gewerbegebieten

Sucht standig Flachen furr Bestands-
unternehmen: Uta Stammer,
Bereichsleiterin bei der HWF.

Hamburgs umschaut, trifft haufiger
auf Flachen, die entweder unge-
nutzt oder untergenutzt sind. Ein
Luxus, den sich die Hansestadt ei-
gentlich nicht erlauben kann, doch
der Zugriff ist haufig beschrankt:
Nicht selten sind diese Flachen im
Privatbesitz und somit kaum verflig-
bar bzw. nicht im direkten Zugriff
der Stadt. Hier soll nun eine neue
Stufe der Flachenentwicklung ge-
zlindet werden: Hamburg mochte
die Flachenproduktivitat auch im
privaten Bereich erhéhen.

Bernd Ringe wird detektivische Ar-
beit leisten missen, denn die Eigen-
tumsverhaltnisse sind nicht immer
klar. Er sagt: ,Die Nachfrage nach
Flachen ist in vielen Bereichen gro-
Rer als das Angebot. Deshalb wollen
wir nach Mdglichkeiten suchen,
auch privates Grundeigentum star-
ker zu aktivieren. Das kann schwierig
werden, wenn die Grundeigentu-
mer im Ausland leben oder Erben-
gemeinschaften angesprochen wer-
den missen.” Unter anderem soll
ein Flachenkataster angelegt wer-
den. Ziel ist es, die hohe Nachfrage
einerseits auf stadtischem Gebiet zu
befriedigen, zum anderen ein gro-
Reres Privatflaichenangebot dem
Markt verfligbar zu machen, um
noch mehr Anfragen in der Region
halten zu konnen. Es geht de facto

, Wir miissen langfristig
{iber interregionale
Gewerbegebiete nachdenken®

Hamburg: HWF setzt auf Qualitatssteigerung privater Gewerbeflachen — Chance fir die
Region: Nachfrage grol3er als das Angebot

um eine Nachverdichtung und Qua-
litatssteigerung privater gewerb-
licher Flachen. Auch hier ist der
Hamburger Osten besonders im
Blick. Die HWF ist davon Uberzeugt,
dass sich im nach dem Hafen groR-
ten Hamburger Industrie- und Ge-
werbegebiet Billbrook (liber 600
Hektar groR) einiges bewegen lasst.

Die grofiten Flachenreserven hat
Hamburg laut Uta Stammer in den
Bezirken Mitte (mit Wilhelmsburg),
Bergedorf und Harburg, wobei im
Harburger Bereich - vornehmlich im
Industriegebiet Hausbruch - Nach-
frager aus dem Bereich des Clusters
Luftfahrt bevorzugt werden. Am
schwierigsten ist die Flachensitua-
tion in den Bezirken Altona, Nord
und Eimsbdttel. Hier sind kaum
mehr gewerbliche Bauflachen vor-
handen und eine qualifizierte Nach-
nutzung von Bestandsflichen wird
umso wichtiger. Etwas differenzier-
ter sieht die Situation in Wandsbek
aus, wo es eine groRere Anzahl an
innerstadtischen Gewerbegebieten
gibt, aber auch hier ist das Angebot
an unbebauten freien stadtischen
Flachen begrenzt und eine verstark-
te Nachnutzung privater Flachen ist
erforderlich. Besser sieht es da zur-
zeit in Harburg aus. Uta Stammer:
»In Harburg geht im Dezember der
Bebauungsplan Neuland 23 in die
offentliche Auslegung. Dort sollen
auf 25 bis 26 Hektar Flache Logistik-
unternehmen und produktionsnahe
Betriebe Platz finden. Mit der Ver-
marktung wollen wir 2017 begin-

nen.” Dieses Gebiet ist aber offen-
sichtlich eine Ausnahme: ,Es gibt in
ganz Hamburg kaum noch groRere
zusammenhangende Neu-Flachen,
wenngleich die Nachfrage aus die-
sem Bereich nach wie vor hoch ist.
Ich bin ganz sicher, dass Neuland 23
sehr schnell vergeben wird. Aber
selbst wenn die Flache groB er-
scheint — das ist gerade mal ein Jah-
resflichenumsatz auf dem Miet-
markt der Hansestadt.”
Versaumnisse in der Gewerbefla-
chenplanung gerade auch in den
Nachbarkreisen sieht Uta Stammer
nicht — obwohl auch dort Gewerbe-
flaichen vielerorts Mangelware sind
(nachzulesen im Gewerbeflachen-
Report der B&P-April-Ausgabe, Link:
www.tageblatt.de/business-peo-
ple). Sie sagt: ,Es gab Gutachten
und Gewerbeflichenentwicklungs-
konzepte. Demnach missten pro
Jahr zirka 100 Hektar Gewerbefla-
chen in der Metropolregion ausge-
wiesen werden. Aber das schafft kei-
ner, da die Anforderungen und Re-
striktionen fiir die Entwicklung von
neuen Industrie- und Gewerbege-
bieten vor allem auch unter umwelt-
und naturrechtlichen Rahmenbedin-
gungen immer schwieriger werden.
Dennoch muss man sagen: Die ver-
antwortlichen  Wirtschaftsforderer
hatten das Thema friihzeitig im
Blick. Es geht aber bei der Neuent-
wicklung von Gewerbebauland
nicht nur um reine Flachen, sondern
vor allem auch um die Qualitat die-
ser Flachen - sprich Lage und Ver-
kehrsanbindung.”

Grundsatzlich sind Stammer und
Ringe der Auffassung, dass sich die

Zusammenarbeit der Akteure in der
Metropolregion in den vergangenen
zehn Jahren deutlich verbessert hat.
,Wir werben gemeinsam, aber haben
nattrlich auch Wettbewerb unterein-
ander.”, sagt Uta Stammer, die friiher
bei der Wirtschaftsforderung im Kreis
Stormarn gearbeitet hat. ,Immerhin
gibt es ja noch einen Markt, auf dem
sich alle behaupten miissten.”

Wiirde morgen ein grofler Autoher-
steller in Hamburg anfragen, um Fla-
chen in der GroRenordnung von 200
ha fir ein neues Werk anzufragen,
ware das sicherlich ein schwieriges
Thema. Im Grunde mudisste sich jede
Stadt um so einen Kunden reillen,
doch in Hamburg gébe es wohl keine
passende Flache. Allerdings sagt
Bernd Ringe: ,Meine Erfahrung sagt:
Wenn groRe Anfragen kommen, geht
in Hamburg sehr viel. Da ist die Stadt
gut aufgestellt.” Unvergessen sind die
umkampften Entscheidungen, das
Miihlenberger Loch zuzuschiitten,
um Platz fur Airbus zu schaffen. Auch
damals schaffte Hamburg einen poli-
tisch hochst umstrittenen Kraftakt,
dessen Sinn heute nicht mehr infra-
gegestellt wird.

Die Zusammenarbeit mit den Nach-
barkreisen funktioniert laut Uta
Stammer gut — so sei es gelungen,
im Bereich Logistik Entlastung zu
schaffen. Dennoch halt der Druck,
weitere Gewerbeflachen auszuwei-
sen, unvermindert an. Viele Unter-

Visualisierung: BSU, Spengler Wiescholek Architekten und Stadtplaner, WES GmbH Landschaftsarchitekten, Urban Catalyst studio, Visualisierung: moka-studio, Luftbild: Matthias Friedel

nehmen mit Hafenbezug wollen
maoglichst dicht an den Hafen heran-
ricken. Bernd Ringe: ,Langfristig
werden wir darlber nachdenken
mussen, interregionale Gewerbege-
biete zu schaffen, um auch zukiinfti-
gen Unternehmensanfragen ein at-
traktives Flachenangebot zur Ansied-
lung zur Verfligung zu stellen.” Wer
jetzt an Seevetal/Meckelfeld denkt,
wird nicht falsch liegen, denn eine
spatere Erweiterung von Neuland 23
an der A1 in Harburg wiirde zwangs-
laufig nach Niedersachsen flhren.
Fazit: Angesichts der herrschenden
Nachfrage nach Gewerbefldchen ist
festzuhalten, dass Hamburg hier
nicht in vollem Umfang liefern kann.
Das erhoht zum einen die Chancen
fir die gesamte Metropolregion,
flhrt aber auch zu neuen Ansatzen in
der Hamburger Flachenpolitik. Die
starkere Nutzung privater Gewerbe-
flichen, deren Eigentlimer direkt an-
gesprochen werden sollen, ist ein
Weg, zu einer besseren Nutzung und
hoherer Flachenproduktivitat zu
kommen. Die HWF versteht sich
dabei als Partner und Dienstleister
der Immobilienbranche.

Kontakt: Private Grundei-
gentlimer, die liber ungenutzte
oder brach liegende Gewerbe-
flachen auf Hamburger Gebiet
verfligen und hier kooperativ
mit der Wirtschaftsforderung
zusammenarbeiten méchten,
konnen unter Bernd.Ringe@
hwf-hamburg.de Kontakt auf-
nehmen.

www.hwf-hamburg.de



Mit dem Handlaser
von Wand zu Wand

Berlin, Hamburg, K&In: Christian Corde erfasst die Flachen offentlicher
Gebadude - Es geht um zig Millionen Quadratmeter

m Schatten des Kélner Doms ist ein
Harburger Unternehmer zurzeit
dabei, die Flachen samtlicher of-
fentlicher Gebaude der Rheinme-
tropole zu erfassen: Fur Christian
Corde ist es mittlerweile die dritte
grolle deutsche Stadt, die ihn
damit beauftragt hat, belastbare
Daten fiir das Gebdudemanage-
ment zu liefern. Nach Berlin und
Hamburg wollen nun die Kolner
wissen, wie es tatsachlich um den
Gebaudebestand steht. Die Gebau-
dedokumentation hat sich zu
einem Standbein entwickelt, das
die Corde-Teams quer durch die
Republik treibt.

Den Anfang hatte 2008 Berlin ge-
macht. Die Bundeshauptstadt be-
auftragte den Harburger Bauinge-
nieur damit, den Gebaudebestand
zu erfassen. Dabei ging es nicht um
die Gebaude selbst, sondern um
samtliche Raume und Flachen.
Corde: ,,Das waren in Berlin so um
die zehn Millionen Quadratmeter,
die zu vermessen waren.” Zwei
Jahre lang war das Unternehmen
Corde Facility Management damit
beschaftigt, Raume per Handlaser
aufzumessen und zu dokumentie-
ren — Schulen, Rathauser, Kinderta-
gesstatten, Verwaltungsgebaude,
sogar Gefangnisse. Corde: ,Die
Anzahl und die GroRe der Grund-
stiicke ist den Verwaltungen gro-
Rer Stadte in der Regel bekannt,
bei der Zahl der 6ffentlichen Ge-
baude wird es haufiger schon
schwierig, da beispielsweise eine
Schule meist aus mehreren Einzel-

ik

Christian Corde in seinem Biro im Harburger Channel:Von hier aus wer-

den die Teams vor Ort koordiniert.

gebauden besteht. Ganz schwierig
ist es, wenn Quadratmeter abge-
fragt werden.”

Die FleiRarbeit in Berlin wurde mit
einer Referenz belohnt, denn als
Hamburg 2012 den gesamten Be-
stand der rund 200 Schulgebaude
an die Saga GWG ubertrug, um die
Raume anschlieRend zuriickzumie-
ten, stellte sich plotzlich eine Frage,
die sich vorher nie jemand stellen
musste: Wieviel Quadratmeter wer-
den eigentlich gemietet? Was sind
Nutzflachen, was Verkehrsflachen

Foto: Wolfgang Becker

(siehe Info Flachen-ABC)? Auch
hier setzte sich Christian Corde in
der europaweiten Ausschreibung
durch und schickte vier Teams fur
ein Vierteljahr an die Arbeit. Alle
Schulgebdude wurden dokumen-
tiert — eine Flache von etwa 1,5
Millionen Quadratmetern. Corde
machte seine Arbeit so gut, dass er
jetzt nach einem neuerlichen Aus-
schreibungsverfahren einen Finf-
Jahres-Rahmenvertrag mit Ham-
burg abschlieRen konnte. Wieder
geht es um die Schulen, denn mitt-

Gewerbeflichen gezielt fiir das Handwerk

usreichend bezahlbare Gewerbe-
flachen sind die Voraussetzung,
dass das Hamburger Handwerk der
stabile Wirtschaftsfaktor der Hanse-
stadt ist und bleibt. Die Entwick-
lung von neuen, zentralen Gewer-
beflachen und Gewerbehdfen nach
Minchner Vorbild, wie aktuell der
geplante Handwerks- und Gewer-
behof am Offakamp, sind deshalb
eine wichtige Aufgabe. Doch diese
MaRnahmen kénnen nur mittelfris-
tig Abhilfe schaffen. Um kurzfristig
im Rahmen eines strategischen Fla-
chenmanagements dem Bedarf
von Handwerksbetrieben mog-
lichst gerecht zu werden, haben
die Handwerkskammer Hamburg
und die HWF Hamburgische Ge-
sellschaft fir Wirtschaftsférderung
mbH jetzt eine Kooperation verein-

bart. Mit dem gemeinsamen Onli-
ne-Portal der ,Hamburger Immo-
biliendatenbank” auf www.hdb-
hamburg.de kénnen nun die vor-
handenen Flachenreserven gezielt
fur das Handwerk zuganglich ge-
macht werden.

HWEF-Geschaftsfiihrer Dietrich von
Albedyll: ,Das Handwerk bietet
Dienstleistungen fir die Menschen
dieser Stadt an und muss deshalb
Uberall in der Stadt Moglichkeiten
zur Entfaltung haben. Wir wollen
verhindern, dass die Betriebe an

den Stadtrand gedrangt werden
oder Hamburg ganz verlassen mis-
sen”. Josef Katzer, Prasident der
Handwerkskammer Hamburg:
,Senat und Handwerkskammer
haben im Masterplan Handwerk
2020 vereinbart, mit verschiede-
nen strategischen Ansatzen flr aus-
reichend geeignete und bezahlba-
re Gewerbeflachen zu sorgen.
Damit die Betriebe ihre wirtschaft-
liche Starke innerhalb der Stadt-
grenzen zeigen kénnen.”

Im Zentrum der Kooperation steht
die ErschlieBung und anschliefen-
de Vermarktung von privaten Ge-
werbeflachen tiber die HDB — Ham-
burger Immobiliendatenbank (vor-
her ,Hamburger Datenbank fiir pri-
vate Gewerbeimmobilien”) der
HWF. Die Handwerkskammer und

HWEF-Geschdiftsfiihrer Dietrich von Albedyll

die HWF greifen zukinftig auf eine
Datenbank mit einem noch groRe-
ren Angebot fur Hamburg zurlck.
Damit einher geht eine Erweiterung
des Services fir die Handwerksbe-
triebe auf der Internetseite der
Kammer unter www.hwk-ham-
burg.de/immobiliendatenbank.
Interessierte kénnen nun online
einfach Uber das Suchkriterium
»~handwerksgeeignet” nach spezi-
fisch geeigneten Flachen recher-
chieren. Ob Geschiftsraume in
Citylage oder Flachen fur eine Kfz-

Handwerkskammer und Wirtschaftsférderung bauen Kooperation aus

Werkstatt, die Suche ist gezielt nach
Bedarf und Praferenzen moglich.
Betriebsinhaber konnen umge-
kehrt auch ein Flachengesuch ein-
stellen. Das war bereits in der bis-
herigen Gewerbeflachenbérse der
Handwerkskammer méglich. Der
Service ist flir Nutzer kostenfrei. Su-
chende konnen sich beraten lassen
(siehe unten). Ein spezielles Kon-
taktformular bietet zudem eine ein-
fache Mdoglichkeit der Kontaktauf-
nahme zu Handwerkskammer und
HWF.

Die HDB Hamburger Datenbank fur
private Gewerbeimmobilien wurde
von der HWF im April 2009 gestar-
tet. Fir die Kooperation mit der
Handwerkskammer wurde sie aus-
gebaut und insbesondere fiir die
Nutzung durch mobile Anwendun-
gen wie Tablets und Smartphones
ertlichtigt. Unter dem neuen Na-
men ,Hamburger Immobilienda-
tenbank” enthalt sie jetzt auch viel-
faltige Kartenfunktionen, Standort-
informationen, Marktberichte und
Veranstaltungshinweise sowie Dar-
stellungen der geplanten Technolo-
giezentren in Hamburg. Als nach-
ster Schritt ist die Ausweitung der
Kooperation auf die Handelskam-
mer und die Integration der HDB in
deren Online-Auftritt geplant.

Kontakt:
web: www.hdb-hamburg.de,
www.hwk-hamburg.de/
immobiliendatenbank
Bernd Ringe, Leiter Immobilien-
service der HWF, Habichtstralle
41, 22305 Hamburg,
Tel. 0 40/22 70 19-20, E-Mail:
bernd.ringe@hwf-hamburg.de
Melanie Wessel, Standortberaterin,
Handwerkskammer Hamburg,
Holstenwall 12, 20355 Hamburg,
Tel. 0 40/359 05-264, E-Mail:
mwessel@hwk-hamburg.de

lerweile hat sich durch Um- und
Ausbauten vieles verandert. Auf
Zuruf wird der vorhandene Daten-
satz nun aktualisiert.

Ebenfalls fir fanf Jahre wurde
Corde in Koln engagiert. Bereits
2013 kam der Auftrag, die Flachen
der schatzungsweise 500 stadti-
schen Gebdude zu erfassen. Hier
geht es um etwa zwei Millionen
Quadratmeter. Mittlerweile liegt
dem Harburger sogar eine Anfrage
vom Erzbistum Koln vor — die Ka-
tholische Kirche verfligt ebenfalls
Uber einen groRBen Gebadudebe-
stand, der korrekt erfasst werden
soll. Der Dom zahlt Gbrigens nicht
dazu. Das Weltbauwerk ist bereits
vermessen, was Corde selbstver-
standlich bedauert, denn so ein
Auftrag ware auch fir ihn eine
ganz besondere Herausforderung
gewesen.

Bereits 2005 hatte es Corde mit
einem ganz anderen Thema zu
tun: Damals bekam er den Auftrag,
die Lufthansa-Flachen in Hamburg
und Frankfurt zu vermessen und zu
dokumentieren. Hintergrund: Die
Markteinfiihrung des Airbus A380,
der mit seinen AusmaRen alles Bis-
herige sprengte.

Die Abmessungen einzelner Raume
(inklusive Fenster, Tiren und Mau-
erstarken) werden vor Ort mit
einem Handlaser erfasst, per Blue-
tooth auf ein Laptop Ulbertragen
und direkt in eine technische CAD-
Zeichnung umgewandelt. Bereits
beim Abspeichern landen die
Daten in der Cloud, sodass welt-
weit von jedem Standort aus zuge-
griffen werden kann. Zum Beispiel
von der Zeichnungsabteilung in
Harburg: Hier werden die Daten
noch einmal bearbeitet. Der Kunde
bekommt den Datensatz in einem
digitalen Format nach Wunsch.
Den Erfassungs- und Bearbeitungs-
prozess hat Christian Corde selbst
entwickelt. wb

web: www.corde.de
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Die Bruttogrundflache bezeichnet das AuRenmaR eines Gebaudes,
umfasst also auch die Mauern. Die Nettogrundfliache steht fiir die
Bruttogrundflaiche minus der Wande, was je nach Gebaudegrofe
zwischen zehn und 20 Prozent ausmacht. Nutzflachen sind die Fla-
chen, auf denen sich in Gewerbebauten Biiros, Produktionsanlagen,
Lager sowie Kiichen- und Sanitarraume befinden. Flure und Trep-
penhauser sind Verkehrsflachen. Ist ein Aufzug im Haus, bezeich-
net man den Platz, den er einnimmt, als Technische Funktionsfla-
che. Wande und Stiitzen stehen auf den Konstruktionsgrundfla-
chen. wb

Christian Corde, von Haus aus Bauingenieur und seit 2000 Fachwirt
fur Facility Management (,,Endlich hatte das, was ich mache, einen
Namen . . ."), ist seit 23 Jahren im Geschaft und nicht nur im Be-
reich der Dokumentation, sondern auch als Planer tétig. Das Corde-
Ingenieurbiiro (fiinf feste und finf freie Mitarbeiter) plante deutsch-
landweit unter anderem mehrere Dutzend Schliissel-Tankstellen (fiir
Lkw-Fahrer) der Mindener Firma tankpool24 GmbH. Auch die Wil-
helmsburger Lkw-Tank-Innen- und AuRenreinigungsanlage an der
Alten Elbbriicke wurde von Corde konzipiert. Hier werden Silo-Fahr-
zeuge der Lebensmittelindustrie gereinigt. Die Konzeption von Con-
tainer-Depots sowie das Erstellen von Sachverstandigengutachten,
Schadensermittlung und Gebaudebewertung gehoren ebenfalls
zum Portfolio. Corde bietet auch Baubegleitung an.
GRUNDSTUCK GESUCHT: Als Projektentwickler und Inves-
tor hat der Harburger an der Barlachstralle in Harburg 30 Woh-
nungen inklusive Studentenapartments gebaut. Nun sucht er
eine neue innenstadtnahe Flache fiir ein Folgeprojekt. wb

GEMEINSAM. MEHR. ERREICHEN.
IN DER METROPOLREGION HAMBURG.

Die Sparkasse Liineburg bietet ihren Kunden professionelle Immobilienkompetenz und inno-
vative Finanzierungslésungen aus der Metropolregion Hamburg. Mit einer Bilanzsumme von
2,5 Mrd. Euro und circa 600 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern sind wir nicht nur unverzicht-
barer Partner fiir Hansestadt und Landkreis, sondern auch Marktfiihrer in einer prosperierenden

Region.

Das Leistungsspektrum der Sparkasse Liineburg umfasst alle Bereiche der Immobilienwirtschaft.
Dabei beraten und betreuen wir anspruchsvolle Immobilienkunden persénlich, individuell und
umfassend — insbesondere innerhalb unserer Kernkompetenzen Entwicklung, Finanzierung,
Immobilienvermittlung und Vermarktung.
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So wird die
Marke zum

Leuchten

gebracht

Besuch in der Werkstatt
von Der Beschrifter —
LED-Technologie auf
dem Vormarsch

s sieht so leicht und selbstverstand-
lich aus, wenn an der Fassade der
Sparkasse Harburg-Buxtehude im
obersten Stockwerk der Zentrale am
Sand in Harburg ein groRes rotes
Sparkasse-S leuchtet. Tatsdchlich
war dies jedoch ein Auftrag, an den
Ralf Hemping heute noch zurtick-
denkt: ,Das war eine echte Heraus-
forderung.” Hemping ist Werkstatt-
leiter beim Buchholzer Unterneh-
men Der Beschrifter und verant-
wortlich daftir, dass Auftrage fir den
Bau und die Montage von Aufen-
werbung korrekt ausgefiihrt wer-
den. Leicht und selbstverstandlich
ist es oft nicht, was da an die Wand
gebracht werden soll. Denn hinter
den leuchtenden Buchstaben ver-
bergen sich nicht selten handwerk-
liche Grenzerfahrungen.

So war es auch ein denkwirdiger
Tag, als in Harburg das rote S mon-
tiert werden musste. Hemping: ,, Der
Leuchtkasten wurde mit einem Tele-
kran auf fast 30 Meter Hohe gehievt.
Wir standen zu zweit im schwanken-
den Korb eines Hubsteigers, um das
Werbe-S an die Wand zu schrauben.
Hohenfest sollte schon sein, wer die-
ses Job macht.”

Hemping ist hohenfest — und Exper-
te flr AulRenwerbeanlagen. Der ge-
lernte Elektriker hat sich binnen 25
Jahren zum Spezialisten entwickelt.

Zu seinem Bereich gehort die Mon-
tage in der Beschrifter-Werkstatt an
der InnungsstraBe im Buchholzer
Gewerbegebiet Vaenser Heide -
dort wird neben Schilderplatten,
Acryl-Buchstaben auch Leuchtwer-
bung gefertigt. Je nach Wunsch mit
Leuchtstoffrohren oder LEDs, wobei
letztere mittlerweile einen Siegeszug
angetreten haben. Hemping: ,Mehr
als 80 Prozent aller Werbeanlagen
sind heute mit Leuchtdioden ausge-
stattet.” Das ist zwar in der Anschaf-
fung etwas teurer, beim Betrieb aber
extrem giinstig (siehe nebenstehen-
de Amortisationsrechnung). Der Be-
schrifter, der bundesweit mit Koope-
rationspartnern zusammenarbeitet,
bietet eine Fiinf-Jahres-Voll-Garan-
tie, die der LED-Hersteller gewahrt —
inklusive Montagekosten, was im
Zweifel eben auch den Einsatz eines
Hubsteigers erfordern kann.

Der Fachmann unterscheidet von
innen beleuchtete Einzelbuchsta-
ben, die zu einem Schriftzug kombi-
niert werden, und den so genannten
Transparentbau — in der Regel be-
leuchtete Kasten als Aluminium, die
mit folierten Acrylglasscheiben oder
-hauben bestiickt werden. Deutlich
glinstiger sind Alu-Dibond-Platten,
die mit einem Folien-Plot beklebt
und dann von aulen angestrahlt
werden.

Wer Aullenwerbung plant, muss sich
zunachst auf einen Vororttermin ein-
stellen, denn dann sammeln Hem-
ping und seine Mitarbeiter wichtige
Informationen. Aufwendiger und
teurer werden Montagen beispiels-
weise, wenn Gebdude mit Warme-
verbundsystemen ummantelt sind,

volksbank
Lineburger
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denn daran lasst sich zunédchst ein-
mal direkt nichts befestigen. Hem-
ping: ,Dieses Thema treffen wir
immer haufiger an. Wir missen dann
Anker in dem darunter liegenden
Mauerwerk setzen.”

Ein wichtiger Punkt: ,Von Bauseite
aus muss eine elektrische Zuleitung
vorhanden sein”, sagt Marketingfrau
Anja Hoffmann. ,Deshalb ist es wich-
tig, dass das Gewerk ,Werbetechnik’

Vor der Umriistung

Heidg

bei der Gebaudeplanung von An-
fang an mit berticksichtigt wird. Es ist
leider tatsachlich schon vorgekom-
men, dass die Stromversorgung im
Aulenbereich vergessen wurde. Und
dann wird es aufwendig. So entste-
hen vermeidbare Kosten.”

Ist die Vorortsituation geklart und
die Vorstellung des Kunden abge-
fragt, erstellt der Projektplaner einen
Entwurf. Hemping: ,Der Kunden-

wunsch geht vor. Aber meistens ma-
chen wir mindestens noch einen
zweiten eigenen Entwurf, einfach
um aufzuzeigen, wie es auch ausse-
hen kénnte und sich vielleicht besser
einpasst.” Von der Entwurfsent-
scheidung bis zum Bau und zur
Montage vergehen etwa 14 Tage.
Das ist kurz, wenn man bedenkt,
dass der Vorlauf nicht selten sehr viel
langer dauert.

Werbeanlagen werden nicht nur an Gebauden angebracht, nicht selten stehen sie auch vor dem Gebaude
— beispielsweise als Fahnenmast, Pylon oder Schild. Werden frei stehende Elemente aufgebaut, war es bis-
her unumganglich, ein Fundament aus Beton zu gieRen. Doch nun gibt es eine innovative Alternative.
Der Beschrifter bietet die Mdglichkeit, das klassische Fundament durch einen sogenannten Bodenanker zu
ersetzen. Dazu werden mit einer Ramme zwei Meter lange Stahlpfahle in den Boden getrieben — was
natirlich nur funktioniert, wenn der Untergrund garantiert frei von Leitungen und Kanalbauten ist. Bis zu
acht Meter hohe Pylone kdnnen mit dieser Technik sicher aufgestellt werden. Binnen zwei Stunden sind
die Erdndgel gesetzt, danach kann sofort weitermontiert werden. Fundamente missen dagegen je nach
Volumen an die zwei Wochen lang ausharten.

wb

Nach dem Motto , Licht an — Kosten runter” werden immer mehr Werbeanlagen mit LED-Technik ausge-
stattet. Diese Leuchtmittel sind zwar teurer, amortisieren sich aber je nach GréRle etwa binnen zwei Jahren.
Eine Beispielberechnung fiir die Betriebskosten eines Leuchtkasten von 155 mal 155 Zentimetern GroRe:

Nach der Umriistung

8 Leuchtstoffrohren a 58 Watt = 464 W

26 LED-Module a 6,7 Watt = 174 W

24 Stunden Dauereinsatz/ Jahr = 4065 kwh

= 1525 kwh

Kosten/Jahr bei 0,25 Euro pro kwh: 1016 Euro

381 Euro

Wartung: Austausch nach etwa zwei Jahren

Kostenfrei fiir mindest. fiinf Jahre

COz-AusstoR: etwa 2200 Kilogramm

825 Kilogramm

Optik: teils leichte Schatten, nicht strahlend

deutlich heller und homogener

Ersparnis binnen fiinf Jahren: rund 3175 Euro, Amortisation inklusive Umrtistung in weniger als zwei Jahren

LINKS OBEN: Dichtet die LED-
Elemente ab: Monteur Maik Stein-

wender im Einsatz. Fotos: Wolfgang Becker

OBEN RECHTS: Prototyp: Werkstatt-
leiter Ralf Hemping baut einen innen-
beleuchteten Werbewdirfel, der im
Messebau zum Einsatz kommen soll.

LINKS: So entsteht ein Leuchtkasten
aus Aluminium: Mathias Gerull
schraubt die vorgefertigten Teile
zusammen.

Kompliziert wird es fiir die Monteu-
re, wenn aufwendige Unterkon-
struktionen gebaut werden miissen
oder vorhandene Konstruktionen
genutzt werden sollen. Als der Neu-
bau der Volksbank Nordheide in
Buchholz mit dem Namenszug ver-
sehen werden sollte, kam Hemping
an seine Grenzen: ,Die Fassade ist
rund und wir mussten eine runde
Unterkonstruktion bauen, die dann
ja einen etwas groBeren Radius hat.
Aulerdem sollten die Abstande der
Buchstaben stimmen, und fir die
Dibel hatten wir nur ein Zentimeter
breite Liicken. Das alles zu berech-
nen erfordert schon fast ein Mathe-
matikstudium . . .”

Werbung will nicht nur handwerklich
und gestalterisch gut gemacht sein,
es gilt auch, rechtliche Aspekte zu
beachten. Beispiel: In der Libecker
Altstadt sind nur Einzelbuchstaben
genehmigungsfahig, die angestrahlt
werden. Leuchtelemente sind unter-
sagt. In Buchholz muss alles geneh-
migt werden, was mehr als einen
Quadratmeter Flache hat. Anja Hoff-
mann: ,Wir verfligen Uuber die
bundesweite Bauamtsliste, wissen
also, was wo geht und was nicht.
Auflerdem lbernehmen wir flr un-
sere Kunden das Einholen der Ge-
nehmigung.” Wohl dem, der die 6rt-
lichen Gestaltungssatzungen kennt.
Was ein Ladeninhaber auf seine
Scheiben klebt, bleibt ihm Gbrigens
Uberlassen. Dort kann jeder machen,
was er will. Wie sehr das ein StralRen-
bild beeinflussen kann, lasst sich vie-
lerorts bewundern . . . wb

www.der-beschrifter.de

Fachbodenregale
Palettenregale
Kragarmregale
Reifenregale
Verschieberegale

Alles aus kompetenter Hand:

Vom einfachen Aktenregal
bis zur mehrgeschossigen
GroBanlage !

TECHNIK

REGALE MIT SYSTEM

Buhnen- und
Mehrgeschossanlagen
Transportgeréate
Stahimébel
Betriebseinrichtungen

Unser Service fur Sie: Wir beraten, planen, liefern, montieren

und fuhren Regalinspektionen durch !

1 R R
AT e i
T
= TR,
'\.Fl- & o o

=

ke S, |

bt

e
set

LI

Eer o
it e
g

Tel.: 04171 - 690 680
Fax.: 04171 - 690 688
www.Lagertechnik-hamburg.de
info@lagertechnik-hamburg.de

LagerTechnik

Hahn & Groh GmbH
Werner-ForBmann-Str. 40
21423 Winsen (Luhe)
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sehr schwer

und lange aufzubewahren —

das ist ein Fall fiir Ole Groh

Fir Aurubis konstruiert: Ein Push-Back-Regal von LagerTechnik Hahn & Groh

er an Logistik denkt, dem fallen
spontan Lastwagen und grofle Hal-
len ein. Doch was steht eigentlich in
den Hallen, und wie wird es gela-
gert? Ole Groh, Inhaber und Ge-
schaftsfuihrer der Winsener Firma La-
gerTechnik Hahn & Groh, ist Fach-
mann auf diesem Gebiet. Sein tagli-
ches Metier ist die Ausstattung von
Lagerrdaumen — egal, ob fiir ein klei-
nes Ladengeschaft oder fir eine rie-
sige Logistikhalle. Selbst das Ge-
wicht des Lagergutes ist fast egal,
denn mit dem Baukastensystem des
italienischen Herstellers Metalsistem
lasst sich im Grunde alles bauen.
Selbst Zaune und Carports zahlen
zum Programm. Fir die Hamburger
Kupferhiitte Aurubis hat Ole Groh
im vorigen Jahr eine Halle fir die La-
gerung von Big-Bags mit Waren-
mustern ausgerlstet — ein GroRpro-
jekt mit ausgefeilter Technik.

Big-Bags sind quasi wuchtige Beutel
aus besonders haltbarem Material,
in denen sich auch schweres Gut la-
gern und transportieren lasst. Unter
anderem wird Sand in den Bags an-
geliefert, wenn die Menge nicht
lohnt, um einen Lastwagen zu bela-

den. Um Sand ging es bei Aurubis
nicht, wohl aber um hohes Gewicht.
Bis zu 1,5 Tonnen wiegen die Big-
Bags mit den Metallproben, die zu
Dokumentationszwecken  aufbe-
wahrt werden mssen.

Groh: ,Unsere Aufgabe war es, die
in einer Halle stehenden Big-Bags so
zu lagern, dass sie moglichst wenig
Platz verbrauchen. Und trotzdem
sollte der Zugriff auf jede Probe zeit-
nah moglich sein”. Das Problem
»sehr groB, sehr schwer und lange
zu lagern” |6ste der Winsener Unter-
nehmer mit einer Push-Back-Kon-
struktion. Sie garantiert eine opti-
male Platzausnutzung bei schnellem
und sicherem Zugriff. Dazu werden
die Big-Bags auf Industrie-Paletten
gestellt, die sich dann wiederum per
Stapler ins Regalfach schieben las-
sen. Dort landen sie auf einem
Schlitten. Kommt die néachste Palet-
te, wird die bereits abgestellte tiber
das Push-Back-Trolley-System des
Herstellers AQS einfach auf eine Po-
sition weiter nach hinten gescho-
ben. Vier Schlitten stehen insgesamt
bereit. So kdnnen bei Aurubis bis zu
funf Paletten pro Fach hintereinan-
der in die dreistockige Regalanlage
geschoben werden. Wird eine Palet-
te herausgenommen, rutschen die

hochgeschobenen durch ihr Eigen-
gewicht und ein leichtes Gefélle wie-
der zurtck.

Losen lieRRe sich das Thema auch mit
einer Rollenanlage. Groh: ,Diese
Systeme funktionieren aber nur zu-
verlassig, wenn intakte Paletten ein-
gesetzt werden. Sobald die Paletten
beschddigt oder stark abgenutzt
sind, kann es dazu kommen, dass sie
sich verhaken. Dann wird’s kompli-
ziert. Das Trolley-System ist im Ubri-
gen so konstruiert, dass die Schlitten
leicht konisch sind. Das heillt: Die
Palette selbst steht stets waagerecht.
Das ist gerade bei der Lagerung von
Big-Bags wichtig.”

Das Basisregal ist das Hauptge-
schaft, mit dem sich Groh und seine
Miarbeiter ~ beschéaftigen.  Die
»Super”-Serie gibt es in verschiede-
nen Ausflihrungen mit unterschied-
licher Tragfahigkeit (nachzulesen in
der Januar-Ausgabe von Business &
People, Link: www.tageblatt.de/ser-
vice/business-people, Seite 15). Die
Regalstiitzen sind so gebaut, dass
sich fur die Push-Back-Trolleys ein
leichtes Gefalle einstellen lasst. Nur
so haben die einzelnen Schlitten die

Chance, mit ihrer 1,5-Tonnen-Last
sanft zurtickzugleiten. Groh sagt:
,Das Regal-System SUPER 4/5/6 war
in diesem Fall die technisch beste
Losung.”

Die Namen der Kunden, fir die
Hahn & Groh tatig ist, liest sich wie
das ,Who is Who” der norddeut-
schen Wirtschaft. Allen voran natiir-
lich Airbus. Groh: ,Da haben wir mit
unserem System eine Arbeitsbiihne
in der Lackierhalle gebaut. Auch das
ist moglich.” Und zwar mit Steck-
verbindungen. Die Anlagen werden
am Computer konstruiert, die Teile
konfektioniert und dann von Mon-
teuren in  Nullkommanichts zu-
sammengebaut. Unternehmen wie
Reisswolf, Swiss Cargo, Eurogate,
Hamann AG (Hollenstedt), Baen-
der24.de (Winsen) oder der Schiffs-
ausrister Toplicht (Klein Flottbek)
sind von Ole Groh beliefert worden.
Selbst die Hamburger Entwicklungs-
gesellschaft ReGe lagert ihre Akten
auf Regalen von Hahn & Groh. Er
hat aber auch die kleineren Kunden
im Blick — und bietet ihnen maRge-
schneiderte Regale zu glinstigsten
Preisen, wie er sagt.

Mittlerweile gibt es sogar Kunden,
die Regale befristet mieten. Groh:
,Wir haben bereits mehrmals Rega-
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le fiir Sportveranstalter geliefert. Die
brauchen dann mal eben fir ein Wo-
chenende 150 Meter Regal. Dann
bauen wir am Freitag auf, am Sonn-
tag wieder ab — und lagern alles bis
zum nachsten Mal ein...” Selbst
einen Messestand fiir die Harley-
Days in Hamburg findet sich unter

einschiebt.

Sie arbeiten in der Werner-ForBmann-Stra8e im Gewerbe-
gebiet Winsen-Ost: Ole Groh (von rechts) mit seinen Mitar-
beitern Gerd Ringleb (Lager), Eduard Stumpf (Konstruk-

teur), Thomas Brusch (Verkauf) und Karina Dahmer (Buro).

Das Push-Back-Trolley-System von AQS arbeitet
mit Schlitten, die nacheinander ausfahren und
so konstruiert sind, dass Paletten auch in der leichten
Aufwartsbewegung (nétig fur den automatischen
Rucktransport) absolut gerade stehen.

LINKS OBEN: Die Push-Back-Anlage bei Aurubis in
Hamburg: Hier lagert viel Gewicht auf engstem Raum.

Fotos: Wolfgang Becker

den eher ungewohnlichen Beispie-
len — und ein Carport. Groh: ,Es
geht einfach alles. Geht nicht, gibt's
nicht”. wb

web: www.lagertechnik-
hamburg.de,
www.aqs-logistic.com

Wer als Gewerbetreibender Regale nutzt, ist verpflichtet, diese
regelmaRig auf Standfestigkeit, Belastbarkeitskennzeichnung
und eventuelle Schaden prifen zu lassen. Ole Groh, selbst als
Sachverstandiger im Einsatz (unabhédngig vom Herstellersystem),
verweist auf die Euronorm DIN EN 15635, in der dies geregelt
ist. Hintergrund: Bei vielen Systemen ist der Materialeinsatz
durch stérkere Profilierung reduziert worden. Die Regale tragen
dann zwar die angegebenen Lasten, reagieren aber schon sensi-
bel auf leichte Beschadigungen — zum Beispiel eine Beule, die
ein Gabelstapler hinterlassen hat. Bricht so ein Regal zusammen
und schadigt einen Mitarbeiter, kommt es zu rechtlichen Kom-
plikationen, wenn keine Priifung stattgefunden hat. Groh: ,Die
Berufsgenossenschaften fordern diese Priifung. Sie ist urspriing-
lich entstanden durch eine Selbstverpflichtung der Regalherstel-
ler in Deutschland und mittlerweile zur Euronorm geworden.”
Unter anderem ist auch vorgeschrieben, Regale mit Belastungs-
schildern auszustatten. Ein Staplerfahrer sollte schon erkennen
kénnen, wieviel ein Regal tragen kann, wenn er eine Palette hin-
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Wir sichern lhren Anschluss an die Zukunft. -@l

HAUPTSITZ HAMBURG
Koénig-Georg-Stieg 10
D-21107 Hamburg

Tel: +49 (0) 40 | 75 24 66-0
FAX +49 (0)40|7521881

Niederlassung Merseburg
Fischweg 17

D-06217 Merseburg

Tel: +49 (0) 3461|7942-0
FAX +49 (0) 3461|7942 -22

www.HartmannElektrotechnik.com

Niederlassung Hannover
Frankenring 45

D-30855 Langenhagen-Godshorn
Tel: +49(0) 511|475428-0
FAX +49 (0) 511 |47 54 28 - 123

dgetechnik ™ *Planung |

Niederlassung Bremen
Oppenheimer Str. 5

D-28307 Bremen

Tel: +49 (0) 421|276 26 90
FAX +49 (0) 421|276 26 9 - 100

Service

[

Qualitat,
die verbindet.

HAIRTMANN

Niederlassung Kiel

Am Kiel-Kanal 1

D-24106 Kiel

Tel: +49 (0) 431 | 300 344 20
FAX +49 (0) 431 | 300 345 78

ELEKTROTECHNIK

Pumpen-Servicestiitzpunkt
Magdeburg
Werner-von-Siemens-Ring 14 a
D-39116 Magdeburg

Tel: +49 (0) 391 | 40 89 436
FAX +49 (0) 391 | 40 89 622
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Jeder bauwelt-Standort hat
einen besonderen Schwerpunkt

Fir Profis und Privat-
kunden: Darum kann
ein Ausflug nach
Geesthacht durchaus
sinnvoll sein

in Name, fiinf Standorte — die bau-
welt ist als Premiumversorger der
Baubranche im Hamburger Siden
und Osten gut aufgestellt und hat
sich unter der Federfiihrung der Ge-
schaftsflihrer Alexander Delmes und
Dirk Heitmann mit attraktiven
neuen Ausstellungen und Sonder-
veranstaltungen zusatzlich auf den
Privatkunden fokussiert. Wer sich die
finf Standorte anschaut, wird in
jedem Fall etwa Spezielles ent-

decken, sodass sich von Harburg aus
betrachtet gegebenenfalls sogar ein
kleiner Ausflug nach Kirchwerder,
Buchholz, Hollenstedt, Winsen oder
Geesthacht lohnen kann.

Die bauwelt-Zentrale in Harburg, hier
liegen auch die historischen Wurzeln
des Unternehmens, liegt in Wahrheit
in der Gemeinde Seevetal, gefihlt

H

ANSIEDLUNG - BERATUNG
WIRTSCHAFTSFORDERUNG

KOMPETENZ
FUR WIRTSCHAFT
UND KOMMUNEN

Landkreis Harburg - zwischen Elbe und Heide

e Entwicklung und Vermarktung von Gewerbeflachen
e Beratung zur Standortwahl
e Unterstutzung im Bau- und Planungsrecht
e Innovations- und Grindungsférderung

Wirtschaftsforderung
im Landkreis Harburg GmbH

www.wlh.eu

Backerstrafe 6
21244 Buchholz
Tel. 04181/92360

aber eben doch in Harburg, da die
MaldfeldstralRe parallel zur A7 zwi-
schen Appelbittel und Sinstorf ver-
lauft. Hier tberzeugt zum einen auf
mehr als 1000 Quadratmetern die
grofle neue Ausstellung zum Thema
Wohn- und Badkeramik, Fliesen im
Grolformat, Design- und Mosaikflie-
sen, Parkett , Echtholzdielen, Lamina-
te, Tirbeschlage, Innenraumtiren,
Hausttiren und Fenster. Gartenfreun-
de mit Sinn fir Gestaltung kommen
in den Themengarten voll auf ihre
Kosten (nachzulesen in der B&P-Juli-
Ausgabe, Link: www.tageblatt.de/bu-
siness-people). Im AufRenbereich wer-
den Pflaster und Klinker prasentiert.

Auch hier kénnen sich Privatkunden
im Rahmen einer neuen Ausstellung
Uber Fliesen, Fenster und Tiren in-
formieren. Gezeigt wird in etwa das
Programm wie in der Zentrale, aber
es steht nicht so viel Platz zur Verfi-
gung. Das Besondere an Buchholz
ist der umfangreiche Handwerker-
service, denn wer bauen will, be-
kommt hier nicht nur das Material,
sondern auch Kontakte zu Fachleu-
ten, die professionell zur Tat schrei-
ten. Der Kauf neuer Tiren ist das
Eine; das AufmaB, die Demontage
und die Entsorgung der alten Tiren
das Andere. All dies wird dem Kun-
den angeboten und auf Wunsch im
Paket geregelt.

Im Mai wurde sie eingeweiht: die
neue Holzhalle in Hollenstedt. Auf
700 Quadratmetern lagert hier das
so genannte Konstruktionsvollholz.
Wer also einen Carport oder einen
Schuppen bauen will, wird hier fiin-
dig. Veredelte Schnittholzer in vielen
Abmessungen stehen auch fiir Zim-
merleute und Hochbaukunden be-
reit, denn auch hier ist die bauwelt
Anlaufpunkt fir das Bauhandwerk.
Das Holz wird bei Bedarf nicht nur
zugeschnitten, sondern auf Wunsch
auch geliefert.

Bauelemente sind die Spezialitat des
bauwelt-Standortes in Winsen. Da-
hinter verbergen sich klassischer-
weise Tlren, Fenster und Treppen.
Letztere erfordern viel Geschick bei
der Planung. Die Spezialitat des
Standortes ist laut Alexander Delmes
die AuRRendienstbetreuung fiir priva-
te Bauherren: ,,Da sind wir mit drei
Mitarbeitern besonders gut aufge-

stellt.” Die bauwelt-Experten kom-
men zum Hausbesuch, um sich den
Fall vor Ort anzusehen. Gerade beim
Einbau von Treppen ist der Profi un-
erlasslich.

Auch in Kirchwerder gibt es ein Al-
leinstellungsmerkmal - in diesem
Fall die Mobelscheune. Hier findet
der Kunde nicht nur Baumaterial,
sondern auch Interieur. In der M6-
belscheune werden unter anderem
Feuerschalen, Strandkorbe und an-
dere teils dekorative Dinge verkauft,
die mit dem eigentlichen Bauhand-
werk nicht zu tun haben. Auflerdem
ist der Standort Kirchwerder Premi-
umpartner fuir Weber-Grills. Hier fin-
den regelmaRig Grill-Seminare statt.
Und eines darf in Kirchwerder, also
in den Vier- und Marschlanden,
nicht fehlen: das Thema Garten.
Deshalb haben die bauwelt-Planer
auch an diesem Standort Themen-
garten eingerichtet.

Die sechs bauwelt-Standorte auf
einen Blick: Harburg/Seevetal,
Buchholz, Hollenstedt, Geesthacht,
Kirchwerder und Winsen. Jeder
steht fur etwas Besonderes — so
zeichnet sich zum Beispiel Winsen
durch die personliche Beratung
und Begleitung von Bauherren aus.
Deshalb ist hier ein Foto mit
Niederlassungsleiter Jorg Hartig
abgebildet.

Fotos: ein/Wolfgang Becker (1)

Geesthacht zahlt zweifellos zum
weiteren Hamburger Umfeld, aber
auch hier ist die bauwelt prasent —
und zwar mit dem Schwerpunkt Bo-
denbeldge. Eine neue Ausstellung
zeigt die Themen Parkett, Laminat
und Innentiren. Der neueste Hit:
,Objektflor”. Dahinter verbirgt sich
ein Vinylbodenbelag in Holzoptik,
der sich wie Laminat verlegen lasst,
allerdings ohne Klick-Verbindung
oder gar Verklebung. Die einzelnen
Elemente werden einfach nur anein-
andergelegt. Die Unterstruktur sorgt
daflir, dass sich die Streifen am
Boden festsaugen und nicht mehr
verschieben. Dieser Boden eignet
sich gut fir Mietwohnungen und
kann bei einem Auszug einfach mit-
genommen werden. Muster kdnnen
auch in der Zentrale an der Mald-
feldstrale angeschaut werden. wb

web: www.bauwelt.eu
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IN RADE AN DER A1: VOLKSWAGEN MIETET SICH BEI VGP EIN

Der Logistikpark VGP Park Hamburg hat mit VW einen neuen Mieter in Rade begriiRt. Nach Auskunft des Immobilienentwicklers schldagt Volkswagen in einem neu errichteten Gebdudeteil Fahrzeugteile um, die aus dem asiatischen Raum geliefert wer-
den.Verantwortlich fur die infrastrukturellen und technischen Dienstleistungen rund um das Gebdude zeichnet das Unternehmen Wisag. Der auf Logistikdienstleistungen und leichte Produktion ausgelegte VGP Park Hamburg befindet sich 20 Kilome-
ter sidwestlich der Hansestadt an der Autobahn 1 nach Bremen.Volkswagen mietet im VGP Park Hamburg eine Flache von rund 5000 Quadratmetern, die fir Warehouse, Biiro und AuBenlager bestimmt ist. Aufgrund spezifischer Kundenwiinsche
ergdnze der VGP Park Hamburg unter anderem zum vorgeschriebenen Standard fiir Heckbeladung und -entladung weitere Anlieferungsméglichkeiten an der Seite des Gebdudes, teilte VGP mit. Die Gesamtflache der Halle betragt 24 000 Quadratme-
ter. Davon mietet die Navigare Schifffahrtsgesellschaft bereits seit Ende vorigen Jahres 10 000 Quadratmeter. Der VGP Park Hamburg umfasst insgesamt 52 Hektar Flache, die noch in der Entwicklung oder bereits an Unternehmen wie DHL, Geodis
oder Job AG vermietet sind.VGP ist an der Euronext Briissel und der Prager Borse notiert. Hauptsitz der Gruppe ist Zele/Belgien. Die deutsche VGP Industriebau GmbH ist in Disseldorf angesiedelt.

Die Logistik-Skyline an der A1 bei Rade im Landkreis Harburg: Hier hat das Unternehmen VGP grof3e Flachen erstellt, die auch tiber Engel & Volkers vermarktet werden. Foto: Wolfgang Becker

Unternehmenstrend:
Kaufen statt mieten

Engel & Volkers navigiert potenzielle Bauherren bis ins neue
Gebaude - Gesprach mit Erik Peuschel (Geschaftsleitung)

Erik Peuschel ist Mitglied der Geschéftsleitung von Engel
& Volkers Commercial in Hamburg. Foto:EQY

ie nach wie vor historisch niedrige Zinssituation
flhrt dazu, dass immer mehr Unternehmen einen ei-
genen Gebdudebestand aufbauen. Die Eigentums-
quote beim Flachenumsatz im gewerblichen Immo-
bilienbereich liegt laut Erik Peuschel, Mitglied der
Geschiftsleitung bei Engel & Vélkers Commercial in
Hamburg, mittlerweile bei 40 Prozent, Tendenz stei-
gend. Er sagt: ,Selbst Konzerne, die bisher auf Miete
fixiert waren, entscheiden sich mittlerweile fiir das
Bauen.” Fir das renommierte Maklerunternehmen
ergeben sich daraus auch neue Anforderungen —
Engel & Vélkers wird sich verstarkt im Bereich der

Bauprojektberatung von gewerblichen Immobilien
aufstellen, um den Kunden einen héchstmaglichen
Rund-um-Service zu bieten.

Peuschel: ,Der Kunde, der sich mit Baugedanken
tragt, will sich mit dem Thema eigentlich gar nicht
belasten. Er soll sich auf sein Kerngeschift konzen-
trieren konnen, wahrend wir uns um alles Weitere
kimmern. Das reicht von der Erstellung eines Be-
darfsprofils iber den Komplex Kalkulation und Kos-
tenschatzung bis hin zu Ausschreibungen und/oder
der Beschaffung eines Bautrdgers.” Auch die Suche
nach einem geeigneten Grundstiick gehort zu den
Themen, die fir Engel & Vélkers Tagesgeschaft sind,
allerdings raumt Peuschel ein: ,Hier haben wir ein
Grundproblem der Branche: Es stehen einfach zu
wenig Flachen zum Verkauf.”

Diese Aussage zieht sich wie ein roter Faden durch
die Immobilien-Szene. Zwar gebe es rege Aktivita-
ten der Wirtschaftsforderer und Kommunen, was zu
einer gewissen Entspannung beitrage, so Peuschel,
aber unter dem Strich fehle es an Platz. Der Mangel
trifft nun auf die oben beschriebene Trendwende bei
den Unternehmen, die sich verstarkt auf das Bauen
konzentrieren. Peuschel: ,,Dahinter steckt eine einfa-
che finanzielle Bewertung: Warum soll ich einen
moglicherweise auf Jahre festgeschriebenen relativ
hohen Mietzins zahlen, wenn ich zu 2,5 bis drei Pro-
zent ein Hypothekendarlehen finanzieren kann?
Miete ist in diesem Fall nicht so rentabel wie ein
Kauf. Die Schere zwischen Kauf und einem vielleicht
auf zehn Jahre stabilen Mietzins klafft zu weit aus-
einander.”

In diesem fiir viele Unternehmer eher uniibersicht-
lichen Feld sieht sich Engel & Volkers als Navigator.
Ziel ist es, Bau- und Mietwillige umfassend zu bera-
ten und von den ,Lasten” der Immobilienbeschaf-
fung freizuhalten. wb

web: www.engelvoelkers.com

Startschuss fiir den Zukunftspreis
Logistik 2014: Jetzt bewerben!

uch in diesem Jahr wird der Zukunftspreis Logistik
der Logistik-Initiative Hamburg durch die Stiderelbe
AG an das innovativste Unternehmen aus der Me-
tropolregion Hamburg vergeben. Vor allem kleine
und mittelstandische Unternehmen erhalten mit
ihrer Bewerbung um den Zukunftspreis Logistik die
Maoglichkeit, ihre innovativen Projekte und Produk-
te einer breiten Offentlichkeit vorzustellen.

Der Preis ist dabei nicht nur auf technische Neue-
rungen beschrankt. Zukunftsorientierte Infrastruk-
turprojekte, kundenorientierte Produkt- und Pro-
zessinnovationen sowie soziale Projekte aus den Be-
reichen Schule und Ausbildung kénnen ebenso ein-
gereicht werden. Die Bewerbungsphase endet am
31. Oktober 2014. Die Preisverleihung findet am
1. Dezember statt. Gastrednerin bei der diesjahrigen
Veranstaltung ist die Parlamentarische Staatssekre-
tarin Dorothee Bar, Koordinatorin der Bundesregie-
rung fir Giterverkehr und Logistik. ,Uber die hohe

Anzahl an Bewerbungen und Projekten in den ver-
gangenen drei Jahren haben wir uns besonders ge-
freut”, sagt Dr. Jirgen Glaser, Prokurist der Stderel-
be AG und Leiter der Geschiftsstelle Siid der Logis-
tik-Initiative Hamburg. Von Ausbildungskonzepten
Uber IT-L6sungen bis hin zu technischen Innovatio-
nen sei eine breite Palette an Bewerbungen einge-
gangen. Darin werde die Innovationskraft der re-
gionalen Unternehmen besonders deutlich, so Gla-
ser weiter, ,wir sind schon sehr gespannt auf die
neuen Bewerbungen fiir 2014".

Der Zukunftspreis Logistik besteht aus einer Trophae
des Stader Kiinstlers Arno C. Schmetjen. Der am Tag
zuvor zu vergebende Young Professionals Award,
mit dem eine Diplomarbeit im Bereich Logistik aus-
gezeichnet wird, ist mit 1500 Euro dotiert.

web:
www.suederelbe.de/zukunftspreis

Der Hamburger
Hafen gilt als
Wirtschaftsmotor
der Metropolre-
gion - dennoch
sind im Westen
grol3e Flache

ungenutzt.
Foto: HHLA

Fehlende Mietflachen und Grundstiicke in Hamburg
fiihren zu einer zunehmenden Wanderungsbewe-
gung von Industrie- und Logistikunternehmen ins
Umland der Hansestadt. ,,Gegenliber dem vergleich-
baren Vorjahreszeitraum hat der Anteil der vermark-
teten Fldche im Umland nochmals um neun Prozent-
punkte zugelegt”, berichtet Erik Peuschel, Mitglied
der Geschiftsleitung bei Engel & Volkers Commercial
Hamburg. Der hamburgische Gesamtflichenumsatz
im ersten Halbjahr 2014 ist mit etwa 204 000 Qua-
dratmetern stabil geblieben (erstes Halbjahr 2013:
205 000 Quadratmeter).

42 Prozent der Industrie-, Gewerbe- und Logistikfla-
chen werden mittlerweile im Umland vermarktet. Im
Vorjahreszeitraum lag der Anteil noch bei lediglich

36 Prozent. Vier der sieben grofiten Einzelumsétze
fanden in diesen Lagen statt. Mit rund 20 000 Qua-
dratmetern fihrt der Neubau des HACC — HH-Air-
port-Cargo-Center fir die Eigennutzung die Markt-
statistik an. ,,Die Marktdynamik geht im Wesent-
lichen von Industrieunternehmen und Eigennutzern
aus", erlautert Peuschel.

Nur jeder zehnte der insgesamt 103 registrierten
Vertragsabschlisse entfiel auf die GroRenklasse Gber
5000 Quadratmeter. Demgegentiiber hatte die Gro-
Renklasse bis zu 1000 Quadratmeter mit 41 Prozent
den grofRten Anteil. Damit wurden jedoch lediglich
elf Prozent des Gesamtflachenumsatzes erzielt.

Eine Auffalligkeit des Hamburger Marktes fiir Indus-
trie- und Gewerbefldchen sind die etwa

120 000 Quadratmeter verfligbarer Flache fiir Logi-
stikunternehmen im westlichen Hafen. Neben sin-
kender Importraten und der Konkurrenz durch ande-
re Nordseehafen sieht Peuschel noch einen Grund
fur den dortigen Leerstand. , Die groe Outsourcing-
Welle aus Industrie und Handel ist abgeebbt. Diese
Bereiche der Wirtschaft suchen wieder vermehrt,
innerhalb der eigenen Betriebsstruktur die logisti-
schen Prozesse in daflir speziell konfigurierten Immo-
bilien abzubilden”, sagt der Marktexperte. hk

Jeder Mensch hat etwas, das ihn antreibt.

Wir begleiten lhre Bautragerprojekte in der Metropolregion Hamburg.

Die Hamburger Volksbank ist |hr kompetenter und anerkannter Partner fir lhre
Bautragerfinanzierung. Als Bank vor Ort kennen wir die Projektlandschaft im
Wirtschaftsraum Hamburg sehr genau. Unsere Bautrdger-Experten begleiten
Sie personlich und professionell in allen Phasen der Projekt- und Bauentwicklung
- mit kurzen Entscheidungswegen, flexibler Abwicklung und nachhaltigen
Finanzierungsldsungen. Damit Sie sich voll und ganz auf Ihr Projekt konzentrieren
kénnen. Nehmen Sie uns beim Wort: Unser Beratungsmotto lautet,,Man kennt sich.”

Tel. 040/30 91 - 94 45
www.hamburger-volksbank.de

EYd Hamburger Volksbank

Man kennt sich.
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SIE LEITET DEN BEREICH UNTERNEHMENS- UND IMMOBILIENKUNDEN: Janina Rieke. SEINE AUFGABE IST DER VERTRIEB: Karsten Koop hat in seiner Abteilung sieben Immobilienberater, die in der Makler-Funktion Kunden beraten.

Liineburg: So wird aus einer Kaserne ein
ollig neuer Stadtteil — das Hanseviertel

Sparkasse Liineburg und Immobilien-Tochter idb setzen weiter auf Expansion — Option flr das Hanseviertel Il ist im Gesprach

it einem Gesamtinvestitionsvolumen
von schatzungsweise 250 Millionen
Euro entwickelt die Sparkasse Liine-
burg derzeit einen komplett neuen
Stadtteil — das Hanseviertel im Lu-
neburger Osten. Auf dem ehemali-
gen Gelande der Schlieffenkaserne
entsteht seit 2010 in enger Abstim-
mung mit der Stadt ein Wohn- und
Mischgebiet. Fiir die Sparkasse ist es

or rund 2000 Jahren kann der Trel-
der Berg kein wirklich gemdtlicher
Ort gewesen sein. ,Es gab keine
Wasserquelle, die Hochflache war
windumtost — das ist keine typische
Lage fur eine Siedlung”, sagt der Ar-
chdologe des Landkreises Harburg,
Dr. Jochen Brandt. Aber irgendetwas
muss die Menschen um Christi Ge-
burt an diesen Ort gezogen haben -
sonst hatten sich hier niemals so
viele fiir einen so langen Zeitraum
niedergelassen. , Wir haben hier die
bisher groRte bekannte Siedlung im

o R 1l
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das groBte jemals verwirklichte Pro-
jekt. Und ein Riesenerfolg, wie Jani-
na Rieke, Leiterin Unternehmens-
und Immobilienkunden, und Abtei-
lungsleiter Karsten Koop sagen.

Das Hanseviertel ist aus Sicht der
Sparkasse, die das insgesamt
85 Hektar groRRe Geldnde (inklusive
Ausgleichsflachen) gemeinsam mit
der Immobilientochter idb ent-

gy

Landkreis Harburg gefunden, maogli-
cherweise sogar in ganz Nord-
deutschland”, sagt Brandt. 200 Jah-
re lang, etwa vom Jahre 50 bis zirka
250 nach Christus, haben am Trel-
der Berg auf vielleicht fiinf Hektar
Flache um die 100 Menschen ge-
lebt, schatzt er. Genauere Zahlen
werde erst die wissenschaftliche
Auswertung ergeben.

Seit etwa zwdlf Jahren graben
Archdologen regelmallig im heuti-
gen Gewerbegebiet am Trelder Berg
nach den Spuren der friihen Buch-

DAS HANSEVIERTEL LUNEBURG: Im Norden (oben) ist die Bebauung weitgehend abgeschlossen, im Siiden links und
rechts des Kreisverkehrs hat die heifle Phase begonnen. Das Hanseviertel Il wiirden sich im rechten Bereich Richtung
Suden anschlieen und den neuen Stadtteil komplettieren.

wickelt hat, quasi ausverkauft, aller-
dings kénnen Wohnungen oder
Hauser noch von Bautragern ge-
kauft werden. Kurz: Wer im Hanse-
viertel leben mochte, hat dazu noch
Gelegenheit.

Und wer zu spat kommt, braucht
nur etwas Geduld: Bereits jetzt wird
intensiv tber das Hanseviertel Il dis-
kutiert.

LINKS: Das Gewerbegebiet am Trelder Berg: Hier stand vor etwa 2000 Jahren die bislang groBte bekannte Siedlung im
Landkreis Harburg.Vor jeder neuen Unternehmensansiedlung werden die Archdologen tétig.

RECHTS: Dr. Jochen Brandt ist Kreisarchdologe im Landkreis Harburg. Er wird aktiv, wenn irgendwo neu gebaut wird und
Hinweise auf archdologische Zeugnisse im Boden existieren.

Fotos: Heinrich Helms

holzer. Grund dafiir sind Funde, die
bei der ErschlieRung des Areals 2002
gemacht worden waren. Deshalb
sind, bevor ein Unternehmen im Ge-
werbegebiet neu baut, zunachst die
Archdologen am Zug. So wie in den
vergangenen Wochen auch auf
einer rund ein Hektar grofRen Flache
an der Hanomagstralie.

Mittlerweile konnen die Forscher
das ehemalige Siedlungsgebiet gut
eingrenzen. Es reicht im Osten von
der groBen Logistikhalle an der
LanzstraRe bis an die B 3 im Westen.

Wahrend im ersten Bauabschnitt be-
reits diverse Hauser stehen, geht der
zweite jetzt in die heille Phase. Hier
konnen einige Bautrdger noch
Wohnraum anbieten. Im Quartiers-
zentrum Nord bauen die Quantum
Immobilien AG und die Richard Dit-
ting GmbH & Co. KG an der Tartuer
StraRe 128 hochwertige Zwei- bis
Vier-Zimmer-Wohnungen in vier
Mehrfamilienhdusern. Der erste
Rohbau ist so gut wie fertig. Zwei
Bautrdger planen Reihen- und Stadt-
héuser mit insgesamt 22 Einheiten,
deren Vermarktung jetzt Uber die
Sparkasse angelaufen ist.

Das Hanseviertel | wird eingangs
Uber einen Kreisverkehr erschlossen,
um den sich eine Marktplatzsitua-
tion ergibt. Hier wird die Sparkasse
Lineburg eine Filiale eroffnen.
Aullerdem sollen eine Apotheke,
eine Backerei, Bliromieter und Arzt-
praxen einziehen. Die beiden dazu
notigen Gebaude plant die Lorenz
Gruppe aus Hamburg (siehe auch
Seite 32). In den oberen Geschossen
werden 28 Eigentumswohnungen
und rechts davon nochmals 14 Ei-
gentumswohnungen  entstehen.
Gegentliber beginnt das Unterneh-
men Schréder Immobilien aus Win-
sen in der ersten Jahreshalfte 2015
mit dem Bau von 43 seniorenge-
rechten Wohnungen. Das Projekt
Betreutes Wohnen liegt damit eben-

falls in zentraler Lage. Sudlich des
Kreisels werden ein Frischemarkt
und eine Drogerie in ein Gebaude
der Nord Projekt GBI AG einziehen,
das zudem Platz fiir 51 Studentena-
partments und 22 sogenannte
Mikro-Wohnungen bietet.

Das Quartierszentrum zeichnet sich
durch eine weitgehend geschlosse-
ne Bauweise aus, die den zentralen
Charakter verdeutlicht und stadte-
baulich nahtlos an das Behorden-
zentrum anknipft. Die Sparkasse Lu-
neburg und die Immobilien-Tochter
idb haben sich mit dem Gesamtpro-
jekt (700 Wohneinheiten) gut aufge-
stellt. Janina Rieke: , Entwicklung, Fi-
nanzierung und Vermittlung - wir
bieten alles aus einer Hand. Das
schdtzen unsere Kunden sehr.” Fir
Lineburg ist das Hanseviertel ein
ganz grofer Wurf, denn es zieht
auch Bewohner von auferhalb an
die llmenau. Karsten Koop: ,Etwa
30 Prozent der Kaufer kommen aus
Hamburg, etwa 50 Prozent aus Lu-
neburg und 20 Prozent aus ganz
Deutschland — darunter viele Kapi-
talanleger.” Dass das Hanseviertel
auch fir Nicht-Lineburger interes-
sant bist, fiihrt er unter anderem auf
zwei Grinde zurlick: ,,Die Uni und
die Bundeswehr. Viele Kunden
haben hier friiher gedient oder stu-
diert. Die wissen, dass Liineburg
eine lebenswerte Stadt mit kurzen

Wegen nach Hamburg ist, die viel
bietet. Und deshalb kommen sie
jetzt zuriick.”

Insgesamt ist die Nachfrage unge-
brochen, wie Janina Rieke betont.
Deshalb wird nun uber das Hanse-
viertel Il nachgedacht, das sich im
Stiden anschlielfen kénnte und Platz
fur weitere 500 Wohneinheiten bote.
Hier ist zurzeit noch die Bundespoli-
zei stationiert, die aber die Flachen
aufgeben mdchte. Seit Einstellung
der Castortransporte nach Gorleben
sei die Prasenz nicht mehr erforder-
lich, so heil’t es. Das Hanseviertel I
wird allerdings noch einige Zeit
brauchen — Planungsreife wird es
vermutlich erst 2017 erreichen. Mit
einer ErschlieBung sei dann im Ideal-
fall ab 2016/2017 zu rechnen, sagt
Karsten Koop. Bislang gebe es je-
doch noch keinen Bebauungsplan.
Aber: In Lineburg wird das Vorha-
ben positiv bewertet, denn es bote
Platz fur weiteren dringend benétig-
ten Wohnraum. Thomas Piehl, Vor-
standsmitglied der Sparkasse Liine-
burg, lasst keinen Zweifel daran auf-
kommen, wie er das Thema sieht:
, Wir sind bereit fiir ein Hanseviertel
auf insgesamt gut 100 Hektar mit
dann 1200 Wohneinheiten fiir rund
3000 Menschen.” wb

web: www.sparkasse-
lueneburg.de

Erst kommen die Archidologen,
dann die Unternehmen

Im Buchholzer Gewerbegebiet am Trelder Berg graben Archdologen die
,groB3te bekannte Siedlung im Landkreis Harburg” aus

Im Norden ist es von der B 75, im
Stiden von Ackerflaichen an der Rit-
scherstralBe begrenzt. Im Osten und
Westen sind Kalkofen ausgegraben
worden, die sich typischerweise an
den Réndern von Siedlungen finden.
,Der in den Ofen gewonnene Kalk
wurde zum Gerben von Leder ge-
nutzt”, erlautert Brandt. Auch Farbe
und Seife wurden daraus hergestellt.
Bis heute sind in dem Areal 18 Hau-
ser nachgewiesen worden. Die Wis-
senschaftler erkennen das an den
Verfarbungen im Boden, die bele-
gen, wo einst die aus Holzpfosten
errichteten Wiénde der Gebdude
verliefen. Die Bauernhduser haben
sozusagen ihren Grundriss im Erd-
reich hinterlassen. Die Siedlung be-
stand zu einem bestimmten Zeit-
punkt gleichwohl nur aus finf bis
sechs Hausern gleichzeitig. Dass
deutlich mehr immobile Uberreste
gefunden worden sind, ist sozusa-

gen sanierungsbedingt. Alle 40 bis
50 Jahre musste ein Haus komplett
neu gebaut werden — die Holzpfos-
ten verfaulten im Laufe der Jahre im
Boden, die Bauten wurden dadurch
instabil.

Dass sich noch grofle Schatze im
Erdreich finden, erwartet Brand
nicht. ,Die Siedlung ist um 250
nach Christus aufgegeben worden”,
sagt der Kreisarchaologe. Die Boden
waren vermutlich ausgelaugt, die
umliegenden Walder weitgehend
fur Bau- und Feuerholz kahl geschla-
gen. ,,Die haben ihren Mill zuriick-
gelassen und sind weitergezogen.”
Tonscherben finden sich deshalb
auch allerorten im Grabungsgebiet.
Ende August haben die Mitarbeiter
vom Archédologischen Museum
Hamburg das Areal vermessen, alle
Funde dokumentiert — und die Ar-
beit eingestellt. Die Siedlungsreste
blieben gleichwohl erhalten. Das

Fenster in die Vergangenheit wird
wieder mit Erde bedeckt, bevor der
Neubau entsteht. So kdnnen sie
auch die nachsten Jahrhunderte
Gberdauern.

Die meisten der noch unbebauten
Flichen im Gewerbegebiet haben
die Archéologen inzwischen schon
fur kiinftige Bebauung frei gegeben.
Die Analyse ihrer Ausgrabungser-
gebnisse lasse darauf schlielRen, dass
sich keine weiteren Siedlungsreste
auBerhalb des abgegrenzten Gebie-
tes finden. Probegrabungen haben
diese Vermutung bestatigt.
Allerdings: ,,Wir haben noch keinen
Friedhof gefunden”, sagt Brandt. Bei
so einem grofRen Bauerndorf, das so
lange bestanden habe, misse es
den gegeben haben. Brandt ist
Uberzeugt: Irgendwo, im Umkreis
weniger Kilometer, ,warten 300 bis
400 Urnengraber auf ihre Ent-
deckung”. hh
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DER BLICK VON OBEN: Das Gasometer-Areal ist ein stadtischer Briickenkopf in Richtung Harschenflether Vorstadt, liegt aber zugleich in unmittelbarer Nahe zur Altstadt. DER BLICK VON AUBEN: Das Gasometer und die beiden Wohnhauser an der
Schwinge setzen einen starken Akzent. Sie markieren den Entwicklungsstart fiir ein neues Stadtviertel in Stade. DER BLICK VON INNEN: GroRziigige Wohnungen mit Sicht auf den Hafen bieten ganz neue Perspektiven.

Ein im wahrsten Sinne des Wortes

ie nutzt man eigentlich ein histori-
sches Gasometer? Diese Frage stellen
gerade Vertreter der jlingeren Gene-
ration zu Recht, denn Gasometer
sind Relikte aus dem vorigen Jahr-
hundert — in der Regel monumentale
Stahlkonstruktionen, die haufig auch
noch unter Denkmalschutz stehen. In
diesem Fall kaufte ein Investor und
langjahriger Kunde der Nottensdor-
fer HBI das alte Gasometer samt
Grundstick direkt von der Stadt
Stade, plante die Nutzung des alten
Gasbehdltnisses gemeinsam mit dem
Stader Architekturbiiro Buttge um
und fand eine Antwort, die Denkmal-
schutz und Nutzen fiir die Gesell-
schaft miteinander verbindet: In dem
22 Meter hohen Gasometer am Sta-
der Hafen entsteht ein exklusives
Wohnhaus a la bonheur, denn die
36 Wohnungen werden aufgrund
der zylindrischen Form des Indus-
triedenkmals auBergewodhnliche
Grundrisse haben, im wahrsten Sinne
des Wortes , Sahnestlicke”, die auch
noch aussehen wie eine Torte.

Was es heildst, ein Gasometer zum
Wohnhaus zu machen, erlautert HBI-
Geschaftsfiihrer Dierk Heins: ,Das
Gasometer stammt aus den 1950er-
Jahren und besteht im Wesentlichen
aus einer runden Metallwanne und
einem 22 Meter hohen Stahlskelett.
Da es unter Denkmalschutz steht,
mussten wir uns etwas einfallen las-
sen, um die Gesamtanmutung, gera-
de auch die Transparenz, zu erhalten.
Die Losung: Die Stahlkonstruktion
wird im oberen Bereich gar nicht an-
gefasst, sondern es wird ein ebenfalls

Projekt

Mit dem Gasometer in Stade macht die HBI Hausbau-Immobiliengesellschaft den Auftakt zur
Entwicklung eines neuen Stadtteils direkt am Stader Hafen

Diplom-Bauingenieur Dierk Heins ist als Geschaftsfuihrer zustandig fur
die technischen Belange des Unternehmens. Fotos: HBI

kreisrundes und zudem voll verglas-
tes Wohnhaus in das Gasometer hin-
eingesetzt. Lediglich die Stahlwanne
im Boden mussten wir offnen, um
das Gebaude zu griinden.”

Der Durchmesser des Gasometers
betragt 29,5 Meter. Das Ergebnis
wird spektakular — sowohl von auflen
betrachtet als auch von innen. ,So
ein auBergewohnlich anspruchsvol-
les und Uberaus interessantes Projekt
betreut und baut man nicht jeden
Tag, es ist fir alle Beteiligten eine be-
sondere Herausforderung und ein Re-
nommee fir die Stadt” sagt Bauleiter
Sven Bohme nicht ohne Stolz. Auf
der oberen der sechs Wohnebenen
sind drei Komfortwohnungen a 165
Quadratmeter Grundfldche vorgese-
hen. Weitere 33 Wohnungen vertei-
len sich auf die Wohnebenen eins bis
funf. Dort wird tber die FuBboden-

heizung auch gekuhlt. Das runde
Wohnhaus wird darlber hinaus mit
Sonnenschutzverglasung versehen.
Zusatzlich wird aulen Sonnenschutz
aus Aluminiumlamellen montiert.
Darunter sind zwei Parkebenen und
eine Technikebene angeordnet.

Die Rohbauphase steht jetzt kurz vor
dem Abschluss, sodass mit den Aus-
baugewerken in der kalteren Jahres-
halfte fortgefahren werden kann. Die
Fertigstellung des Objektes ist fir
Spatsommer 2015 avisiert. Das Gaso-
meter-Projekt  markiert  zugleich
einen neuen Schritt der Stadtent-
wicklung, denn mittelfristig mochte
die Hansestadt die sogenannte Har-
schenflether Vorstadt realisieren — ein
Areal, das heute noch von Gewerbe

und stadtischen Betriebseinrichtun-
gen dominiert wird. Hier konnte
Stade den nachsten Entwicklungs-
schritt machen.

Die ebenfalls auf dem Gelande errich-
teten beiden Wohn-und Geschifts-
hauser am Harschenflether Weg und
der angrenzenden Hansestralle flan-
kieren das Gasometer und beherber-
gen 25 attraktive 2 bis 3 Zimmer
Wohnungen, viele davon mit Blick auf
den Hafen.

HBI-Vertriebsleiter Mike Wettering:
,Unsere Wohnhauser links und rechts
vom Gasometer sind bereits fast fertig
gestellt. Ein Bezug wird fiir die neuen
Bewohner ab Anfang Oktober mog-
lich sein. Die Vermietung lauft auf
»~Hochtouren”. Die Nachfrage dieser
Wohnungen ist hoch: Bereits Gber
75 Prozent der Wohnungen sind ver-
mietet. Auch hier bieten wir unsere
hochwertige, moderne und stets ver-
besserte Ausstattung an. Nach die-
sem Prinzip haben wir in Buxtehude
und Stade bereits mehr als 800 Woh-
nungen gebaut.” Und ist einmal alles
fertig, bleibt die Verwaltung der Ob-
jekte auch bei der Hausbau-Immobi-
liengesellschaft. Die meisten der
neuen Hauser in der Stader Hafencity
an der Schwinge stammen Ubrigens
auch aus der Nottensdorfer Ideen-
schmiede, und leisten einen wesent-
lichen Beitrag zum Stadtebau.  wb

Kontakt: Tel. 0 41 63/
86 880-0 oder Mail:
c.haarke@hbi-immo-gmbh.de

www.hbi-immo-gmbh.de

Nach dem Untergang der westeuropaischen Bergbauindus-
trie und der vermehrten Verwendung von Erdgas seit den
1950er-Jahren wurden viele der nun nutzlos gewordenen
Gasometer (Niederdruck-Gasspeicher) abgerissen. Erst
gegen Ende des 20. Jahrhunderts erkannte man, dass die
Gasometer als architektonische Zeitzeugen einer unterge-
gangenen Industrieepoche hohen kulturellen Wert besitzen.
Es wurde deshalb an verschiedenen Standorten versucht,
Gasometer in Kulturprojekte einzubeziehen, durch Klang-
und Lichtinstallationen, durch das Umfunktionieren des
Gebaudeinneren in eine Tauchlandschaft. Im Landschafts-
park Duisburg-Nord hat ein Tauchverein im Gasometer eine
komplette Unterwasserwelt mit Schiffswrack installiert.

Quelle: Wikipedia

Die HBI Hausbau-Immobiliengesellschaft mbH ist seit ihrem
Griindungsjahr 1997 als Generallibernehmer und Bautrager
mit Schwerpunkt im Landkreis Stade sowie den Stadten
Buxtehude und Hamburg tatig. Geschiftsflihrer und Gesell-
schafter sind Diplom-Betriebswirt Sven Geertz, zustandig
fur die kaufmannischen, und Diplom-Bauingenieur Dierk
Heins, zustandig fiir die technischen Belange des Unterneh-
mens. Das Hauptaugenmerk liegt in der Erstellung von
hochwertigen Wohnungen zum Zweck der Kapitalanlage.
Die HBI fiihrt flr ihre Kapitalanleger neben der Projektie-
rung und der schlisselfertigen Erstellung der Wohnanlagen
auch die Aufgaben der Vermietung und Verwaltung durch
und hat in den vergangenen Jahren mehr als 900 Wohnun-
gen schlisselfertig in hochwertiger Bauweise fiir ihre Kun-
den erstellt.

Um den Anforderungen der Kunden beim Kauf ihrer Woh-
nung als dauerhafte Kapitalanlage gerecht zu werden, liegt
ein besonderes Augenmerk in der Nachhaltigkeit der Inves-
tition — gepragt durch die exklusiven Lagen der Objekte
und der hochwertigen Bauausfiihrungen. Ferner wird die
Betreuung und Pflege der Wohnanlagen sowie die gesamte
Vermietung und Verwaltung mit eigenen Mitarbeitern
durchgefiihrt.

Dariiber hinaus erstellt die HBI auch Geschifts- und Biiro-
héduser wie zum Beispiel das ,Arztehaus am ZOB” in Buxte-
hude sowie diverse Biiro- und Reedereigebaude im neu
gestalteten und sanierten Stadtquartier , Salztorsvorstadt”
im Stader Hafen. Die jlingsten Projekte in der Region wie
beispielsweise das Gasometer, die Erstellung eines Studen-
tenwohnheimes in Buxtehude, die Totalrestaurierung der
ebenfalls unter Denkmalschutz stehenden Kattau-Miihle am
Buxtehuder Hafen, deren kiirzlich enthiillte Fassade im
neuen Glanz erstrahlt, aber auch die rund 100 Wohnungen
in Hamburg-Neumdtihlen direkt an der Elbe machen die
Vielseitigkeit des Tatigkeitsfeldes dieser Firma deutlich.
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ttraktive Arbeitsplatze reichen schon
lange nicht mehr aus, um einen
Wirtschaftsstandort attraktiv zu ma-
chen. Die Aussicht auf lukrative und
moglichst sichere Jobs ist zwar ein
groles Plus, aber fiir die meisten Ar-
beitnehmer sind die so genannten
,weichen Standortfaktoren” ebenso
wichtig. Dies bestatigt auch Michael
Nyveld, Stadtbaurat der Hansestadt
Buxtehude: ,Arbeit ist wichtig, ja,
aber dazu gehért unbedingt ein at-
traktives Umfeld mit den Bereichen
Wohnen, Kultur, Bildung Versor-
gung und auch Stadtbild. Wer sich
irgendwo niederlasst, méchte auch
ein bisschen stolz auf seinen Wohn-
ort sein.”

Es Uberrascht nicht, dass Nyveld
,seine” Stadt fir besonders geeig-
net halt, dieses Umfeld zu bieten.
Und tatsdachlich kann Buxtehude
nicht nur mit einer ausgepragten
Wirtschaftsszene, sondern auch mit
einem teils bemerkenswerten Einzel-
handelsangebot, einer Altstadt,
einem regen Altstadtverein, einer
rihrigen aktiven Kulturszene, dem
Thema Wohnen am Wasser, alter
Bausubstanz und modernen Wohn-
quartieren punkten. Gerade Woh-
nen und Leben am Hafen erlebt —
Ubrigens nicht nur in Buxtehude —
eine regelrechte Renaissance. So ist
in der Este-Stadt, die rund um Euro-
pas altesten Binnenhafen gewach-
sen ist, ein beispielhaftes Quartier
mit individuellen Wohnungen in be-
ster Lage entstanden. Vor allem die
Kattau-Mihle an der Hansebrticke,
ein historisches Speichergebaude,
das derzeit von einem privaten
Investor saniert und ausgebaut wird,
hat es Nyveld angetan. Hier werden
auf alten Etagen moderne Lofts ge-
baut. Im Erdgeschoss ist Platz fir
Handel und Gastronomie.

Ein weiteres Beispiel: das neu gestal-
tete historische Rathausquartier ein-
gangs der Altstadt. Nach diskus-
sionsreichen Jahren und politischen
Kontroversen sagt der Stadtbaurat
heute: ,,Wer das Rathausquartier be-
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Hier ldsst es sich leben: Markttreiben in der Buxtehuder Altstadt.
An der Présentation hat der rege Altstadtverein gro3en Anteil. Dadurch
wird Buxtehude auch flir Besucher von auf3erhalb interessant.

Stadtbaurat Michael Nyveld im Buxtehuder Stadthaus an der Bahnhof-
stralle: Er setzt auf ein attraktives Umfeld und hohe Aufenthaltsqualitat in

der Stadt.

Attraktives Quartier
am iltesten Binnenhafen Europas

So stellt sich Buxtehude fiir die Zukunft auf — Neues Wohngebiet im Ortsteil Ottensen

sucht, ist durchweg begeistert. Es
hat zu einer deutlichen Aufwertung
der Altstadt geftihrt.” Auch hier liegt
eine Symbiose moderner Architektur
und historischer Bausubstanz vor.
Und: Es sind sogar Wohnungen ge-
baut worden — wer interessiert ist:
Zwei sind noch zu haben, ebenso
eine kleine Ladenflaiche mit
150 Quadratmetern Flache.

Ein drittes Beispiel liefert das Mode-
haus Stackmann. Inhaber und Inves-
tor Dieter Stackmann hatte die Er-

weiterung der Verkaufsflichen ge-
nutzt, um mitten in der Innenstadt
auch hochwertige Wohnungen zu
bauen. Wirtschaftsforderin Kerstin
Maack: , Die sind alle vergeben.” Sie
verweist darauf, dass die von Vielfalt
gepragte Wirtschaftslandschaft un-
ter anderem einen Einzelhandelsan-
teil von 20 Prozent aufweist: , Buxte-
hude ist die klassische Einkaufsstadt.
Die Hansestadt mit ihrem Umland
verflugt Gber eine vergleichsweise
hohe Kaufkraft, und gerade die
S-Bahn Anbindung nutzen auch
viele Hamburger fir einen Einkaufs-
bummel in Buxtehude.” Rund

14 000 sozialversicherungspflichti-
ge Arbeitsplatze bilden die Basis flr
die gute Entwicklung der Stadt mit
ihren 40 000 Einwohnern. Und was
kaum Uberrascht: Die Anzahl der
Auspendler liegt laut Kerstin Maack
nur geringfligig uber der Zahl der
Einpendler.

Auf der stadtischen Agenda steht die
standige Steigerung der Aufenthalts-
qualitat. Im Hafenviertel sollen die
Themen Bootstourismus, Kanu-Ange-
bote und Kulturangebote dafr sor-
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Fotos: Wolfgang Becker

gen, dass Buxtehudes Attraktivitat
wachst. Die Hansestadt nimmt damit
den Trend der Stadtriickkehrer auf,
die sich vermehrt aus der landliche
Flache zurtick in die Stadt bewegen.
Was auch fir Stade, Buchholz und
Hamburg gilt. Kiinftig wird der Wohl-
fuhlfaktor entscheiden, wohin die
Menschen ziehen. Nyveld sagt selbst-
bewusst: ,Wir sind keine Vorstadt
Hamburgs, sondern eine starke kleine
Stadt, die fiir sich bestehen kann.”

Mit 300 bis 400 Wohneinheiten ist
zudem ein betrachtliches innerstad-
tisches Nachverdichtungspotenzial
vorhanden, wie eine aktuelle Analy-

se ergeben hat. Buxtehude kann
also weiter nach innen wachsen.
Dabei sollen die Wohnbedurfnisse
aller Bevélkerungsgruppen mit ihren
unterschiedlichen Altersstrukturen,
Finanzierungsmdoglichkeiten  und
Ideen fur neue Wohnformen be-
riicksichtigt werden. Ein gutes Bei-
spiel fur die Nutzung innerstadti-
scher Flachenpotenziale bietet ak-
tuell der Stadtteil Altkloster, wo auf
dem ehemaligen Granini-Geldnde
derzeit 13 Stadtvillen mit etwa 120
Wohnungen entstehen. Der Stadt-
teil Altkloster wird durch zusatzlich
begleitende Infrastrukturmaflnah-
men und nicht zuletzt durch einen
engagierten Blrgerverein zuneh-
mend attraktiver, betont Nyveld,
der selbst in Altkloster wohnt.

Doch es gibt auch die Gegenbewe-
gung: Im Ortsteil Ottensen, im
Siiden gelegen, hat die Stadt eine
Flache fiir Einfamilien- und Doppel-
hduser entwickelt. 80 bis 90 Grund-
stlicke standen zur Verfligung. Die
Warteliste war lang, viele Grund-
stlicke sind bereits vergeben. Aber
Kerstin Maack sagt: ,Es macht
durchaus noch Sinn, sich als Nach-
riicker registrieren zu lassen.” Die
Grundstiicke werden zum Preis ab
210 Euro/Quadratmetervergeben.
Ziel ist es hier, auch Familien mit
dem Wunsch nach Garten und land-
licher Umgebung ein Angebot zu
machen. Ahnliche Entwicklungen
gibt es fur die Ortsteile Hedendorf
und Eilendorf. Nyveld: ,Wir wollen
allen etwas anbieten. Neben dem
guten Wohnungsangebot sind wir
stolz darauf, gerade in den Bereichen
Bildung sowie Kita und Krippe sehr
gut aufgestellt zu sein.” Kurz: Buxte-
hude ist auch familienfreundlich und
hat zukunftsweisende Konzepte, ge-
rade im Hinblick auf die Vereinbar-
keit von Familie und Beruf. wb

www.buxtehude.de

Ruhige Lage und hoher Wohnkomfort sind garantiert: Die StraBe ,In der Schlucht” liegt in unmittelbarer Ndhe des
Gohlbachtals. Die Visualisierung zeigt die aktuellen Plane fiir das wph-Projekt.

Kurz vor Baustart: Die ,Eiflendorfer
Stadtvillen in Harburg

n wenigen Tagen beginnt die
heiBe Phase fiir ein weiteres at-
traktives Wohnungsbauprojekt in
Harburg. Die wph Wohnbau und
Projektentwicklung Hamburg
GmbH startet Anfang Oktober so-
wohl mit dem Bau als auch dem
Vertrieb von vier Gartenvillen mit
je funf Eigentumswohnungen im
Hamburger Stadtteil Harburg.
Konkret liegt das Grundstiick un-
weit des Gohlbachtals in Eillen-
dorf. So kommt auch der Name
des Projekts zustande: ,Eilendor-
fer Stadtvillen”.

Mittlerweile liegen auch die Bau-
genehmigungen fir elf Einfami-
lienhduser vor, die ebenfalls auf
der 13 000 Quadratmeter groflen
Flache gebaut werden, wie Simon
Vollmer, einer der drei wph-Ge-
schaftsfihrer, B&P bestétigte. Ins-
gesamt sollen fast 5000 Quadrat-

meter Wohnflache entstehen. Alle
Wohneinheiten sollen verkauft
werden. Investor ist die wph.

Die wph realisiert ein besonderes
Energie-Konzept. Dabei werden
auf den Dachern der vier Mehrfa-
milienhduser Photovoltaikanla-
gen zur Stromerzeugung errich-
tet, Geothermieanlagen erzeu-
gen Wairme fir Heizung und
Warmwasser in den nach Kfw-
Effizienzhausstandard 55 geplan-
ten Gebduden. Vollmer: , Durch
die Kombination aus Geothermie
und Photovoltaik erhalten die
Hauser einen hohen Energiever-
sorgungsanteil aus regenerativer
Energie und schonen somit die
Umwelt — Okologie und Okono-
mie gehen also Hand in Hand.”

Fir Kaufinteressenten besteht be-
reits jetzt die Moglichkeit, sich
naher zu informieren. Das Bau-
projekt hat eine eigene Internet-
seite, die sukzessive aktualisiert
wird. wb

Kontakt:
wph Wohnbau und Projektent-
wicklung Hamburg GmbH,
Ansprechpartner:
Geschaftsfihrer Ole Kliinder,
Tel.: 040-211 165 7-11, Mail:
ole.kluender@wph-immo.de
Exklusiv-Vertrieb:
ICON IMMOBILIEN GmbH,
Geschiftsleitung Oliver Seitner,
Tel.: 040-650 52 99 24,
Mail: oliver.seitner@icon-
immobilien.de
Web: www.gartenvillen-eissen-
dorf.de, www.wph-immo.de,
www.icon-immobilien.de
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LINKS: Begonnen wird mit dem Baufeld 1. Die Stadthéuser sind in einem langgezogenen Riegel peplant. RECHTS: Drei Stockwerke mit Penthouse-Wohnung -
so sollen die Stadthauser am Torfstecherweg aussehen.

Mittendrin und doch naturnah:

ohnen in den

VOGELKAMP
etagen

Sparkasse Harburg-Buxtehude startet
Vermarktungskampagne fiir Stadthauser -
,Nirgends in Hamburg werden derzeit
gunstigere Neubauwohnungen angeboten”

m Rande des Moorgiirtels in Neugraben ent-
steht derzeit unter Federfiihrung der IBA Ham-
burg ein modernes Baugebiet, in dem erstmals
die Erkenntnisse der Internationalen Bauausstel-
lung umgesetzt werden, die der Elbinsel Wil-
helmsburg in den Jahren 2007 bis 2013 zu
einer neuen Mitte verhalf. Teil des Elbmosaiks
ist der Bauabschnitt Vogelkamp, den die IBA im
Rahmen der ersten Hamburger Architekturbor-
se vermarktet. Unter dem Namen ,VOGEL-
KAMP etagen” tritt nun die W&S Immobilien
Gruppe auf den Plan. Die Bautragergesellschaft
will am Torfstecherweg in zwei Abschnitten
zehn Stadthauser bauen. S-Immobilien, der Im-
mobilienservice der Sparkasse Harburg-Buxte-
hude, hat jetzt die erste Vermarktungsstufe fir
30 Wohnungen geziindet.

Michael Hager, Vertriebsleiter Immobilien bei
der Sparkasse Harburg-Buxtehude, ist sehr op-
timistisch, was den Verkauf der Wohnungen an-
geht. Er wendet sich an Privatkunden ebenso
wie an Investoren, die Kapital anlegen und ihre
Wohnungen anschlieBend weitervermieten
mochten. Hager: ,Wir bieten aktuell Zwei- und
Drei-Zimmer-Wohnungen an. Alle Hauser sind
mit Aufziigen ausgestattet. Ein Teil der Woh-
nungen ist barrierefrei, also auch fir altere
Menschen geeignet. Mit einem Preis von
durchschnittlich etwa 3000 Euro pro Quadrat-
meter sind wir unschlagbar. Ich wage mal die
Aussage: Nirgends in Hamburg werden derzeit
glinstigere Neubauwohnungen angeboten.”
Hager ist von der IBA nach wie vor fasziniert.
Das Konzept, im Gebiet Vogelkamp Wohnraum
fur junge Familien zu schaffen und gleichzeitig
Wohnungen fiir die GroBeltern einzuplanen,
halt er fir ausgezeichnet. W&S hat beim Pro-
jekt ,VOGELKAMP etagen” nicht gezielt die
Gruppe der Alteren im Blick, die Wohnungen
eignen sich ebenso fir junge Leute. Gerade die
Mischung ist ein Grundprinzip, das die IBA
Hamburg bei ihrer Konzeption verfolgt.

Der Standort bietet eine Reihe von Vorteilen:
Der angrenzende Moorgiirtel bietet naturnahes

Wohnen; B73 und Bahn sind fullaufig erreich-
bar, aber trotzdem so weit entfernt, dass kein
Verkehrslarm durchdringt. Die Nahversorgung
ist durch den Einzelhandel und diverse Arztpra-
xen in Neugraben gesichert. Der schnelle Trip
nach Harburg oder in die Hamburger City wird

interessant.”

VERMARKTUNGSSTART:
Michael Hager (von links) sowie
Karl Will und Peter Skrabs vor
dem Bauschild am Torfstecher-
weg in Neugraben.

durch die nahe S-Bahn gewahr-
leistet. Und wer wandern will, fin-
det auf dem Geestrand mit der
Fischbeker Heide eine traumhafte
eiszeitliche Landschaft. Hager:
,Hier ist alles schon da - die ge-
samte Infrastruktur im bgz stder-
elbe mit Kita, Grundschule, Fit-
ness-Center und dem Kulturhaus
Stiderelbe.”

Insgesamt sollen im Elbmosaik in
mehreren Stufen 1500 neue Woh-
nungen gebaut werden. Durch
die IBA Hamburg (nachzulesen in
der  B&P-Juli-Ausgabe,  Link:
www.tageblatt.de/business-
people) hat das Vorhaben neue
Fahrt aufgenommen. Durch die
Koppelung von Architektenhau-
sern mit glinstigen Grundstlcken
soll hier ein neuer Wohngebiet-
Standard gesetzt werden. wb

Kontakt: Interessenten wihlen die
Telefonnummer 0 40/766 91-76 66
web: www.sparkasse-harburg-
buxtehude.de/immobilien,
www.naturverbunden-wohnen.de

Die Sparkasse Harburg-Buxtehude hat am Vogelkamp bereits ein zweites Projekt im Blick:
Noch in diesem Jahr soll die Vermarktung weiterer Geschosswohnungen beginnen, die
von der Schwoérer Haus KG gebaut werden. 53 Wohnungen, die im Baukastenprinzip
erstellt werden — erstmals auf der IBA Hamburg als Smart Price House unter dem Namen
Case Study Hamburg vorgestellt. Hager ist sicher: ,Das wird preislich ebenfalls hochst

wb

Der Nordhafen Butzfleth mit der RoRo-Rampe im Vordergrund, tiber die
Ladung direkt auf ein Schiff gefahren werden kann.

Foto: Buss Port Logistics.

Seehafen Stade: Nordhafen
jetzt tiir Schiffe bis 200
Meter zugelassen

Die niedersachsische Hafenbehor-
de und das Wasser- und Schiff-
fahrtsamt haben eine neue Be-
triebsordnung fiir den Nordhafen
in Stade in Kraft gesetzt. Der Hafen
darf zukunftig auch von Schiffen
bis 200 Metern Lange und 32 Me-
tern Breite angelaufen werden. Bis-
her betrugen die maximalen Gro-
Ren 180 mal 32 Meter. ,Mit der
Ausweitung der Genehmigung
wird der Seehafen Stade leistungs-
fahiger. Wir haben die Moglichkeit
geschaffen, dass auch moderne
RoRo-Schiffe die bereits installierte
Verladerampe nutzen kénnen”, er-
klart Holger Banik, Geschaftsfiihrer
von NPorts.

Vorausgegangen war eine umfang-
reiche Uberpriifung der nautischen
Bedingungen im Simulator des
MTC Maritimen Trainingscenter
Hamburg durch ortskundige Lot-
sen und Schlepperkapitane. Bei
unterschiedlichen Wind- und Was-
serstandsbedingungen wurden ins-
gesamt je 22 An- und Ablegema-
nover gefahren. Dabei kamen zwei
Bemessungsschiffe  mit  unter-
schiedlicher Motorisierung und
Mandovriereigenschaften zum Ein-
satz. Der Simulator bei MTC eigne-
te sich insbesondere durch die
Maoglichkeit, die Schlepper aktiv zu
fahren. Die Simulation ist Bestand-
teil des von EU und Niedersachsen
geforderten ,stade-project 2021”.
~Mit der Moglichkeit, groRere
Schiffe in Stade abzufertigen, wird
der Seehafen Stade attraktiver fir
neue Unternehmen, die sich im
~Cchemcoastpark stade” aufgrund
der logistischen Verbindungen an-
siedeln wollen”, dulert sich Dr. Jir-
gen Glaser, Prokurist des Projekttra-
gers Stiderelbe AG.

So sieht es auch Stades Blirgermei-
sterin Silvia Nieber. , Der Seehafen
Stade ist bedeutend fiir die weitere
wirtschaftliche Entwicklung der ge-
samten Region”. Mit der nun er-
teilten Genehmigung flr groRere
Schiffe wird Stade eine zusatzliche

Maoglichkeit fur Verlader, Reeder
und Logistiker bei der Bewaltigung
des steigenden Frachtaufkommens
im Unterelberaum gegeben.

,Die neuen MaximalschiffsgroRen
schaffen die Voraussetzung fur wei-
teres Umschlagpotenzial am Buss
Terminal Stade”, so Heinrich Ah-
lers, Vorsitzender der Geschaftsfiih-
rung von Buss Port Logistics. So
sehen es auch die weiteren Nutzer
und Betreiber am offentlichen Sta-
der Seehafen. hi

Im Rahmen des ,stade-project
2021" betreiben die Stadt und der
Landkreis Stade, die Dow sowie das
Verkehrsunternehmen EVB ein mo-
dernes und ganzheitliches Ma-
nagement zur wachstumsorientier-
ten Entwicklung des Industrie-
standortes Stade. Projekttrager ist
die Suderelbe AG.
www.chemcoastpark-stade.de

Der Seehafen Stade liegt direkt an
der Seeschifffahrtsstralle Elbe, zwi-
schen Hamburg und der Elbmiin-
dung bei Cuxhaven. Stade bietet
die Méglichkeit zum Umschlag von
Massen- und Stilickgltern auf be-
festigten und hochwassersicheren
Umschlag- und Lagerflichen am
Fahrwasser. Die Infrastruktur wird
durch den benachbarten Industrie-
bahnhof Stade-Brunshausen er-
ganzt. Die Einbindung in den In-
dustriestandort ,chemcoastpark
stade” tragt mafgeblich zum Ha-
fenumschlag von flissigen sowie
gasformigen chemischen Grund-
stoffen und Bauxit bei. Daneben
gibt es neu errichtete Flachen fir
Projektladung und Container. Fir
effizienten Umschlag steht eine
RoRo-Rampe zur Verfligung.
www.seehafen-stade.de
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Die inhabergefiihrte KerVita-Gruppe
aus Hamburg hat im Jahr 2011 einen
innovativen Weg der Immobilienfi-
nanzierung eingeschlagen: Als Bau-
trager und Betreiber von Senioren-
Pflegeheimen vertreibt sie erfolgreich
das mittlerweile dritte Neubauprojekt
im WEG-Modell (gemall Wohnungs-
eigentumsgesetz) und bietet Pflege-
Apartments als Kapitalanlage an. Mit
dem Erwerb von Pflege-Apartments
als Kapitalanlage bietet KerVita insbe-
sondere privaten Anlegern die Mog-
lichkeiten der Erganzung ihres Immo-
bilienportfolios und der sozialen Absi-
cherung. Die wichtigsten Vorteile fiir
die Anleger: Dank jeweils eigenem
Grundbuch stehen den Erwerbern
auch Beleihung, Schenkung, Verer-
bung und spaterer freihdandiger Ver-
kauf als Optionen offen. Gleichzeitig
entsteht den Anlegern/Eigentiimern
aufgrund eines Dach- und Fach-Miet-
vertrags wenig Aufwand mit dieser
,bequemen” Anlage. Der Betreiber
gibt indexierte Mietgarantien fiir

20 Jahre mit einer Verlangerungsop-
tion von zweimal fiinf Jahren. Weite-
re Vorteile: Kaufpreiszahlung bei Fer-
tigstellung sowie die mogliche Inan-
spruchnahme eines KfW-Darlehens
aufgrund besonderer Energieeffi-
zienz. Eine weitere Besonderheit: Die
Anleger sichern sich mit dem Erwerb
ein sogenanntes priorisiertes Bele-
gungsrecht fir sich und ihre Fami-
lienangehorige fiir alle Pflegeeinrich-
tungen der KerVita-Gruppe.

Kontakt: Kervita Projekt-
entwicklungsgesellschaft mbH,
Tel. 0 40/69 64 86-0,

Mail: t.rieckmann@kervita.de

Eisenbahn—

Immer auf der Suche nach geeigneten Flichen: KerVita

er demografische Wandel kiindigt nicht
nur das Schwinden der Fachkrdfte auf dem
deutschen Arbeitsmarkt an, er hat ganz
besonders auch soziale Aspekte fur all jene,
die sich mit dem Thema Wohnen im Alter,
Pflege und Betreuung auseinandersetzen,
und finanzielle Aspekte — zum Beispiel fur
Kapitalanleger. Die KerVita-Gruppe aus
Hamburg hat auf diesem Parkett ein Win-
win-Modell erdacht. Das Unternehmen
schafft im groRen Stil Pflege- und damit
auch Arbeitsplatze, betreut die Hauser
selbst und verkauft Apartments an Anle-
ger. Derzeitige Rendite: knapp Gber fiinf
Prozent. So kommt frisches Geld in die
Kasse, und der Aufbau von modernen Pfle-
geeinrichtungen geht weiter. Geschafts-
flihrer Torsten Rieckmann sagt: ,Unser Ziel
ist es, jedes Jahr zwei neue Hauser zu er-
6ffnen.” Den Immobilienmarkt verfolgt er
intensiv. Gesucht werden passende
Grundstlcke in Orten ab 10 000 Einwoh-
nern. Stadte wie Stade, Lineburg, Buch-
holz, Buxtehude und Winsen waren da ge-
radezu ideal. Doch auch Rieckmann attes-
tiert: Das Flachenangebot ist knapp. In
den vergangenen fiinf Jahren hat KerVita

bauverein

Harburg

WIR DENKEN AN DIE ZUKUNFT!

Eisenbahnbauverein Harburg eG

Rosentreppe 1a, 21079 Hamburg
Telefon: 76404-0 - www.ebv-harburg.de

DIE WOHNUNGSBAU
GENOSSENSCHAFTEN

HAMBURG

Wurde im vorigen Jahr fertiggestellt:
Geschéftsfihrer Torsten Rieckmann

vor der KerVita-Pflegeeinrichtung in
Wilhelmsburgs neuer Mitte. Wolfgang Becker
rund 120 Millionen Euro in den Bau und
Ausbau von Pflegeeinrichtungen im GroR-
raum Hamburg investiert. Auch der Ham-
burger Stiden kommt auf der Liste der Ob-
jekte Uppig vor. So entstanden im Zuge
der Internationalen Bauausstellung IBA
Hamburg 145 Pflegepldtze in der neuen
Mitte Wilhelmsburgs. Die KerVita-Einrich-

tung in Egestorf wurde von 80 auf 132
Platze erweitert, 108 Platze bietet der
Standort Meckelfeld. Ebenfalls neu sind die
Standorte Henstedt-Ulzburg (104 Platze
plus 21 Apartments) und Glinde (im Bau,
121 Platze). 2011 wurden am Osterbek-
Kanal in Barmbek 144 Pflegepldtze ge-
baut. Wobei ein Platz immer aus einem ei-
genen Zimmer mit Bad besteht. Die Be-
wohner werden rundum versorgt, kdnnen
aber — soweit moglich - ein eigenstandiges
Leben flhren.

Die Auslastung wird als durchgehend sehr
gut beschrieben. Die meisten Bewohner
haben eine Pflegestufe, doch die ist nicht
Voraussetzung, um einen Platz zu bekom-
men. Wer im Alter zu KerVita zieht, kann
seine eigenen Mobel mitbringen oder
auch mobliert wohnen. In den meisten
Einrichtungen gibt es zudem einen spe-
ziellen Demenzbereich. Angela Zimmer:
LUnser Angebot richtet sich schon an
Menschen, die ambulant nicht mehr be-
treut werden kénnen.”

Das Unternehmen ist vergleichsweise
jung. Erst 2005 wurde es von der Familie
Kerling gegriindet, bis heute ist es inha-

W Aznarme
Funahane

baut Ptlegeeinrichtungen im Grofdraum Hamburg

Stadte wie Liineburg, Stade, Buxtehude und Buchholz waren ideal — aber das Angebot ist knapp

bergefiihrt und beschaftigt fast 1000 Mit-
arbeiter. Geschaftsfiihrer sind Christian
Kerling und Rieckmann. Mittlerweile gibt
es bereits 13 Standorte mit insgesamt
1600 Pflegeplatzen. Rieckmann: , Wir wol-
len uns auf Norddeutschland begrenzen -
also auf Orte, die so grob binnen zwei
Stunden mit dem Auto erreicht werden
konnen. Unser nordlichstes Heim ist in Ber-
gen auf Rugen, unser Ostlichstes eréffnen
wir im Oktober in Greifswald. Im Suden
sind wir in Seelze/Hannover vertreten, im
Westen in Bremen.”

Im Stderelberaum hat KerVita ein neues
Projekt angeschoben, die Verhandlungen
laufen aber noch. Rieckmann sagt: ,Wir
sind immer auf der Suche nach neuen
Standorten. Buchholz, Stade, Liineburg -
da waren wir sofort dabei.” Und: ,Wir
mussen nicht direkt neben dem Rathaus
bauen, allerdings auch nicht in der Peri-
pherie. Gut ist es, wenn Angehdrige mit
offentlichen Verkehrsmitteln zu uns kom-
men konnen. Eine gute Infrastruktur ist
ganz entscheidend.” wb

web: www.kervita.de

Fast alles im griinen
Bereich: Die Karte zeigt,
wo die Beschéaftigung in
den Jahren 2008 bis

2013 gewachsen ist.

Quelle: CIMA, Institut fur
Regionalwirtschaft

e o

Lichow-Oia nnenDeng

Wir sind die ,,Smart Region®

Auf der grenziiberschreitenden Suche nach dem innovativen Potenzial in
Nordostniedersachsen und der Stiderelbe-Region

eitam 1. Januar 2014 die neue EU-
Forderperiode fiir die regionalen
Strukturfonds begonnen hat, ent-
wickeln die niedersdachsischen Re-
gionen Projektideen, um ab 2015
EU-Mittel fur die Region einzuwer-
ben. Niedersachsen hat hierfiir mit
der ,Strategie der intelligenten
Spezialisierung”  (RIS3)  einen
neuen Forderrahmen vorgegeben,
der jetzt in allen Teilregionen in-
haltlich ausgestaltet und durch
Leitprojekte in wesentlichen regio-
nalen Potenzialfeldern konkreti-
siert wird. Ein wichtiger Baustein
fur die Vorbereitung der EU-Forde-
rung ist das Projekt ,Smart Re-
gion”.

Die Initiatoren und Umsetzungs-
partner des Vorhabens sind die
Hansestadt Lineburg und die
Landkreise Harburg, Liichow-Dan-
nenberg, Llneburg, Stade und
Uelzen sowie die Stiderelbe AG als
Projekttrager. Das einjahrige Pro-
jekt ,Smart Region” fungiert sozu-
sagen als Brutstdtte fiir innovative
Ideen und Projekte in den Kompe-
tenzfeldern Gesundheitswirt-
schaft, Energie-, Mobilitats- und
Erndhrungswirtschaft sowie in den
Bereichen Digitale Medien/Krea-
tivwirtschaft wie auch Neue Mate-

rialien/Produktionswirtschaft.
Durch eine enge Kooperationskul-
tur zwischen den beteiligten Land-
kreisen und Stadten werden nun
kreisiibergreifende  Leitprojekte
identifiziert. Kurz: Die Region
macht gemeinsame Sache, um ge-
meinsam Projekte zur Beseitigung
der regionalen Strukturschwache
zu kreieren.
Innovationsworkshops bieten
Unternehmen die Méglichkeit, mit
Vertretern aus Verwaltung, Politik
und Wissenschaft gemeinsame
Herausforderungen zu diskutieren
und Losungsansatze zu finden. Bis
Frihjahr 2015 sollen diese Leitpro-
jekte zu konkreten Forderantragen
reifen, die zu einer anhaltenden
Starkung von Wachstum, Beschaf-
tigung und Innovationen sowie zu
einer besseren Wissensvernetzung
in Nordostniedersachen und der
Stiderelbe-Region beitragen.

Was in der Startphase noch sehr
theoretisch klingt, wird sich sehr
schnell konkretisieren, beispiels-
weise wenn sich die Region Liine-
burg im Themenfeld Neue Materi-
alien/Recycling als Vorbildregion
fur die Umsetzung nachhaltiger
Wertstoffkreislaufe etabliert. Dazu
sollen mittelstandische Unterneh-

men und das Handwerk aktiviert
und eingebunden werden. Insge-
samt gilt es auch, das Koopera-
tionsklima zu starken, das heildt:
kleine und mittelstandische Unter-
nehmen sowie Handwerksbetriebe
sollen integriert werden - die Er-
kenntnis, dass gemeinschaftlich
mehr zu erreichen ist, setzt sich
hier durch. Dr. Jirgen Glaser vom
Projekttrager Siiderelbe AG: ,Die
Region besitzt ein hohes Innova-
tionspotenzial — das gilt es zu
heben.” Ziel sei es, die Beschafti-
gungssituation in der sidlichen
Metropolregion weiter zu starken.
Das durch EU-EFRE Mittel gefor-
derte und durch die Landkreise,
die Hansestadt Liineburg und die
Stiderelbe AG kofinanzierte Projekt
ist am 1. Juli offiziell gestartet. Es
wird strategisch von einem Len-
kungskreis gesteuert, dem neben
dem Oberbiirgermeister der Han-
sestadt Lineburg die Landrate der
Projektregion sowie die Landesbe-
auftragte Jutta Schiecke und aus-
gewahlte Unternehmensvertreter
angehoren. An der Masterplanent-
wicklung sind die Dienstleister
CIMA Institut fur Regionalwirt-
schaft GmbH und die Prognos AG
beteiligt. wb



er Verein channel hamburg e.V.
Gbernimmt seit weit mehr als zehn
Jahren eine zentrale Marketingfunk-
tion bei der Entwicklung des Har-
burger Binnenhafens. Ziel war es
immer, eine eigene Marke zu schaf-
fen — was langst gelungen ist. Im
channel laufen viele Informationen
zusammen, und in vielen Féllen geht
es dabei um Immobilien. Sabine
Lepél sprach mit Geschaftsfiihrer
Hans-Joachim Schulz Uber die ak-
tuelle Situation.

B&P: Wie beurteilen Sie die Immo-
bilien-Situation im Harburger Bin-
nenhafen?

Schulz: Sehr gut, im Moment ist
viel in Bewegung, wir haben derzeit
sechs Baustellen fiir Neubauten und
ein Restaurierungsobjekt. Das sind
vor allem Wohnprojekte, aber es
entsteht auch Buro- und Gewerbe-
raum an der BlohmstraRe, an der
Nartenstrale und am 0stlichen
Bahnhofskanal. Das Thema Wohnen
ist damit unubersehbar im Binnen-
hafen angekommen. 400 Wohnun-
gen sind im Bau oder in baunaher
Vorbereitung. Hinzu kommt mit
dem ,Speicher am Kaufhauskanal’
eine ungewohnliche Location fir
Kultur und Events.

B&P: Hat die rasante Entwicklung
der vergangenen beiden Jahrzehnte
ihren Abschluss gefunden oder set-
zen Sie weiter auf Wachstum?
Schulz: Von Abschluss kann ber-
haupt keine Rede sein, im Gegenteil.
Man konnte die Phase, in der wir nun
sind, als eine Art Diversifizierung be-
zeichnen. Neben gewerblichen Bau-
ten und Vorhaben gibt es nun sehr
viel mehr Wohnprojekte, was ja auch
stadtebaulich gewollt und sinnvoll ist.
Mittlerweile gibt es das erste Hotel,
ein weiteres wird bald kommen. Wir
sind auf einem dynamischen Weg zu
einem Stadtteil neuen Typs.

B&P: Was suchen die Unternehmen
im channel? Wo liegt der Bedarf?
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Hans-Joachim Schulz ist Geschéfts-
fuhrer von channel hamburg e.V.

RECHTS: Links und rechts des Lot-
sekanals im Harburger Binnenhafen
sollen in den kommenden Jahren
weitere pragende Gebdude gebaut
werden. Hier entsteht ein Mischge-
biet neuen Typs, das Wohnen, Frei-
zeit und Arbeiten mit Hafenflair

kombiniert. Foto: Wolfgang Becker

channel hamburg: Das Potenzial ist

erst zur Hilfte ausgeschopft

Interview mit channel-Geschaftsfuhrer Hans-Joachim Schulz

Schulz: Ginstige Blromieten, ho-
her technischer Standard, Flexibilitat
bei der Flachenaufteilung. Aber bei
den gewerblichen Mietern sind nicht
nur die Kosten entscheidend, son-
dern Standortfaktoren wie Verkehrs-
anbindung, Offentlicher Nahverkehr,
Netzwerke, Gastro- und Freizeitange-
bote. Wohnungsinteressenten schau-
en naturlich zuerst auf den Preis. Aber
sie fragen auch: Gibt es eine Kita? Wo
hélt der nachste Bus? Wo kann ich
einkaufen? Ich glaube, dass wir hier
mehr als wettbewerbsfahig sind mit
einem breiten Angebot zum Arbeiten
und Leben, guter, immer besser wer-
dender Infrastruktur und durch den

maritimen Charakter des Standortes

einen einmaligen Mehrwert bieten.

B&P: Stehen noch ausreichend freie
Flachen zur Verfligung?

Schulz: Fir die nachsten Jahre be-
stimmt. Wir schitzen das Potenzial
fur gewerbliche Bauten im Binnen-
hafen auf mindestens 200 000 Qua-
dratmeter  Bruttogeschossflache.
Das ware mehr als eine Verdoppe-
lung zum Status Quo.

B&P: Was muss getan werden, um
noch mehr international agierende
Unternehmen in den Binnenhafen

zu holen?

Grundstein gelegt: Wisag zieht Mitte 2015
ins Gewerbegebiet Lewenwerder

rund 300 Mitarbeiter in ihrem Be-
reich flhren. Und Nichter kiindigte
gleich an: ,Wir werden die Zahl der
Mitarbeiter erhéhen und kraftig
ausbilden, denn Fihrungskrafte
kommen in der Regel aus unseren
eigenen Reihen.”

Insgesamt werden ein halbes Dut-
zend Unternehmen der Wisag
Gruppe ihre neue Heimat in Har-
burg haben. Der Dienstleister zieht

Schulz: Vor allem mehr Marketing
und Kommunikation. Es ist in den
zuriickliegenden Monaten ja doch
einiges in Bewegung gekommen, in
der Frage Hochtechnologie, For-
schungsexzellenz in Hamburg. Der
Hamburger Stden ist nun explizit
ein Hightech-Standort von dreien in
der Metropolregion. Die wichtigsten
Akteure von TU, TuTech, hit-techno-
park, channel hamburg, Wirtschafts-
verein bis hin zur Handelskammer,
Wirtschaftsbehérde und der bezirk-
lichen Verwaltung sind im ernsten
Gesprach fir konzertierte Aktionen
und die Entwicklung einer Dach-
marke. Ich bin sehr optimistisch,

dass dabei mehr herauskommt als
ein Hochglanzflyer.

B&P: Im Binnenhafen werden zu-
nehmend Wohnungen gebaut. Mis-
sen Sie Konflikte zwischen den neuen
Bewohnern und den 160 Unterneh-
men in dem Areal beflirchten?

Schulz: Nein, definitiv nicht. Im
channel gibt es fast ausschlieRlich
dienstleistende Branchen. Und die
verbliebenen Hafenbetriebe vom Se-
gelmacher bis zur kleinen Werft wer-
den von Beschaftigten und Bewoh-
nern sehr gemocht, weil sie eben
den speziellen Charme ausmachen.
Und: Gehen Sie doch mal nach

Harburger Stralie; Stade

Derzeit laufen die rund 1,9 Millio-
nen Euro teuren ErschlieBungsmaB-
nahmen, sodass voraussichtlich ge-
ge Ende dieses Jahres mit dem Bau
des neuen, modernen Quartiers
.Festplatz Harburger StraBe” be-
gonnen werden kann.

anonymen Wettbewerb hatten sie ihre
Entwiirfe eingereicht, die von einer
Jury bewertet und schlieBlich vom Rat
genehmigt wurden. Zu den Gewinnern
dieses Wettbewerbs gehdren folgende
Architekten: das Biiro Frenzel und Fren-
zel aus Buxtehude, das Biiro Ganske
& Kettler aus Stade, Biro Artec Hilde-

Feierabend in der City Nord ein Bier
trinken. Wird nicht funktionieren.
Bei uns schon.

B&P: Wie ist der Stand bei den ge-
werblichen Vermietungen? Gibt es
Leerstand?

Schulz: Es gibt natiirlich Schwan-
kungen, aber im Jahresmittel liegt
der channel beim Hamburger
Durchschnittswert von sieben Pro-
zent, der zuletzt 2013 von Gross-
mann & Berger fir den Blrovermie-
tungsmarkt in der Hansestadt er-
mittelt wurde.

web: www.channel-
hamburg.de

von Allwérden aus Drochtersen und
das Biiro Schiich und Cassau aus Stade.
Ein Areal wird Autohandler Bodo Cor-
des zur Betriebserweiterung zugespro-
chen. Mit modernen Reihen- und
Wohnhausern mit unterschiedlichsten
Grundrisszuschnitten sowie einem ge-

Sechs Baufelder des vier Hektar groBen
Areals, um die sich 23 Architekten im
vergangenen Jahr beworben hatten,
sind vergeben. In einem aufwendigen,

nerationentibergreifenden Nachbar-
schaftshaus bietet das Quartier neue,
urbane Formen des Wohnens und
Lebens.

mehrere Hamburger Standorte im
Gewerbegebiet Lewenwerder zu-
sammen und stellt sich neu auf.

gard Weber-Hagen aus Stade und Neu-
StadtArchitekten Petra Diesing aus
Hamburg sowie das Biiro Esmer Ulker-

Hier wird die Kupferhdlse fiir den Grundstein gefiillt: Investor Frank
Lorenz (von links), Architekt Erik Gatzen, Wisag-Geschaftsfihrer
Christoph Nichter und Klempnermeister Kalle Schult, zustandig fiir

die handwerkliche Seite des Grundsteinlegens.

Foto: Wolfgang Becker

UNTEN: So sollen das neue Biirogebdude und die Halle aussehen.

-1s 7 4019
' |

ine ,Frankfurter Allgemeine” in
einem Harburger Grundstein? Das
gibt es nicht alle Tage. Aber Chris-
toph Nichter, Geschiftsfiihrer der
Wisag Elektrotechnik  Holding
GmbH & Co. KG, war bestens vor-
bereitet. Nun ist der Grundstein
also gelegt — bereits im Juni 2015
will die Lorenz Gruppe die neue
Hamburg-Niederlassung des bun-

desweit tdtigen Serviceunterneh-
mens an der Stralle Lewenwerder
in Harburg lbergeben. Noch ist
hier nur eine planierte Fliche zu
sehen, auf der bis dahin ein Biro-
gebdude mit 2500 Quadratmetern
Flache und eine Halle mit 1000
Quadratmetern Flache entstehen
werden — von hier aus wird die
Wisag Industrieservice Holding die

Und verkehrsglinstig, wie der Ham-
burger Projektentwickler Frank
Lorenz betonte. Als Generalunter-
nehmen hat er die Hohenwested-
ter Firma Bartram-Bau beauftragt.
Harburgs Bezirksamtsleiter Thomas
Volsch raumte zwar ein, dass der
Fokus in Hamburg derzeit beson-
ders auf dem Wohnungsbau liege,
aber der Wirtschaftsstandort Ham-
burg sei nicht weniger wichtig. Er
begriit die Ansiedlung der neuen
Wisag-Niederlassung ausdriicklich:
,Harburg ist ein traditioneller Pro-
duktions- und Industriestandort.
Am Ende des Tages kdnnen wir
nicht von Finanzderivaten leben,
sondern nur von Dingen, die pro-
duziert werden.”

Sieben Millionen Euro investiert die
Lorenz Gruppe in das Bauvorha-
ben. Basis ist ein Mietvertrag mit
der Wisag Holding Uber zehn Jahre
plus Option fiir eine Verlangerung.
Das Objekt ist dadurch auch fiir Ka-
pitalanleger hochinteressant. Und
warum nun eine , Frankfurter Allge-
meine”? Weil die Wisag Industrie-
service Holding ihren Hauptsitz in
der Bankenmetropole Frankfurt
hat. wb

www.lorenz.hamburg,
www.wisag.de

Planung
Bauleitung
Elasld gmbh  Projektentwicklung

Architekturburo Artec
Architektin Hildegard Weber-Hagen

Kontakt: 04141 /475 41
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DIPL.-ING. ARCHITEKTEN
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THUNER STRASSE 46 - 21680 STADE
www.ganske-kettler.de

cosmaekirchhof 2, 21682 stade
tel. 04141-5434 0 fax -5434 24
www.architekten-stade.de
info@architekten-stade.de

Harburger
21614
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Frenzel und Frenzel GmbH
Planungsbdiro fir Bauwesen

Buxtehude

www.frenzelundfrenzel.de

NeuStadtArchitekten
Architektin Petra Diesing

www.festplatz-stade.de

E. Ulker-von Allwdrden
Dipl.-Ing. Architektin
Sietwender Str. 73 | 21706 Drochtersen
Theodor-Haubach-Weg 2 | 21684 Stade
Tel. 04149-200999 | 04141-776764
www.euva-architektur.de
mail@euva-architektur.de
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Im Jubilaumsjahr 2012 wurde es
eingeweiht: das BauErlebnisHaus
am Klarenstrecker Damm in
Stade. Lindemann-Geschaftsfiih-
rer Peter Witt verwirklichte damit
einen Traum, wie seine Tochter
Katharina sagt. Sie ist als Referen-
tin der Geschaftsleitung unter
anderem daflir verantwortlich,
dieses spektakuldare Haus mit
Leben zu erfiillen. Sie sagt: ,Mein
Vater wollte keinen der tblichen
Musterhaus-Parks bauen, um zu
zeigen, was Lindemann kann. Er
wollte bei den Kunden Verstand-
nis flir das Bauen wecken, sie mit-
nehmen in dieses Metier. Zeigen,
was alles bedacht werden muss.
Das ist im BauErlebnisHaus umge-
setzt worden. Unsere Einfamilien-
hduser zeigen wir im Malstab
1:25. Aber wo kann sich der Bau-
herr denn schon mal einen Geo-
thermiepfahl ansehen? Bei uns!”
Auf einer Flache von etwa 700
Quadratmetern gibt es allerlei
Wissenswertes zu entdecken. Wie
wird eine Hauswand gedammt?
Wie ist ein modernes Fenster auf-

Katharina
Witt ist unter
anderem

fur das Pro-
gramm im
BauErlebnis-
Haus verant-
wortlich.

gebaut? Was passiert, wenn ich
ein Warmeverbundsystem mit
dem Hammer bearbeite? Und wie
steht es eigentlich um die Ener-
gieeffizienz? Viele Fragen, auf die
in Stade Antworten gegeben wer-
den. Unter dem Motto ,Bauen
erleben” ist das Haus taglich, so-
wie an jedem ersten Samstag im
Monat gedffnet. RegelmaRig wer-
den Fachvortrage angeboten und
Fihrungen veranstaltet. Auch die
Lindemann-Akademie (Fachvor-
trage/Mitarbeiter-Fortbildung)
sowie Teile der Verwaltung haben
hier ihren Sitz. Katharina Witt:
,Das BauErlebnisHaus unter-
streicht den Qualitatsanspruch
von Lindemann.” Etwa vier Millio-
nen Euro wurden in das architek-
tonisch sehr ansprechende Pro-
jekt investiert. wb

Kontakt: Telefon 0 41 41/
526-300 (Frau Bosch)
web: www.bauen-erleben.de
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Vom klassischen Bauunternehmen zum Projektentwickler:

Das ,7 in 1°-Konzept

So stellt sich Lindemann (Stade) neu auf — Kiinftig geht es verstarkt um gute Ideen und gute Flachen

OBEN: Projektentwickler Marcus Witt legt
seinen Fokus vor allem auf gewerbliche
Fldchen und Bauvorhaben.

RECHTS: Sie fiihren die Geschéfte der
Johannes Lindemann GmbH & Co. KG: Klaus
Peter Witt (von links), Niels Schutte, Friedrich
Witt und Hans-Heinrich Stechmann.

ohl kaum ein Unternehmen hat in Stade
derartig pragnante Spuren hinterlassen wie
Lindemann. Ob Wohnungsbau, Gewerbe-
bau, Schulbau, Kirchenbau — das 102-jahri-
ge Traditionsunternehmen ist allgegenwar-
tig und bunt vertreten mit teils kiithnen ar-
chitektonischen Bauten. Das Spektrum
reicht von der ,Stader Hafencity” tber das
moderne CFK-Valley im Industriegebiet Ot-
tenbeck bis hin zum Hallenbau bei Airbus in
Finkenwerder. Mit dem BauErlebnisHaus
am Klarenstrecker Damm in Stade setzte
die Inhaberfamilie Witt vor zwei Jahren
punktlich zum Jubilaum ein grolRes Ausru-
fungszeichen. Doch Tradition und Kreati-
vitdt sind nur die eine Seite der Medaille —
im Jahr zwei nach dem groRen Jubildum
stellt sich das Unternehmen neu auf, biin-
delt die Kernkompetenzen und geht einen
wichtigen Schritt in die Zukunft: Kiinftig
wird Lindemann im norddeutschen Raum
verstarkt als Projektentwickler am Markt
auftreten.

Ziel ist es, die Wertschdpfungskette im Bau-
sektor starker zu bedienen als bisher. Mit
Marcus Witt, nicht verwandt mit der Unter-

nehmerfamilie Witt, gehort seit einigen Wo-
chen ein neuer Mitarbeiter zum Team, der
Uber langjahrige Erfahrungen als Projekt-
entwickler und Asset-Manager verfligt. Witt
war zuletzt fast acht Jahre bei der aurelis
Real Estate beschaftigt (siehe auch Seite 8).
Seine Aufgabe wird es jetzt sein, geeignete
Flachen in der Hamburger Metropolregion
aufzuspliren, den Markt zu analysieren,
Ideen zu entwickeln und Menschen zu-
sammenzubringen, die als Investoren, Anle-
ger, Mieter oder Unternehmer Neues schaf-
fen wollen.

Dass diese Ausrichtung unter dem Linde-
mann-Dach auch Nutzen fiir den Bausektor
hat, liegt auf der Hand. David Staats, zu-
standig fur die IT und das Marketing, stellt
dabei eine Besonderheit in den Mittelpunkt:
,Lindemann ist eigentlich ein ,Gemischtwa-
renladen’. Bei uns gibt es den klassischen
Hochbau, den Einfamilienhausbau, den
Fensterbau, den Metallbau, den Bereich Sa-
nierung, das BauErlebnisHaus und den Be-
reich Immobilien/Grundstiicke/Projektent-
wicklung. Auf dieser Grundlage haben wir
das,7 in 1’-Konzept entwickelt. Lindemann
deckt die gesamte Bandbreite des Bauens
ab und ist dadurch schnell, flexibel und
schlagkraftig.”

Das zeigen einige Projekte aus jingerer Zeit:
zum Beispiel die beiden Wohnhaus-Projekte
Am Arztehaus” und »Kehdingertorswall” in
Stade mit je 14 Wohneinheiten, drei Mehrfa-
milienhduser mit 24 und 8 Wohnungen
sowie einer Gewerbeeinheit in Apensen (zur-
zeit im Bau) und das flr Kapitalanleger mal3-
geschneiderte Vorhaben Wohnen am Hei-
sterbusch mit 19 Wohneinheiten in Stade
(Fertigstellung im November). Die Grund-
stlicksakquise erfolgte in allen Fallen von Lin-
demann.

An manchen Vorhaben ist Lindemann auch
beteiligt — beispielsweise an dem Bauprojekt
Buchholzer Park GmbH & Co. KG (ehemali-
ge Zivildienstschule). Auf dem Geldnde sol-
len Stadtvillen mit hochwertigen Wohnun-
gen gebaut werden, zurzeit wird gemeinsam
mit der Stadt der B-Plan entwickelt.

Der Schwerpunkt von Marcus Witt wird aller-
dings der gewerbliche Bereich sein, in dem
Lindemann sehr stark prasent ist. Hier geht es
um Fragen wie Baurecht, Lage, Kalkulation
und Mietvertrage. Der Projektentwickler hat
bei seinem Vorgehen stets drei Hauptfakto-
ren vor Augen: Kapital, Standort und Pro-
jektidee. Je nachdem, was zuerst vorhanden

Seit Juni 1912 hat das Stader Bauun-
ternehmen mehr als 1,3 Millionen
Quadratmeter Gebaudeflachen er-
stellt. Derzeit werden 185 Mitarbeiter
beschiftigt. Mit einem Jahresumsatz
von 40 Millionen Euro zahlt Linde-
mann zu den gréften Bauunterneh-
men in der Region.

Markante Daten:

1983 Baumeisterhaus-Partner

1993 Schlisselfertige GroRprojekte im
Wohnungs- und Gewerbebau

2003 PPP Bauen/Planen/Finanzieren
von mittlerweile sechs Schulbaupro-
jekten

ab 2010 Eigene Bautragerobjekte im
Wohnungs- und Gewerbebau

ab 2014 Projektentwicklung

ist, ergibt sich daraus die Vorgehensweise:
Idee sucht Kapital und Standort, Standort
sucht Idee und Kapital oder Kapital sucht
Idee und Standort. Das anhaltend niedrige
Zinsniveau hat laut Marcus Witt zur Folge,
dass das Kapital verstarkt nach Projektideen
und Standorten sucht. Hier sieht Lindemann
einen erfolgversprechenden Ansatzpunkt.

Peter und Friedrich Witt (Hauptgesellschaf-
ter und Geschaftsfiihrer) sehen einen Grund
fur den Erfolg des Unternehmens in der
hohen Kundenzufriedenheit und der Mitar-
beiterzufriedenheit: ,Es herrscht ein standi-
ger Wandel vom Handwerksunternehmen
zum Dienstleistungs- und Schlisselfertig-
bau-Unternehmen. Lindemann wachst soli-
de. Wir haben schon immer die Strategie
verfolgt, dass Qualitat, nicht Quantitéat ent-
scheidet.” Service- und Beratungsqualitat
sei deshalb ein hohes Gut im Unternehmen.
Dass die Strategie aufgegangen ist, zeige
die Eigenkapitalquote, die deutlich Uber
dem Durchschnitt mittelstandischen Bau-
unternehmen in Deutschland liegt. wb

www.lindemann-gruppe.de

,DIE STRARE KOMMT ZURUCK!“

Zentrales Vermietungsmanagement
BID Lii | konsalt | LOC-CON

BID

Liineburger

Strafile
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OBEN: Wird saniert: Das Unternehmen
Alstria macht das sechsgeschossige Haus
am Harburger Ring fit fir den Wohnungs-
markt. Die Arztpraxen sollen bleiben.

Fotos: Wolfgang Becker

LINKS: Der stationdre Einzelhandel 6ffnet
sich zunehmend dem Online-Geschaft.
Hier das Beispiel von,Aliqua Naturkosme-
tik” (Budnikowsky). Grafik: SAG

UNTEN: Nach dem Motto,Zehn auf einen
Streich” soll der Leerstand in der Harburger
FuRgangerzone auf einen Schlag spurbar
und strukturiert abgebaut werden.

In der Harburger Innenstadt
deutet sich eine Trendwende an

Wenn die Rechnung aufgeht, kénnte dies bundesweit neue Mal3stabe bei der
Revitalisierung von leerstandsgebeutelten FuRgangerzonen setzen

Heinrich Wilke ist Leiter
Immobilien bei der
Stderelbe AG.  Foto:sAG

er heute einen Einkaufsbummel durch Ham-
burg-Harburg macht, wird sich ganz tber-
wiegend in einem der drei Shopping-Center
aufhalten. Denn das Phoenix-Center mit
etwa 25000 Quadratmetern, das Markt-
kauf-Center mit etwa 14 000 Quadratme-
tern und die Harburg-Arcaden mit zirka
13 000 Quadratmetern stellen zusammen
knapp zwei Drittel der gesamten Verkaufs-
flache in der Harburger Innenstadt. In Bezug
auf Modekompetenz und Besatz mit grofen
Handelsmarken fallt die Dominanz der Cen-
ter nochmals deutlicher aus.

Die grofRen Textilkaufhduser und héherwer-
tigen Marken, wie beispielsweise P&C, C&A,
H&M, Douglas oder Dyckhoff, die einst das
Zentrum um die Liineburger Stralle und den
Harburger Ring préagten, sind entweder
ganz verschwunden oder haben Zuflucht in
einem der Center gefunden. Das noch vor-
handene Karstadt-Warenhaus am nord-
lichen Ende der Lineburger Stralle hat als
Magnet einiges an Anziehungskraft einge-
biRt. Die Zukunft der Marke Karstadt ist
zudem heute ungewisser denn je.

Ubrig geblieben ist ein Branchenmix, der
allenfalls noch fiir die Schnappchenjagd, die
Deckung des tdglichen Bedarfs oder den
schnellen Imbiss geeignet ist. Seiner ober-
zentralen Bedeutung mit rund 230 000
Menschen im Nahbereich plus Umland wird
der Standort Harburg jedenfalls nicht mehr
gerecht. Die Einzelhandelsmieten haben
auch in den besseren Lagen mittlerweile das

\

Niveau von Fachmarktzentren und Klein-
stadten erreicht. Strukturelle Leerstande und
schnelle Mieterwechsel sind weitere Zeug-
nisse des sogenannten Trading-Down-Pro-
zesses.

Wer nach den Griinden hierfiir sucht, darf
seinen Blick nicht allein auf das Phoenix-
Center richten. Die noch nicht iberwunde-
ne Schockstarre des stationaren Einzelhan-
dels durch den wachsenden Online-Handel
spielt hier ebenso eine Rolle wie das Fehlen
passender Flachenangebote fiir heutige
Handelskonzepte. Auch die Blockade einzel-
ner, strategisch bedeutsamer Grundstlicke
wie zum Beispiel beim Harburg-Center wirkt
destabilisierend und imageschadigend auf
den Standort.

Wer an dieser Stelle aber sein abschliellen-
des Urteil tber die Harburger Innenstadt
fallt, Gbersieht jedoch wichtige Faktoren.
Denn es sind einige positive Veranderungen

erkennbar, die eine Trendwende einlauten
werden.

Allein fur den Einzelhandelsbereich liegen
aktuell Suchanfragen nationaler und inter-
nationaler Filialisten in GréRenordnungen
von 600 bis 6000 Quadratmeter vor — zu-
sammengenommen fast 20 000 Quadrat-
meter. Davon entfallt etwa die Halfte auf den
Bereich Mode/Young Fashion, ein Drittel auf
die Bereiche Sport und Unterhaltungselek-
tronik und der Rest auf das Segment Nah-
versorgung. Fur keines der Handelsunter-
nehmen, die nach Harburg streben, gibt es
derzeit ein passendes Angebot — weder in
einem der drei Center noch in den FuRgan-
gerzonen.

Weitsichtige Projektentwickler haben diese
Chancen erkannt und planen aktuell an
mehreren Standorten den Neubau moder-
ner Immobilien, um wenigsten einen Teil der
Nachfrage binden zu kénnen. Neue, frische
Gastronomiekonzepte und attraktive Woh-
nungen fiir Senioren, Studierende und Fa-
milien werden die Handelskonzepte ergan-
zen, denn auch demografisch entwickelt
sich Harburg positiv und zieht zunehmend
Menschen an, die eine Wohnung in der Me-
tropolregion Hamburg suchen.

Wer nach Beispielen fiir die neue Aufbruchs-
stimmung sucht, wird schnell flindig. Die
AVW plant beispielsweise ein neues, kraft-
volles Wohn- und Geschiftshaus in Nach-
barschaft des Wochenmarktes am Sand. Der
Hamburger Entwickler HBK entwickelt in un-
mittelbarer Nahe die Errichtung eines
Studentenwohnheims mit etwa 170 Platzen
und eines Seniorenheims mit zirka 100 Plat-
zen. Ein bundesweit tatiger Investor arbeitet
aktuell in der FuRgadngerzone an einem
neuen Modetempel fiir eine internationale
Handelskette. Der Textilhdndler Hiibner hat
den Neubau seines Wohn- und Geschafts-
hauses in der Lineburger Stralle in diesem
Jahr vollendet und bezogen. Die Alstria sa-
niert ihr 6-geschossiges Gebaude am Har-
burger Ring (oberhalb der Harburg-Galerie)
und macht es fit fir den Wohnungsmarkt
der Zukunft. In der ehemaligen Dreifaltig-
keitskirche will ein Gastro-Profi eine moder-
ne Wohlfuihl-Location fiir 300 Gaste eroff-
nen. Der Immobilienbereich der in Harburg
ansassigen Suderelbe AG unterstiitzt dabei
Neubau- und Revitalisierungsvorhaben
durch konzeptionelle Vorarbeit und akqui-
riert Grundstlicke, Ankermieter und die pas-
senden Investoren.

Die Dreifaltigkeitskirche in der Neuen Stral3e (hier das historische Eingangsportal)
steht seit Jahren leer. Jetzt soll hier ein Gastronomie-Konzept umgesetzt werden.

Gestarkt werden die Standorte Liineburger
StralRe und Sand zudem durch zwei Business
Improvement Districts (BID), ein Cityma-
nagement, Investitionen des Bezirks in die
offentliche Infrastruktur und ein gerade neu
installiertes Vermietungsmanagement. Letz-
tes verfolgt die Strategie ,Zehn auf einen
Streich” (siehe Seite 26), mit der gleich
mehrere leer stehende oder mindergenutzte
Ladenlokale zeitgleich und auf Basis eines In-
vestitions- und Branchenkonzeptes neu ver-
mietet werden sollen. Das Ganze soll flan-
kiert werden durch eine intelligente Marke-
ting- und Imagestrategie. Wenn es gelingt,
diesen Ansatz durchzuhalten und damit ein-
zelnen Abschnitten der Liineburger Stralle
mit einem Schlag ein neues Gesicht zu
geben, ist das Konzept geeignet, bundes-

weit neue Malstdbe fiir die Revitalisierung
von Innenstadten zu setzen.

Nicht jedes Vorhaben wird sich schnell umset-
zen lassen, und der eine oder andere neue An-
satz mag sich als zah erweisen. Die Zukunft
der Harburger Innenstadt wird aber gestaltet
werden; mit deutlich mehr Wohnungen,
einem gesunden Einzelhandelsbesatz, guter
Aufenthaltsqualitdt und lebendiger Gastrono-
mie. Es darf auch davon ausgegangen wer-
den, dass der stationare Handel eine Antwort
auf den Online-Handel finden wird. Er wird
ihn auf unterschiedliche Art und Weise inte-
grieren und von ihm lernen, genauso wie der
Online-Handel zukiinftig die Flache braucht,
um weiter wachsen zu kénnen. Einige Neben-
lagen werden sich méglicherweise als Einzel-
handelsstandort dauerhaft verabschieden und
Platz machen fiir zusatzliche Wohnungen. Das
starkt wiederum die Innenstadt als dem zen-
tralen Ort fur Konsum, Freizeit und Kultur.
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as Filet gilt als das beste, weil als be-
sonders feines und hochwertiges
Stuick Fleisch. Dass Filets zugleich
nur einen sehr kleinen Teil der ge-
samten Masse ausmachen, macht
sie umso begehrenswerter. Men-
schen bedienen sich gern sprach-
licher Bilder, um sich verstandlich
auszudriicken. Wenn also Architek-
ten, Investoren und Stadtplaner den
Festplatz an der Harburger Stralle in
Stade als ,Filetstiick” bezeichnen,
wollen sie zum Ausdruck bringen,
dass es sich um ein ungeheuer at-
traktives und gefragtes Grundsttick
in der Stadt handelt. Eines, das
schon bald 150 Wohneinheiten in
bester Lage zu bieten hat. Noch in
diesem Jahr wollen die Bauherren
mit der Umsetzung der Planung be-
ginnen.

»Wir haben hier in stadtnaher Lage
zum ersten Mal eine grofle Flache,
wo verdichteter Wohnungsbau er-
richtet werden kann”, fasst Stades
Stadtbaurat Kersten Schréder-Doms
die Besonderheiten des Bauprojekts
auf dem vier Hektar grofRen Areal zu-
sammen, dessen ErschlieBung gera-
de abgeschlossen wurde. Bahnhof,
Supermarkte, Arzte, Schulen, die
Stader Altstadt - alles befindet sich in
der Nahe.

Funf Architekturblros konnten mit
ihren Ideen liberzeugen. Insgesamt
hatten sich 23 Architekten um die
sechs Baufelder beworben. ,Uns
ging es nicht vorrangig darum, die
Stadtkasse zu fiillen”, betont Schro-
der-Doms, ,,sondern darum, tolle
und zeitgemale Architektur in der
Stadt zu haben.” Fir 185 Euro pro
Quadratmeter wurden die Grund-
stiicke veraufert.

Es sei sofort klar gewesen, dass er
sich fur eines der Baufelder bewer-
ben wiirde, sagt Architekt Holger
Cassau. Schon wegen der exponier-
ten Lage handele es sich um eines
der spannendsten Wohnungsbau-
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Gestalten eines der
spannendsten Stader
Wohnungsbauprojekte
der vergangenen Jahre:
Christoph Frenzel
(Frenzel und Frenzel),
Holger Cassau
(Architekten Schiich &
Cassau), Thorsten Paul
Margenburg (Ganske &
Kettler), Petra Diesing
(NeuStadtArchitekten),
Hildegard Weber-
Hagen (artec GmbH)
und Esmer Ulker-von
Allworden (Architektur-
biiro Esmer Ulker-von

Allworden).
Foto: Leonie Ratje

Moderne Wohnwelten
fiir Gourmets in Stade

Auf dem Festplatz an der Harburger Stral3e entsteht zeitgemal3er
und zentrumsnaher Wohnraum

projekte der vergangenen Jahre.
Zudem gefiel ihm, dass modernes
Design und moderne Architektur
von der Stadt erwiinscht gewesen
seien. Das Buro Architekten Schiich
& Cassau hat ein Wohngebaude mit
zehn Mietwohnungen entworfen.
Von 40 Quadratmetern fiir den Sin-
gle bis hin zu 130 Quadratmetern
fur die Familie ist alles dabei. Alle
Wohnungen haben eine Dachterras-
se oder Gartenzugang sowie einen

Pkw-Stellplatz. Einige Wohnungen
sind zudem barrierefrei. ,Wir haben
besonderen Wert auf energetische
Effizienz gelegt”, nennt Cassau
einen weiteren Vorzug des Kfw-55-
Hauses.

Dass ihre Wohnungen auch in Zu-
kunft noch héchsten energieeffi-
zienten Standards entsprechen, war
auch Hildegard Weber-Hagen (artec
Stade) und Petra Diesing (NeuStadt-
Architekten) wichtig. Sie haben das

Kfw-55-Wohngebaude, das an der
Slidseite des Festplatzes gebaut
wird, gemeinsam entworfen. Hier
entstehen neun barrierefreie Ge-
schosswohnungen auf drei Etagen
und vier familienfreundliche Maiso-
nettewohnungen mit privatem Gar-
tenanteil. GrofRzligige Dachterras-
sen und Balkone, eine Tiefgarage,
ein Aufzug und die innovative Ener-
giequelle in Form eines Eisspeichers
runden das hochwertige Wohnan-

gebot ab. ,Uns war die liberschau-
bare GrolRe der Wohnanlage mit
ihrem schonen Blick in den sid-
lichen Griingurtel wichtig”, sagt Hil-
degard Weber-Hagen. In Verbin-
dung mit dem attraktiven Gemein-
schaftsgarten koénne eine gute
Nachbarschaft unter den Bewoh-
nern entstehen.

Auf dem Nachbargrundstick wer-
den zehn Reihenhduser in zwei
Blocken gebaut. ,Wir bringen das
Beste aus Einfamilienhaus und Ge-
schosswohnung zusammen”, sagt
Thorsten Paul Margenburg vom Ar-
chitekturbiiro Ganske & Kettler tiber
die 120 Quadratmeter groen Hau-
ser. Sie wirden auf der einen Seite
genug Platz fir die Familie bieten
und uiber Dachterrassen sowie einen
kleinen Garten verfligen und trump-
fen zugleich mit den energetischen
Vorziigen von Geschosswohnungen
auf. ,Wir wollen hochwertigen und
erschwinglichen  Wohnraum  fir
junge Familien schaffen”, sagt Mar-
genburg. Jedes Reihenhaus verfligt
Uber eine Luftungsanlage mit War-
meruickgewinnung. Bis Herbst 2015
soll der Komplex, der vom Bau-
unternehmen Karl-Heinz Bernhardt
GmbH errichtet wird, samt Aullen-
anlagen fertiggestellt sein.

Im Zentrum des Festplatzes tragt die
Architektin Esmer Ulker-von Allwér-
den mit ihrer dreiteiligen Wohnan-
lage den verdnderten Lebensmu-
stern der heutigen Gesellschaft auf
zeitgemale Weise Rechnung. In ins-
gesamt 23 Eigentumswohnungen
mit vielfaltigen Grundrissen von
1,5-Zimmer-Appartements  (ber
Maisonette- bis hin zu Penthouse-
wohnungen sollen sich sowohl Sin-
gles als auch Alleinerziehende, junge
Familien und Senioren wohlftihlen.
»~Das Wohnkonzept verbindet Gene-

rationen in einem sozialen, nachbar-
schaftlichen Umfeld”, sagt sie. Die
Gebaude werden um einen Gemein-
schaftsraum herum angeordnet, der
als Begegnungs- und Veranstal-
tungsort dienen soll. Hier konnen
Feiern stattfinden, Bewegungskurse
oder kulturelle Veranstaltungen an-
geboten werden. Letztlich schaffe
die Wohnanlage die Voraussetzun-
gen, familiare Strukturen zeitgemaf
neu zu interpretieren, so Ulker-von
Allworden.

Vier Kfw-70-Wohngebédude mit ins-
gesamt 62 Eigentumswohnungen
entstehen im Nordosten des Gelan-
des. Sie werden rund um einen Platz
gebaut, der zugleich Namensgeber
fur das gesamte Projekt des Biiros
Frenzel und Frenzel ist: ,Platz fiirs
Leben! Wohnen fiir Jung bis Alt”.
Studenten und Senioren, Familien
und Singles sollen sich gleicherma-
Ben ihr Leben lang wohlfiihlen in
den Wohnungen, die jeweils vom
Platz aus erschlossen werden kon-
nen. ,Wir stellen uns einen zentra-
len, belebten Platz mit Sitzgelegen-
heiten und viel Grin vor”, sagt Ar-
chitekt Bjorn Drechsler. Eine Tiefga-
rage unter dem gesamten Komplex,
die daflr sorgen soll, dass der Ver-
kehr vom Platz ferngehalten wird,
und Loggias beziehungsweise Dach-
terrassen flr jede Wohnung runden
das moderne Wohnangebot ab.

Die ErschlieBungsarbeiten durch die
Stadt sind abgeschlossen, noch in
diesem Jahr beginnen die Bauarbei-
ten zum Bau der ersten Wohn-
hauser. Im nachsten Jahr konnten
die ersten Bewohner ihre neuen
Wohnungen oder Hauser beziehen —
und sich als echte Feinschmecker
outen. Ir

web: www.artec-
stade.de, www.frenze-
lundfrenzel.de,
www.architekten-
stade.de, www.euva-
architektur.de,
www.ganske-kettler.de

Unsere Wohnungen befinden sich in guten Lagen. Wir investieren im erheblichen Umfang in den Bestand, um unsere

nen in

der

Hansestadt Stade

|

Wohnungen den geédnderten Geschmacks- und Komfortwiinschen anzupassen. Bei Interesse sprechen Sie uns gerne an.

Die Wohnstdtte Stade eG bietet:

e 1- bis 4-Zimmer- Wohnungen in
guten Lagen

Reihen- und Doppelhé&user

Seniorenwohnungen, oft
behindertenfreundlich

e moderne Neubauten °
e innovative Energiekonzepte

e ausgefallene Architektur- und
hochwertige Ausstattungs-

merkmale

nachhaltige und angemessene
Mieten

e genossenschaftliches Alters-
versorgungsmodell

e kompetenten Service durch

hochmotiviertes Personal
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WOHNSTATTE STADE
Teichstr. 51, 21680 Stade
Tel. 04141 6075-0, Fax 04141 6075-12
www.wohnstaette.de, info@wohnstaette.de
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LINKS: Wolfgang Voss leitet bei der Hamburger Volksbank den Bereich Unternehmenskunden. Er ist auch fir das Bautragergeschéft verantwortlich. RECHTS: Sie beraten Bautrager:
Alexander Horn (von links), Thorsten von Appen und Herbert Hagen.

Expertenteam berdt Bautridger

Hamburger Volksbank hat drei Spezialisten — Maxime: Ein Projekt zur Zeit

leich mit drei Spezialisten ist die Hambur-
ger Volksbank aufgestellt, um Unterneh-
menskunden im Bautragergeschaft zu be-
raten und zu begleiten. Die Bank hat sich
damit ein Geschaftsfeld aufgebaut, das von
der derzeit herrschenden Niedrigzinsphase
weitgehend unabhdngig ist - zum einen
weil Bautrdger in der Regel nur kurzfristig
finanzieren, zum anderen weil die Leistung
der Experten mit einer Projektgebuhr ver-
glitet werden.

»Im Bautragergeschaft spielen Zinsen eher
keine Rolle”, sagt Wolfgang Voss, Bereichs-
leiter Unternehmenskunden bei der Ham-
burger Volksbank. Er sieht sein Unterneh-
men und allenfalls die Sparkassen ganz
vorn, wenn es um die Begleitung von Bau-
tragerprojekten in der Metropolregion
Hamburg geht. ,Drei unserer Mitarbeiter
haben sich auf diesem Gebiet spezialisiert.
Sie sind als Ansprechpartner bekannt und
machen den ganzen Tag nichts anderes, als

sich mit diesem Thema zu beschiftigen”,
sagt Voss.

Herbert Hagen, Alexander Horn und Thors-
ten von Appen sind bei der Hamburger
Volksbank als Unternehmenskundenbera-
ter aktiv. lhr Spezialgebiet ist der Umgang
mit gesetzlichen Rahmenbedingungen
(hier insbesondere die Makler- und Baut-
ragerverordnung), Finanzierungen, Risiko-
analysen und finanzielles Controlling nach
Akten- und Vor-Ort-Lage. Voss: ,Eine Her-
ausforderung, denn das Bautragergeschaft
ist sehr komplex.”

Fur die Hamburger Volksbank gilt: Pro Bau-
trager wird immer nur ein Projekt zur Zeit
begleitet. Im Normalfall handelt es sich um
Investitionsvolumen von bis zu 20 Millio-
nen Euro. Voss: ,So haben wir das Risiko im
Griff. AuRerdem lassen sich so lange Bezie-
hungen zu unseren Partnern aufbauen. Wir
kennen uns. Und wir schatzen uns. Dieses
Geschaft hat viel mit Vertrauen zu tun.”

Die drei Bautrdger-Experten sind in der
Zentrale in Hammerbrook stationiert. Von
hier aus werden auch die Projekte im Siiden
Hamburgs betreut. Voss: ,Dort sind wir
sehr aktiv.” Was daran liegen mag, dass die
Hamburger Volksbank ihre Wurzeln auch in
Harburg hat. Sowohl aus Sicht des Woh-
nungsbaus als auch auf Gewerbebauten be-

gerverordnung bekommt.

zogen sei der Stiden hochspannend, so der
Bereichsleiter. Uber mangelnde Auftrige
braucht sich die Volksbank indes nicht zu
beklagen. Voss: ,Die Nachfrage gerade im
Wohnungsbau ist ungebrochen.” wb

web: www.hamburger-
volksbank.de

Haufig stellt sich die Frage, was ist ein Bautrager — und wie grenzt er sich von
einem Bauherrn ab? Gemeinsamkeit besteht insoweit, dass beide Unternehmer
sind. Wesentlicher Unterschied: Der Bautrager verspricht dem Erwerber nicht
nur die Bauleistung, sondern Ubertragt ihm zusatzlich noch das Eigentum am
Grundstiick. Der Bautrdger ist somit anders als der reine Bauherr nicht nur der-
jenige, der auf ein dem Aufraggeber gehdrenden Grundstiick baut, sondern
der zusatzlich noch das Grundstiick verschafft. Ein weiterer wichtiger Aspekt
ist, dass der Bautrager gegeniliber dem Bauherrn auf eigenes Risiko finanziert
und er vom Auftraggeber eine Abschlagzahlung nach der Makler- und Bautra-

Quelle: JuraForum
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Energielotsen
knacken die
1000er-Marke

Die Energielotsen der Handelskammer
Hamburg haben ihre 1001. Beratung
durchgefiihrt. Bei dem Maschinenbau-
unternehmen Nordwig in Neugraben
wurden dabei energetische Optimie-
rungspotenziale bei der Beleuchtung, der
Druckluftanlage und der Heizung durch
Einsatz eines Blockheizkraftwerks festge-
stellt. Karsten Hoops, Geschaftsfiihrer
von Nordwig, schatzt, dass beispiels-
weise durch die Erneuerung der Lichtan-
lagen mit einer Einsparung des beleuch-
tungsbedingten Stromverbrauchs von bis
zu 60 Prozent zu rechnen ist. ,,Mit der
Umsetzung konnen wir daher nicht nur
etwas Gutes flr die Umwelt tun, sondern
haben auch einen deutlichen geldwerten
Vorteil. Mit den erhaltenen Tipps werden
wir nun rasch die Realisierung angehen.”

Der Austausch der Beleuchtung, so die
Energielotsen Michael Baasch und Den-
nis Binge, gehodre zum Standardpro-
gramm bei jeder Beratung. , Ansonsten
haben wir einen sehr groRRen Bauchladen
parat. Der reicht von Druckluft Giber
Heiztechnik und Materialeffizienz bis hin
zu betrieblichem Mobilitdtsmanagement.
Es geht also mittlerweile nicht mehr nur
um reine Energieeffizienz.”

Hamburgs Umweltsenatorin Jutta Blan-
kau: , Ich freue mich sehr, dass dieses
Angebot der Handelskammer im Rahmen
der UmweltPartnerschaft Hamburg durch
die Unternehmen so gut angenommen
wird. Dies bestarkt mich darin, dass wir
mit der Vor-Ort-Beratung, auch durch
das ZEWUmobil+ der Handwerkskam-
mer, den richtigen Ansatz verfolgen,
indem wir auf freiwilliges Engagement,
Information und Anreize fiir die Betriebe
setzen.”

web: www.hk24.de

ILORENZ
GRUPPE

Wir losen auch schwierige
Aufgaben...

1200

Stellplatze

direkt
am Lift

Lorenz Gruppe | Albert-Einstein-Ring 19 | 22761 Hamburg | www.lorenz.hamburg
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nter Federfiihrung des Business Im-
provement Districts (BID) Liinebur-
ger Stralle ist seit Juni der Standort-
berater Norbert Radszat im Ham-
burger Stadtteil Harburg aktiv, um
den Branchenmix zu verbessern.
Laut Peter C. Kowalsky (konsalt),
BID-Verantwortlicher vor Ort, bietet
die Harburger Innenstadt jede
Menge Chancen, Einzelhandelsum-
satze zu machen. In der FuBganger-
zone sind pro Tag immerhin etwa
17 000 Menschen unterwegs. Aus
seiner Sicht ist es gelungen, die
Grundeigentiimer von der Notwen-
digkeit eines gemeinsamen Vorge-
hens zu Uberzeugen. Kowalsky: , Wir
haben auch die Bewohner im wohl-
habenden Landkreis Harburg im
Blick und wollen im Interesse aller
Harburger mit der LU zurlck zum
mittleren bis gehobenen Einzelhan-
dels-Genre.” Dies zu erreichen, ist
Aufgabe und Ziel von Norbert
Radszat, dem neuen Vermietungs-
manager des BID. B&P-Redakteur
Wolfgang Becker sprach mit ihm.
B&P: Seit Jahren gilt die Lineburger
StralRe als Sorgenkind: schlechter
Branchen-Mix, Leerstande, fehlende
Attraktivitat — wie konnte es so weit
kommen?

Radszat: Bis vor zehn, vielleicht
15 Jahren wurde hier nur nach dem
Prinzip Preis pro Quadratmeter ver-
mietet. Damals zahlte Harburg noch
zu den guten Lagen — neben Ham-
burg-Innenstadt, Wandsbek, Berge-
dorf und vielleicht noch den Elbvor-
orten. Doch da ist Harburg irgend-
wann rausgefallen.

B&P: Was soll sich jetzt andern?
Radszat: Mein Slogan heilt: ,Die
Stralle kommt zuriick!”. Und das gilt
nicht nur fur die Liineburger Stralle,

AUSGABE 4, SEPTEMBER 2014
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Die Wiederentdeckung des Himmels

Nach dem Motto,Die Stralle kommt zuriick!” treibt Standortberater Norbert Radszat die Entwicklung
der Harburger Ful3gangerzone als Einkaufsmeile voran - Er sieht einen allgemeinen Trend

LINKS: Norbert Radszat kennt Harburg seit 40 Jahren. Er hat hier unter anderem im Einzelhandel gearbeitet.
Seit Jahren ist er als Standortberater selbststandig und betreut Kommunen in ganz Deutschland.

RECHTS: Die FuBgangerzone Luineburger Strale ist durch die vielen Leerstéande seit Jahren das Sorgenkind

der Harburger Innenstadt.

das ist ein bundesweiter Trend. Ich
kenne die Situation in Deutschland
unter den Aspekten Expansion und
Vermietung sehr gut und splire, dass
es eine Bewegung hin zu mehr Ur-
banitdt gibt. Ich nenne es auch die
Wiederentdeckung des Himmels.
Die Menschen mdgen es, unter
freiem Himmel einzukaufen, in Cafés
zu sitzen, sich auf Platzen aufzuhal-
ten. Das ist Lebensqualitat. Und das
ist die Chance fur die Luneburger
StralRe, die als Einkaufsmeile unter

freiem Himmel wieder interessant
wird.

B&P: Sprechen die Erfolge der Ein-
kaufszentren nicht eine andere Spra-
che?

Radszat: Das ist keine Bewegung
gegen die Center, sondern eine Be-
wegung mit den Centern. Beides
hat seinen Platz.

B&P: Aber Hamburg ist beispiels-
weise bekannt fur seine Malls — das
heiflt: Einkaufen mit einem Dach
Uber dem Kopf.

Radszat: Hamburg ist die Stadt der
Passagen — und was machen Passa-
gen? Sie verbinden Griinflachen, Ar-
chitektur, fihren ans Wasser. Das ist
die Verbindung von Einkaufen und
Urbanitat. Daftir ist Hamburg prade-
stiniert.

B&P: Was macht Sie so optimi-
stisch, wenn es um den Einkaufs-
standort Harburg geht?

Radzat: In Harburg haben wir noch
echtes Stadterleben. Da stehen
Kriegsliicken mit hasslichen 60er-

Jahre-Bauten neben Griinderzeit-
hausern. Nehmen wir mal das Liine-
burger Tor — das ist wie ein kleiner
Pariser Platz. Diese Schatze gilt es
wieder zu entdecken und zu bele-
ben. Beispiel Bremen: Das Steintor-
viertel hatte dhnliche Probleme wie
Harburg. Heute ist es ein belebtes
In-Viertel mit kulturellen Nutzungen
und Gastronomie. Die Menschen
fuihlen sich dort wohl. Harburg bie-
tet das auch. Das wird zwar nicht so
nobel wie Eppendorf, aber bunt und
gemuitlich.

B&P: Sie sind seit Juni aktiv — gibt es
schon Erfolge?

Radszat: Ich habe jetzt die Anfrage
einer israelischen Kiinstlerin, die eine
Galerie in einer NebenstralRe der ,Li"
eroffnen mochte. Dat Backhus hat
den Mietvertrag in den Arcaden ver-
langert und wird dort Anfang 2015
auf 150 Quadratmetern ein aufwen-
diges Bécker-Café errichten. Die vo-
dafone-Zentrale wird einen 150 Qua-
dratmeter grolRen Flagship-Store in
der FuRgéangerzone eroffnen. Und wir
sprechen mit einem Anbieter von Kaf-
feespezialititen. Hinzu kommt, dass
in dem ehemaligen Marquardt-Ge-
schaft fir Unterhaltungselektronik die
Modemarke Brax einziehen wird. Das
ist eine Initiative von Hubner. Auch
der Bau von Studentenwohnungen,
das Haus ist Ubrigens voll belegt, ist
eine tolle Sache, die neues Leben in
die Innenstadt bringt.

B&P: Ihr Name wird mit dem Kon-
zept ,Zehn auf einen Streich” in Ver-
bindung gebracht — zehn neue Ge-
schifte, die alle gemeinsam er6ffnen
und so flr einen grofRen Effekt sor-
gen konnen. Halten Sie daran fest?
Radszat: Grundsatzlich ja, aber
einen gemeinsamen Eréffnungster-
min zu realisieren, ist im Grunde un-
moglich. Die Belebung ist ein Pro-
zess. Wenn jemand mieten will, wer-
den wir ihn nicht auf einen gemein-
samen Termin vertrosten.

Es geht uns darum, einen Prozess
anzuschieben, der méglichst schnell
neue Angebote in die Innenstadt
holt. Wir mussen uns fragen, wie wir
die Grofstadt Harburg mit ihren
300 000 Einwohnern — die Landes-
grenzen lassen wir mal aullen vor -
wieder ins Zentrum kriegen. Und
Harburg ist ein Zentrum. Allein die
Arztedichte — das ist hier ein groRer
Knotenpunkt in Deutschland.

Das gilt auch fir die Bereiche Finan-
zen, Dienstleistung und natdrlich
Wohnen. Und ganz wichtig: Es gibt
mit der Technischen Universitat eine
Elite-Uni vor Ort. Meine Prognose:
Bis vor fiinf Jahren wollte hier nie-
mand wohnen, jetzt andert sich das.

Web: www.bid-
lueneburgerstrasse.de,
www.loc-con.de,
www.konsalt.de

,Im gewerblichen Bereich ist im Schnitt jede dritte Abrechnung falsch*

Haben auch das energetische Konzept fiir den hit-Technopark erarbeitet: Die Experten von ,Das Netzwerk” sorgen fiir hohe Energieeffizienz und Kosteneinsparungen

teigende Kosten flir Strom, Heizdl,
Gas und Benzin sorgen schon seit
Jahren fir Sorgenfalten — sowohl im
privaten Bereich als auch im ge-
werblichen. Doch gerade auf diesem
Sektor ergibt sich haufig auch ein
nennenswertes, in manchen Fallen
sogar exorbitantes Einsparpotenzial.
Thorsten Schdperkotter und Thies
Schomann, Sprecher der Firma Das
Netzwerk im hit-Technopark in Bo-
stelbek, haben sich darauf speziali-
siert, Unternehmen zu beraten. Sie
verstehen sich allerdings nicht als
klassische Energieberater, sondern
haben ihren eigenen Ansatz: ,Wir
sind Kosteneffizienzberater.”

Dahinter steckt zum einen die Er-
kenntnis, dass Unternehmen nur in-
vestieren, wenn es sich rechnet, zum
anderen, dass viele MaRRnahmen
Okologisch  zwar sinnvoll  sein
maogen, bei finanzieller Betrachtung
aber durchs Rost fallen. Schomann
und Schaperkoétter schauen aus-
schlieflich auf die Kosten - und
leben von den Einsparungen ihrer
Kunden. Das Unternehmen hat
sechs Mitarbeiter sowie fast 20 frei-

berufliche Partner, Kunden im ge-
samten deutschsprachigen Raum
und einen absolut pragmatischen
Ansatz, wenn es darum geht, Ener-
giekosten zu sparen.

Thorsten Schaperkoétter: ,,Im Regel-
fall schauen wir uns zundchst die
Energieliefervertrage unserer Kun-
den an. Wir haben festgestellt: Im
gewerblichen Bereich ist im Schnitt
jede dritte Abrechnung falsch. Allein
durch die Aktualisierung der Vertra-
ge oder aber durch Neuabschliisse
lassen sich 24 bis 28 Prozent Ener-
giekosten einsparen.” Der Totense-
ner kennt sich auf diesem Terrain be-
stens aus — er und sein Partner Scho-
mann haben sich im Vertrieb eines

groBen Energieversorgungsunter-
nehmens kennengelernt und sich
2003 selbststandig gemacht.

Schomann und  Schaperkotter
haben eine Systematik entwickelt,
wie sich Energieeinsparungen reali-
sieren lassen ohne sich selbst zu kan-
nibalisieren. So komisch es klingt:
Wer zu viel einspart, beispielsweise
durch den Einbau von LED-Lampen,
muss damit rechnen, nachtraglich
von seinem Energieversorger zur
Kasse gebeten werden. In einem
konkreten Fall hatte ein Unterneh-
men durch eine neue Beleuchtung
3000 Euro Energiekosten eingespart.
Dann kam die Rechnung vom Ener-
gieversorger: 4000 Euro - weil zu

Thies Schomann (rechts)
und Thorsten Schaperkotter
im hit-Technopark: Uber

die Blockheizkraftwerke in
der Energiezentrale des
Neubaus am Tempowerkring
sollen auch Nebengebaude

versorgt werden.
Foto:Wolfgang Becker

wenig Strom abgenommen worden
war. Schaperkotter: ,Das liegt an der
Mehr- und Mindermengen-Rege-
lung, die in gewerblichen Vertragen
Ublich ist. Wer zu viel verbraucht,
zahlt ,Strafe’, wer zu wenig ver-
braucht, ebenfalls. Das gilt etwa fir
80 Prozent aller Vertrage. Die Ener-
gieversorger versuchen damit, den
Stromverbrauch einigermallen kon-
stant zu kalkulieren, was auch ver-
standlich ist.”

Kurz: Die Steigerung der Energieeffi-
zienz von der Druckluft (librigens
das teuerste Medium), lber Kosten
fir Heizung bis hin zur Beleuchtung
folgt einer logischen Abfolge, an
deren Anfang stets die Uberpriifung

der Vertrage steht. Die Effizienz-Ex-
perten kennen sich darlber hinaus
mit den aktuellen Forderprogram-
men aus — auch auf lokaler Ebene
wird sofort ermittelt, wofiir es wel-
che Zuschiisse gibt. So gibt es fur
Projekte in Deutschland derzeit etwa
4000 verschiedene Fordermitteltop-
fe, die angezapft werden konnen,
wenn es um Energieeinsparungen
geht. Jedem Konzept ist eine Amor-
tisationsberechnung beigefligt. Das
Honorar betragt im Normalfall
30 Prozent der Einsparung im ersten
Jahr nach der Umstellung.

Fordermittelmanagement (,,Wir
konzentrieren uns auf Zuschisse”)
gepaart mit technischem Knowhow
beispielsweise in der Gebaudeauto-
mation und -steuerung — das sind
die Saulen des Geschaftsmodells. Zu
den Kunden zdhlen bundesweit
namhafte Unternehmen, darunter
diverse Autohauser. Fir Neubauten
wurden Energiekonzeptionen ent-
wickelt — so zum Beispiel fiir den hit-
Technopark, der ,hit goes green”
zum Programm erhoben hat. Im
Neubau am Tempowerkring in Bo-

stelbek hat das Unternehmen Netz-
werk ein energetisches Konzept um-
gesetzt, dass auf dem Betrieb von
Blockheizkraftwerken basiert, die
Strom und Warme erzeugen, wobei
letztere durch den Einsatz einer Kal-
teabsorptionsanlage im Sommer in
Kalte umgewandelt werden kann.
Uber wartungsfreie Deckenstrahl-
platten wird entweder gekiihlt oder
geheizt — ein Konzept, das auch von
anderen Bauherren bereits begut-
achtet wurde.

Und noch ein interessanter Ansatz:
»Wir sprengen die DIN-Normen”,
sagt Schomann. , Wir kennen mitt-
lerweile an die 2000 Autohduser. In
mehr als 90 Prozent der Félle war
beispielsweise die Heizungsanlage
zu grolk bemessen. Das liegt daran,
dass alle Gewerke nach DIN-Norm
arbeiten und immer noch eine Si-
cherheit draufschlagen. Das kumu-
liert am Ende — und kostet zusatzlich.
Wir gehen stets nach der Empfeh-
lung des Herstellers und fahren gut
damit. Da steckt Sparpotenzial.” wb

www.das-netzwerk.eu

Stadtnahes Bauen in Buxtehude
,Schoner kann die Aussicht nicht sein”

Eine familienfreundliche Infrastruktur, alle Bildungsangebote, starke
Arbeitgeber, viel Natur mit ausgebauten Wasser-, Rad- und Wanderwegen

und durch die S-Bahn eine exklusive Nahe zu Hamburg. Das alles macht

Lust auf Buxtehude.

Unser neuestes Baugebiet ,Buxtehude-Ottensen” liegt in ruhiger Stadt-
randlage nicht weit von der historischen Altstadt und bietet Ihnen noch
ca. 15 Baupldtze von 350 bis 850 m?, die ausschlieRlich fir Doppel- und

Einzelhausbebauung vorgesehen sind.

Das passt zu Ihnen?

Hansestadt Buxtehude
Gebdude- und Grundstiicksbewirtschaftung

Tel. +49 4161 501-3313
E-Mail: fg33@stadt.buxtehude.de

Internet: www.buxtehude.de

Dann nehmen Sie Kontakt auf, wir beraten Sie gerne.

SCHELLERDAMM 1 - 21079 Hamburg

Studentisches Wohnen — Vermietung
von ca. 1.500 m? Ladenflache

Am SCHELLERDAMM 1 entstehen

ca. 5.100 m? Wohn- und ca. 1.500 m?

Ladenflachen.

Kontakt:

aurelius Immobilien AG

Telefon +49-40-43 193294

Telefax +49-40-40 17 06 00

E-Mail info@aurelius-immobilien.com

aurelius
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as Konzept tragt den Namen , Lebenszei-
tenhauser” und richtet sich an alle Alters-
und Interessengruppen: Alleinstehende,
Familien, Senioren, Stadtheimkehrer. Be-
reits zwei dieser modernen und architek-
tonisch ansprechenden Hauser hat die
Genossenschaft (insgesamt mehr als 2400
Wohnungen) in der Vergangenheit reali-
siert und plant derzeit an drei Standorten
im Stader Innenstadtbereich in den Stadt-
teilen Campe und Kopenkamp weitere
Projekte. Dr. Christian Pape, Vorstand der
Wohnstatte Stade, spricht von ,neuen
Produkten, die dem demografischen Wan-
del Rechnung tragen sollen”.

Konkret geht es in den neuen Projekten
mit einem Investitionsvolumen von rund
6,5 Millionen Euro um bis zu 30 Wohn-
einheiten zwischen 50 und etwa 100
Quadratmetern GroRe. Pape: ,Diese
Mietwohnungen sind auch konzipiert fiir
Menschen, die ihre Einfamilienhauser auf
dem Land verkaufen und in die Stadt
zurilickkehren wollen. Wir haben Bewer-

Ein richtig passender Name ist noch nicht gefunden, aber die

ber aus einem Umkreis von 15 Kilome-
tern. Die Nachfrage ist hoch — wir kénn-
ten die Wohnungen vermutlich drei Mal
vermieten.”

Auch bei den neuen Vorhaben sind die
Mieten mit acht bis neun Euro pro Qua-
dratmeter kalkuliert. Alle Hauser sind mit
Aufzligen ausgestattet. Pape: ,Wir wdir-
den nie wieder einen Neubau ohne Auf-
zug planen. Mittlerweile riisten wir auch
unsere Bestandsimmobilien mit Aufziigen
nach.” Und teilweise werden sogar Stell-
platze fiir Rollatoren angelegt. Fiir Pape
steht fest, dass die Mieterschaft immer
alter wird. Der Trend sei eindeutig. ,Wir
treffen mit unserem Lebenszeitenhaus-
Konzept den Nerv der Zeit. Viele Altere
wollen wieder in das stadtische Umfeld
ziehen — wegen der besseren Versorgung,
der kurzen Wege, der Gemeinschaft. Auch
wird die Pflege von Haus und Garten hdu-
fig zu viel. Stattdessen mdochte diese Al-
tersgruppe lieber am kulturellen Leben in
Stade teilnehmen.”

he Mietwohnung ziehen wollen. Das ,Abschmelz-Model

,Nie wieder Bauen ohne Aufzug” - Wohnstatte Stade eG reagiert auf die
demografische Entwicklung mit neuem Ansatz

Doch Pape sagt deutlich, dass die ,Le-
benszeitenhduser” zwar barrierefrei ge-
plant, aber keine Seniorenwohnanlagen
sind: ,Wir wollen mischen. Hier sollen
auch junge Familien einziehen kdnnen.
Das ist unser Wunsch.” Die Bauantrage
sind gestellt, die Fertigstellung der Hauser
konnte Ende 2015, Anfang 2016 erfol-
gen - so alles glatt geht. Bereits jetzt exis-
tiert eine Interessentenliste, die auf eine
das Angebot deutlich (Ubersteigende
Nachfrage hindeutet.

Allerdings sieht die Wohnstatte Stade eG
die Kostenentwicklung der allgemeinen
Baupreise am Markt derzeit kritisch. Diese
gehen derzeit ebenso wie die Bauland-
preise ,durch die Decke”. Pape sagt:
»Wichtig ist uns, dass wir die Miete als ele-
mentaren Baustein dieses besonderen
Konzepts tragfdhig halten und die Hauser
auf einem wirtschaftlich verniinftigen Fun-
dament bauen.” wb

web: www.wohnstaette.de
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Dr. Christian Pape, Vorstand der Wohnstatte Stade eG, vor dem Grundriss einer der drei

geplanten Neubauten. Foto: Wolfgang Becker

Idee eines Altersvorsorgeangebots liberzeugt: Unter dem
Begriff ,Abschmelz-Modell” bietet die Wohnstétte Stade eG
interessierten Neumietern an, bis zu 140 000 Euro in Genos-
senschaftsanteile zu investieren. Das Geld wird mit 3,5 Prozent
verzinst, was unter den gegenwartigen Verhaltnissen eine
beachtliche Ansage ist. Maximal 400 Anteile a 360 Euro kon-
nen gezeichnet werden.

Das Angebot richtet sich insbesondere an Stadtheimkehrer, die
ihre Eigen-Immobilie verkauft haben und nun in eine stadtna-

sieht vor, dass die Einlage ganz oder teilweise gegen den
Betrag der Miete und der Nebenkosten gerechnet werden
kann - also Monat fiir Monat langsam aufgezehrt wird. Dieses
Verfahren wird die Wohnstétte erstmals fiir die Mieter der drei
,Lebenszeitenhduser” anbieten.

Wer als Externer an dem vergleichsweise hohen Zinssatz parti-
zipieren mochte, kann ebenfalls Genossenschaftsanteile kaufen
— der Einlagebetrag ist allerdings auf maximal 36 000 Euro
begrenzt.
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DAS WIRTSCHAFTSMAGAZIN
AUS DER
METROPOLREGION HAMBURG

BUSINESS
&PEOPLE

» Wie oft?
» Wie viel?

B&P erscheint vier Mal im Jahr

B&P hat eine Auflage von mehr
als 60 000 Exemplaren

» Warum? Weil Wirtschaftsthemen immer

spannend sind
» Welche Zielgruppe? Wirtschaftsinteressierte Leser, Unter-
nehmer, Geschéftsleute, Investoren

Die néachste Ausgabe von Business & People erscheint Anfang
Dezember. Interessiert? Nehmen Sie Kontakt auf!

Kontakt: Wolfgang Becker (Projektleiter), Telefon: 0 41 81/92 89 408,
E-Mail: becker.wirtschaftsforum@gmail.com
Sonke Giese (Projektleiter Anzeigen), Telefon 0 41 61/51 67 518,
E-Mail: giese@tageblatt.de

SCHULTE

STEUER- UND
UNTERNEHMENS-
BERATUNG

Flir unsere Mandanten
ist uns kein Weg zu weit!

Veritaskai 3 » 21079 Hamburg
Tel. (040) 325 08 58-0 * Fax (040) 325 08 58-28
www.schulte-steuerberatung.com
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Joachim Bode, Vorstand des Eisenbahnbauvereins
Harburg eG, tiber die Inbetriebnahme des derzeit
weltweit gro3ten Eisspeichers in Harburg

er es nicht weil}, kommt nicht auf
die Idee, dass unter dem Grundsttick
an der Roseggerstrafle im Harburger
Stadtteil Wilstorf einer der modern-
sten Energiespeicher Deutschlands
vergraben ist: der Eisspeicher des Ei-
senbahnbauvereins (EBV). Die Ge-
nossenschaft kann sich riihmen, die
derzeit weltweit grote Anlage in
Betrieb genommen zu haben. Aller-
dings: Zurzeit ist das System auf
Stand-by, wie EBV-Vorstandschef Jo-
achim Bode sagt. Ab Herbst rechnet
er damit, dass dem mit 1,6 Millio-
nen Liter Wasser gefillten Tank
Warme entzogen wird und sich das
Wasser langsam in Eis verwandelt.
Bode: ,Im April will ich Eis sehen!”

Auch wenn andere Investoren das
Thema mittlerweile ebenfalls ent-
deckt haben, der EBV darf sich zwei-
fellos als Pionier fiihlen. Denn zuvor
hatte sich in diesen Dimensionen
niemand an das Speicherthema her-
angewagt. Bode weil} von einem
halben Dutzend Projekten. Und er
weil} auch, dass das ganze System
auBerst komplex ist. Bis zur Inbe-

triebnahme hatte es allerlei Uberra-
schungen gegeben. Die Kosten lie-
gen jetzt nahe an der Sieben-Millio-
nen-Euro-Grenze — und werden
nicht an die Mieter weitergegeben.
Bode: ,Fir uns ist das eine Investi-
tion in die Zukunft, die uns durch
sehr niedrige Nebenkosten stets
eine hohe Mietnachfrage garantiert.
Der Gasverbrauch wird um 70 Pro-
zent gesenkt. Immerhin sind unsere
Durchschnittsmieten derzeit noch
unter sechs Euro pro Quadratmeter.
Wir sind sozusagen eine lebendige
Mietpreisbremse.” Fiir den EBV ist es
zudem eine Imagefrage, sich als tra-
ditionelle Wohnungsgenossenschaft
einem  okologischen  Hightech-
Thema zu stellen.

Und so funktioniert der Eisspeicher
im energetischen Gesamtkonzept:
Der EBV hat ein Nahwédrmenetz er-
stellt und in nur drei von 28 Be-
standsgebauden moderne Brenn-
wert-Gasheizungen aufgestellt. Die
Gasthermen erzeugen im Sommer
Warmwasser, wahrend der Eisspei-

,Im April

will

B i

cher auf ,Stand-by” regeneriert
(sich nach dem Winter wieder er-
warmt). Uberschiissige Energie wird
in den groRen Tank geleitet, um das
Auftauen zu unterstltzen. Im nach-
sten Winter (bernimmt der aufge-
taute Eisspeicher die Energieversor-
gung der Haushalte (Warmwasser
und Heizung), dann wird die ge-
speicherte Warme (unterhalb 20
Grad Celsius) abgerufen, die Wasser-
masse wird langsam kalter. Rund um
die inneren Schldauche bildet sich
langsam Eis. Erst wenn die Warmee-
nergie des Eisspeichers nicht mehr
ausreicht, schaltet eine zentrale
Steuerung die Gasthermen zu.

Im Tank ist ein 14 Kilometer langes
Schlauchsystem verlegt, durch das
Glykol (Tyfocor) flieBt. Dieser War-

ich

metrager bedient eine Gasabsorber-
Anlage, die die leichte Warme aus
dem Speicher komprimiert und auf
die erforderlichen 50 Grad fir das
Warmwasser- und Heizungssystem
der insgesamt 483 Wohnungen
bringt, die versorgt werden (28 000
Quadratmeter Wohnflache). Die
Gasabsorptionsanlage, die in einem
separaten Bau untergebracht ist,
wird mit 300 Litern Ammoniak be-
trieben und energetisch Gber einen
Thermal6lkessel versorgt.

Bode: , Wir hatten es hier mit vielen
technischen und juristischen Fein-
heiten zu tun, die anfanglich so
nicht absehbar waren. Allein der Ein-

satz von Ammoniak erfordert um-
fangreiche SicherheitsmalRnahmen,
da dieser Stoff die Lungen veratzt,
wenn er in hoher Konzentration ein-
geatmet wird. Also haben wir ein
Ammoniak-Warnsystem  inklusive
automatischer Feuerwehr-Alarmie-
rung installiert.”

Sechs Tage dauerte es lbrigens, bis
der Tank mit Wasser gefiillt war. Jetzt
wartet Bode gespannt darauf, wie
sich Uber den Winter rund um die
Schlauche Eis bildet. Das passiert
vermutlich im Friihjahr, wenn dem
Wasser bis zur Grenze der Kristallisa-
tion Energie entzogen worden ist.
An diesem Punkt gibt das System
aufgrund der physikalischen Prozes-
se besonders viel Energie ab. Bode:
,Eine erste Bilanz kdnnen wir nach

OBEN: 14 Kilometer
Schlduche: So sieht es im
Eisspeicher an der
Roseggerstraf3e in Wils-
torf aus.

LINKS: Die Gasabsorp-
tionsanlage wird per
Kran an ihren Standort
verfrachtet.

UNTEN LINKS: Sonnen-
kollektoren auf den
Déchern liefern zusatz-
liche Warme, die je nach
Bedarf den Speichern
der drei Gasthermen
oder dem Eisspeicher
zugefuhrt wird.

UNTEN RECHTS:

Alles rot: Ein Blick auf

eine der drei Brennwert-

Gasheizungen, die der

EBV neu installiert hat.
Fotos: EBV

ein oder zwei Heizperioden ziehen.
Dann erst wissen wir, wie effektiv die
Anlage arbeitet.” Zundchst ist er
froh, dass sein Eisspeicher nun end-
lich angeschlossen und funktionsfa-
hig ist. wb

Und noch ein Zukunftsthema:
Erstmals wird der EBV einen Neu-
bau so ausstatten, dass die Glas-
fasertechnik fir das schnelle Inter-
net direkt in die Wohnungen
geliefert wird. Das Unternehmen
willy.tel, ohnehin Versorger des EBV,
ist damit beauftragt, sieben neue
Wohnungen in der PetersdorfstralRe
8 mit entsprechenden Leitungen
auszurusten.

web: www.ebv-
harburg.de

[EVERS,

BEHAGLICHKEIT FANGT ZUHAUSE AN.

Mit dem (
Sie kdnnen lhre Energie

Climatop

enster von Eve

5 erhalten Sie Behaglichkeit und

bauwel

DELME

¥ 1 TRA '“.-nr-‘_



AUSGABE 4, SEPTEMBER 2014 2
WIRTSCHAFTSMAGAZIN

Viel Technik, wenig Energieverbrauch —
und trotzdem: Heizung ist nicht sexy . . .

Die Technologie-Revolution im Handwerk — Experten-Gesprach bei Rickert Heizungstechnik und Sanitar

aum ein Thema auf dem Bau
hat sich in den zuriickliegenden
20 Jahren derart verandert wie
die Heizungstechnik. Wo sich
eben noch langsam die Schutz-
anode in dem alten Warmwas-
serspeicher aufloste und man-
chen Hausbesitzer mit einem
durchgerosteten Behalter inklu-
sive  Kelleriberschwemmung
aus dem energetischen Tief-
schlaf riss, stehen heute vielfach
Hightech-Geradte, die zuneh-
mend auch mit regenerativen
Energien gespeist werden.
Zwar sagt Andreas Schuhmann,
Mitglied der Geschaftsfiihrung
von Rickert Heizungstechnik
und Sanitar: ,,Das Thema Hei-
zung ist fur die Kunden nicht
sexy genug, die soll nur funk-
tionieren”, aber Tatsache ist,
dass sich der Kostenanteil der
Heizungs-, Luftungs- und Sani-
tartechnik beim Hausbau bin-
nen drei Jahrzehnten von acht
auf fast 20 Prozent hochge-
schraubt hat. Wer heute baut,
sollte die Haustechnik also im
Auge behalten.

Gesetzliche Vorgaben sorgen
daflir, dass dieser Trend eher
anhalten wird. Bauherren kom-
men eben nicht mehr mit
einem Gas- oder Olkessel allein
aus, sie missen zusatzlich einen
Anteil regenerativer Energie
vorsehen — beispielsweise Uber
eine Solarthermie-Anlage auf
dem Dach, die den Warmwas-
serspeicher zusatzlich versorgt.
Was notig ist, ergibt sich aus
der ,Primarenergie-Aufwands-
zahl”. Ohne einen Anteil an er-
neuerbaren Energien wird es
nichts mit der Baugenehmi-
gung. Aus der Brennwertther-
me wird so schnell eine Hybrid-
heizung, wie Geschaftsfiihrer
Lars Rickert sagt. Oder eine
Heizung, die Hackschnitzel ver-
brennt. Und: ,Wichtig ist in
jedem Fall, dass das Haus opti-
mal gedammt ist. Nur so kann
der Energieverbrauch des Ge-
bdaudes auf die geforderten
Werte reduziert werden. Darauf
ist beim Bau unbedingt zu ach-
ten.” Was haufig zusatzliche
Technik nétig macht, denn ein
Haus, das vollig abgedichtet ist,
muss mit Frischluft versorgt
werden — am besten durch eine
kontrollierte ~ Wohnraumlif-
tung, kurz KWL. Der Diplom-
Ingeneieur: ,Das verhindert
Schimmelbildung.”

Erdwarme, Solartechnik, Photo-
voltaik, Warmetauscher, Eisspei-
cher, Pelletheizungen, Block-
heizkraftwerke, Heizeinsatze fir
den Kamin — die Revolution an
der Heizungsfront ist nicht
mehr zu Ubersehen. Es gibt
viele Wege und Kombinations-

Stehen gern vor neuen technischen Herausforderungen: Meister
und Betriebswirt Andreas Schuhmann (48), Firmengriinder und
Meister Arnold Riickert (73), Diplom-Ingenieur Lars Riickert (49)
und sein Sohn René Rickert (28), der nach seinem BWL-Studium
nun auch den Studiengang,Technologie und Management fiir
Erneuerbare Energien und Energieeffizienz’ an der Berufsakade-

mie des Handwerks als Bachelor abschlief3t.

maoglichkeiten, um den Ener-
gieverbrauch und damit die
CO2-Belastung in der Atmos-
phare zu drosseln. Das gilt so-
wohl fir den Einfamilienhaus-
Bauherren als auch fir die
grole Wohnungsgesellschaft,
die ihre Bestandsgebaude ener-
getisch sanieren will — zum
einen, um marktfahige Preise
anzubieten, zum anderen, um
der sich andeutenden stetigen
Steigerung der Energiekosten
etwas entgegenzusetzen.

Fur die Heizungs- und Sanitar-
experten ergeben sich vielfalti-
ge Konsequenzen, wie Firmen-

Foto:Wolfgang Becker

grunder Arnold Riickert sagt:
,Die fortschreitende Technik
sorgt zwar fir hohere Umsatze,
aber das Geld bleibt tiberwie-
gend in der Industrie. Wenn der
Materialeinsatz friher bei 20
Prozent eines Auftrags lag, so
sind es heute 50 bis 60 Pro-
zent.”

Die Hightech-Therme I6st im
Gegenzug aber auch einen re-
gelméaligen Wartungsbedarf
aus, was fur die FuBbodenhei-
zung (spulen), die Liftungsan-
lage (Filter) und alle anderen
Geréte (Ventile, Pumpen) eben-
falls gilt, wie Schuhmann besta-

Glinde - im Osten von Hamburg

Die Pflege von Menschen wird immer wichtiger!

tigt. Hausbesitzer beruhigt er
aber: ,Ein Wartungsvertrag ist
heute nicht wesentlich teurer.
Wir stellen sicher, dass die Anla-
gen stets hohe Wirkungsgrade
erzielen. Wer nicht warten lasst,
riskiert hohere Brennstoffkos-
ten. Es kauft sich auch niemand
einen Ferrari und akzeptiert,
dass der nur die Leistung wie
ein Golf bringt.”

De facto wirkt sich die techni-
sche Revolution im Heizungs-
bau messbar positiv aus. Schuh-
mann: ,,Wo friiher 3000 Liter Ol
im Jahr verbraucht wurden,
sind es heute noch 1000 - so
konnte man das Verhaltnis wohl
beschreiben.” Statistisch stei-
gen die Brennstoffkosten pro
Jahr um fiinf bis zehn Prozent,
sagt der Meister und Betriebs-
wirt. Und folgert: ,Jeder Euro,
der heute in Energie sparende
Technik investiert wird, wird
besser verzinst als auf der Bank.
Es zahlt sich aus.”

Welche Technik in Zukunft Be-
stand hat, da sind sich die drei
Experten noch unsicher. Letzt-
lich sind die Handwerker davon
abhangig, was die Industrie ent-
wickelt und zur Verkaufsreife
bringt. In einem sind sie sich
allerdings einig: ,Auf uns rollt
eine riesige Sanierungswelle zu.
Zu viele Bestandsgebdude
haben noch die alte Energiefres-
ser-Technik, das muss bald er-
neuert werden, wenn die Klima-
ziele erreicht werden sollen.”
Das dachte sich auch Vorstand

Joachim Bode vom Eisenbahn-
bauverein in Harburg, als er zu
einem energetischen Kraftakt an-
setzte und vor drei Jahren mit der
Sanierung des Wohnungsbe-
standes der Genossenschaft am
Reeseberg begann (siehe neben-
stehenden Bericht). Zugleich
verhalf er der Firmengruppe zu
einem  Rekordauftrag. Lars
Riickert: , Wir bei Riickert haben
fir den EBV das Herzstiick, die
Gasabsorptionswdarmepumpe,
fir die weltgroBte Eisspeicher-
heizung, installiert, den Lei-
tungsbau zwischen den Gebau-
den, die drei Heizzentralen und
alle Unterstationen in den Ge-
bauden.

Dazu die aufwendige Steue-
rungstechnik, die dies alles zu-
sammenbringt. Unsere Schwes-
terfirma, die Lengemann & Eg-
gers GmbH & Co. KG, tauschte
in den 483 Wohnungen die
Nachtspeicheréfen gegen rund
2300 moderne Heizkorper aus,
machte den hausinternen Lei-
tungsbau und installierte in
jeder der Wohnungen einen
Warmetauscher fir die Warm-
wasserversorgung.” Ein  Auf-
tragsvolumen von mehreren
Millionen Euro, verteilt auf drei
Jahre.

Allein dieses Beispiel zeigt, wie
die Welt der Heizungsbauer
heute aussieht. Sexy hin, sexy
her — an diesem Thema kommt
niemand mehr vorbei. wb

web: www.rueckert-
heizung.de

Arnold Ruickert griindete sein Unternehmen
vor genau 40 Jahren - heute zdhlt Rickert zu
den groften Betrieben seiner Branche in
Hamburg.

Foto: Wolfgang Becker

Die Arnold Riickert Heizungsbau und Sanitar
GmbH wurde 1974 von dem Heizungsbau-
meister Arnold Riickert in Neugraben ge-
griindet. Er ist bis heute als Geschiftsfiihrer
der Schwesterfirma Lengemann & Eggers
aktiv. Riickert startete mit einem Mitarbeiter,
nahm aber rasant Fahrt auf, als die Altenwer-
der Betriebe aufgrund der Hafenerweiterung
verlegt wurden. 1978 siedelte das Unterneh-
men nach Harburg um. Riickert tibernahm
in den 90er-Jahren die Grundsanierung der
Sparkasse Harburg (heute Harburg-Buxtehu-
de), machte den Heizungsbau flr das neue
Winterhuder Fahrhaus und arbeitete im
Hamburger Michel. Hinzu kamen zahlreiche
Auftrage von Gewerbebetrieben und im
Wohnungsbau. 1987 stie® Andreas Schuh-
mann zu Riickert, machte 1994 seinen Meis-
ter, 2000 seinen BWL-Abschluss. Seit 2003
ist er Geschaftsfiihrer. 2006 stieg Lars
Rickert, Diplom-Ingenieur Versorgungstech-
nik, in die Geschiftsflihrung ein, wahrend
sich der Senior dem Schwesterunternehmen
Lengemann & Eggers zuwandte, wo heute
beide Riickerts die Geschifte flihren. Etwa
dreizehn Prozent der Wohnungsneubauten
in Hamburg (etwa 800 Wohnungen pro
Jahr) statten Lengemann & Eggers und
Rickert mit Heizungs- Liiftungs- und Sanitar-
technik jahrlich aus. Das Geschaft steht auf
den drei Saulen Gewerbebau, Wohnungsbau
und Service. Das Unternehmen mit Sitz an
der Schmidts Breite in Wilhelmsburg zahlt
mit knapp 80 Mitarbeitern zu den groften
Betrieben der Branche in Hamburg. Bei Len-
gemann & Eggers arbeiten weitere 28 Be-
schaftigte. Zusammen bringt es die Gruppe
auf eine Betriebsleistung von etwa 15 Millio-
nen Euro pro Jahr. wb

Foto: Fotolia

@ Immobilienmarkt Hanse GmbH P

Mehr Informationen erhalten Sie unter:

Immobilienmarkt Hanse GmbH - HammerbrookstraBe 65, 20097 Hamburg
lhre Ansprechpartnerin: Frau Claudia Prott
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IBA zieht
Zwischenbilanz

rundstlicksangebote, die an Architekturentwiirfe gekoppelt
sind, KfW-Effizienzhaus-Standard 55 und die Realisierung des
ersten Baugemeinschaftsquartiers stidlich der Elbe: Flr den Vo-
gelkamp Neugraben, zweiter Bauabschnitt im Elbmosaik, hat
sich die IBA Hamburg GmbH groRe Aufgaben gestellt. Nun
kann nach Hamburgs erster Architekturborse eine erfolgreiche
Zwischenbilanz gezogen werden.

Fir 26 Einfamilienhausgrundstiicke wurden Grundstuicksreser-
vierungen mit Privatkdufern vereinbart. Damit wurde knapp
die Halfte der angebotenen Einfamilienhausgrundstiicke ver-
marktet. Zwolf Mal haben sich Kaufer fir die Architekturent-
wiirfe des Architekturbiros Prof. B. Hirche entschieden, gro-
Ben Zuspruch bekam ebenfalls der Entwurf von Wacker Zeiger
Architekten mit neun Kaufern. Auch die Entwiirfe der anderen
beiden Architekturbiiros haben Liebhaber gefunden: Drei Mal
fiel die Wahl auf dfz architekten und zweimal soll der Entwurf
von Bel Sozietat fur Architektur realisiert werden.

Von Baugemeinschaften liegen insgesamt drei unterschiedliche
Bewerbungen fiir Mehrfamilienhduser und Reihenhauser vor.
Damit kann das Ziel, nicht nur die erste Baugemeinschaft im
Bezirk Harburg, sondern ein ganzes Baugemeinschaftsquartier
zu realisieren, erreicht werden. Die Baugemeinschaft ,Nest-
bau” hat sich auf zwei Mehrfamilienhauser beworben und rea-
lisiert Mietwohnungen, die Baugemeinschaft ,MehrNatur” will
Eigentumswohnungen bauen, und die Baugemeinschaft
+~Wachtelburg” realisiert drei Reihenhauser.

Mit der Architekturborse setzt die IBA Hamburg im Vogelkamp
Neugraben ein neuartiges dreistufiges Verfahren bestehend
aus Produktentwicklung, Standortmarketing und Grundstik-
ksvertrieb um. Mit diesem erstmalig in Hamburg angewand-
ten Verfahren wird der Fokus tber den reinen Grundstticks-
verkauf auf die Realisierung hochwertiger und bezahlbarer Ar-
chitektur und das Entstehen stabiler Nachbarschaften Wert ge-
legt. Voraussetzung flr den Erwerb eines Grundstiicks ist die
Umsetzung eines Architekturentwurfs. Sieben Architekturbd-
ros konzipierten daflir insgesamt 14 Entwiurfe fiir die benétig-
ten Bautypologien: Mehrfamilienhduser, Reihenhduser, Dop-
pelhduser sowie freistehende Einfamilienhauser.

»Ein malgeblicher Erfolg der Architekturborse im Vogelkamp
Neugraben ist es, dem Quartier eine solide stadtebauliche
Struktur zu geben. Das Verfahren mit Produktentwicklung,
Standortmarketing und Vertrieb mutet zunachst aufwendig
an, fihrt aber langfristig zu (iberzeugenden Ergebnissen. Ziel
der IBA Hamburg ist es, einen nachhaltigen und generatio-
nenulbergreifenden Stadtteil im Hamburger Siiden zu entwik-
keln”, sagt IBA-Geschiftsfihrer Uli Hellweg.

Bis Ende August lief die zweite Vermarktungsstufe der Archi-
tekturborse. Hier hatten die professionellen Investoren wie
Bautrager und Projektentwickler die Méglichkeit, sich auf die
46 freien Grundstiicke zu bewerben. Auch die Investoren
werden die im Rahmen der Architekturborse entwickelten
Entwiirfe umsetzen. Derzeit schreitet die Projektentwicklung
weiter voran. Aktuell werden im Vogelkamp Neugraben
WohnstralRen gebaut, damit die ersten Grundstticke ab Feb-
ruar 2015 zur Bebauung bereit sind.

Das neue Wohngebiet Vogelkamp Neugraben hat mit seiner
direkten Nachbarschaft zu dem o6kologisch bedeutenden
Naturschutzgebiet und EU-Vogelschutzgebiet ,Moorgdirtel”
eine einmalige Lage und ermdglicht naturverbundenes Woh-
nen. In insgesamt vier Bauabschnitten entstehen bis 2019 bis
zu 1500 Wohneinheiten. Die Vermarktung des dritten Bau-
abschnitts startet im Frihjahr 2015.

web: www.naturverbunden-wohnen.de

im Steuer-Check

Gleich sechs deutsche Steuerarten sind
betroffen — Im Einzelfall kdnnen sogar aus-
landische Finanzbehorden Bescheide stel-

len, sagt Steuerberater Herbert Schulte

us Sicht des deutschen Fiskus’ bieten
Immobilien diverse Ansatze, steuer-
lich aktiv zu werden. Der Harburger
Steuerberater Herbert Schulte hat zu-
sammengestellt, welche Steuerarten
betroffen sind. So richtig betroffen
sind allerdings eher die ,Steuerbdir-
ger”, die haufig gar nicht ahnen, wo
die Fallstricke lauern. Die kleine Uber-
sicht mit Standardféllen reillt das
Thema nur an, macht aber die Kom-
plexitat deutlich und bietet vielleicht
den einen oder anderen Aha-Effekt.

1.

Sie erben eine Immobilie in Spanien —
zum Beispiel die Ferienwohnung der
Eltern auf Ibiza oder Omas Finca auf
Mallorca. Automatisch wird Erb-
schaftssteuer fallig. Unabhangig von
Freibetragen, die auch hier gelten,
passiert nun Folgendes: Sie zahlen
Erbschaftssteuer sowohl in Deutsch-
land als auch in Spanien. Grund: Nach
deutschem Recht kommt es darauf
an, wo der Erbe wohnt; nach spani-
schem Recht, wo die Immobilie ist.
Die spanische Steuer lasst sich aller-
dings auf die deutsche anrechnen,
was in Einzelféllen dennoch zu héhe-
rer Belastung fihren kann. Schulte:
+Es gibt zwar Doppelbesteuerungsab-
kommen zwischen vielen Landern,
aber eben oft nicht im Erbschafts-
recht. Und ganz wichtig: Der geschil-
derte Fall gilt auch, wenn der Erblas-
ser in Deutschland lebt — das klassi-
sche Ferienwohnungsthema.”

TIPP: Die Erbschaft sorgféltig und
frih planen — und zwar zu Lebzeiten.
So lassen sich mehrfach Freibetrage
steuermindernd nutzen.

2.

Sie vermieten eine Immobilie und
glauben, dies sei von Umsatzsteuer
nicht betroffen. Doch das stimmt nur
bedingt. Zwar ist die Miete als solche
grundsatzlich umsatzsteuerfrei, aber

es gibt Ausnahmen - und die sollte
ein Vermieter kennen. Schulte: , Tat-
sachlich kénnen bei Vermietungen
null, sieben oder sogar 19 Prozent
Umsatzsteuer anfallen. Wenn ich eine
Ferienwohnung habe, die ich kurzfri-
stig an Feriengaste vermiete, dann
werden sieben Prozent Umsatzsteuer
fallig. Wenn ich eine Immobilie an ein
Unternehmen vermiete, habe ich ein
Wahlrecht — mit oder ohne Umsatz-
steuer.”

TIPP: Fir den Fall, dass an Unterneh-
men vermietet wird, kann sich der
Vermieter im Falle einer Gebaudesa-
nierung die Vorsteuer vom Finanzamt
zurlickholen. Dazu muss er aber selbst
umsatzsteuerpflichtig sein — und dann
gelten 19 Prozent.

3.

FALL 1: Sie vermieten eine Wohnung
an Angehdrige, zum Beispiel an lhren
Sohn oder lhre Tochter. Interessant ist
das steuerlich, wenn die Ausgaben fir
die Immobilie hoher als die Mietein-
nahme sind, denn die Differenz lasst
sich absetzen, mindert also Ihre Ein-
kommensteuer.

TIPP: Setzen Sie unbedingt einen ord-
nungsgemalien Mietvertrag auf, set-
zen Sie eine marktgerechte Miete an,
und achten Sie auf den fristgerechten
Eingang der monatlichen Zahlung.
Nur wenn das Mietverhaltnis wie ein
kommerzielles aufgestellt ist, sind die
Mehrkosten absetzbar. Und: Teilen
Sie dem Finanzamt mit, dass Sie an
einen Angehdrigen vermieten. Dazu
gibt es in der Steuererklarung ein
Kastchen, das angekreuzt werden
muss!

FALL 2: Sie kaufen und verkaufen eine
Immobilie innerhalb eines Zehn-Jah-
res-Zeitraums mit Gewinn. Dieser Ge-
winn gilt in dem Fall als Einkommen
und muss versteuert werden (im
Volksmund: ,Spekulationssteuer”).
Schulte: ,Vorab: Dies gilt nicht fur

selbstgenutzte Immobilien. Wichtig
ist ansonsten aber, dass der Verkaufer
beachtet, dass er bei der Ermittlung
des Spekulationsgewinns vorher in
Anspruch genommene Abschreibun-
gen ansetzen muss.” Beispiel: Sie
haben 2004 eine Immobilie fir
500 000 Euro gekauft, die Sie 2014 —
leider kurz vor Ende der Zehn-Jahres-
Frist- fir 600 000 Euro verkaufen. Pro
Jahr haben Sie bisher zwei Prozent Ab-
schreibungen als Kosten angesetzt,
was heilt: Der Buchwert Ihrer Immo-
bilie ist nach fast zehn Jahren nicht
500 000 sondern nur noch 410 000
Euro. Der steuerlich wirksame Gewinn
zum Verkaufspreis betragt also nicht
100 000 sondern 190 000 Euro, die
unter die Einkommensteuer fallen: Bis
zu 42 Prozent gehen ans Finanzamt —
und damit ist der erwartete Gewinn
fast aufgezehrt.

TIPP: Halten Sie die Zehn-Jahres-Frist
unbedingt ein, denn dann fallt keine
Steuer an. Dabei ist nicht die Grund-
bucheintragung, sondern die Unter-
schrift unter dem Kaufvertrag aus-
schlaggebend — im Einzelfall sogar ein
miindliches Versprechen. Das Finanz-
amt pruft hier tagesgenau.

4.

Sie haben mehrere Wohnungen zur
Altersvorsorge gekauft und mdussen
die nun verduRern. Fallen binnen funf
Jahren mehr als drei Verkaufe an (dazu
zahlen separat auch Stellplitze),
unterstellt das Finanzamt einen ge-
werblichen Hintergrund. Schulte:
,Per Gesetz wird hier von der Drei-
Objekte-Grenze gesprochen, aber der
gewerbliche Hintergrund kann sogar
in Einzelfallen auch bei nur einem An-
und Verkauf unterstellt werden — bei-
spielsweise wenn Kauf und Verkauf
sehr dicht aufeinander folgen. Hier
prift das Finanzamt im Einzelfall.” Die
Gewerbesteuer wiirde dann zusatz-
lich zur Einkommensteuer auf den Dif-

ferenzbetrag zwischen Kauf und Ver-
kauf (Abschreibung!, s. 0.) anfallen.
TIPP: Lassen Sie sich unbedingt vor-
her vom Steuerfachmann beraten.

5.

Sie kaufen eine Immobilie - und
schulden Ihrem Bundesland damit die
Grunderwerbsteuer.  Schulte: ,In
Hamburg sind das derzeit 4,5 Pro-
zent, in Niedersachsen flinf Prozent
und in  Schleswig-Holstein sogar
6,5 Prozent vom Kaufpreis.”

TIPP: Besteuert wird nur die reine Im-
mobilie, nicht das ,Zubehor” - bei-
spielsweise eine Einbaukliche, eine
Photovoltaik-Anlage, eingebaute
Schranke oder ein frei stehender Ka-
minofen. Den Wert dieser Einrich-
tungsgegenstande vom Kaufpreis ab-
ziehen. Achtung: Die Heizungsanlage
zahlt zum Haus . . .

6.

Sie besitzen eine oder mehrere Immo-
bilien und bekommen jahrlich einen
Grundsteuerbescheid Ihrer Kommu-
ne. Die Hohe ist von den jeweils gel-
tenden Hebesdatzen abhdngig. Fur
den Steuerberater ist dies eine eher
untergeordnete  Steuer.  Schulte:
,Damit haben wir in der Regel nichts
zu tun.”

Sie besitzen eine Ferienwohnung in
Cala Ratjada auf Mallorca, die Sie
nicht vermieten. Nach deutschem
Steuerrecht ist das ein neutraler Fall,
aber: In Spanien werden Sie zur Kasse
gebeten. Dort sind Sie steuerpflichtig.
TIPP: Auch hier sollte sich der Eigen-
timer beraten lassen — um sich vor
bosen Uberraschungen zu schiitzen.

web: www.schulte-
steuerberatung.com
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Ein weiterer Baustein, der den Harburger
Binnenhafen zum urbanen Wohnstandort
macht, nimmt derzeit Form an: In maritimer
Lage am Kaufhauskanal und gegentiber der
Harburger Altstadt entsteht in zwei Bauab-
schnitten ein neues Wohnquartier mit

122 Wohneinheiten auf einer Grundstiicks-
flache von 11 500 Quadratmetern: das IBA-
Projekt ,,Maritimes Wohnen am Kaufhauska-
nal”. Bauherr ist das Hamburger Unterneh-
men Behrendt Wohnungsbau. Das Projekt,
das eigentlich schon im vorigen Jahr zur
Internationalen Bauausstellung fertiggestellt
werden sollte, schlieit eine wichtige Liicke
zwischen dem Binnenhafen als neuem Stadt-
teil und der Harburger Innenstadt. Fachleute

Bauherr Dr. Jan Behrendt steht auf der Sohle
hinter dem Modell ,Maritimes Wohnen am Kauf-
hauskanal”. Mittlerweile ist der Rohbau im vol-
len Gange. Foto: Wolfgang Becker

Eine Wohnlandschaft neuen Typs

aurelius Immobilien und HOCHTIEF: Das Projekt ,Studentisches Wohnen” liberrascht
mit allerlei innovativen Ideen bis hin zu Bauteilfertigung vor Ort

m Nachhall auf die Internationale Bauaus-
stellung IBA Hamburg (2013) nimmt mit
dem Projekt ,Studentisches Wohnen” der-
zeit ein IBA-Exzellenzprojekt im Harburger
Binnenhafen konkrete Formen an. Die Ham-
burger aurelius Immobilien AG errichtet am
Schellerdamm 1 insgesamt 61 Wohnungen
und setzt dabei nicht nur energetische Mal}-
stdbe. Gemeinsam mit dem Bauunterneh-
men HOCHTIEF hat das Biro Limbrock —
Tubbesing ein neues technisches Verfahren
fuir den Bau von Laubengangen entwickelt.
Ein Novum in der Branche, wie Projektleiter
Stefan Szemkus sagt. Und damit nicht
genug: Die Betonbauteile werden in einer
kleinen Feldfabrik direkt auf der Baustelle
gegossen. Auch das ist eher ungewodhnlich.
Architekt Heiner Limbrock: ,,So ahnlich ging
es damals beim Bau groRRer Kathedralen zu.”
Der Neubau am Schellerdamm grenzt im
Osten an eine Quartiersgarage. Das langge-
streckte Baufeld war eine besondere Heraus-
forderung fiir den Architekten, der aus dem
einst geplanten Studentenwohnheim ein

OBEN: Innovatives Trio: Architekt Heiner
Limbrock (von links), Projektleiter Stefan
Szemkus und Boujamaa Boulahrout vom
Eisspeicher-Hersteller isocal in Quickborn.

RECHTS: Hier im Schatten des hoch aufra-
genden Silos, ebenfalls ein aurelius-Pro-
jekt, entsteht das Projekt ,Studentisches
Wohnen” in Harburg. Fotos: Wolfgang Becker
UNTEN: Bauteilfertigung direkt auf der
Baustelle: HOCHTIEF betreibt am Scheller-
damm eine kleine Feldfabrik.

Projekt mit rund 6000 Quadratmetern
Wohnflache und 1700 Quadratmetern Ge-
werbeflache entwickelt hat, das sich einer-
seits in der beengten Lage realisieren ldsst,
andererseits neue Malstabe beim Bauen
setzt und zugleich attraktive und flexibel
nutzbare Wohnungen in zentraler Lage
schafft. Der Komplex ist auf 220 Betonpfah-
len gegriindet und voll unterkellert, er be-
steht aus neun Einzelhdusern mit unter-
schiedlichen Hoéhen. Alle Etagen werden
Uber Laubengdnge erschlossen, die der Be-
wohner (ber eines der vier Stockwerke oder
den Aufzug erreicht. Begriinte Dachterras-
sen lockern den fast filigranen Staffelbau auf
und bieten sogar Platz fur einen Kinderspiel-
platz.

Da Laubengénge haufig Larm erzeugen, lie
sich Limbrock etwas Neues einfallen und
entwickelte als Trager Betonkragbalken, die
zur angrenzenden Wand hin isoliert sind.
Einen Namen hat das System noch nicht.
Limbrock spricht von einem ,thermisch ge-
trennten und akustisch optimierten Lauben-

gangsystem”. Um das Verfahren im Mal-
stab 1:1 zu testen, wurde vor Ort von
HOCHTIEF ein kleines Musterhaus aufge-
baut. Die etwa 500 Kragbalken, die waage-
rechten Halterungen der Laubengange,
werden vor Ort gegossen und just in time
eingebaut. Vorteil: keine teuren Transporte,
keine Beschadigungen.

Laut Szemkus ist der Bau im ersten Abschnitt
bereits im dritten Obergeschoss angekom-
men. Bis zu sieben Vollgeschosse werden es
maximal, wobei einzelne Hauser auch deut-
lich niedriger sind. So entsteht eine inner-
stadtische Wohnlandschaft neuen Typs. Ge-
baut werden Wohnungen mit ein bis vier
Raumen, die so geschnitten sind, dass nicht
nur Studenten oder Wohngemeinschaften
dort einziehen kénnen, sondern auch Fami-
lien. Ein Teil der Wohnungen ist barrierefrei.
Im Erdgeschoss sind Einzelhandelsflachen
vorgesehen.

Ende Oktober soll bereits mit den Fassaden-
arbeiten begonnen werden. Szemkus: , Wir
befinden uns hier in einem kontinuierlichen
Verbesserungsprozess.” Dazu zahlt eine
enge Taktung der Gewerke, von denen
immer nur eins zur Zeit in einem Abschnitt
tatig ist. HOCHTIEF hat dieses System per-
fektioniert, zusatzlich aus der Zwei-Kran-
eine Drei-Kran-Baustelle gemacht und be-
reits jetzt den Zeitplan so zligig umgesetzt,
dass der Rohbau mdoglicherweise schon
Ende Dezember statt Ende Januar fertig
wird. Derzeit sind an sechs Tagen die Woche
60 Leute auf dem Bau beschaftigt — Tendenz
steigend. Die Ubergabe ist fiir den Herbst
2015 geplant.

Der Auftrag fir den Fensterbau ist im Ham-
burger Stiden vergeben worden: Rund 600
dreifach verglaste Fenster aus Fadura-Holz
liefert und montiert das Unternehmen
Menck aus Sinstorf. Laut Szemkus werden
zusatzlich schallabsorbierende Bauteile in
den Fenster6ffnungen montiert, damit die
strengen  Schallschutzvorgaben (maximal
30 dB am Ohr des Schlafers bei teilgedffne-
ten Fenstern) erreicht werden.

Die Wohnungen sind mit einer FuRboden-
heizung ausgerustet, die auch kihlen kann.
Im Keller ist ein Eisspeicher mit knapp
200 Kubikmetern Wasser eingebaut, der im
Sommer Warme aus der Abluft in den Woh-
nungen speichert und im Winter diese
Warme wieder zum Heizen und zur Warm-
wasseraufbereitung freigibt.

Auch auf den Déchern geht es innovativ zu,
wie Szemkus sagt: ,Wir verzichten véllig auf
Anstriche und Abdichtsysteme auf Bitumen-
basis. Erstmals verwenden wir fiir die Dek-
ken wasserundurchldssigen Beton. Dieses
Verfahren etabliert sich derzeit und garan-
tiert auf Jahrzehnte Wartungsfreiheit.” wb

web: www.aurelius-
immobilien.com
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sprechen hier auch von der ,Trittstein-
Funktion”.

Bis Ende 2015 entstehen im ersten Bauab-
schnitt 61 Eigentumswohnungen mit einer
Bruttogeschossflache von rund 8100 Qua-
dratmetern. Der Entwurf der Bjarke Ingels
Group BIG aus Kopenhagen, die den Entwurf
in Zusammenarbeit mit dem Buro Topotek 1
Landschaftsarchitekten aus Berlin erarbeitete,
sieht ein Dutzend kubenhafter Gebaude mit
ungewohnlicher Dachform vor. Originell ist
auch die Gestaltung der verschiedenférmigen
Freirdume zwischen Kanal und historischen
Fachwerkhausern. Durch die markanten
Dachformen der Hauser, bei denen anders als
beim klassischen Satteldach die Firstlinie dia-
gonal uber die gesamte Grundflache verlduft,
entstehen hohe Gebaudekanten, die einen
maximalen Schutz zu den larmbelasteten
Seiten bieten.

Alle Gebéaude sind zwar in der Fassade gleich,
variieren jedoch in der GréRe ihrer Grund-
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risse. In der Regel befinden sich jeweils drei
Wohnungen in jedem der fiinf Geschosse,

die alle Uber eine Terrasse und eine groRziigi-
ge Wohnkiiche verfligen. Die Fahrzeuge der
Bewohner finden Platz in der Tiefgarage,
sodass die Freiflichen autofrei bleiben. Auch
fir den zweiten Bauabschnitt plant Behrendt
Wohnungsbau die Realisierung von 61 Wohn-
einheiten.

Dr. Jan Behrendt, geschéftsfiihrender Gesell-
schafter von Behrendt Wohnungsbau: , Die
idyllische Lage am Kaufhauskanal und die
Nachbarschaft zum channel camburg vis a vis
der Harburger Altstadt begeistern uns. Mit
ihrem stadtebaulichen Entwurf und ihrer For-
mensprache gelingt es den danischen Archi-
tekten, die Nachbarschaft der alten, wind-
schiefen und denkmalgeschiitzten Fachwer-
khauser auf beeindruckende Weise neu zu
interpretieren und den traditionsreichen und
aufstrebenden Harburger Binnenhafen um
eine weitere Attraktion zu bereichern.”

Edendorf

GroBzlgige Einfamilienhduser

oder als Penthouse.

Gartenvﬂlen

STADT, LAND, WOHNQUARTIER

In den Gartenvillen EiBendorf leben Sie direkt
am Naherholungsgebiet Gohlbachtal. Wer hier
zukunftig wohnt, findet landliche Natur in
unmittelbarer Nahe zur gro3stédtischen Vielfalt.

In einer idyllischen Alleinlage entstehen hier
11 gro3ztigige Einfamilienhauser, mit viel Platz
fur Inre individuellen Wohnideen, und allem
Komfort, der dazugehdrt.

Im gleichen Ensemble: 4 moderne Stadtvillen,
mit insgesamt 20 attraktiven \WWohnungen —
nach Inrem Geschmack mit Garten, Terrasse

www.gartenvillen-eissendorf.de

Vertriebsstart

Attraktive Eigentumswohnungen

ICON IMMOBILIEN

ZUHAUSE IN HAMBURG

ICON IMMOBILIEN GmbH e Miihlenkamp 59 e 22303 Hamburg
Telefon: 040 650 52 99-0 ¢ E-Mail: info@icon-immobilien.de
Web: www.icon-immobilien.de
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,<Immer zehn Angeln im Teich,
damit an einer mal ein Fisch beifdt“

Projektentwickler Frank Lorenz schaut nach Siiden — wenn es sein muss, sogar ganz weit nach Siiden ...

nternehmerische Standortentscheidungen
konnen sich kurios entwickeln. Nachdem
der Projektentwickler Frank Lorenz seine
Selbststandigkeit vor fast 20 Jahren im hit-
Technopark in Harburg begann, im Stiden
Hamburgs aber ,nie ein Bein auf den
Boden bekam”, zog er mit seinem Unter-
nehmen finf Jahre spater an den Albert-
Einstein-Ring in Bahrenfeld. Ein Vierteljahr
spater bekam er den Auftrag, einen der
alten Hansen-Speicher im Harburger
Binnenhafen zu einem Birogebdude zu
entwickeln — dem heutigen Kai-Speicher.
Seitdem reillen die Aktivitaten der Lorenz-
Gruppe sudlich der Elbe nicht mehr ab.
Mehr noch: Lorenz ist jetzt auch ganz weit
stidlich im Einsatz. Er baut ein groles Park-
haus in Baden-Wirttemberg — direkt auf
dem Feldberg.

An der Wand im grofien Besprechungsraum
hangen Visualisierungen der groen Projek-
te, die aktuell bearbeitet werden. Manche
sind allgemein bekannt, andere noch so
neu, dass sie noch nicht gezeigt werden kon-
nen - zum Beispiel die Plane flr den Hotel-
Neubau am Veritaskai in Harburg. Das Ver-
fahren lauft, die Bewerbung um das Grund-
stlick, auf dem noch der Beachclub ist, liegt
bei der Hamburger Liegenschaft. Auch das

Parkhaus am Feldberg ist zu sehen — eine An-
lage mit 1200 Stellpldtzen und 35 Busstell-
platzen, die quasi direkt an den Liftanlagen
des Ski-Quartiers steht und vor allem Win-
tersportlern zur Verfligung stehen soll.

»Ein Politikum mit standiger Medienbe-
gleitung”, erzdhlt Lorenz, denn vor ihm
hatten sich zwei Entwickler bereits verge-
bens an dem Projekt versucht, das mitten
im Naturschutzgebiet steht. Lorenz schaff-
te es, Baurecht zu bekommen. Die Ge-
meinde Feldberg hat sogar einen auf
30 Jahre angesetzten Nutzungsvertrag
unterschrieben und die Auslastung garan-
tiert — ein Gliicksfall fir einen Projektent-
wickler. Mittlerweile ist das 17 Millionen-
Euro-Projekt an einen Parkhaus-Fonds ver-
kauft. Je nach Witterungslage soll der Bau
im Herbst oder im Frihjahr beginnen.

Zur Lorenz Gruppe gehdren derzeit zehn
Projektgesellschaften, darunter auch die fir
das Feldberg-Parkhaus. Zu den Harburger
Projekten zdhlen die Marina auf der Schlos-
sinsel (wird jetzt nur noch von der Provinzi-
al Rheinland betrieben), die Gesundheitsin-
sel, das Briickenquartier (Realisierung bis

Ende 2016/Anfang 2017) und Wohnen am
Hafencampus - alle im Binnenhafen. Die
Entwicklung des Kai-Speichers (erster Bau-
abschnitt) am Veritaskai war damals ein
Schlusselprojekt, denn 2001 zur Grund-
steinlegung verkiindete der damalige Bur-
germeister Ole von Beust, dass der Binnen-
hafen aus der Zustandigkeit der Hamburg
Port Authority entlassen werde. Weil dies
dann auch tatsachlich geschah, ist es heute
moglich, auf dem Areal zwischen Innen-
stadt und Stderelbe im grofReren Stil Woh-
nen zu realisieren.

Mit der Marina setzte Lorenz MaRstabe fir
die Harburger Entwicklung. Nicht nur, dass
er einen GroRinvestor fand, er legte auch
den Schalter auf der Schlossinsel um. Aller-
dings verlief das Projekt nicht nach Plan —
die Insolvenz des Generalunternehmens
Alpine flhrte dazu, dass das Projekt mit sei-
nen mehr als 160 Wohnungen zum Stil-
stand kam. Mittlerweile wird wieder ge-
baut - allerdings sind diverse Baumangel
beispielsweise an der gesamten Fassade zu
beheben. Lorenz spricht dennoch von
einem Durchbruch: ,Ohne die Marina

hatte es mit Sicherheit bis heute keinen
weiteren Neubau gegeben — und auch kei-
nen IBA-Park.”

Weitere Lorenz-Projekte: In Pinneberg ent-
standen fiir 19 Millionen Euro 114 Einheiten
fir betreutes Wohnen. In der Innenstadt von
Quickborn baut Lorenz eine ehemalige
Schokoladenfabrik um. Auch hier entstehen
Wohnungen und Raum fiir Gewerbe. Auch
in Liineburg wird entwickelt — im Hansevier-
tel (siehe auch Seite 16). Und in Altona —
dort sollen bis Ende kommenden Jahres
30 Wohnungen fertiggestellt werden. Fir
den bundesweit tatigen Industrie-Dienst-
leister WISAG baut Lorenz in Harburg eine
neue Hamburg-Zentrale.

Das ganze Programm bewaltigt das Unter-
nehmen Lorenz + Partner (die Entwickler)
mit acht Architekten, zwei Bauingenieuren
und zwei Assistentinnen. Lorenz: ,,Mit unse-
ren Projekten sind wir die nachsten Jahre voll
ausgelastet. Allerdings: Wir mussen immer
zehn Angeln im Teich haben, damit an einer
mal ein Fisch beit.” Das Geschift ist lang-
wierig und abhéngig von guten Kontakten.
Lorenz: ,An dem Hotel-Thema in Harburg
arbeite ich bereits seit zehn Jahren.” wb

web: www.lorenzhh.de

Frank Lorenz vor der Magnetwand
im Besprechungsraum am Albert-
Einstein-Ring: Hier hangen die
aktuellen Projekte, die gezeigt wer-
den durfen. Darunter in der Mitte

unten das Parkhaus am Feldberg.
Foto: Wolfgang Becker

Nach dem Studium in Bochum star-
tete der gebiirtige Hamburger Frank
Lorenz seine Laufbahn bei der Spezi-
al-Tiefbaufirma Grundbau Papproth
in Winsen. Dort lernte er als junger
Ingenieur alles zum Thema Griin-
dung. Es folgten drei Jahre als Bau-
leiter bei Aug. Prien in Harburg und
mehrere Jahre beim Bodensanierer
Nordac. Mitte der 90er-Jahre, nach-
dem die Bodenwaschanlage ihren
Betrieb einstellen musste, kniipfte
Lorenz Kontakt zu einem Studienkol-
legen und machte mit ihm das
Unternehmen Lindschulte + Partner
in Hamburg auf. Spater trennten sich
beide einvernehmlich — 1998 startete
Lorenz unter dem Namen Lorenz +
Partner allein durch.

Aus dem Kreis seiner Mitarbeiter hat
Frank Lorenz (58) eine Fiihrungs-
gruppe von vier Leuten gebildet,

die sich demnachst an dem Unter-
nehmen beteiligen sollen. Damit sind
die Weichen fiir die Zukunft gestellt.
Alle Mitarbeiter sind seit Jahren am
Gewinn beteiligt. Seit mehr als sechs
Jahren liegt die Fluktuation bei Null.
Zum Unternehmen gehort die
Lorenz Gruppe, die als Holding das
Dach fiir die Projektgesellschaften
bildet. In seine Projekte bindet
Lorenz in der Regel mittelstandische,
inhabergefiihrte Bauunternehmen als
Teilhaber ein. wb
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